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实战出先知









内容比较长，犹豫要不要看的话，可以先看评论。应该基本上可以满足大部分要开的小店，如寿司店、咖啡店、甜店点等等。




------------------------------------------------------












开店之前请仔细思考几个问题，算了问题还是放到最后问吧....













	
关于租赁这块楼上已经回答很清楚了，我补充一点，校方产权的店面去找校国资办老师，咨询清楚，如果跟校方签订合同有时没有什么优先权一说，合同期一到重新投标，多为暗标，莫被上手房东所谓的优先权等蒙骗。关于开店前的考察工作，谁告诉我怎么引用某答案啊，直接点开的那种，




















如果这种不够高大上？！！？！？！？！？




























那这种的怎么样









	





	
奶茶店核心是什么，就是你的奶茶好不好，你的产品好不好很大程度上决定了你的成败与否，所以要花一些心思在你的奶茶之上，奶茶怎么好，又要控制成本，又要好喝不腻，确实比较头疼，问我怎么办？！？！








以上含有几家店的奶茶的制作流程，和所需设备和原料。除了传统用好奶用白糖还有一个好方法，那就是在奶茶里面放一个茶包，这样喝到最后茶味多于奶味，避免了喝到后面的奶味腻感。以上成本x元左右，自行控制.












奶茶的原料本身不需要什么成本，你知道成本要放在哪里上面吗，奶茶杯！不要再用那种很low的奶茶杯了，










至少要换成这样的


















二者的价格差是这样的













一个1毛六一个2毛六，（可能会略有差异，仅举例）你不是说要考虑成本吗？！？！？！但是你要想，这一毛钱的差别给顾客带来的愉悦感远远大于这一毛钱本身，这一毛钱拉升你的产品远不止一毛的档次。这边强调一点，奶茶成本之低已经不是什么秘密，要提升它的价值，让顾客愿意给你买，离不开包装。啥？！？！又包装，你不是给我奶茶杯了吗？XD产品包装又远远不止这些。。。所以这里设计的东西有很多，奶茶店需要很多设计，设计是给顾客认为产品高大上值得那个钱的最具性价比的利器。设计涉及的好多啊，除了杯子，还有包装袋，广告牌，员工服，宣传单。。。。是不是很熟悉啊，没错，它叫VI啊，谁说VI不能用在奶茶店上啊，










视觉的统一性，有效性，差异性，审美性等等你可以找视觉传达或平面设计的同学都可以帮你搞定一些，什么？那些会增加开店成本？！？！我告诉你这种流量为主的店那些成本摊销以后跟本就不是个事，它为你创造的价值是它们成本的N次方。举个例子，手头上没材料，我举些跟不是奶茶的例子吧：




两份寿司菜单













哪个更有欲望啊！！！（原来那个更有欲望的图我给换了 太长）




再举个例子




点餐牌




神马 你想用这个？！














还是换成这样的吧，买三个LED or LCD 电视机 插上U盘，里头装着你设计好菜单等等。




举个漫咖啡的例子













神马又太贵？！？！？！！！？好吧电视里面有个叫一线电视的，就是电视里面有个非常非常细小的条纹，大概小几个像素宽，（例子图片的线在很左边，能看得到吗）






不是平时当电视看、当显示器用，在点餐上面，完全不会影响使用，关键是它的价格是一落千丈（随便搜一下TB的价格）










三个加起来价格1000内，虽然会比灯箱或者灯板来得贵，但是对于价格的调整，产品的更替确实灵活不少，省得三天两头跑去印刷打印拆换。还有一个很关键的是他们是会动的啊！！！！你可以放个视频，那传播的到达率高太多了。




还有灯光。




灯光真是个大学问，门头可以打得很亮，半夜或雨天，匆匆而过，看到那在夜晚中的一抹明亮，是那么的温暖。。。。。。（于是无论买不买，至少这家店相对而言已经烙在你的心里，如果突然有天特别想喝奶茶，你就会自然而然想起这家店）。








说到这里好像不得不提到装修，奶茶店怎么装修？










？！？！？？










！？！？！？




你说你的眼光就这样？！？！？！












没关系，去我们自己的城市的富安居、百安居，直奔三楼，厨房系列。。。之开放式厨房，为什么要走传统奶茶的风格，简欧田园美式乡村不行吗？！不仅可以避免传统奶茶风格的审美疲劳，一下子又高大上了好不好。




























有没有一秒中变高大上！？！？！？！？！？！！！！！












神马？！！？！？太贵了！？！？？！亚克力石英石实木PVC好贵啊！！！！












进去后大方的像销售人员索取名片，说家里要装修，向他们要参考图片要渲染图要CAD啊，他们不给？！蛇精病，人家广告宣传打得到处都是巴不得想让全世界知道，再不济记住牌子，他们官网有些是有提供的，然后你拿着cad叫你的设计同学帮你根据你店的实际情况改啊，然后丧心病狂的跑向百安居、富安居楼下旁边的小道上，有好多小店帮你订做啊，你给他们设计，自己一起帮忙跑材料，成本一点也不高啊。




你甚至可以参考许别的的装修例子啊，咖啡店的美学比奶茶店好多了，见的多了才能提高自己的品味，视野稍微也会开扩一些。




例子？






































你以为你这样就可以开了？！？！！！？？！








第一次电脑写答案，没有认真编辑，还望见谅。




==============================================================




强调一点，





不管你开10米的小店还是开10000平的美食城、沙县小吃还是多国料理，请你都一定务必用大店的思维去经营。













你天天就耗在店里面吗！？！？！？




我告诉你老板价格永远是最大的，千万不能被店捆绑住，那样只会让你越来越心烦燥，你知道什么叫心力交粹吗？！？！！？！你知道什么叫丧失斗志吗？！！？！？你知道创造力的低迷吗？！？！？




当然这个并不是让你完全托管的意思。。。




什么！？！？还可以托管？！？！？！








咳，原则上是不能的，不对实际上就是不能！但是有些东西确实可以分担你很多精力，我始终相信人的精力是有限的，而这个精力你不能只放在你的小店里头啊，你要分出去思考经营方法，还要分出去给你的生活，还要泡妹子，还要去考试啊。。。。








所以呢，好的管理不仅事倍功半，增加效率，还可以让你减轻不少负担（主要是很多琐碎和重复的事情不用再操心了，按标准来做。）








对！！！没错 就是伟大的标准！！！标准有好多种！！比如有一个听上去很牛掰的








SOC标准！！！！








你知道吗麦当劳肯德基员工全部撤掉，换另一家店的一波人，他们照样可以做的很好，因为什么设备流程操作点餐进货迎接客人、甚至你的站姿微笑尺度等非常细的东西都可以按这个标准来做，有人叫它为精细化管理。。。




所以，你要拟一份你的标准，因为，你店里头大部分请的都是学生啊，铁打的营盘流水的兵，这套标准出来即便人员流动很快，但是较快的适应岗位，很大程度上是可以减小培训成本的，你以为这不重要吗，你信不信在期末考试那一阶段每个兼职的员工都在轮流的撤。。。




你说你自己可以顶，是啊你当然要顶，老板离不开店就不是一家成功的店，你需要跳出来的，站在更高的角度更高的视野去谋店的发展，
 
当然我这些话的前提是你必须要在经营的前期每个岗位每个流程业主都要非常熟悉，即便后期稳定后你至少都要走动式管理。





可是标准我不知道怎么写啊怎么编啊！！！！








好吧


















或者


























你知道中国特色社会主义怎么来的吗？！？！？就是马克思主义给它中国化！！！你会中国化吗，你会把那些名字在word里面替换成自己的品牌的名字，再然后，根据你实际的情况仔细修改，一定要细化到员工的一举一动，没有服务不好的员工，只有员工不知道怎么服务好。（当然这并不意味着制定标准就是这样，标准常常是在执行与运营过程中不断、不断的适应。好的标准也需要强大的执行力，毫不夸张的说，有时这二者是许多餐饮企业的核心竞争力。）








以上资料包含 各种合同签订模板，如租赁，物业，劳务等，以及奶茶设备清单，采购清单，员工培训细则，现金流量表，科学选址论法，会计表，薪资结构表。。。









这些我都会分享给大家，但是私信的人实在太多，要材料的比点赞的还积极，我会依次传给你们的





=========================================================================




你用完整的经营大店方式思维来经营小店你以为就完了吗？！？！？！？！你以为店就开起来了吗？！！？！？！？








你知道吗？！？！？！？！以上那些只是理论知识，我们确实没有丰富的经验，所以经验的欠缺意味着对突发状况处理能力不足，制定的计划不合理等 ，比如学校放假，停电，断水，学生闹事应该怎么办？（当然我上述的都是小问题，因为那些问题你制定标准的时候，可能已经将有相应的解决对策放在里头，抗台风做预案一个道理。所以这些对策也可以转化为日常提供员工处理问题的参考）。








上面提到，我们不能用开奶茶店的思维去经营它，你要用开星巴的思维去经营你10平的奶茶店。












你以为这样就够了吗？！？！！？！！！没人来买单大家看下就走你去搞毛线啊！！！！！








当然了手段有很多，知乎上营销的大牛有很多啊，都不敢展开讲。。。。








举个滥熟的例子。。。互联网思想经营线下有没有。。。




你仅面向学校里面的学生，格局就更小就更好操作了，你在你们学校论坛，微薄，贴吧，朋友圈都可以实施啊，稍微有点小风声小噱头吵作一下那还了得啊。。。








怎么炒作？！？！ 找一个校花院花高薪请她上一天的班，神马大家快来看啊！！！你知道吗！！！！XX学校奶茶西施啊！！！！还有侧面烘托照片！！！！这种东西叫几个小伙伴一起头脑风暴那简直可以搞出好几个啊，只要你敢去实施。。。












什么！？！！？这样还不够！？！！！








你知道约泡神器 陌陌和附近的人吗？！？！！？ 你以为那个是搭讪用的啊！！！








你知道吗！！！如果你下载一堆谋不知名台湾萝莉 台湾嫩模，放一两张美丽性感妩媚的照片，打开附近的人。。周围迅速一堆吊丝围过来啊，妹纸你是我们学校的吗？好漂亮啊好像都没有见过啊，可以认识一下吗，哇美女你好卡瓦伊啊，发现都不鸟，好奇怪，点开签名、状态一看，“今天路过知乎奶茶店，哈哈味道好棒的说，好喜欢呢，有没有人一起呢？么么哒！”。。。。。。然后发挥吊丝的力量。。。同理操作微信附近的人啊神马，一定不要逶和啊，你顺便发个唉今天的老师好讨厌的说，哼。。= =








什么？！？！？！还不够！！？！？！？！？！








北京朝阳，最大电商集团，王八蛋老板刘强东带着小姨子奶茶妹妹跑了！！留下奶茶粉给我们，我们没有办法，拿着奶茶抵公司。原价都是几百元一箱的奶茶，现只通通每杯只要9元钱！9元钱买不了车买不了房，却会让你错过学校初恋的味道。刘强东你个王八蛋，你不是人，我们辛辛苦苦干了一整年，还我血汗钱！！




























你说你没钱开店！？！？！？！？！？！！！！！








哇靠！！！！！！！








所以你可能需要一个项目书，也可以叫创业计划书等等，原则上这些东西在你开店之前都是要准备好的，现在我们为了融这个资金。。。所以要拿出来借用一下








在大学当然都有神马创业大赛啊，大学生扶持创业中心啊孵化中心啊。。。。甚至可以去自己城市的YBC


























我们可以找YBC的老师，可以去申请无息贷款，好像是20万分四年还是五年还，还会给你配社会上非常有经验的企业家给你当导师，很不可思议吧，只是你平坦太少去关注了，这类扶助无论在学校还是社会是有不少的。（面向的青年包括已经在社会的朋友。）








但是这前提要有个好看的计划书or 项目书




神马 ！？！？！？！？你又不会写！？！？！！！！！




















项目书要从项目简介、市场分析、营销策略、制定利润、财务等等模板见度娘，PS其中财务一定要请财务专业的小伙伴帮你包装。




当然审过的项目书绝不会这么简单的写出来的,你要有自己够硬的东西，有竞争力，有水平。




可能你需要一些资料。。

































你还记得马克思主义中国化吗








你以为项目书凭这些资料就可以写出来的吗。。。？！！？！？！？！？！？你以为店就这样可以开出来了吗！？！？！？！？！




你以为凭这样资料 所谓的标准你就可以开起来了！？！！？！？？！你会不会把开店想的太简单了。。。。








有点迟了，下次更新补充，以后回头修改吧。。。。




=========================================================








重点开始。








更新




早上起来重新看了下自己写的，许多滑稽之处，也了无章序。




我简短的列下顺序








第一步其实并不是选址，而是确认好你的产品，好的店铺可以再找，若是你做什么产品还没确定，若等你店还起之后，再慢慢研发？再找进货商？你可知你店运营起来后，每天的运营成本是多少，而且起初要是拿出不过众的产品，消费者不那么认可的，留下了不好的印象，等你研发好了再推出牛逼的产品了，是不是又增加了营销成本？





例子：“我”跟我的小伙伴们经过各地搜罗，也从网上寻找配方，自己去调试了一下，发现用用白糖、雀巢的全脂奶、茶包、根据一定的比例配别出来的奶茶最好喝，也得到周围朋友的认可，相应的，也研发出了其它些产品，还借鉴别人家奶茶的方式





第二步依然不是选址，根据你的产品，弄清产品的定位，然后完善你的VI。





例子：利用精度高一点的天秤，算出，每杯奶茶的原料成本是1元整，而且刚好可以控制平一勺的白糖，奶茶量杯300cc，也找到了相应的供货商，并且我这种口味的奶茶适合差不多18岁至22岁的年轻人，我请了学校几个设计专业的同学，根据年轻人的品味帮忙设计出了logo，接着完善整套VI，在阿里巴巴上找到一家口碑似乎不错的奶杯供应商，拿了小样，质量确实很好，现在可以弄清楚，奶茶加上奶茶杯打包袋和吸管，一共是1.5元整。





第三步，初拟员工手册，运营手册等。





例子：






知乎牌奶茶店管理手册






1.品牌介绍






2.有这样很多的类目，材料里面可以借鉴。。。






3.我挑一例：点餐员手则






模拟情境






顾客进来






员工a:喜欢您来，这边可以为您点餐,并举手，右手手肘与桌面平行，微笑露齿balabala（细化到每个动作每个表情，当然喜欢您来有人觉得很奇怪，只是例子嘛自行去想，而且这是麦当劳的方式，他们家觉得欢迎光临很土。。.）






顾客在点餐板下驻足，在想着要点什么。






a:您好，要不要试下我们的招牌奶茶小知知奶茶呢（一，加速选择盲目拖延的消费者的点餐效率，你总不能让这个选择障碍的人堵着点餐口吧，后面还有人呢，二，推荐的奶茶比其它奶茶被点的概率多非常多，而这个推荐的奶茶可能是你利润高口碑又好的奶茶之一，或者是它的货进太多积压库存了等等）






客人说，好的，客人又问了他男朋友要什么






突然，后厨b传来说道，小东东奶茶好喝，声音刚好只够a听到。（由于上上个客人点了小东东奶茶，做完了他又不要，扔掉真是白白浪费，所以后厨让a先将这个滞留的小东东奶茶推销掉，但是不能说有小东东奶茶剩出来啊，所以XX好喝，即便客人听到也无妨，好吧这个也是MDL的方法）






客人说，好吧就要它






a:这边喝吗？（为什么不是说，打包还是这边喝，一，有些人无所谓打包不打包，而且还懒得多说几个字：“不要，我要打包”。好啦，又一个不用打包的打发掉了，你看省了打包袋了对吧，三毛钱呢。二，在不影响服务的前提下，少说话比多说话好，即便只是多几个字，一整天下来，喉咙负担减轻不少。）






客人:好，对了麻烦给我两吸管/番茄酱/纸巾






a:好的没问题，结果只给了一个纸巾/番茄酱/吸管（有些客人也许并不需要那么多，很多人的语惯里面，给我些和给我俩是一个意思，宁愿让客人说，啊不好意思，请再给我个好吗。2333又省下钱了。。）






。。。。。还有好多，就不展开讲了。

















第四步：预算1（有时需要提前）





根据我的产品，我自己有一套性价比很高的装修方式，咨询了下设计专业和当地的市场，也可以是装修公司，估算出10平米的店 工装加软装要5万元整。咨询了奶茶供应商，以及某个在别人家奶茶店上班的小姨子，初步明白，整套奶茶店所需要的设备要3万元整。所以一共是8万元。





第五步：第四步的时候就可以同时寻店址了





好了，假定没得选，就你那个要盘的10平米的店





第六步：继续核算下预算，预算成本，估计营业额等




这个小店竟然开价5万元转让费，每个月店租每平300，一共是3000每月




押2付3，好家伙，光是店面这块一次性就要去掉50000+3000*5=65000元




加上装修和设备，一共是145000




好了，我还知道，我这家店运营下来，员工需要5个人，每月四天休，每人2000元，




（根据当地实际情况的工资），但是尽量要包住，比如1600包住，这个对统一管理和减少员工流失、流动等大大的好处，他们单个出去租房成本又更高，很多人因此留下。




好了 租房房租一个月2000， 押1付1，这样算来，每个月员工的开销是1600*5+2000=10000元，一资性要付现金为12000元（含员工住房的1个月押金和生活用品，如床和被子等）你说你顶？好吧，那也要开个业主工资，老板自己也是要开工资的。




好了，我们计划初期2000元的营销费用，并且每个月固定投入500元的营销费








你的奶茶1.5元成本一杯，根据上面市场调查等，你发现均价售价在7.5元非常符合市场




那么毛利率就是80%








那么








一次性投入为145000+12000+2000=159000




还要准备一般为三个月的预备现金，如果你有做现金流量表，你会发现，有可能某段时间都在亏损，至到某个时间才扭亏为盈，而在亏损的最大值就是你要准备的现金用来扛的。




三个月现金为21000（这个自己定，我只是为了好算，这些现金还要包含你没有考虑的设备或其他用钱方面，还要准备好零钱等）




那一次性准备的现金为18万整




我们算下成本








月固定成本 10000（员工+宿舍）+3000（店租）+500（营销费用）=13500元




还要加上折旧率和现金成本，假设你的装修和设备用到5年就要报销了，那么每月的折旧费用是80000/(12*5)=1333元




现金成本假设按10%年化率（你要考虑如果这是你借的钱，利息要付这么多，如果这钱是你自己的，那么你损失了这个机会成本，如果你不拿 去开奶茶店，你可以有做别的事情的收益，）180000*0.1/12=1500元




所以真正的月固定成本是16333元




月营业额 200（每天卖出的杯数）*7.5（零售均价）*30=45000




月流动成本45000*（0.2物料成本+0.055税+0.045水电）=13500








那么你的收入就是 营业收入45000-月固定成本16333-月流动13500=15167元




那么你真正到手的现金其实不止这些，有15167+折旧费1333+现金成本1500=18000








你的净利润率是15167/45000=0.337 但是你回收你的成本（装修和设备）需要80000/15167=5.27个月








计算这块方式方法又很多，我举这个例子可能比较多用通俗，也注定会有许多遗漏之处，比如你库存的钱要算入，如果有POS机，那流动成本也要算入等等，但是做为初步的预算还是足矣的








以上步骤根据实际情况变动会很大，甚至是执行前后，当然远远不止这些




=======================================================================今天先更新到这吧，开店前依然还有许多事情要做，有些朋友说，准备工作太多不适合创业，我认为没有打无准备之战，一拍板就去做，这不是有胆量，这是无知带来的果敢，准备的意义不仅是在开店前降低风险，也让你腾出更多的精力去解决开店后你未能预想到的问题。








有些朋友不断的私信我，说到底发不发啊，你什么时候发啊，你快点发啊。。。 要知道越有价值的资料你是要付出比其更高的代价才能得到的， 大部分是我加盟的时候给的资料，以及早年卧底还有些是花重金买的。但是没有通过实战，那些资料也只是一堆无用的方程式，学生时代我在一些店里卧底学习的时候，我越做到后面，越发得觉得那些仅仅只是一堆纸
 
如何理解「职场需要熬」？

 里面有些我当初年少工作时学习的心历。












162室内装修设计效果图国外主题餐厅个性餐饮空间酒吧夜店实景图








链接: 链接:
 
百度云 请输入提取密码

 密码 ******








日本包装设计详细教程资料 礼品食品纸品包装盒平面设计素材








链接:
 
百度云 请输入提取密码

 密码:******




生活咖啡馆




链接:
 
百度云 请输入提取密码

 提取密码:******




-大众时尚咖啡馆




链接:
 
百度云 请输入提取密码

 提取密码:




******




Restaurants & bar & Cafe




链接:
 
百度云 请输入提取密码

 密码******:




-咖啡馆门头设计500例




链接:
 
百度云 请输入提取密码

 密码: ******







4279+咖啡-面包-甜点店专辑（122套1200P下载地址:




微云






咖啡效果图设计1：微云







咖啡效果图设计2:微云







咖啡效果图设计3:微云
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那些私信不给就骂娘的人我会一一举报，也不用催我，
 
从即刻起，我会将文章中共享的网盘密码删除，原先已经答应过的知友我会依次传完，后面要的知友实在抱歉。

 我本来就不欠你们的，伸手党也不用再私信。此后也不再提供免费渠道，已经让人挂在淘宝。资料不可能手把手教你东西，不必盲目追寻，说不定对大部份人而言只是一堆不知所云的电子档。如果不是切实需要，不建议花钱获取，请三思而行。（请再三思下，发货又麻烦，搞得我像在知乎上卖资料的）









淘宝链接在此，提升自身能力永远比材料来得重要

 电脑才可以打开








=======================================================




底下留邮箱信息的都被骚扰了，所以很多评论都删了，并关闭评论，还望见谅




====================================================================








如果继续想把项目做大，可以参见知乎问题
 
餐饮业的发展与阻力在哪？

 一些鄙见。




如果想开的是档次高一点的餐饮，可以参考
 
如何开一家适合小资的高级餐厅？





以及一些餐饮问题在我的专栏
 
经营有道 - 知乎专栏



















抛给楼主开头要提的那个问题，








你能权衡好学业与生意的问题吗，你觉得上大学的意义为何。






赞同：15902





评论：255









异地恋的女朋友喜欢微信摇一摇，我该怎么办？











 梁边妖
 ,
 
偶尔会发笑。









这一题在
 
@良言夕

 同学的答案出现以后，气氛变得有些奇怪，那我就先扯远一点，从国计民生讲起。








在微信和陌陌上提供特殊服务的是同一批人，个体户的黄金时间已经过去了。在一两年前，单干的楼凤还挺多，大家都不专业，与动了情的客人，一路干到情人，是常有的事。然而这个新老行业融合造就的杂交市场，发展到今天，早就以城市为单位，被业内人士整合得差不多了。中西部收网在即，沿海发达地区绝无例外。








很抱歉，良言夕大白兔，为了帮你说几句话，我好像得多次提到你的id，给你答案里的内容挑点刺，你看着别生气。








你猜测的“小姐工会”这种东西是不存在的，她们在微信陌陌上的报价，之所以全是六百一次包夜一千，是因为她们属于同样的上家，给你报价的任何一个妹子，都不是她们本人，是她们的上级：接单侠。




接单侠跟你谈妥细节之后，会打电话通知序列中在岗的姑娘；如果你真的完成过交易，你就会发现，联系你并给你见到本人的，一定不是照片里那一个。真人与照片相比谁更漂亮一点就见仁见智了，反正一般来说你是笑不出来的。








另外，这姑娘也不一定是全职的、掌握了顶尖技术和拥有职人态度的那一种，她更可能是来客串的，第二天一早还要打卡去什么互联网公司上班，忙得要死，舔舔舔，舔你妹啊舔，赶紧做完吧她只想回家补觉。区区一千想要包夜？她未必理你呢。








恩，别忘了还要再给一百块的交通费。








以良同学所在的广东省为例，这阵子，我朝性都被人连根拔掉之后，周围的像sz、gz这种大都会，每个主要城区的“兼职”人手都膨胀到了四位数，并且还在不断增加。




因为入行非常简单，找到联络人，复印张身份证，交三万押金，就可以等着接客了；不过到了要退出时，三万只还一半，这一方面是上家的一大收入，另一方面是为了防着哪个姑娘做了两天就后悔，浪费组织的时间。








有条件的小伙子们也没闲着，姑娘们最羡慕的人就是他们，因为他们的标价可以标到每天一万。就算组织抽头五千，每周休息两天，每个月也有十万啊。




一年就是一百二，十年后，去掉感冒、年假和红白喜事，那就是一千万。在北上广买个房子结个婚完全没问题。（ps：在这样的时局艰难中，国家居然还给我们男人留下了这样一条流汗流泪不流血的向上通道，想一想我们就应该感到窃喜才对。）








另外，同样的，良同学，朋友圈里那些报价三五八千的“三流大V”、“平面模特”，也不是互相介绍客人的姐妹。




那只是商家给你提供的另一个价位的产品而已，茅台也分迎宾和飞天啊，不是么？








林子大了，相互介绍客人的圈子自然是有的，只是入口不在这里而已。举个例子，你去“魔都高端模特群”、“山城土豪与美女群”之类的地方，发个五万八的微信红包就行啦，或者五十五万八——那些姑娘绝对会往死里扑你。注意，虽然那些群会标明“土豪入场价1688”之类的，但你真好意思只吐1688，那一夜，你一定很寂寞。












所以，题主小白兔，如果题主夫人小白兔自称玩微信摇一摇的目的是想“观察人性”的话，你劝她还是算了。




用兔子的眼神、手段去研究狼的世界，是不会有好结果的。就像这位良大白兔一样，没有掌握到必要的推理技巧，就来提出自己的各种猜想，它一定是有问题的。








想知道微信上和你聊天的姑娘是不是照片中的本人，多简单就可以求证啊，让她立马自拍一张牙齿轻轻咬着小拇指的照片、或者和微博上哪个明星的最新微博的合影来就可以啊，我敢肯定，没有一个接单侠能给出这样的照片；可是兔族不会想到提出这样的要求。








想知道朋友圈里报价很高的“大V模特”们是不是“互相介绍客人的姐妹”，就更简单了。模拟一下，如果你自己要明目张胆地建立这样一个游离于产业链之外的小圈子，入口都铺到一个普通的微信用户、一个青涩的小小少年眼皮底下去了，会遇到哪些问题：“怎么找到想做生意又不跟着组织偏跟着我一起来搭建草台班子的一群小姐妹”、“怎么建立互信”、“怎么拉客”、“怎么分成”、“客人有变态的嗜好而且嫖霸王娼我们如何反制”、“警察拿着手铐忧郁地看着我们的时候我们可以给谁打电话来让这个警察不再忧郁”、“钱真好赚啊这么多钱啊怎么才能让潦倒的黑帮青年们不想着来分一杯羹呀”、“我靠这几个小流氓怎么要分那么多啊而且天天呼朋唤友地来搞我们……我们好累……WTF我们还得找人来搞定这些小流氓”……








《3D玉蒲团》都快变成《洪兴十三妹》了也。








其实这一行的里外细节都不是藏得有多深的大秘密，真的有一点好奇心，打听打听，由外而内摸通点线面，耗不了多少时间和资源。




但兔族的思维方式不达标，只能那么青涩和毛躁地拿自己的人生去冒险。








就比如良同学吧，假如你最后没有悬崖勒马，一定会倒很多霉。








因为开陌陌买姑娘也极有可能会发生这样的剧情：妹子来了，虽然和照片上不一样，但是也挺漂亮；你高兴极了，但是你得先付钱；钱给了她说她得先把钱交给开车送她来的大哥才能为你做服务，你说“那不行你卷了钱上车逃跑了怎么办啊”，她恐怕会笑得死去活来“这千把块至于么哥哥你知道我一个月收入多少钱不”；你在后面跟着她靠近那辆车吧，她得劝劝你“你不能再走了那位大哥他不能被人看见脸的你懂的”，你正默默地咀嚼着这股莫名的高端感呢，车子发动了，她走了。








中了这么一枪之后，也许你一时冲动，会删掉手机上所有的社交app，登上一辆出租车，让司机带你去飞翔。那你完了，办这种事，让出租司机带路是江湖大忌。带你去黑店，人家不仅有红包拿，还能领包烟。








可能蓉城的风格是先让你洗澡，然后来个小哥拿着毛巾面无表情地给你擦身体，擦完你想走，呵呵，他眼睛形状不变但是嘴笑了，牙床咬得紧紧的，他说，大哥，给个小费吧，面额两百起。你以为他真的不太懂得怎么笑吗，怎么可能，他又没病，他小时候也喜欢过自己的同桌好吗？其实他入职以后对着镜子不知道练了多久，这种笑的意思是，小费不够他就砍死你。








帝都的格局就更大了。你走进房间，来个姑娘，一边脱了衣服跟你玩耍，一边问你，客人宝贝，云游四海要不要、水漫金山要不要、引蛇出洞要不要、翻江倒海要不要？十几二十个小项目，你说要要要都要，第二天起床，账单一万八。嫌多？想闹事？皇城根下啊，吏部侍郎是老板他表舅，你试试。反正当时我那个倒霉朋友有一张挺特别的证件放在口袋里，捂得火热也没敢拿出来，他心里清楚，拿出来，死得更惨。








最传奇的，是临安府。可能你最近赚了不少钱，虽然还不够被介绍给扬州瘦马，但在西湖边边一次打两个，潇洒飞一回，也能有两小时内步入上流社会的感觉……好的，店家会让你满意的。




一次打两个当然不一样，要不然凭什么叫做飞？你舒服得闭上眼睛直哼哼。




哼着哼着，两个女孩会让出位置，这时你没法理解的情况就要发生了，一个训练有素的裸女会打开门猛冲进来，飞身上床，用一般人的动态视觉根本捕捉不到的速度把自己套在你身上。




于是，这次双飞，就得收你三飞的价钱了。你觉得自己没要这个服务，保安会问三号女孩这个客人进去没有，女孩会回答进去了，保安会叫你付钱；你觉得自己某种意义上说是被强奸了，保安会问三号女孩这个客人进去没有，女孩会回答进去了，保安会叫你付钱；你觉得你可以只付双飞的钱，保安会觉得能被出租车带到这里的都是外地小白兔，打死你也没关系。




而且我告诉你，三号位的女孩一般都是长得很不对劲的，脸在这个环节根本不重要，她就是靠这个训练有素的一秒插入来维持自己的收入的。




浙江人做什么生意都是天才，这种诡异的黑店经营理念笑点正常的人听了根本把持不住。












最后，就算交易过程一切顺利，黑色幽默也未必收尾了。








我有个摄影兄弟Z，在某一年某一次初尝禁果，消费完几天之后，突然接到了那个女孩的电话，说要借五千块钱，理由很美——为了救某某姐妹一命。




好奇怪，怎么可能想到问客人借钱呢，借到的概率也太低了吧？




很明显，我这个摄影兄弟感情太丰富，被人家发现了。（Z讲述的时候，一直跟我重复那个女孩看起来很清纯，其实我相信她真的很清纯，只是他不相信我相信而已。他同时也是在说服自己。）当时Z用他摄影师的大脑结构想了想，说那拍个裸照吧，你钱还我，我就把照片删掉。




第二天，女孩带着哥哥找上门来还钱，说钱不要了，裸照删掉，Z捏着手上的钱，删掉照片，看着人家的背影，又追了上去，把钱塞给了那女孩，说我相信你。




女孩用她所拥有的全部相关词汇来表达了自己的感谢，填充了自己一定会尽快还钱的誓言，然后再也没有出现。








哈哈。








听完这个故事，我想了想，问Z有没有看过一部叫做《金鸡》的电影，里面的胡军和吴君如……Z说，看过。




我拍了拍他的肩膀，我们俩都笑了。








好像扯远了，又好像没扯远。题主夫人如果想探究人性，遇到的倒霉事，只会比上面这样多，多到这个答案里根本就塞不下。




这年头，下药是最老套的，看起来像具尸体；发个薄荷糖，给姑娘嘴里贴张“邮票”，就够她无意识地傻笑一整夜了。




改天再聊吧。








言归正传，题主，我猜你隐隐地感觉到了，你家夫人玩“摇一摇”不太可能仅仅是为了“观察人性”，即使初衷是为了观察人性，后续也会发展出无限多的可能性；题主夫人才不承认呢，所以也鼓励题主来知乎发问。




其实，不用急着寻找真相或逃避真相，这里边也没有对错；就像良同学被自己道德和欲望的拉锯玩得半死，然后觉得自己错了，我却觉得他没错，起码他并不知道自己错在哪里。他错在还年轻。








白兔之所以被称为白兔，就是缺乏一个完整清晰的世界观，同时缺乏直面自己心底狼性的智慧和勇气。








如果不了解这个世界，人根本不知道自己想要的是什么，奇妙的是，市场经济知道，商人知道。




题主夫人对人性那么好奇，我就替商人们来讲一讲吧。








有的城市，从一下飞机，到香X里拉酒店的门口，都能收到字样是“处女开苞，红运当头”的小卡片，加上一个带着好多个8的联系号码，很精准地定位了有处女情结的这帮人，处女情结可不就是一种迷信么，逆天改运，成佛作祖，就在这一日了。








有的保健按摩连锁机构，如魔指X堂、魔指X境，开遍了全国，它们的魔力在哪里呢？年轻漂亮的女孩子穿着超短裙，坐在男人身上用嘴唇和鼻尖划过男人的身体，还有温柔的招牌虎抓，男人们受不了了，有两个办法，一是去找另一种技师解决问题；二是每天买上十八个钟，看能不能把这女孩的底线给买通。








直接点的场所，什么服务都有，从红绳到sm，从制服到供客人撕开的各种丝袜，乃至于提供情景房，让人回到教室，或者做一次医生、甚至是皇阿玛；单单是一次普通的交合就要穷尽一十六招：四季发财、老汉推车、策马杨鞭、冲锋陷阵、天地合一、马到功成、蝴蝶双飞、闻鸡起舞、金鸡独立、一马平川、丹凤朝阳、珠连碧合、情意绵绵、出水芙蓉、波涛汹涌、情到高处……








想要什么样的技师，人家都能提供的。按价钱分有普通的都市丽人，有昂贵的三线麻豆；按年龄从常见的童男童女，到逆天的白发老太；在一个叫做“色彩缤纷”的项目下面划勾，就可以得到不同肤色的洋妞，还有神奇的“八国联军”VVIP套餐，尊贵的客人可以化身为当代的义和英雄，一次操回我大清当年失落的所有尊严。




如果客人关系到位，提前预约，店家还可以提供吃屎喝尿、拉皮穿孔等超值服务，客人玩技师、技师虐客人都没问题，反正有医务小组在一旁护法，地球毁灭了，都不会让客人宝贝出事的。








放心消费，绝对安全。为什么安全，我不可能在这瞎扯，谁想了解了解，方法特别简单，花销也不大，找本省本市相熟的老公安、老记者吃餐饭，在餐桌上八卦一下就行了，xxx酒店有谁谁谁的股份啊，xx公司的事情为什么不能报道啊，他们最清楚了，不懂事的人在这两行哪儿干得长啊。








呐，狼的世界就是这么狂野，或者说这么happy的了。








如果有女孩看到这里，居然会想“男人果然没一个是好东西”，那我这些东西就白写了。




狼，也分公母呀。








准确地说，“人没几个是好东西”，就对了。








女人也有欲望，在这个时代，没有谁会调动那么大的资源去强迫谁，那成百上千万的女技师，标价一万一日的壮小伙子，从何而来，向哪里去？我不知道。




大家都是人，没可能有一半特别无耻，另一半特别崇高的，大家都有隐秘的心思，不可告人的诉求，不为人知的弱点。








在良同学的答案底下轻易开骂的人们，也一定要搞明白一个问题：你何德何能，是特殊的、有权审判别人的那一个？




你们身边的每一个亲属、每一个朋友、每一个你们所尊敬的人，有些什么经历、有些什么秘密，你们有怀疑、思考、探究过吗？“不知道”不意味着“不存在”，“看起来”不能证明“实际上”，如果你们身边的每一个人都是没问题的，大街小巷星罗棋布的灰色产业是为谁而建的？那么多复杂的欲望啊，再参考那些微不足道的小小限制，胜率如此之低的战争，他们是怎么打赢的？是什么缘分、什么机制保证了生活中那么罕见的拥有超强道德感和超凡自制力的人都聚集到了你们身边？








糜烂与美好你们都经历过了么，诱惑与挑战你们都战胜过了么？








为了对伴侣的忠诚，为了人世间的正义，为了天顶星的和平，男生们拒绝过撩拨你的林志玲、女生们拒绝过深爱你的吴彦祖么？




你们是已经拒绝过了，还是单纯觉得自己应该能拒绝？




林志玲和吴彦祖还没出现，是因为你们洁身自好眼里只有你们的小红与小明，还是因为你们还没走到那样的位置、拥有那样的价值？








什么都搞明白了，再开口，才不容易错。没看懂世界、也没看清自己，论据都还掌握得不到位，可千万别急着去参与定义对错哦，因为无知的讨论只能碰撞出无聊的结论，不可能碰触到据说存在的真理。




比如我最近在生活中就经常听到对大麻完全没有了解的两拨人纸上谈兵。一帮人听到这两个字就怕得要死，觉得这他妈就是吸毒啊，吸毒的人都是反社会人格，所以抽大麻卖大麻的全都应该被判死刑，真让这帮人来参与制订刑法，我猜很快唱国歌走调也要被判无期了；




另一帮人急吼吼地觉得政府应该放开软性毒品，哪怕这帮人根本没见过活的大麻长什么样子，但他们引经据典，逼格碾压全场啊——真想送他们每人三口加料的杂交大麻，毙在地上几小时、吐完血之后，他们才能稍微清醒一点。












回到问题本身。




题主的补充信息里有这么一句话，『我们真的感情很好，都想和对方过一辈子，不会这么容易就分手的。』








两只小白兔，前一刻还心存疑虑，这一刻就生死相许，在我看来，是很不合理的，越年轻，就越容易开口说一辈子在一起。




几乎所有的cp都立下过这样的誓言，其中只有极小的一部分走到了最后。








“一辈子”是没人能有把握控制的东西，“一辈子”里我们到底会遇到多少人、撞见多少意外，两个人在一起，美满的“一辈子”需要什么级别的强大，无奈的“一辈子”需要多么卑微的容忍，没认识到这份沉重有多重的人，越级挑战这三个字，无非就是蛮干。












题主问的是，『异地恋，女友喜欢摇一摇，我该怎么办？』




然后现在，女友答应不再摇一摇了，题主就认为问题解决了。不，我认为，问题没解决。








有一次一群朋友在聊说，要结伴去日本性旅行，说日本那些大开大合的服务，四十八手、七十二变，说得眉飞色舞，我偶像包袱在那，我说这样太low了我不去，日本姑娘们结伴来中国搞我还差不多；我表弟则紧张地看着他的女朋友说，我不会去的，我肯定不会去的。




他女朋友深深地看着他，表情很严肃，也很淡然。她说：别，你去吧，如果这样的东西你都能为了我而拒绝，我不知道该付出什么对等的东西来填补你的这种失去——我不想付出那么多，我宁愿你欠我。








我坐在一旁，门牙都听裂了。真不明白我弟这种笨小鬼从哪里找来的这么深沉的女朋友，成长度相差太多，我觉得他死定了。








题主，既然你和女友感情很好，不会轻易分手……那么在你掌握到方法，了解到这是个狼、与披着兔子皮的狼组成的狂野的世界，在你意识到几乎所有的男孩的身体包括你自己都会像良同学这样骚一骚、几乎所有的女孩的心都会像你女友这样摇一摇，评价自己能够不过份自信、对待别人能够不过分过份苛求之后，想一想：你能给女友什么，填补她失去的摇一摇游戏，让她感觉到快乐充实，让她对你保持忠诚，甚至让她和你一起走一辈子呢？








想到了，而且你能给她，这样才是真正解决了这个问题。
















最后，我再重申一次，什么都不知道，什么都拒绝承认的家伙，就只能被看作兔子，约等于潜在的狼崽子。狼崽子不可爱。




什么都知道的兔子，又不一定全都会变成狼。进化的终点，我觉得是兔八哥。
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衣服的常见面料如何区分，什么样的面料才算好的面料？
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一期一会









这个一定要回答。








不抄大段理论资料，完全说说自己的看法，全是干货，不兑水，不是服装专业的，一切业余，个人主观，讲得比较粗，细节上有一点出入请无视。
 
（以下回答均不涉及运动领域或其他特殊领域

 ）全是个人看法，仅供参考，意见不同者可移步他地，别搬百度百科来辩，上面错的一塌糊涂。




错字请无视。不过担你在任何一本中国服装书上都看不到这么详细系统简单易懂的东东，因为大部分来自给领导买衣服时的自我学习总结，结合跑厂跑店实践，一笔笔学费交回来的。










（谢绝商业转载谢绝商业转载！知乎除外）















第一章（泪奔，我为毛要写这么多） 面料的基础知识





1、面料主要分为：非纺织面料和纺织面料 从另一个维度来看，分为天然面料和非天然面料。从更细的维度看




天然




a、植物纤维，如：棉花、麻、果实纤维




b、动物纤维，如：羊毛、免毛、蚕丝




c、矿物纤维，如：石棉




非天然




a、再生纤维，如：黏胶、醋酯、天丝、莫代尔、莱塞尔、竹纤维等




b、合成纤维，如：锦纶、涤纶、晴纶、氨纶、莱卡等




c、无机纤维，如：玻璃纤维、金属纤维等




（为方便理解以上商品名和大类名有混用现象）








2、从纺织工艺上来看：




梭织： 织物结构稳定，没有弹性（加入弹性纤维的面料除外），布面平整，坚实耐穿，外观挺括，有松量,简单讲就是不贴身，挂坏了刮刮就看不出来了




针织：织物富于弹性，布面手感柔软，舒服适体，透气，易散脱。简单讲就是越穿越大。挂坏了一拉一个洞。








个人认为的等级是：（不区分印染工艺）





低级面料：普通化纤






普通面料：一般棉、麻。






中级面料：莱卡、天丝等中级化纤面料及天然及混纺、柞蚕丝，长绒棉 ，普通皮质等






高级面料：羊毛、桑蚕丝，（织物），小牛皮、小羊皮等优质皮料，狐狸皮等普通皮草






顶级面料：羊（驼绒）、重磅桑蚕丝织物、珍贵皮质、貂皮等高级皮草









2、个人对于一些普通面料织物的缺点总结：








棉：普通长绒棉以下，多次洗涤后会变硬




彩棉：只有棕色绿色两色




麻：不抗皱、易褪色、易缩霉




普通真丝：易缩水、不耐酸、拒晒




羊毛（绒：易生虫。




人造棉：易粘身




莫代尔：易起球，发皱




天丝：湿热环境变硬




冰丝：易脱丝、变硬




竹纤维 ：易坏








3、从消费及商业角度讲，好面料和一般面料的区别不是那么明显，甚至一般面料的衣物可能卖得比好面料的还贵。但在传统奢侈品业界看来
 
，任何非天然面料都是上不了席面的。所以对题主的回答是，除非是100%的天然纤维面料，任何维有化纤的面料都不算太好。

 这就跟在传统珠宝界看来，所有的半宝石（包括碧玺，海蓝宝）都上不了席面，因为它们就是“半宝石”。




那么纯棉面料为什么要加入2%的其他化纤呢？是为了弥补纯棉面料的一些缺点。这样做有好处有坏处，好处就是以低价可以享受，要么可达到优质面料差不多80%的感受，要么就解决了日常穿着的一些小问题。消坏处就是一旦开始接受品味就渐渐坏了。举个例子吧，24K金，大家都知道保值，但是软，如果换成18K金，硬了，皆大欢喜了，但是也不值钱了。真正戴金饰的老人家，非999金不出手的。









未来的确是混纺的天下，但是，这个只是指商业，不是指品味

 。奢侈品本来就是只能少数人用的东西，一但流行起来，其含金量就会慢慢降低，例如LV。美国就是这样时尚品位堕落的烊例，很多美国人会理所当然的以为牛仔裤套头衫就够正装了，因为JOBS这么穿，但他们不知道，JOBS去白宫时，照样西装领带穿大牌,他给你看到的公众形象绝对不是他的完整形象。就连他的套头衫，也是三宅一生的精纺羊毛，St. Croix上盛惠175美金的不过是仿版。这就是为什么布什的举止在欧洲永远是笑话的原因，
 
如果你不想泯然众人矣，请不要随大流。大家都这么穿，不是你这么穿的理由。那块玻璃天花板，就是潜规则。



























例如《格调》一书所提到的，上层人士社能够察觉“一件牛津布衬衫中的丁点涤纶成分”，因为那是可悲的中产阶级标志。而The Official Preppy Handbook也夸奖过肯尼迪总统的女儿卡罗琳•肯尼迪——“严格他讲，她在衣饰、举止方面比她母亲更有预科生风范”——因为“在哈佛广场的四年当中，任何非自然类纤维都未能贴近过她的身体。




而天
 
丝、莫代尔、莱塞尔、竹纤维什么的，都是化纤，不是天然纤维。





当然，由天然面料混纺的织物也属于好面料行列，如真丝羊绒混纺。








4、面料的价织不能单从单一织物来讲，比如一个设计师要是把真皮和真丝做了拼接，那么这个两个面料就算原来都不贵，拼在一起就很贵了，因为这两种织物的物理特性完全不同，要怎么调合它是一门很高的学问。比如这种，款式看平平无奇，但没人敢小视这件衣服



















第二章：棉麻面料及真丝面料









1、棉麻的面料区分








简单，绒越长绒越细就是好棉，透气度好，光泽好，可以做得很薄，不易断，体感度好。
 
一般来说支数越高针数（有的叫根数）越高，就是好织物，但不能太绝对.









一般面料：短绒棉




好面料：普通长绒棉 标称海岛棉 皮马棉




优质面料：埃及棉 ，西印度海岛棉




棉的主要区别就是看








海岛棉（埃及棉）是一个长绒棉大类的统称，长在埃及原产地的GIZA45 70才是真正的埃及棉.业界一般把长在美国和秘鲁的叫皮马棉，很多地方把长在除美国和秘鲁其他地方的，（主要是南北美海岛地区和澳洲地区的长绒棉）也叫做海岛棉。这三种棉其实都属于一个大类，普通人看面料没法区分。另外中国新疆也种植有埃




及引进的棉种，市面上大把的“埃及棉“就是这个，但品质相差很多。在纱线价格上，
 
西印度海岛棉>埃及棉GZ45>皮马棉>标称海岛棉>国产埃及棉。

 （这只是一个简略的分类，不一定和面料价格及终端成品价格相符，事实上业界对于这些称呼很混乱）








2、支数和针数








经常说的两个概念：一个叫支数，一个叫针数（根数）








支数指的是丝线的粗线，用S来标示，如100S，也叫100支。单位面积上的支数越高，说明这个线越细，织物越薄。还有双股单股的，就不多说了。为毛都说埃及棉好呢？因为高支数的棉，短绒棉根本织不出来。








针数指的是织物的密度，用（t）（c） ，最老派的方式是T是涤纶来表示.C是纯棉 TC是混纺，但现在一般通行用T来表示，用C表示的一定是纯棉。现在美式的一般叫T，比如一个床上用品，称之为200T。




200针是什么意思呢？比如一块面料，英式标法一般会标133*72，意思是说在1英寸里：经纱有133根，纬纱有72根。那么133加72就等到205，美式密度标法就简化为200T。但这个密度标识，一般床品才说根数，衣物不说。





支数和针数一般是相辅相承的，有高支才能有高密，

 比如40S的棉面料，一般就是250T，200T、






简单告诉大家一个武断的判定标准










渣一级：衬衫40支以下 床品30支以下，200T以下




普通一级：衬衫40-60支 床品 300T-600T




不错一级：衬衫60支-100支 床品 800T-1000T，负二同学说的“80支以上的高支棉已接近于丝的质感"是有点问题的，实际上差别很大。80支以上是有丝的光泽才对，所以以前有丝光棉这一说法，不过现在丝光棉的概念很广了。




好一级：衬衫100支-140支 床品1000T——1400T（从这一阶起是真正大牌的面料选择）




奢侈一级：衬衫140支以上，床品1400T以上 但是注意，并不是越高越好，140支的纯棉面料纱已经很薄很薄了，夏天穿衬衫就会觉得太薄贴身不舒服，所以主流还是120-140S，床品1400T以上一般很重了很贵了。同理，床品80S以上就会觉得太薄，轻飘飘没质感，特别是




晚上睡的时候，如果不是床笠而是床单就容易滑着跑。所以不要盲目追求指标，在数字的基础上看个人感受。









为什么很多衣服上根本不标支数呢？因为一般它们的支数很低，所以才不会标出来，一般大牌只要用好面料，多半会乐巅巅地去标出来的。










延伸阅读：

 如果按英式方法标密度，除了注意两个数相加的值之外，还要注意前面一个数（经数）的减后面一个数（纬数）的差值越大越差，比如同是40支，133*100就好过133*72，如果遇到128*68这种奇奇葩，直接叫他滚粗。




举例：淘宝某货宣传
 
“128*68精梳全棉斜纹，优质特阔精纺高密斜纹全棉印花布，通过精梳工艺生产的高支纱高密度面料，舒适性、透气性、吸湿性超好

 ！”不管用了多少宣传词语，它都不可能能是高支纱高高密度，所以只能骗编小白朋友们，128*68一个数值就彻底出卖他的本质。所以朋友们啊，什么都得有标准，就象汽车，排量，轴距，零到一百公里加速都是有数据的，不是你随便说说自己车有多牛就完了的。下次淘宝，同学们请去直接问数值。





不看数值怎么判断？看光泽，看手感，看体感度，简单说，穿多了，摸多了，就知道了，临渊羡鱼永远没法子的。









3、衬衫面料：英国Thomas Mason 瑞士Alumo 意大利Monti 意大利Leggiuno 意大利Testa 意大利Albini 都是好面料厂，下次看见哪家大牌的衬衫上象这样还标了一个面料标，就知道它家衬衫不错了。














4、个人对于桑蚕丝织物的特点总结：（仅作为穿着衣物，不说床上用品）








素绉缎：常规面料，光滑，缩水大，可作衬衫。保持好了不易皱




双绉：不平，透气性好。作裙子随便穿穿，易皱。




碧绉：厚于双绉，粗斜纹，缩水大，作裙子随便穿穿 易皱。




绫 ：斜纹，穿起来不太舒服，薄。一般面料（古代丝织物中，绢、帛、锦、绮、罗、纱、绸、缣才是好丝织物，绫和绡不值钱，所以才说|“半匹红绡一丈绫”




乔其纱：易钩丝，除了做纱巾没什么用




双宫绸：粗糙，紧密挺括，色光柔，有疙瘩纹，做晚礼服和衬衫好好 不易皱。




塔夫绸：脱胶、平整、挺括、硬、但是会有永久性折痕，只能挂，做晚礼服好，不易皱。




提花绸：反面丝绸（底料）上用正面丝绸（花纹料）提花，分正反，只能做外衣，贴身穿不舒服。保持好了不易皱。




重磅真丝：16姆米以上就已经无比接近天堂。不易皱。








姆米，即丝绸的单位重量，克重，用mm表示，一般12mm以上可以称为重磅真丝，爱马士的丝巾为毛那么贵，因为达到了22mm以上。但是姆米数不是真丝的唯一标准，还包括印染工艺，这里不多说。








5、亚麻








夏天最好的面料之一，透气，就是爱皱，但是粗。有些牌子把它捧到天上去是为了营销需要，因为易皱，所以感觉矜贵，以往那些上流人士一天换五次衬衫，穿的就是亚麻（当然，后来他们有真丝了，就不换了，只是这一点大牌们不拿来宣传）




亚麻和高支绵混纺的衬衫很不错的，口袋巾也是亚麻的是基础。









第三章 羊毛羊绒面料









1、基础知识








首先要知道，毛面料里只能谈羊毛，兔毛什么的请他一边去吧。还有毛织品中只有纯，没有100%的说法，超过95%就可以叫纯X了。




再次要知道，
 
羊毛和羊绒基本没法比

 ，简单说，同等情况下，羊绒的保暖是羊毛的8倍，重量是羊毛的五分之一，所以叫软黄金是没有问题的。越苦寒的地方羊绒就越好，没法子，环境逼的。




羊绒羊毛面料优劣一般就以支数来计算（其实就是纤维的细度，越细越贵越好），很多人认为冬天穿羊毛大衣很难受，因为呢子大衣重，那是因为你们买的都是最差的羊毛，没支数可言，全是象油毡一样乱压在一起的，当然会这样。精纺的羊（绒）大衣一点也不重，真是又薄又暖，我一米68，一件长到膝盖下的大衣，冬天抵零下十五度没有问题的，也就不到1.5KG。就这一点说来Burberry的牛角扣大衣在中国大部分地区实在是太不厚道（可怜我的学费），每一件重得都象是铁一样。




再再次要知道，羊毛羊绒面料同样讲支数








低档：含毛量50%以下




中低档：含毛量50%-95%（不是纯毛的就不要谈支数了




中高档：含毛量95%以上的纯毛面料 ，100支—120支




奢侈：120支以下-180支 羊毛过了100支就接近于羊绒了 1




顶奢：高于180支的纯毛面料，比如世家宝著名的最贵的SUPER250，业界昵称“超级二百五”








那么美丽奴羊毛merino wool又是怎么回事呢？简单来说，它是最接近羊绒的羊毛。还是以数值来说话。人的一根头发的直径是75微米左右，而羊绒的一般是17微米起（优质羊绒起码要15微米）。而美丽奴羊毛的直径可以达到20微米左右，作用相似，但产量肯定比羊绒大，所以，美丽奴羊毛在某种程度上可以作为入门级羊绒的替代品。





好羊毛面料的排行：由低到高









马海毛（安哥拉羊毛，25微米左右-——美丽奴羊毛——马海毛（安哥拉羊毛）——羊绒Cashmere （19微 米）——喜马拉雅山羊绒pashimina ——藏羚羊和喜马拉雅山羊混种的羊绒，也有将喜马拉雅山羊绒中最顶级的称为shahpashm —— Capra-Hircus 苏格兰羊腹部羊绒毛————Shatoosh藏羚羊（知道它是怎么灭绝了的吧）




但是，
 
在所有羊毛面料的顶端，还有一个神一样的存在，那就是，草泥马！















没错，草泥马同学（羊驼）的毛，是比羊绒还贵的软黄金，其中最顶级Vicuna羊驼毛，直径小于11微米，而且里面几乎是真空！而且，它不起球，不怎么缩水！当然，最正宗的羊驼毛仅指Vicuna，但属着商业的发展，羊驼大种里面的小种，也开始塞进来了，但其实，虽然它们卖得贵，但纤维的细度未必高于高支数的羊绒。这就跟高等级的轿跑未必就没有中档的纯跑车加速度一样。








在羊驼的世界中。排行是这样的。




Huacaya（20微米）<l.lama<suri<guanaco<vicuna




解释：




alpaca：阿尔帕卡羊驼，里面包含两种类型，Huacaya和suri 阿尔帕卡羊驼加起来全球年产不到5000吨




Huacaya:华卡约，大量饲养 ，纤维细度与美利奴羊毛近似 草泥马中最便宜




suri：苏利少量饲养，纤维长，有亮度，无鳞片，适合精紡，纤维细度等基本同于安哥拉羊毛，价格是华卡约的三倍




l.lama -大羊驼 ，又叫骆马，澳大利亚开始大量鉰养，全球年产量约600吨，纤维没有羊毛脂，价格位于华卡约和苏利之间




以上两种都属大量饲养品种，以下两种基本是野生或极少人工养殖




vicuna：小羊驼 全球年产量不足4吨，珍贵程度和藏羚羊相似，其纤维细到11微米左右，内部中空，最保暖，最贵




guanaco：原驼，和vicuna类似，但是没vicuna珍稀，但产量同样少，价格就比vicuna便宜一点。









２、实用知识






好，说实用的，买羊毛羊绒要注意的方法：









A、
 
不要用烧的方法，

 这个判断不出来，因为可以混兔毛。不敢拿水洗的羊绒不是好羊绒。




B、越好的羊绒（毛）织物，颜色一定是越原始素淡的，那种深紫大红的一般不是好面料（特殊除外），简单来说，就是一个美女是敢于素面朝天的，浓妆的一般要遮点什么。




C、不要一味看支数，大厂面料后期整理做得好，100支的质感可以秒杀小厂130支的。




D、不要一味觉得戒指绒就好，“又密又薄”和“又稀又薄”之间是有差别的，真的戒指绒一定要到200支以上。如下图 上好下坏。虽然上边很土气，下边看起起来很高档，但是颜色和透光就出卖了它CHEAP的本质





















E、看羊毛衫的标识，标sf24/s 26s/2, 28s/2的是粗纺，更高的叫精纺，如48s/2 60/s 120/s




F、羊绒衫的针数和织物的针数有不同，简单来讲，7针9针的羊绒衫厚，冬天在北京一件大衣加一件7针9针羊绒衫OK，12针-16针不够厚，得穿羽绒才够用， 18针是夏天穿的。




G、真丝和羊绒混纺的好处并没有象宣传的那样大，简单来说我不买这种国产的这种混纺的面料，因为体感度虽然好一点，但不保暖，一个是长绒一个是短绒，技术差了就混不在一起。而且真丝本来就细（12微米）国内的面料如果标120支真丝羊毛混纺，其实质量要比纯120支羊毛的差得多。国外面料比较良心一点，会标清是120S混真丝，意思是我本来用的羊毛就是120支的。




H、羊绒一定要让它休息，好面料都是如此，包括小羊皮，不然结构越撑越大，很容易没形，简单说就是，羊绒衫穿一天，就要平放着让它休息一天，让因为重力而拉长的纤维自己慢慢顺弹回去。






良心赠送：在经验不多的情况下怎么分辩真假羊毛衫，拿X多斯家的为例。看吊牌，上假下真。



















真的吊牌颜色一栏不会有“色字，即只会说深灰 不会说深灰色




真的吊牌检验标一定是贴上去的而不是印上去。




真的工艺一栏一定会标工艺，比如精纺精纺，提花还是什么，不会只标一个半高领拉链。




真的不同的款式的羊毛衫合约号和工艺号肯定是不同的，假的才是一个吊牌本部通用




还有执行标准什么的，太复杂，就不说了




3、西装面料：








西装面料的世界里，英国的永远好于意大利的，没美国和其他国家什么事。









英式面料：厚重些，秋冬穿





NO。1世家宝(scabal) ：面料之王，贵，一套西装做下来国内还行的定制店3、4万吧。




NO。2多美（Dormeuil） ：法国的，极象英国货，性价比高，后期整理做得好，120支能做出人家140支的水准，可惜性价比太高，很多定制店都不进货了。




NO。3Holland & Sherry ：产品线全，但特点不突出，因为大部分是在意大利做的，就是Carlo Barbera









意式面料：轻薄些，春夏穿





NO。1杰尼亚（Ermenegildo Zegna）Trofeo 及13Milmil13系列不错




NO。2 Loro piana ：顶级羊绒 这家不吹牛，不炫，低调得多。




NO。3 Cerruti　1881、 VBC 并列 日常西装最适合




还有个特别的Carlo Barbera ，上面说了。










前方高能预警，继续30年黑某事业不动摇！！前方预警，前方预警，前方预警，前方预警，前方预警，前方预警，前方预警！不喜勿入！










——————————————————————————————————————————————————————————————————————————————




“新青年理想样本”，这是媒体对他的定义，他曾入选过“耶鲁世界学者计划”(The Yale World Fellow Program)，在耶鲁大学待过4个月，他还有不少外国朋友，他穿杰尼亚，开捷豹，并不那么像一个民族情绪强烈的人……这是他在媒体上的普遍形象。




他确实穿了杰尼亚没错，只可惜全是杰尼亚中国的成衣。




杰尼亚，在业界，是一个面料起家的公司，他的面料是好，但是也仅仅就是面料好，版式剪裁都相当一般。稍微对时装有一点常识的人，都不会去穿杰尼亚中国的成衣，事实上杰尼亚国外的成衣也很一般，但是因为价格还比较便宜，所以没什么人说他。特别是在中国专卖店里卖的那种入门的2-3万的杰尼亚三粒扣的西服，号称是意大利面料，实际就是第二个达芬奇，国产的，200-300块一米的面料。连做也是代工厂做的，出厂价2000块左右。只有中端以上的，才会给你用上意大利的面料。因为中国人对时尚知识还不了解，所以杰尼亚打着世界顶级男装的旗号在中国卖得贵得不了，所以，业界才叫它“宰你丫”。SO，新青年们，选样本时，请不要恰好选中了反面典型。














这是他心爱的杰尼亚




上时装杂志，给人家做榜样的西装，驳头（右领位置都能皱成那样，这是要多烂才会这样啊……一间定制居然不纳驳头的顶级大牌西装）
















皮的面料写不完了……先到这里吧，我已经是不能了……








以上
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钻石真的是 20 世纪全球最精彩的营销骗局吗？真的没有价值？











 Warren
 ,
 
我什么也不懂









作为改革开放后最早一批的钻石贸易商，我想说的是，天然钻石作为石头，它的工业用处实在是越来越少，可以说，如果没有戴比尔斯，天然钻石不会有今天。








钻石按功用分有工业钻和首饰钻，按来源分有天然和人造两种。一般老百姓一讲钻石指的都是天然首饰钻。最早人们发现钻石并没有觉得特殊，只是觉得硬度指标这个特性可以在工业上有点用处，于是玻璃刀，拉丝模等金刚石制品被应用到一些领域中。可是1955年GE通过高温高压获得人造金刚石的技术后，天然金刚石的最后一点工业价值也失去了。现在除非是一些高规格高精度工艺需要，天然金刚石没有特别大的用处。因为人造的成本越来越低。我国在人造金刚石原材料方面占了全球的90%左右。








不过戴比尔斯跳出来了，告诉你女人离不开钻石，钻石稀有，璀璨，拥有不可限量的价值，一颗钻石成就一段人生，一块破石头就是婚姻的见证。戴比尔斯在钻石文化上做的一些努力可以去百度，实在是太多了。








从业者会告诉你，钻石会保值，升值。刚才讲过了，钻石除了工业上最后一丁点用处，没有任何价值，现在炒到这个价格，是因为戴比尔斯等最上游对行业绝对的控制。天然钻石是很特殊的行业，是属于供应端为主的行业。戴比尔斯从建立之初就创造了很多概念，告诉你钻石有价值，他们怎么控制呢？这个世界超过一半多的钻石矿是属于戴比尔斯的，在早些年间，戴比尔斯所占的更多，甚至超过90%。是钻石出货的绝对控制者，戴比尔斯们只要稍微收缩一下出货量，市面上的钻石价格就升高了。比利时的安特卫普是戴比尔斯们向下游从业者分配货物的站点，早年没有实力，在安特卫普是拿不到好货的，现在也是这样，只不过好一些，因为俄罗斯白熊进来了，戴比尔斯们做梦也没想过，西伯利亚那个破地方钻石储量这么大，而且品级很高。这就直接破坏了戴比尔斯的模式。所以近几十年，戴比尔斯们也在做出改变，调整以前那种控制上游，有矿就收购的方式，转而面向消费端，也开始建立自己的钻石品牌。但是整体来说，上游还是被控制着，甭管世界上钻石储量有多大，消费者永远都不可能拿到低价钻。








就算价格会涨，但是钻石因为以下致命的先天缺点，不肯能像黄金一样变成有规模的交易市场，随时套现。








为了凸显首饰钻的价值，还制定出了很多鉴别标准。这些貌似很有用，但是说到标准，凡是稍微了解点的都知道标准就是唬你的。很多等级，比如净度里面VS和VVS之间的差距根本就没有很明显的界限，即使是专业级别的鉴别师配合特殊工具也不能很好的分清，因为主观因素也是一部分，但是价格却差了十万八千里。








再讲个笑话，最早彩钻是没有透明钻石的价值高的，甚至很多人不要彩钻，后来从业者又编出各种理由，证明彩钻是更稀有的，于是现在更多的小白们对彩钻趋之若鹜，愿意为之支付更高的价格。还针对颜色也做出了标准，同样的，什么样的颜色才算更纯，如果不放在一起，谁他妈知道啊。但是销售a就会告诉你，a比b更纯，价值更高，但是销售b那里可能就会反着说。








除了净度，颜色，4c里面的重量和切工也很有唬点。原钻是没有固定的形状的，但是从业者发现，有些形状可以让钻石更漂亮，“火光”更璀璨。这个就是57面体（也有58面，多一个端面）。他们称之为“完美切工”。实际上有用么？钻石还是那个钻石，只不过形状的原因，灯光下更绚丽。好的切工不仅仅起到增加“火光”的作用，还起到避开裂痕，杂质的作用。这里面讲究就来了，好的切工技术，为巧妙的避开缺陷，同时尽可能的保留重量。同学们会问？那岂不是所有杂质和缺陷都要去除？不是的，因为价值。市场上，1克拉和99分的钻石重量上只差了1分，但是价格上就是克拉钻和非克拉钻的区别，买过结婚戒指的应该知道这个区别。所以那干脆只挑99分的岂不是赚到。从业者才不会这么傻逼，他们会宁可保留缺陷，也不会让重量降到90到1克拉这个区间。除非是很明显的缺陷，净度颜色之类的也会因为主观上的微小差异，不会对价格产生很大波动。所以切工不仅仅是为了消费者，更是为了从业者。








再说造假，先不说仿制钻，还有人造钻，名字不一样，成分也不一样，仿制钻是另一种成分，人造钻就是一样的成分，只不过不是天然的。仿制钻品种有几十种，想知道的自己去百度。再一个就是前面提到的缺陷和裂痕，都是可以通过技术手段弥补的。没想到吧，杂质是可以激光打掉然后再填充的，裂痕也是可以填充的。所以小白领们，尤其是傻逼屌丝们疯狂追求，省吃俭用，卖血买到的石头也很有可能是被动过的。想到这里我就觉得，现代社会信息这么发达，也是个缺点，因为撒起谎来，制造起浮躁的假象也会更加有效用，所以姑娘们，小伙们，不要做傻逼的屌丝，要参透这背后的种种，是需要一颗非物质的朴实的心的。








再说一次标准，有小白说，啊我买的石头人家都有证书，GIA什么什么的。呵呵。呵呵呵呵。呵呵呵呵呵。就说GIA吧，三大机构之一，在中国是没有专业培训点的。所以你这个证书很有可能是半生的鉴定师懵懂中给的。其他类的证书就更不用说了，宝石商们会从鉴定机构处购买的。对，就是购买，我想要VS就是VS，我想要VVS就是VVS。因为本身区别就不大，小白们根本鉴定不了，但是价格，嘿嘿。说到这里，再一次想到傻逼妹子们看到男屌丝或者高富帅们伸出的破石头，就湿塌榻的交付自己的一生，并且沉醉在浪漫的氛围里不能拔出，真几把可笑啊。








最后，这个行业的格局，就是只有戴比尔斯们是赚钱的，其他各个环节别管吹嘘的多厉害，或者看起来多华丽，都是浮云。比如我们庞大的周XX们，他们背后的辛酸你们这些屌丝们会知道么？一个店屯那么多货，资金占用那么大，一天卖不了一个，几辈子才出完啊。但最心酸不过是男屌和女屌们，你们向往的，心醉的东西，即使周XX们已经很辛酸的情况下，也是3倍到4倍价格甩给你们的。哈哈哈哈。。。。












你有没有见过，一个行业的产品好坏标准是没有标准，一个行业的产品价格建立在没有标准的标准之上，一个行业的产业链全被几乎是一个巨头控制，一个行业的下游消费全部建立在没有任何功用之上。这就是天然钻石（首饰钻）的现状。












-----------------补充分割线------------------------------------------------------------------------------








发完后才看了上面一些人的回答。只能说。。。。呵呵，不懂不要随便误导群众。。。。








钻石行业是不会崩溃的，因为上游力量的强大，消费者天性的贪婪和对浮华的向往。“骗局”已经缔造的很坚固。戴比尔斯们做的事情一遍遍的在人类史上发生着，我们身边也在每天发生着。比如奢侈品，比如明星们，比如微博公知们，比如商业领袖们。这些名词们触动着男屌女屌们傻逼一样的内心。浮华，贪婪，人类的本性，永远都会让这些事情发生着。如果你不想随波逐流，需要的不仅仅是知识，更需要修行。从一件事情开始，把它做到最好，最强，然后在这个过程中，你会不断的开悟，有一天会突然发现你已经离开屌丝圈了。哈哈哈哈哈哈哈












--------------再补充分割线-----------------------------------------------------------------------








哎呀，楼上还有一个是卖钻石的？作为元老，我知道你们的辛酸，不会破坏你们生意的。不过我还是想说说我的看法，没有任何恶意。你说的对，会有稀有性，但是上面解释过了，所谓稀有性不过是定义的问题。
 
钻石矿不算稀缺，尤其是大白熊进来以后，如果戴比尔斯们不控制供应端，市场上钻石价格就还不如石头了。

 卖钻石的生意还是最好别做了，因为实在是。。。。没有任何竞争力。做品牌干不过奢侈品品牌，做低价，干不过同行们，因为没有任何差异，做实体店，资金链会断，做网络店，还是死在差异。只能是越做路越短，把你精彩的人生用在其他行业上吧，绝对比这个赚。
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Excel 有哪些可能需要熟练掌握而很多人不会的技能？











 未央之末
 ,
 
好饿啊~~~









从今年年初的excel盲，到现在经常从大拿那偷师，也算是成长了不少，慢慢写下来算是对学习excel做个短期回顾——









===============排版篇==================










	
给他人发送excel前，请尽量将光标定位在需要他人首先阅览的位置，例如Home位置（A1），例如结论sheet，长表尽量将位置定位到最顶端


	
有必要的时候请冻结首行，没必要但可追究的内容，可以隐藏处理


	
行标题、列标题加粗，适当处理文字颜色、填充颜色，利人利己


	
占用空间比较小的表格，可以放置在左上角，但留空A列和1行，并给表格加上合适的框线，观感很不错哦~


	
同类型数据的行高、列宽、字体、字号，求你尽量一致，非要逼死强迫症吗！


	
定义好比较标准的格式，例如百分比预留几位小数，手机号的列宽设置足够，时间显示尽量本土化...


	
不要设置其他电脑没有的字体，除非这个表格就在这一台电脑使用...










===============操作篇==================










	
Alt+Enter在表格内换行，楼上有提到






	
Ctrl+Shift+上/下，选择该列所有数据，当然加上左右可选择多列






	
Ctrl+上/下，跳至表格最下方






	
Ctrl+C/V，不仅仅复制表格内容，也可以复制格式和公式！






	
Ctrl + Shift + < 或> 直接调整字体大小，不要上去一个个尝试啦~（02/11纠正：此快捷键为word上使用，excel还真没有快捷键调整字体大小...好奇怪...）






	
Ctrl+F/H的查找、替换，点击“选项”，可以替换某种格式等等，另一片天地有木有！










	
F4，对，你没看错，就是F4！重复上一步操作，比如，插入行、设置格式等等频繁的操作，F4简直逆天！


	
‘（分号后面那个） 比如输入网址的时候，一般输入完会自动变为超链接，在网址前输入’就解决咯










	
复制，选择性粘贴里面有几个非常好用的——仅值，转置（个人推荐用transpose公式）










	
公式里面切换绝对引用，直接点选目标，按F4轮流切换，例如A1，$A$1，$A1，A$1










===============公式篇==================






	
if、countif、sumif、countifs、sumifs，这几个一起学，必学算是~


	
定位类型的函数：MID、SEARCH、LEN、LEFT、RIGHT一起学吧，简单但异常实用


	
四舍五入个人偏好用round函数，举个简单例子，一列数据，2.04、2.03并求和，显示保留1位小数，你会在界面上看到2.0、2.0，求和却是4.1，表格打印出来会比较让人难理解。


	
Vlookup函数，这个不多说了，神器


	
text，例如19880110 text（A1，"0-00-00")，转为1988-01-10，用法很多


	
weekday，让你做时间计划表什么的时候，把日期转为“星期X”


	
column（目标单元格），返回目标单元格所在列数，有时候真的很好用...还有
 
@黄老邪

 推荐的columns~


	
transpose（目标区域），神奇的转置，把行变成列，把列变成行...


	
&，可在目标单元格后面增加某些字符，偶尔用（我这种强迫患者用的是concatenate公式，我特么有病！）










	
数组，虽然复杂，但是有的公式配上数组简直爽爆


	
多百度，例如曾经碰到一个难题，把X分X秒，转为X秒，例如172分52秒，百度半天得到的公式：=IF( IFERROR( FIND( "分", $E2 ), 0) > 0, LEFT( $E2, FIND( "分", $E2 ) - 1 ) * 60 + IFERROR( MID( $E2, FIND( "分",$E2 ) + 1, FIND( "秒", $E2 ) - FIND( "分", $E2 ) - 1 ), 0 ), LEFT( $E2, FIND( "秒", $E2 ) - 1 ) * 1 ） 度娘很厉害的










===============图表篇================










	
不同的场景请用不同的图，转个非常精髓的图：





	
数据透析表、数据透析图，嗯嗯，推荐的人太多了...


	
图表设计——布局，灵活运用好多类数据时的“次坐标轴”





	
选择数据——右键——更改图标类型，灵活在一张表上结合起来柱状图和折线图


















	
SmartArt也是一大神器，我终于不用在Ai或者PPT上作图再粘过来了...










===============技巧篇=================










	
数据——分列，将列内的数据拆分成多列，比如“XXX省XXX市”，拆成省、市两列，“XX小时XX分钟”拆成时、分两列，可以按照宽度、文本、标点等作为界定进行拆分，非常多的场景会使用到，请优先学会...





	
如果你不是靠excel吃饭，请不用那么geek，而是学会excel的逻辑——配合简单的公式、排序、替换、if等全局操作能得出的结果，不一定非要用一个长公式然后下拉，举例：










如何将无规律的一列上下翻转？





——创建一列，标上1、2、3……，下拉，以该列为主排序，改升序为降序，扩展目标列，得到结果，之后可以删掉创建的辅助排序列









如何目标区域的每一行数据下面插入一条空行？





——创建一列，标上1、2、3……，下拉，下面空白行标上1.5、2.5、3.5……下拉，同理排序~Tada~





	
条件格式——突出显示单元格规则，里面的“重复值”，在实时录入和检查标记时很实用


	
在条件允许的情况下，升级到office 2013吧，excel 2013比2010好到爆啊！比如新增的sumifs、averageifs等多条件if，比如选择一个区域，右下角小标“快速分析”自动生成数据条、色阶、柱形图、汇总图、透视表、折线图等等啊，秒中出啊有木有！（诶，好像哪里不对的样子）
















==================
 
其它篇

 ====================









	
不会写宏没关系，要懂得怎么使用别人的宏（自行百度“excel宏大全”吧~），怎么保存xlsm，怎么录制宏。当你把机械化的一套操作通过录制宏实现，并用xlsm配合auto_open自动操作，眼看表格自动化操作，在两秒内给你返回原来每天固定要做十几分钟的数据分析结果时，那个鸡皮疙瘩（蔡健雅腔调...）


	
有时间推荐泡泡excel的论坛，excelhome什么的，神人太多了....


	
非常推荐给初学者、中阶以及“中介”的视频：
 
文库课程

 ，哪怕前几个视频，看标题简单到爆，但中间真的有很多操作上的亮点不为普通人自学所知~


	
excel满足不了你，又懂编程，想秀逼格的，请右转百度 SPSS









✎✎✎✎✎✎✎✎✎
 
出题的分割线必须华丽

 ✎✎✎✎✎✎✎✎✎




额，我都写那么多了，出个题又不会死——








【A列】




a




a




a




a




b




b




b




c




c




d




d




d




d




e




……




……




……








每行仅一个数据，无法准确知道有多少个a，多少个b，多少个c……




请【仅用一个公式】统计出——【A列中不同单元格的个数】，比如a、b、c、d，算4个





请注意，只允许公式，其他操作均不允许，因为这个题不是为了结果，而是考excel逻辑的...





（01/30 ：擦，这么快就被解答，说好的面子呢！）













【后记】






1. 关于答案





excel是一个很庞大很完整的“系统”，各行各业用处定然不尽相同，所以答案肯定仁者见仁智者见智，我也只是抛砖引玉，说说自己在个人工作上的经验









2. 关于疑问求解





excel里的帮助（F1）非常之有用，输入关键词就会提供给你需要的信息，请常用！个人推荐是——基础操作找百度，公式函数找F1，偏具体的需求找excelhome









3. 关于学习与书籍





引用
 
@谌斌

 回答的
 
如何快速有效地提高 Excel 技能水平？

 ——







我觉得提高Excel水平最重要的是某种“刺激”：




你需要交一个报告；




你需要做一个分布图；




你需要做数据去重；




你需要做数据排序；




你需要做数据统计；




这种“刺激”唯一不能是：你想学Excel。



个人非常感同身受，我所有的学习均是受上面所提的各种“刺激”，所以假如让我推荐学习excel的书籍，我怕误人子弟...不过，我个人还是比较倾向在有一定基础之后补充完善的干货...








♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋





日志





2014/01/19 V1.0 初稿




2014/01/30 V1.1 补充部分图片，新增技巧篇




2014/02/06 V1.2 梳理答案结构，补充部分非硬货




♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋♋




赞同：7659





评论：117









平面排版时，突出中文的美感有哪些方法？











 匿名用户








//原来能匿名。。。//








得到作者授权转载到知乎。








作者人人页面：
 
陈鰙





作者知乎页面：
 
Celes Chan

 《---- 大家去关注他呀不要关注我 我不生产美 我只是个搬运工～








--- 分割线 --- 以下为转载 --- 强迫症发作给原作者所有两个点的省略号都多加了一点 ---








一张好照片 够粗够稳的字体 一个貌似挺合适的文案= =










大字间距居中，貌似文艺的黑白照片，再加个很囧很囧的logo










字好多还是要有层次，一堆汉字没有韵律感所以难看，加空白加线条衬一下










大段字多空点位置，字小空白多总归容易好看些，某老师用这种方法做ppt简直就是高SANG端JIN大TIAN气LIANG










这样子也挺萌的，大字小字线条的颜色都要微调，尽量保持颜色感觉平衡










常见方法，罩一层黑或白写字，标题或者大段都适合... 简单高效百搭款










周围加暗，配个重HAO口KAN的图，大大的字... 当标题挺帅气的...










背景加点肌理，装作很黑的样子 @新房昭之










黑底+无衬线细字，字的灰度层次感，再加一个没啥意义的文案...










白纸+衬线黑字，不同灰度体现层次感，弱对比更容易看起来高级，加些莫名其妙的线似乎能有莫名其妙的古典意味











赞同：6442





评论：154









常戴隐形眼镜的人用什么眼药水比较好？











 讨厌
 ,
 
非典型性眼科博士









谢邀。我觉得我可以不谦虚的终结这个话题了，原因如下：




1. 鄙人是眼科医生。。。




2. 鄙人是国内很少有的角膜病学专业的硕士和博士学位获得者。。。




3. 鄙人每日也佩戴隐形眼镜。




掩面，似乎有些太不谦虚了。。。








首先提醒一下，答案很简单，各位不要因为答案太简单而受不了。




————————正确答案分割线————————




答：其他眼药都不要点，唯一需要的就是——“不含防腐剂的人工泪液”。




就去药店大喊一声要“不含防腐剂的人工泪液”就可以了。




至于人工泪液的药物成分，有玻璃酸钠，有羧甲基纤维素，有卡波姆。可以试试不同的，再挑选出自己觉得最舒服的一种，这一类药物是模拟泪液成分，所以点上
 
不会有清凉感

 ，很多人觉得点上没感觉，这正是因为模拟的好呀！另外，不含防腐剂的人工泪液每天基本可以说任意点，但是所有上述答案说的如乐敦的其他药物，不说别的杂七杂八的成分，光防腐剂点那么多还担心会不会药物毒性角膜炎呢。




不含防腐剂的人工泪液都做成一小支一小支，每天掰一支用。海露是我知道的唯一大瓶还不含防腐剂的，我喜欢大的，纯粹个人喜好。另外，同样的Alcon的人工泪液，国内可能只有美国的2/3-1/2价格（Alcon是美国公司，包装完全相同）。*其实药店能买到的不同成分不按防腐剂的人工泪液质量都是不错的，但是不同的人泪液缺乏的成分不一样，所以可以先少买点，觉得不大有效就试试别的成分（玻璃酸钠，羧甲基纤维素，卡波姆等）。图如下，无广告意思，第二张图主要示意的是外盒右侧的小支装剂型是不含防腐剂的人工泪液的标志。 有知友评论说有用乳汁点眼治疗干眼的，问我可不可靠。其实在没有人工泪液之前，最好的泪液替代剂就是“自家血清”，就是抽自己的血，离心获取上清，然后点自己眼睛，保质期很短。但是，在有替代商品，低价，非处方随时买的情况下，即使效果差点，大家也不愿老去医院抽自己血啊？更何况乳汁。





















另外，给隐形眼镜友们几条小忠告：




1. 不要戴隐形眼镜睡觉！硅水凝胶材质可以小睡，RGP不在讨论范围。




2. 隐形眼镜戴之前最好把上面的护理液抖干，护理液确实是杀菌效果很好，但是每天来一点也容易导致结膜炎，最奢侈又好的方法当然是捞出来后拿人工泪液小冲一冲了~码农和长期看电脑的朋友都可以长期随便次数的点，但是点的多一定要用不含防腐剂的。




3. 隐形眼镜也是需要验配的，学问很多，不光度数的验配，不同的人角膜（黑眼珠）有的平有的凸，（大家不要问我推荐的牌子了，去医院验配）所以要选择合适松紧的，有人戴了一会就眼红眼胀头晕，那就是太紧，有次看电视剧有演员带美瞳，眨下眼就看见镜片下滑，很搞笑，那是太松。




4.另外，我想说，戴一副合适的好的隐形眼镜（叫“角膜接触镜”更好），视觉质量比带一副好的框架眼镜是绝对要好。专业和亲身体验都支持以上说法。




5.隐形眼镜也就是角膜接触镜，分硬性和软性，本文中探讨的是大家可以随意买到的软性镜，硬性是处方镜，不验配是肯定买不到的。具体介绍等我克服了拖延症在专栏里详说。




就这样。








————————————




热心的知友要求我按照评论修改一下答案，抱歉拖延到现在




借此不好意思的占用公共空间表达几点




第一，我想改名，想低调的不用实名，被 知乎管理员拒绝，有点不爽，所以好久没上。




第二，参加了知乎盐Club的聚会，被IT界意图抱网络文学界大腿的媚俗深深震撼了，有点心理反感，也导致很久没上。现在我已经将知乎网站的创始管理人员以及知乎用户分离开了，就像将政府和人民的概念分离一样，人民是无辜的。




第三，每天都会收到很多邀请和私信，绝大部分问题都是需要倾尽多年知识来回答的，很多问题很好，我也不想敷衍草率，所以想在专栏里慢慢分享。但是。。。建专栏这么久，一篇都没写，专栏简介还是“再忙也要做科普”，觉得真是piapia的打脸，也感谢那些关注一篇没有的专栏的朋友。。。对此，我是有写作计划的，但是，医学也没法治愈拖延症不是吗，何况医者不自医。。。




第四，跟学法律的朋友聊天，她说如果中学和大学把毛概政治什么的换成法律常识课，这个社会会和谐很多。我深深同意，每学期来几个课时的医学常识课，这个社会也会美好很多。




赞同：5146





评论：308









如何选择各个价位段的西服？











 葛巾
 ,
 
一期一会









谢谢邀请，今天在出差，晚上回来才有空开机。








某葛以一个女人的角度来说说如何为老公选衣服，或者给男士的一些建议。全文一定有错别字，请大家不要较真了。本意见只代表个人意见，某葛非专家也不敢冒充专家，更没收过任何一家品牌的钱，或当托。




我不是专业研究男装的人，只是就我的知识范围和我的理解来说一些看法，还请各位男士指正。












选西装时，首先你要清楚，自己是喜欢什么样的西服，是穿来极正式的场合，还是日常上班用。最要紧记得的是“穿贵不如穿对”












首先说成衣还是定制








一般而言，我不赞成有经济能力的男士买成品西装，因为男士和女性不同，西装和衬衫是标配，而西装是不改不合身的。要想在芸芸众生中显示出你的不同的，那么，一件完全贴合你身材和审美情趣的西装与衬衫是非常必要的。而要达到这个效果，必需要定制。如果经济能力或周边定制的条件没达到（我指不要去罗湖商业城或董家渡一类的定制铺制子去定衣服，更绝对不是你家隔壁的裁缝铺或者观奇洋服），那么，我个人认为比较好的的中低价位成品西装品牌是：国产的蓝豹，美国brooks brother.




至于定制，分成三种，最高级的bespoke(完全你说了算，你想怎么做就怎么做）,中等的 made to order（在固定的版式上按你的西好改）,次之的made to measure（按你的尺寸改，一般称为半定制），中国籍的目前的定制我看到的是在made to order 和bespoke之间（以上海的w.w.chan&son为例），只有杭州的KITON意大利师傅过来巡回的时候可以做到bespoke。其余要做到bespoke,得在香港或英国的萨维尔街。




如果你走入一间男装店或是男装专柜，判断它是不是专业的的标志之一，就是它有没有一个店员在做fitter,就是手上拿个海绵球扎满了针，再拿个软尺帮你量身这种人，能有fitter的，至少也可做made to measure。但在内地各大奢侈品牌男装店，很少看到。不要认为定制很贵，事实上，如果你有心要买一件一万块的西装，那么定制比成品便宜很多。举例来说，杰尼亚，一套西装成品两三万多很正常




，面料还不是从意大利进的原装货（一般是江苏阳光或山东南山产的换个标），而定制呢，made to order 一万多一点甚至还便宜能搞定吧。








接着说如何选择西装面料








西装最重要的是两点：面料、剪裁。而大多数男士的选择正好相反，先看品牌，再看剪裁，最后才关心面料。而这就是为什么中国许多企业家穿了上万块的杰尼亚西装仍然觉得画虎象猫的问题。也是为什么房产中介和保险穿了一身正装仍然很廉价感的原因——面料出卖了一切，人的眼睛是很挑的，你或许不知道什么面料好，但一般都会直觉得地发现什么面料不好。好的面料能让你衣服毕挺，能让你透气，轻便，总之，能让肌肉男穿起来象007那种雅痞。








首先说说面料的原料，化纤面料请他到一边去吧。再次含量90%以下的羊毛面料也可以BB了，95%以上的羊毛面料可以入门了，接着以美丽奴羊毛——马海毛（安哥拉羊毛）——Cashmere ——pashimina ——shahpashm ————Capra-Hircus ——Vicuna，guanaco （可爱的草泥马）这样的顺序，一点点贵上去。对于大多数上班族而言，95%以上的纯毛料就OK了。




接着要说面料一个参数：支数 简单而言，同等条件下，支数越多的面料线越细，越轻便，越贵。但是一味追求支数高也没什么意义，一般来说120支-150支的羊毛面料够你结婚西装用了。








就面料而言，如果你生活在南方，那么意大利的普通面料比较适合你，因为他们的一般以轻薄为主，如果你生活在北方，或者冬天秋天要常穿西装，那么英式面料适合你，另外记住，在男装的正装世界里，英国永远第一，意大利永远第二，法国里做得象英国的排第三，至于美国，越象英国的牌子才会越高级。








英派面料代表：Holland Sherry，多美、世家宝。世家宝最贵，贵得有点过分， 多美好象是法国牌子，但是象英国，性价比高，Holland Sherry








性价比高，Harrisons 是爱丁堡的，有点吹牛，有点贵，以纯羊绒见长，。




意式面料代表：杰尼亚 Loro Piana ：Cerruti　1881，VBC最常见。




以VBC面料为例，在上海最好的定制定里做一套大约不超过1万块，一般8000块搞定。具体面料价格我就不说了，也得让人家赚钱啊。我只能说，








顶级面料没有你想象中那样贵，一
 
件西装，以中等高度的男性而言，三件式的用料大约是3.2m-3.6m。上衣加裤子的用料在2.8m- 3m左右（非行业数据，以我个人经验估算）

 。杰尼亚的成衣，据我的估计，成本加人工大约在3000附近。




一般大牌的成品西装，阿玛尼之类，会在胸袋内侧标明面料的品牌，比如Cerruti一类。








（衬衫面料我没多研究，目前只碰过Thomas Mason 和Alumo 。做衬衫真是太便宜了，要知道以前随便买一件hugo boss也得1300啊，w.w.chan&son定一件只要1000.）












再来说款型








如果你去纯定制店，那么，你可以任意要求师傅帮你做你想要的。如果你愿意去提供成半定制服务的西装店，那么你最好先去试试身，了解一下不同品牌的不同风格，并请店员帮你做建议，或者一般看看人家的海报，那模特风格是什么样，你找和自己相近的。。比如英式的西装基本都是“西装笔挺”的，克重也比较大，垫肩比较厚。意式的西装相对面料轻薄，垫肩薄，造型比较圆润。




象KITON，我老公就不适合，因为他觉得“太贴身了”没错，大部分意大利西装都有这个毛病，紧紧的，秀性感。然后，西装还分几类








最郑重的suit，上下一套的，简单建议，如果你第一套西装，那么选深蓝黑色，不要纯黑。另外，选英式。至于要不要马夹，可不选。








其次的blazer单穿的上衣，带金属扣的，以海军蓝为正宗，这种单穿的西装是由军队制服转来的，下面的配法兰绒裤子或卡其裤。








最休闲的是sport jacket, 就是我们一般说的单穿西装，可以上班时随便穿穿，不那么修身。可以用呢料，亚麻料，最正宗是格纹呢料，不过东方人很难穿得好。












最后说剪裁








这里面细节太多，我简单地说几个原则判断成衣或定制是不是够好。








初级水准








1、袖子扣是不是真扣眼。（部分意大利西装无）




2、是不是非塑胶扣（金属，牛角，宝石，木扣为佳）




3、是不是非粘合衬（倒提起来西装角里有没有另一层）




4、内袖衬是不是和大衬是不是同一种（因为袖子摩擦大，过得去的西装牌子一般用两种不同的衬）








中级水准








1、有条纹或格纹的地方，对纹是不是做得整齐（诗阁做得到，亚民兴昌和WW.CHAN 上海店做不到，香港店做得到）




2、西装下口袋牙条的位置，是完全纹对齐了还是用无色布料代替。




3、腋下吸汗补丁的位置，用的是一般里衬还是和外面料一致的里衬




4、纳驳头是不是用手工




5、能不能做blazer。




6、晓得那不勒斯西装是帆船袋。








这些可能涉及到一些术语，有兴趣的朋友就去查吧，我明天还要开工，实在没精力一一写了。西装是个太系统的工程，从衬衫 扣子到袜子鞋子……一件件的配，可以写本书。问题是我现在也只算了解少许。




又及，我不是那么喜欢IVY风，可能是因为我LG怎么也没有那种大学生青春范。












推荐：以价位高低而言，SORRY没有查证过一些西装牌子的价格。





牢记：男人要一件好西装，不要以为7000块很贵，一个IPHONE的价格能让你瞬间脱胎换骨，而且一件好西装只要你不发胖，可以穿10年，而一件差西装，2000块买来，穿不到半年就变形了。这比女人的衣服划算太多。









简单而言，我认为绝对不要去的西装牌子：G2000 观奇








大学生刚毕业可以选的牌子：海澜之家 （奥德臣就千万别去了，就是海澜之家还卖得贵，假洋牌）








工作了一两年可以买的牌子：前面说了，蓝豹，BB。 休闲一点的：　Banana Republic ，River Island，ZARA（这三者就别说面料了）








工作了三年之后：香港一系列被收购的大牌成衣，如LEO,Cerruti 1881、D'urban、Gieves & Hawkes,价格1万出头（以上价格仅系香港地区售价）








想事业有起色了，想结婚有一件：按上面说的定制吧。








比较有米，推荐的店：诗阁，,WW.CHAN指香港店，上海店很一般）或者直接萨维尔街，鉴于飞过去试3-4次身实在麻烦，在香港或日本搞定是比较不错的选择。但是不要完全相信师傅，要根据自己的想法向师傅提出需求。








有人问西装的合适袖长，以我老公来看，你把手肘放在桌子上撑着头，第二粒袖扣露出就是合适的，平时伸出手和别人握手，有一厘米露出就是合适的。双手自然下垂，下摆位置在你的指尖第一关节处到指根处就是合适的。每位男性身高手长不一样，仅参考，








附带攻击一下我最不喜欢的央视主持人之一芮成钢同学，他是杰尼亚的迷，但是一直是我认为“穿贵穿不对”的典型，当然一般男士这么穿我不会这么较真，但是他处处以时尚精英自居，我就要来捣乱了。










第一张图，单排扣西装配枪领，太华丽的电影明星感，马甲和西装颜色没层次。










第二张图，，看看领子和驳头上对的纹，错开了多少，惨不忍睹，这还是他的央视官方照。














第三张，窄领衬衫配宽领带，就象小脚穿大鞋，还有你的领带要拖多长啊？










第四张，还是衬衫的长度问题，还是领带的长度问题。




来来，看一张正确标准照。














无图案素色领带，二粒扣西装，大动作仍没变形的西装，一看就是麻衬，领带长度，衬衫长度，配色，无省裤，再加上没有用恶俗的皮带扣（要想显得高级的方式，不要亮闪闪的皮带扣，特别是带大LOGO的，那你不担心掉下来？不担心，可以用吊带裤。），除了挥手应当解扣子，很标准了。




——————




有朋友问草泥马四种种类的面料高低对比。我稍微介绍一下




llama -大羊驼 ，又叫骆马，澳大利亚开始大量鉰养，全球年产量约600吨，纤维没有羊毛脂，价格位于华卡约和苏利之间








alpaca：阿尔帕卡羊驼，里面包含两种类型，Huacaya和suri




Huacaya:华卡约，大量饲养 ，纤维细度与美利奴羊毛近似 草泥马中最便宜




suri：苏利少量饲养，纤维长，有亮度，无鳞片，适合精紡，纤维细度等基本同于安哥拉羊毛，价格是华卡约的三倍




阿尔帕卡羊驼加起来全球年产不到5000吨








以上两种都属大量饲养品种，以下两种基本是野生或极少人工养殖




vicuna：小羊驼 全球年产量不足4吨，珍贵程度和藏羚羊相似，其纤维细到11微米左右，内部中空，最保暖，最贵




guanaco：原驼，和vicuna类似，但是没vicuna珍稀，但产量同样少，价格就比vicuna便宜一点。
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怎样的房子才算户型方正？怎样的户型是好户型？











 金硕
 ,
 
房地产 投资管理









对户型做过比较深入的研究，仔细回答下这个问题。









首先讲两个概念：









开间、进深：

 习惯上，我们把房间的主采光面成为开间（面宽），与其垂直的称为进深。也可根据房间门的朝向来确定开间和进深，房门进入的方向的距离为进深，左右两边距离为开间。根据《住宅建筑模数协调标准》（GBJ100-87）规定：住宅建筑的开间常采用下列参数：2.1米、2.4米、2.7米、3.0米、3.3米、3.6米、3.9米、 4.2米。（卧室以床顺着摆放的方向为开间，床头依靠的墙宽度为“进深”，卧室内布置床时，床头一般不靠窗台摆放）










一般意义上的户型方正就是指户型的进深与开间之比合理。进深与开间之比一般介于1:1.5之间较好。进深过大，开间过小，会影响户型采光通风，房间内会显得比较暗；而进深偏小，开间过大不利于房间保温，浪费能源，北方尤其如此。比较方正的户型能做到采光通风与保温两者间的平衡。








一个好的户型，除了户型方正外，还有其他一些原则，主要有：




1.动静分区



2.干湿分区



3.公私分区



4.通透良好



5.动线合理



6.尺寸合理








1.动静分区








动区：客厅、餐厅、厨房、次卫等。



静区：卧室、书房、主卫等。



动区是人们活动较为频繁的区域，应该靠近入户门设置，尤其是厨房；而静区主要供居住者休息，相对比较安静，应当尽量布置在户型内侧。两者分离，一方面使会客、娱乐或者进行家务的人能够放心活动，另一方面也不会过多打扰休息、学习的人，减少相互之间的干扰。详见以下范例：







动静分区合理户型（卧室布置在户型深侧，距离入户门较远）










动静分区不合理户型（次卧距离入户门较近，客厅活动对次卧影响较大）











2.干湿分区








干湿分区是指厨房、卫生间这两个湿气较重且较容易产生脏污的房间应与精心装修的怕水怕脏的卧室等尽量分离。厨房是家居生活中最主要的污染源，噪声、油烟油污、清洗污水等集中于此，因此厨房的布置要尽可能的靠近进户门，远离卧室、客厅；其次厨房与卫生间是住宅中水管的集中地，从施工成本、能源利用、热水器安装等角度考虑，厨房应与一个卫生间贴邻而处。目前市面上的大部分户型还是考虑到了干湿分区，厨房一般也是设置在入户门最近的位置，但仍有少量灾难级户型，户型完全没有考虑厨房应当如何合理布置。












3.公私分区








户型具有私密性的要求，能够适当保护居住者隐私。户型的私密性主要需做到两点：首先在入户门外向户型内望去时，玄关处应当有所遮挡，避免站在门外就能对屋内一览无余；其次是户型内部客厅、餐厅等公共活动空间与卧室等较为私密的空间有视觉上的遮挡，避免在公共区间就能对私密空间一览无余，做到一定程度的“公私分区”。







公私分区较好户型（参见前面讲开间和进深的户型）







公私分区较差户型（卧室门直接开在客厅墙壁上，客厅内可看见卧室大部分）











4.通透良好








通透性主要是指户型的通风和采光性能。要保证户型具有良好的通透性能，首先要求户型要有良好的进深开间比，即户型比较方正；其次户型最好有两面可以采光和通风，相对两面采光通风最佳（如南北、东西），其次是相邻两面采光（如东和南、南和西、西和北等），只有一面采光通风效果最差。另外厨房厕所是湿气比较重的两个区域，要尽量做到独立采光通风，也就是避免暗厨暗卫。







通透性最佳——对侧采光通风










通透性次佳——相邻侧采光通风










通透性不佳——单面采光通风











5.动线合理








动线是指人们在户内活动的路线，动线流畅与否将影响人们进行各种活动时能否实现顺利转换。户型的设计影响到动线的走向，而动线的走向会影响到居住的品质。好的动线能够提升小户型利用率，而差的动线会使大户型变得“大而无当”，浪费空间。户内主要动线有三类，分别是居住动线、家务动线、来客动线。







动线良好（从入户门进客厅、卧室、厨房的三条条线不会交叉）










动线较差户型（进厨房要穿过客厅，进主卧要穿过客厅，客厅都成公共走廊了，另外厨房布置在户型深区，卫生间距离主卧和次卧都很远，且正对大门，该户型堪称灾难级）











6.尺寸合理








地价越来越高，房价越来越高，大户型的高总价让许许多多买房一族难以承受，市场中涌现出越来越多的小户型、超小户型、迷你户型等等，户型的总面积从四五十平米甚至降到十一二平米，较小的面积对应的是较低的总价，小户型日益受到购房者的亲睐，蚁族部落不断壮大。户型朝着小型化方向演进，户型越来越小的同时购房者不免要问：究竟多大的空间尺寸能够满足人们生活的最低限度？（考虑限度主要从家具的尺寸出发，从电视机、床、柜子等的长宽高推导最低尺寸要求，这里就不细说了）







户型不能过小，那是不是越大越好呢？不是的，卧室、客厅等超过了一定空间尺度反而会造成空旷感，降低居住者的舒适度。



说几个主要的尺寸：



客厅开间不宜小于3.6米。



主卧一般采用3.3×3.6、3.6×3.9.3.9×4.2或4.5等几个尺寸，最小不得小于3.0×3.3。



次卧一般采用3.0×3.3、3.3×3.6。



书房可以比次卧更小一点，面积6-10㎡就可以，进深开间要求没那么高。



厨房净长不宜小于2.1米，净宽不宜小于1.5米。



卫生间一般4平米左右，尺寸多为2×2、1.8×2.2。



阳台、玄关等等就不细说了。







另外风水角度入户门进来不要是个大走廊，或者正对厕所门。厕所门也不宜正对卧室门等。其他的就知道的不多了。







网上广泛搜集资料后的心血之作，觉得好的点个赞！







——————————————————————————



本文系作者原创，转载（尤其是在知乎里）请注明出处，谢谢。
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为什么流行锥子脸？美在何处？从何时开始流行？











 吴杰超
 ,
 
兼职打牛









这个算行业亲历者，图片很多，慢慢说。








前面有人说范冰冰，只对了一半，范冰冰真不算锥子脸










你看，脸圆着呢。至少，和孙菲菲、杨幂或者一众后来的嫩模比起来，范爷的脸算“亲民”的。但是，为啥一提到锥子脸一姐大家就想到范爷呢？这得从另一个一姐说起。










陈曼，现在当之无愧的摄影界一姐。她还是央美学生时（2000年左右），在《Vision》拍摄了一系列的封面照片，与以往的时尚封面大头照不同，这丫头后期玩得溜，而且做为央美高材生，画面形式感很强。所以可以说是一炮而红，圈内圈外都知道了这个北京大妞。那个时候她的作品是这样的：













当时的摄影圈，为她的作品算不算摄影有过很大争论，对于老一辈的摄影师来说，画面质感啊，决定性瞬间啊，景深比例啊，这些看家法宝统统被一个小丫头一招“屁爱死”所挑战，而且这个人还是他妈的科班出身的！这未免有些“不敬”。所以，虽然陈曼在杂志封面这块儿，混得风生水起。但是杂志不给啥钱啊！被圈内人士抵触，接不到像样儿的商业片儿，光有虚名拿啥吃饭啊？




这个时候，一位背着海量预算，满世界找杂志社打榜，求封面求出位的土豪向陈曼伸出了橄榄枝；没错，就是我们熟悉的“金锁”。




知乎上【冰冰是怎么从金锁变成范爷的？ 】高人对此有详细讲解。




自此，在陈曼的助力下范冰冰的平面形象从这样





















变成了这样





















平心而论，陈曼的范冰冰虽然也有大量PS，但是比照陈曼之前的作品，作为摄影师还是分得清主次，以体现人物特质为第一要务。没有画插画，没有讲故事。毕竟，那个时候，新锐摄影师好找，像范爷这样放得开的腕儿可不好找。




随着范爷形象的成功，陈曼如法炮制了




小S










迅哥










这些是成功案例，你们要看失败案例？有




赵薇










春哥














那英














我不知道面对以上大腕儿，曼妞儿最后是怎么交的片儿。⊙﹏⊙








看出点名堂没有？这种“重度”ps照片，适合表现夸张、张扬的人物面貌，比较模式化。遇到那些靠“内涵”说话的脸，就失去了生动，显得“假”。




再举个例子：










一百个摄影师手底下出来一百个“碧咸”；这是最像州长的一个。。。老外、男性、大众熟知；陈曼以往的那套方法完全不能套用，不能液化、不能调肤色、不能做眼神光、剩下的就是磨皮了。。。杜莎夫人馆里的小贝都比这个生动。




但是，上面的小贝是摩托罗拉的广告片，曼妞儿接大活儿了！！




摄影圈盯着这丫头一步步成名，一步步成功：“尼玛不就是PS嘛~老子也会！！”




然后，他们找上了陈曼的缪斯：




























好了，自此，范爷整形完成！下巴已经突破天际。你以为这就是底线？拿衣服！摄影师对艺术的追求是无止境的！范爷算是大众熟知面孔，尚且这样大刀阔斧，那些人们还记不住长相的，在平面媒体上，永远都不用知道她长什么样儿了。




















夜路走多了，总会碰到鬼。这不，微博女王就撞上了。。。










年度最丑封面。。。⊙﹏⊙




据说，据说啊，这个封面是业界大牛操刀。我太理解这哥儿们了。姚晨这么有名的大嘴在那儿摆着，下巴可供ps的余地真心不大，不可劲儿ps胸肌能干嘛？泳装是编辑配的，跟摄影木有关系。








好了，以上都是杂志片儿，业内讲的话，这些片要求相对算高的，算人像摄影的标杆，那些嫩模的写真，淘宝广告，都按这模子来的。当然，水平更差就是了。给手机党省点儿流量就不贴图了。








不行，还得写点儿。不然人以为我在黑陈曼。天地良心，陈曼大妞是我偶像有木有！梦中情人有木有！撸管对象有木有！当我得知她结婚生子的消息，心碎一地啊。。










这么灵气的小娘们，咋结婚这么早？？？








打住打住，说专业。咳咳，其实吧，锥子脸这事儿，起自陈曼没错，但这只是陈曼老师表现人物手法的一种，搞得现在这么low，完全不怪陈老师。现在她手底下的范爷是这样的。










这样的


















个人创作是这样的

















脑袋比器材重要，比软件就更重要了。。。挤脸现在成为了众多摄影师处理人像的看家法宝之一（另一法宝是拉腿，那是另一个奇葩刘佳楠的专利，有人看得话，我后续贴上）甭管啥图，先把脸挤进去三分之一再说！很大程度上，这招确实管用，首先、它校正了镜头中脸部的拉伸畸变，还原了人物的日常形象；然后，它缩小了脸部轮廓，让视觉更集中在五官特别是眼睛上；第三、更小的下巴意味着更小的嘴，这与传统审美是符合的，我没ps过安吉丽娜朱莉，估计她那样的就不适合锥子脸。




按面相来说，








圆脸看着富态、有人缘；






















方脸看着刚毅、有力量；


















尖脸看着机灵、有头脑；














三选一的话，现代女性的价值观更倾向于尖脸所代表的含义吧。








我个人对于ps脸型，或者这种审美没有好恶，只是，现在的摄影师对于这个度的把握实在有待商榷，尊重人脸既是尊重人本身，遗憾的是，我在很多摄影师的人像作品里，看不到任何对拍摄对象的尊重。照片徒有超高的像素也不过沦为一堆“设计素材”，用以表现摄影师心目中的“美女”；受众的口味被越钓越重，尖尖的下巴、黑黝黝的沟，成为时尚人像标配。














这是long long ago，某摄影初哥拍的标准锥子脸美女徐若瑄。。。现在这种摄影审美已经在主流媒体封面上绝迹了。一声叹息








---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------




哟，上日报了。你们催更大长腿的，统统欠我一宿的麻将。。。本来我觉得今晚可能也许应该按规律终于能赢钱的。




上次的徐若瑄得说两句先。




第一，作为帕金森学派的摄影师，我的才华长期得不到认可，并且被圈内人士抵制，已经愤然弃坑了。所以，那些询问这张照片是拿什么相机拍的，用的什么镜头，光圈开多大，用了几盏灯，有没做后期等等问题，我统一做个答复：要我拍我就用iphone先简单拍两张，然后用剩下的所有工作时间和涉世未深的小瑄瑄聊人生。。。




第二，现在啥时候你们不知道？求套图求种子的你们到底安的什么心！！在我看来，净网行动已经非常成功了，用不着你们在知乎带路！在此，我个人为迅雷默哀三秒钟。。。








好了，开始正文，继续骗赞！














路！走了44年，方向却不止一边。。。哎，北京文化圈好乏味，长这样儿的我一饭局能见五个。对啦，这个比高晓松瘦的文青就是你们叨叨的
 
刘嘉楠

 。我上面打错字，结果底下回复里就都写成”刘佳楠“，看来刘老师在网络上知名度不高啊。但是在摄影圈，这个名字是无人不晓的，嗯，但是口碑嘛。。。没办法，谁让他自认是情色摄影师呢？




说起情色摄影师，好多人就觉得是这样的










牛逼点儿就是这样的














我作证，我观摩过刘嘉楠老师工作几次，那派头对得起北服摄影系主任的名号，有人民教师的范儿。有次我还和甲方开玩笑：”看刘老师的片子，以为他像王晶，见过本人才知道他更像王家卫！“




可不是，一群模子正条子顺的大妞儿在他身板前，有的宽衣，有的抹油，有的拢沟，叽叽喳喳闹成一片做拍摄准备。我那甲方在现场直着眼干吞口水。而刘老师呢，眉头紧锁的望着墙边一闪光灯，愣神；半晌儿，摄助过去请他，他恍然大悟状回过神：”啊，好，开始吧。“咔咔咔，几下快门，看监视器，摄助调整场景，又坐那儿看灯。。。甲方说刘老师一定在找灵感，我觉得吧，反正我打麻将输狠了也常这样。




上面说陈曼，起于《Vision》，很多人对《Vision》不熟；刘嘉楠的起点平台就广为人知了










著名黄色杂志啊。顺便一说，这张阿朵是刘老师的成名作之一，我有幸看过原片，这胸肌是真的。。。。




《男人装》与刘嘉楠的合作，文艺点说是”彼此的幸运“，土话有点儿难听：王八看绿豆--对上眼儿了！没错，与节操有深仇大恨的刘嘉楠把《男人装》众流氓编辑当做”蛇头“，用他的暗黑美学肆意蹂躏着被编辑们坑蒙拐骗来的各式”渴望突破“的模特、明星。以至于到了后期，哪位妞儿迈进刘的嘉域影棚，就如同岛国女演员签了东热的合同——只能相信”专业“，一句：”奥奶该伊！（拜托啦！）“就放任自己的身心，不做全身而退的打算。口说无凭：




















注意，这些都是有人气、有后台的角儿啊，对普通妹子刘老师欺负起来就更肆无忌惮了。




















(╯‵□′)╯︵┴─┴




刘老师你教教我，这样才能让妹子屈服于如此明显的恶意。。。








记得我初次看到刘老师的作品，我”慧眼识珠“的跟我当时的老大说：”这哥儿们要红！“




我老大轻描淡写：”废鸡巴话，你给我找来这么多肯脱的丫头，我也能红。“








ok，黄图看爽了没？说专业。




刘的情色与以往摄影师的最大不同点，就是他总是在刻意塑造一种不真实、不容易亲近的肉体。按照道理，既然已经撕破脸卖肉了，自然是让看官觉得”香气扑鼻“、”伸手可及“、”纤毫毕现“。骑兵虽美，就是不如步兵下载量大啊。但是，刘不是，他的作品让人有欲无望，看着刺激却无遐想；具体来说就是他的女人不可”亵玩“，是啊，尼玛十头身的妹子我床小放不下啊。。。




说大长腿了。




















我好想看刘老师效仿安妮莱博维茨拍摄姚明和叶莉的爱情啊。。。那一定非常壮观。














我想不出刘如此热衷长腿是为哪般。相比起一般的热衷于丰胸，翘臀的摄影师，刘嘉楠显然是个足控。也许，其实只是因为身在天朝，无法尽兴，需要通过两条引导辅助线来强调”左腿的右边以及右腿的左边“吧？























足控真可怕⊙﹏⊙














好了，不管如何。刘的这种审美观成功了，人人都爱大长腿。




想到一个好玩的问题。你们知道吗？现在的平模对身高要求越来越低，一米六的麻豆到处都是，一米五几，只要脸蛋儿够漂亮，也能红。这在十年前是不可想象的。为什么？后期拉腿成为了图片处理的必须环节，反正是拉，拉十公分和拉二十公分有啥差别？妈妈再也不用担心我个儿矮啦~




不信你们可以留意一下，为了配合拉出的长腿，这些照片上的美女往往都有一双大脚。










奉上以前俺拍的模特公司资料的原片\处理图给你们直观对照；这妹子本身就175.












说点儿旁外话，










森山大道的后背














安妮的后背














刘嘉楠的后背








拿国际大牛跟刘老师比，当然不公平。况且是在情色这个中国雷区无数的领域。




我其实想说的是，也许，”假“这个现象本质上是中国人因为某些原因，还率真不起来。陈曼也好，刘嘉楠也好，都是值得我们今后细细品读的。不管如何，他们这拨人很大程度上改变了人像摄影的风貌，甚至于创出了”中国特色“。老一辈摄影人喊了一辈子的”文化内涵“，”人文追求“，在技术的帮助下，在市场上分分钟被这些”叛逆“们推翻，是不是说明这些”高大上“本身有点儿不符实？




”美人儿“这个不能再直白的审美追求，映照出的其实是你我的精神世界。
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新手怎么处理汽车交通事故，防止被坑？











 鞠一笑
 ,
 
知乎跟帖局党组书记~









各种事故都差不多经历过的人来现身说法。




1，背诵《道路交通安全法》，并严格遵守。








2，把车险买最高额度。否则，万一出大事，可能不够赔偿。








3，对教练的话要烂熟于胸，并形成条件反射，像狗见了骨头就流口水一样。把驾驶技术练好再上路。








4，如果撞墙上了之类的，保护好现场，报保险公司即可。








5，撞车，没有人员伤亡，保护现场，报警及保险公司，如果责任在你，警察调解，赔偿金额在1000以内，最好是接受，否则，警察扣车一天的停车费100(不要听信网上转的，扣车不可能不交停车费就能够把车取出来)，还有拖车费200起步上不封顶，警察给你出具责任认定书并盖章收费200，一般情况付出的代价会更大。超过1000才划得来让保险公司赔偿。如果责任在对方，随便你公了私了。








6，撞伤人，保护现场，报警及保险公司。送医，一切听警察安排就好，伤者狮子大开口讹人是没有用的，保险公司该怎么赔就怎么赔。








7，撞死人，不要逃逸，保护现场，报警及保险公司，送医，死了也得送医。然后警察首先会把你控制，并要求你拿20000左右的丧葬费，再然后让你拿出一定数额的赔偿金把你取保候审。照办。赔偿是有标准的，以华中地区为例，农村户口年6000左右，城市户口10000多点，乘以年龄，再加抚养费赡养费等，还有20000以内的精神损失费(这个保险公司不赔，你自己认倒霉的)。这样做了最多被关押24小时，就不会被看守所关几个月了，也不用花一大笔冤枉钱去打点公检法。然后会判个一年左右的缓刑，罪名是过失致人死亡，不用坐牢。主动赔偿，早点取得对方家属谅解，金额警察叔叔早就给你算好了，有盖公章的票据，保险公司认赔，千万不要死扛，那样只会损失更大。千万不要撞死3人及以上，这属于特大事故，无论如何也是要吃几年牢饭的。








8，所有的赔偿都需要责任人垫付，事情了结后半个月内保险公司才能够把款项打你卡上，也就是说想开车上路最好能够24小时内拿出20~40万的现金。








9，听警察安排就好，不要对抗或哭穷，警察的好言相劝通常事不过三，兔子急了还口交人，何况公共安全专家乎。一般不会有潜规则什么的，即便有，也比明规则廉价，几条烟，两顿饭不算什么。








10，再重复一遍，一定要牢牢遵守道路交通安全法，还有夜里和雨雾天气没事儿不要开车溜达，切记。配个行车记录仪很有必要。新手不要买太贵的车。








11，以上教训是花了30万软妹币买来的。
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 陈登科
 ,
 
“互联网金融”砖家，伪长跑爱好者，伪驴友，会议记录员









1,三者险买一百万额度，买两百万额度最好。撞宝马、奔驰问题不大，如果撞了，赔偿还超过100w这个数，估计lz也不需要考虑赔偿问题了。




2，撞车挺简单的，直接122报案、保险公司报案、拍照、事故责任认定书，下面的定损、维修、垫付、理赔事宜按照保险公司要求进行即可。人保、太保、平安的话，基本一两天就把钱给全额报销了。




3，撞人比较麻烦。北上广深、一百万一条命有点不够。anyway，人命挺便宜，这笔巨款够在河北省廊坊市三河市燕郊镇燕郊开发区买一个两居室。处理顺序一样，122报案、保险公司报案，拍照，事故责任认定书，垫付抢救费用（999急救中心一般来说，比较黑，技术比较烂），如果伤者挂了，就回家该干嘛干嘛，等着法院传票即可。




如果没挂，好的，后续治疗一般会扯皮。天朝交通法规规定的是肇事者有赔偿责任，没有垫付义务。一般垫付抢救费用后，后续的治疗完全可以不用管伤者，这是天朝法律支持的，不过正常人最好想想自己走路的时间多还是开车的时间多。保险公司对于人伤事故，只赔付一次，除非人快死了，很难垫付（快死了，走手续，垫付的钱到了，一般人也没了。）。在伤者痊愈做完伤残认定后，可以向肇事者发起索赔。保险公司直接成为第二被告，等着保险公司跟伤者pk即可。回到上面保险公司只赔付一次的说法，如果伤者有后续治疗费用，比如极端点成为植物人了，可以随时向肇事者索赔。




4，事故责任认定书很重要，如果觉得交警处理不公，可以拒绝签字。








以上是有买高额三者险的状况，没保险的就不讨论了，默认都是抗风险能力巨强的土豪。强烈建议一般的新司机，去交警队、999急救中心坐坐。看见一脸黑，有泪痕，哭不动的伤者家属，上去劝劝聊聊。那边这样的人很多，一般都很有倾诉欲望。聊聊，胆子就小了。被大货车追尾的，高位截瘫的，被电动自行车撞伤残的，胫骨骨折（人伤车祸最常见症状）的都不好意思跟人聊天，这世界挺不安全。








处理完事故之后，结论是走路比开车危险更大。过路口一般会仔细看看几个方向的来车。被撞，太吃亏。路上看见电动自行车躲远远的。一辆小一百公斤的电动车以二三十公里的速度撞来，角度合适、周边外景布置合理，足以致命。
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如何发展经销商？











 纽约老李
 ,
 
请我吃饭芭，你会愉快哒













不请自来，10年销售老兵的我这个问题显然很和我胃口。PS:分割线后，附上了发展经销商黑暗篇-2014,4,8日





先上答案：如果某产品满足了以下三个条件，找经销商就会很容易。





1 做你的产品，经销商能赢





2 做你的产品，经销商可以赚到钱





3 做你的产品，经销商可以获得成长（备注：经销商和分销商，代理商的概念在我国经常是搞混的，所以在这里我把几个概念统一一下，因为无论分销和还是经销还是代理都是和以上三个纬度分不开的）





以上三个条件次序不可颠倒，重要度1>2>3.





先说1 经销商能赢





这个“赢”是有品牌号召力，不用怎么推，消费者会被吸引过来会抢着买的意思。全天下经销商都是很势利眼的（无论中外），他们永远只愿意卖最好卖的，最有品牌拉力的，容易卖的产品，客户端口碑很好最愿意接受的产品。所有的经销商希望他们代理的产品一放在货架上分分钟就被消费者抢光，希望他们代理的产品一投标就中标而不会被甲方质疑或者拒绝。以上都是因为做这个产品我可以“赢”。哪怕这个产品的厂家给经销商的政策很差，只有微利，哪怕这个产品的厂家市场保护非常差，窜货流行，价格透明，利润惨淡。因为利润再差，只要卖的快并且上规模压低运营成本（人工，房租，合理避税，不开发票逃税等）还是有钱赚，经销商最看中的周转率和现金流，中国的经销商是能省一个子算一个子，能多快速的周转就快周转。（所以不建议大学生毕业去什么商贸公司，分销代理公司，待遇给的非很不好）。




下面举几个正反栗子说明赢对经销商有多重要：






这个高大上的公司的产品，无论是iphone还是ipad,给经销商留的利润非常非常的低，大概利润在100元左右，但是在中国还是有无数人打破头的想做苹果的经销商，为什么？因为苹果这个LOGO有票房号召力呀！我卖设备不赚钱，但是只要来我店冲着买苹果手机的人足够多，我卖充电宝可以赚钱，我卖皮套可以赚钱，我帮人越狱都可以赚钱，我卖配件可以赚钱。这个商业模式最典型的就是电影院，电影票可以因为价格透明打的很低，但是我卖爆米花和饮料可以赚钱。所谓的交叉补贴用来形容苹果的经销商最为形象。






同理，我服务目前的三星公司（即将老子要离职去创业了，顺便讲讲吧），三星的手机和液晶电视也是很抢手的产品，但是做三星的手机和液晶电视的经销商并不是很赚钱（尤其是液晶电视，不如做国产品牌赚钱），但是一样有人抢着做，原因还是品牌拉力太强了，消费者抢着要，你一个大商场不摆个三星电视说不过去，你一个手机数码商城没有三星人家觉得你不靠谱。



最坑爹是日本那些照相机厂家，市场秩序乱的一塌糊涂，一卖就亏钱，价格非常透明，你想在相机上加一点点钱敏感的消费者就跑了，经销商是敢怒不敢言气得干瞪眼。这些厂家的态度是，你爱做不做，因为消费者就认我们。为什么还有人做这些日本品牌的数码相机呢，还是存量市场在那放着，开个数码相机的专卖店还是有大把顾客上门，卖相机亏钱，但是卖镜头，镜头盖，电池，包包之类的周边赚钱。



我们民族品牌在消费类电子领域里有能叫经销商感觉到能赢的品牌有我前东家






PC市场份额全球第一，中国区的份额达到了33%以上，中国政府行业采购市场份额50%以上，虽然现在PC市场份额在下滑但是联想大客户的代理商还是打破头的抢着做。



还有这位






当时我第一份工作在美的集团，当时别人这么说格力，格力空调的展台不用放导购，放条狗都能卖。



但是这不代表你的LOGO打在所有产品上经销商就会买账做你的产品，因为经销商很聪明，他们懂消费者懂市场，比如在我在三星大客户部，最好卖的三星商用拼接LED大屏（LED拼接大屏第一品牌）但是三星的打印机和笔记本是最叫SALES头痛的，客户那里不想用，找经销商？叫经销商去帮我们卖？我们对这帮经销商也是求爷爷告奶奶又是弯腰又是下跪的，因人家就是不做你三星，管你手机电视多强势！为在客户端，消费者心智里，笔记本最好的是联想，打印机是惠普嘛，哪怕你三星质量再好，客户就是懒的用你。一切发展经销商的手段没毛用。消费者心目中的定位就是这么无情。



所以快速消费品行业都是先广告铺天盖地的轰炸，占据消费者的心智，先把市场知名度打开，然后厂家业务代表去招商发展分销商，开拓经销商相对来说就很容易。典型的栗子就是王老吉，后来虽然品牌被广药拿走，但是加多宝的渠道能力很强基础深厚，现在我们吃火锅的时候大喊一声，老板！来罐王老吉。服务员端来一罐加多宝，我们看也不看的一饮而尽。



说到这里，我想说，如果你是一个品牌的创始人，在你的行业已经有了领导性品牌而你的品牌只是跟风没有差异化的话没能在客户心目中深深留下一个印象的话，你将做的非常痛苦。如果你是一个销售人员，找工作进了这么一个品牌没有名气，产品定位模糊的厂家话，你业务开拓起来会非常困难，无论你的领导怎么打鸡血灌鸡汤，你还是完不成销售任务，这个就是现实，因为经销商就这么现实，只卖能赢的，或者他们感觉能赢的产品。




2 做你的产品经销商赚到钱





很多销售新手开发经销商时候，就会说一句，我们的产品价格不透明，做我们的产品赚钱。这句好比我们屌丝泡妞时候，只会说，我人品好，专一绝对不变心。经销商如果是女神的话，那么这句产品价格不透明可以保证您赚钱，这句没用的屁话经销商每天听屌丝厂家讲了无数遍，尼玛还不是因为你没钱打广告，没有知名度和消费者关注度，所以你价格才不透明。宝洁公司只给经销商留一个点的利润，经销商老老实实服服帖帖的做，这个就叫高富帅品牌的牛气。





如果一个厂家懂消费者，又会玩市场，又能叫经销商赚到钱，这种厂家发展的将会很迅速。别的行业不太了解，就拿家电和IT行业来说，国产品牌在这方面做的比较好，国产品牌深知自己的品牌拉力有限，所以在经销商支持，市场保护方面做了很多努力的工作，经销商普遍都赚到很多钱甚至比做外资品牌还赚钱，所以这也是现在很多行业并不是外资品牌一统天下的原因。





所以先天品牌拉力不足的厂家一开始会很辛苦，要花很多功夫做市场，先叫这些经销商大爷先尝到甜头后，他们才会开始认真的打款进货，然后你们一起合作把市场慢慢做大。这个就好比屌丝追女神光靠忽悠不行，得先把自己的外形外貌整理好，找一份体面的工作，然后再来学我们一些泡妞技巧，光指望学些耍小聪明的话术没屌用！




举个栗子，这方面做的好的当属联想，联想的柳传志当年对经销商提出的口号是：“风雨同舟 荣辱与共 共同发展 共同成长”，这么说也是这么做的，联想非常看中经销商的赢利能力，联想有一个顾问委员会，顾委会的成员都是经销商，联想的高层会直接和顾委会开会协商一些问题，其中就会问经销商利润水平如何，如果利润不好，联想高层会和区域人员一同改善。有一个原来在HP现在做联想的经销商告诉我，联想这些对经销商利润的关心非常得人心，他代理过一些外资品牌，他说那些外资品牌的厂家和销售人员根本不管经销商死活，因为品牌大你爱做不做，压完这家压那家。我说的那个从HP转做联想的经销商2009年第一年做了600万联想的业务，到了2013年销售额上升到1.2个亿，没有联想背后的扶持，光靠自己干是成长不了这么快的，在90年代和2000初，通过做联想实现屌丝逆袭的人太多了。开宾利的，开奥迪宝马买别墅的多得不得了。所以所有经销商都把柳传志当神一样看待。大家都知道联想没啥核心技术，PC生意就是个组装，如果联想没有点自己独到之处也成不了500强。




叫经销商赚钱不要停留在口号上而是实际行动上，郭敬明都说过：要想赚钱，就得先让别人赚到钱。





3 经销商可以从厂家那里获得成长。





在满足条件1和条件2的基础上，就可以和经销商谈谈理想和发展，仓廪实而知礼节。一般来说厂家的管理水平和人员素质都是高于经销商的管理水平以及人员素质，聪明的厂商可以通过输出管理来增加和经销商的粘度，中国的经销商老板除了吃喝嫖赌其实都是喜欢都是有着强烈的学习意愿的，否则刘*秒，翟*燊之流会有这么大市场。




举栗子还是举联想，我是对联想有着强烈感情的一个人，还是说说联想，你说联想没啥核心技术，但是联想在公司管理和市场营销，终端管理，方面还是有着很强的竞争力，所以联想把自己的这些知识有系统的组织专门的人员对经销商进行各种培训，派专人对核心经销商进行业务诊断提升经销商的竞争力，并且联想有一个“大联想”的概念，就是一切做联想的经销商都视为联想的一份子，有专门大联想的刊物和组织相关的活动。外资企业估计从上到下都是职业经理人加上品牌以及技术强势，涸泽而渔干完拍屁股走人的短期行为多得不得了。




以上三个，从方法论的重要程度来说，一定是从1到3，反过来就很傻逼了。虽然我举的都是IT行业的栗子，但是对快速消费品以及工业品领域也一样适用。
















以上




-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------















以上，打的痛吗？感谢知乎。

















为国家打个广告，都在骂中国上行受阻，阶层结板。我自己出国发现对比国外，中国目前还是有着大量的创业屌丝逆袭的机会，在知乎上我遇到的很多有创造力的人，从他们身上我绝对相信中国机会非常多，89,80后还有很多机会，未来日子会很好。









最后感谢国家，中国目前同时着全球无与伦比的泡妞机会。想赚大钱泡漂亮妞，没头脑可不行。





----------------------------------------------------------------------------------------------------------




史上最和谐的植入式广告：








纽约老李我创业正式开始，我拉上了我的小伙伴

 

@刘念


 
一起打造最性感的马背草原飞奔体验，纽约老李户外骑马旅游俱乐部第一期计划：骑兵训练营开始了，在匈奴曾经牧马的草原中国张掖山丹祁连山草原开营，我和

 

@刘念


 
是你们的营长，特色：不会骑马的来这里可以学会骑马：）（骑兵训练营嘛！）把大家打扮的像个牛仔去骑马，有专业摄影师拍大家骑马英姿照片（这样大家的微信，陌陌，佳缘就有非常炫酷的照片了，回复率指数般的提高），全场无其他收费和购物，详情请猛击，

 

纽约老李的骑马俱乐部纽约老李的骑马俱乐部


 
，唯一微信786404976（非公众号，非服务号，非小号，这个是我和朋友亲戚联系的号码哦！）
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评论：414









官场里，酒桌上有哪些规矩？











 安雨宁
 ,
 
将要奔二的能量萝莉少女◕ ‿ ◕









首先谢邀。








中国的酒桌文化，官场与非官场之间、和不同领域的官场之间，会有些大大小小的差异；但总的来讲，大体上的生态还是大同小异的。既然是被邀请来答，我就简要就题主中那一系列具体的问题回答好了。










1、座位怎么排？哪是主位？八仙桌和圆桌的主客位有什么不同？














一般来说，主位都位于
 
正对着房门的位置

 ；若是多个饭桌的大型包间，没有正对着门的位置，那么就是
 
正对着电视的为主位。













八仙桌很明确地规定了四个方向，正对着房门的为主位。如果是吃饭，则主位右面为主客位，左面为副客位，下面坐小辈；如果是坐主席台，则是主位作面为主客位，右面为副客位，下面坐小辈。








圆桌，一般为十人桌，依然是正对着房门/电视的为主位，然后
 
主位右面为主客位，主位左面为相对副客位，然后两边依次向下排开而坐。

 举个简单的例子，中央部委下到地方某省会城市检查工作，中央领导坐主位，副市长坐主位右面，市人事局长（必须是人事局一把手）坐主位左面，然后两边依次向下排开而坐。




有些较上档次的酒店，没有明确主位的位置，但圆桌上每把椅子的椅套颜色（或者桌上餐巾的折叠方式）不一样，有一把椅子背后会被叠得高高的像一顶帽子一样，那即是主位了。










2、什么时候点菜？是人来齐了点，还是事先点好？谁来点菜？人均几个菜？














首先是点菜时间。一般来说被请的人面子最大，所以大领导一般都会迟到10-15分钟（
 
但领导的办公室主任或秘书长一定要早到！

 ）。领导来之前是第一次点菜时间，并且
 
一定要在领导到达之时凉菜都已上好。绝对不能让桌子空着！这是禁忌。

 领导到达之后是第二次点菜时间，但一般不由领导亲自点菜，多由二级或三级位次之人来点菜。








其次是点菜哲学。一般来说，应酬宴请都是
 
十人圆桌，基本规格是“八凉八热”和“四荤四素”

 ，且其中
 
必须要有一条鱼

 ，意为“年年有余”；有时宴请的局面比较大，为
 
二十人一桌，那么就是“十六凉十六热”和“八荤八素”。









最后，根据被请客的大领导的级别不同，饭局上的“硬菜”数量也不同，
 
一道“硬菜”为最低规格，四道“硬菜”为最高规格。

 “硬菜”不一定是价格最贵的菜，但一定要上档次，最好还能带一点你所要请客办事的内容及暗含涵义，至少是一端上来，大家就能看得出来这是“硬菜”。如果被请领导确实级别够高（副省级以上），可能会需要单点海鲜，比如每人一份鱼之类。










3、倒酒的时候，白酒怎么倒？红酒呢？用什么器皿？倒多少合适？















白酒倒小杯，

 可以一次喝完；




红酒在倒之前还要先打开，然后放在一个很大的
 
分酒器

 上来
 
“醒酒”，作用是让红酒和空气接触，再次发酵，

 整瓶醒酒之后倒给每人，
 
每人在喝之前还要轻微摇晃酒杯，为“二次醒酒”，绝不可以一次喝完！。











4、什么时候敬酒？从谁敬起？碰杯喝多少？不碰喝多少？














一般来说由请客的人先开始敬酒，在敬的过程察言观色判断大领导的“情况”，一共敬所有人三次，是为
 
“酒过三巡”。

 酒过三巡之后便可开始敬酒，先从主位敬起，然后主客位次之，副客位最后。








碰杯就一定要喝完，不碰随意。有些地方还有一种办法叫做“端酒”，就是端着酒杯敬一圈但并不喝，对人表示尊敬。










5、什么时候该给领导代酒？怎么代不失体面？














这个没有固定的时刻，完全depends on领导的意志；领导让你代酒你就要代酒，
 
领导不让你代酒千万不能代，否则就是不给领导面子。





一般情况下，每次饭局，事先都会在随行的人中安排好一个代酒次序：
 
秘书是第一代，办公厅主任是第二代

 。然后还会事先安排一个人假称其不能喝酒，等到最后万一所有全不行了再让这个人上，相当于“预备役”。在各级领导下地市检查的过程中有时还会出现极端个例，就是全体人都被灌倒了= =这个时候就只好司机上场了（事后司机不开车），
 
因为无论如何领导最不能倒下，所有随行人员是服务于领导的。









一般来说，领导不会安排女下属为其代酒，这是没面子的体现，所以各位体制内的女生可以放心了。（同时女同志在敬酒时也无需喝光）女同志一般不先敬酒，由男同志先发起敬酒。










6、敬酒时说什么？敬领导，男领导说什么？女领导说什么？领导故意为难你，逗你玩，不跟你喝，你该说什么？










敬酒的时候看情况而定，看对方喝不喝啊~喝多少啊~对方的级别啊~当时的主题啊~等等。最通俗最普遍又适用于一年四季的说法可以有 祝对方身体健康，或是“为友谊干杯”等等。向女领导敬酒可适当赞美对方。










7、什么时候陪着敬酒？什么时候千万不能陪？














这个也是看情况，大体相同于5，depends on领导的意志和暗示。








有一个不成文的规定是：
 
处级以上一般拥有不去代酒、陪敬酒的自由和权力，处级以下就没你发言权了，一切以领导的幸福指数为准= =。











8、什么时候添酒？如果都喝多了，酒还有剩怎么办？如果喝多了，领导还闹着要酒怎么办？














一般来说饭局上喝酒是为了让大家都“喝好”，气氛要好，所以做下属的要非常会察言观色、把握时机，在适当的时候采取行动。如果感觉大家都喝得差不多了，大部分人都喝高了，这时候可以适当做一些
 
假动作

 ，比如拿起酒瓶摇一摇，跟大家说酒都喝得差不多了喝完了，然后往边上一放，这种时候在座的一般也就懂了，就不再喝了。








闹着要酒这种情况，依据对象不同分为两种：




第一种是领导闹着要酒。这种时候不能硬“堵”，作为聪明称职的属下要学会“疏通”。最主要的办法是提出"
 
换地方

 "，常见的有：去足浴、去茶馆、去KTV等等。




第二种是对面有个很讨厌的人还一定要继续喝。对付这种就不能手软了，就要我们这一边全体人员（除了领导）齐上阵，大家全都针对着他喝酒，最后把他灌倒= =哈哈。










9、给领导端茶怎么端？添茶怎么添？说什么？同级呢？














关于端茶，怎么端，怎么说，这个讲究就太多了。因为首先南北方的端法不一样；其次，不同的茶：红茶，乌龙茶，绿茶，泡的程序，敬的程序，添水的程序，全部都不一样。比如说像乌龙茶里的铁观音分为两种，清茶和熟茶，一般我们泡得功夫茶多是用清茶泡的，一共为13道程序，第一遍为漱口茶。因为本问题主要针对于官场酒桌文化，所以这一条就不赘述了。真的要讲起来非常复杂，可以另开一个问题了。










10、怎么判断这顿饭用不用己方结账？结账的话，什么时候去结，发票什么时候开？遇见别人抢着结怎么办？










一般来说官场上的宴请饭局，大家心里都清楚是谁买单，因为谁请客求人办事谁买单。抢着买单的一般都是朋友之间（包括官场上的朋友之间，只要没有“求人办事”的因素在里面），
 
往往抢的最积极、喊的声音越大、动作越夸张的人越不是真的要买单的那个。

 所以不需要纠结“遇见别人抢着结怎么办”。












买单的哲学是：
 
以“我出去接个电话”“我去上个厕所”等接口佯装出包间，悄悄到前台结账，结账后先把发票留在前台；等到走的时候，大家问说谁买单了，再低调的承认。离开酒店的时候悄悄到前台把发票一拿就走。













—————








以上10条均通用于国内大部分官场的酒桌文化，以下是针对一些省级政府宴请外国友好州政府、姐妹城市时需要注意的与国内不同的地方：








1、主位不坐贵宾，坐主人。即：省级政府最大的领导（一般接待友好州/省都是
 
副省长）坐主位，友好州/省政府贵宾坐主位右面，主位对面坐省级对外办公室主任（或省委秘书长）

 。In other words, 谁请客谁做主位。








2、敬酒时无需喝完，根据不同国家/地区习俗，以客人为主。








————————————————————————————————————————————








大概先就简要介绍这么多，不同地区不同文化可能会有些细节上的出入，欢迎指正。








祝各位在官场商场中奋力打拼的年轻人们一帆风顺。: )
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茶叶有多少种？在饮茶的方式上有什么区别？











 王诺诺








排名第一的答案很多地方不准确。特别是分类方面错误挺多的。




厌学的我手痒来改错了








——关于分类——








以下引用
 
@张沈扬墨

 的答案









	
绿茶 不发酵的茶(发酵度为零) 龙井茶,碧螺春,信阳毛尖


	
黄茶 徽发酵的茶(发酵度为10-20%) 白牡丹,白毫银针,安吉白荣


	
白茶 轻度发酵的茶(发酵度为20-30%) 君山银针


	
青茶 半发酵的茶(发酵度为30-60%) 铁观音,文山包种茶，冻顶乌龙茶


	
红茶 全发酵的茶(发酵度为80-90%) 祁门红茶，荔枝红茶


	
黑茶 后发酵的茶(发酵度为100%) 六堡茶,普洱茶 花茶










下面是我在找茬









大分类方面，花茶是不属于黑茶的。应当另立出来。




小分类里黄茶的例子似乎全错了，白牡丹和白毫银针是白茶。




还有安吉白荣是什么？（五笔错误是安吉白茶吧）不过安吉白茶属于绿茶...




至于白茶的例子也错了，君山银针是黄茶。








如果我没有搞错，那么这个高票答案有待加强了，让我为大家系统分类，彻底科普一下子好了。








通常我们是按照发酵程度来分类，但这个程度如果仅仅用数字表达是没那么准确的。




我偏向说是制作工艺呢。













绿茶











（上图是安吉白茶，叫做安吉白茶其实是绿茶，同理还有天目湖白茶）





绿茶未经发酵。

 根据杀青时候的工艺分成




1.炒青绿茶（根据不同形状又分成长炒青，扁炒青，圆炒青等）这种工艺的绿茶一般被人为是最好的，所以我们知道的名茶大多属于炒青绿茶。龙井，庐山云雾茶，碧螺春等




2.烘青绿茶（常见于安徽） 六（lu四声）安瓜片 太平猴魁




3.晒青绿茶 这个搞不好快失传了。。。




4.蒸青绿茶 事实上这种工艺在日本还是在流传的。比如玉露茶。




其实好的绿茶是很嫩的，我试过用泡完的绿茶煎荷包蛋是可以吃哒~比小葱香哦













黄茶











（图蒙顶黄芽，除了黄一些还是很像绿茶）





黄茶是绿茶工序加多一道闷黄

 ，
 
实现一点点的发酵





按照叶片大小嫩度分成黄芽，黄小茶和黄大茶




比较有名的就是蒙顶黄芽 君山银针了













白茶











（这是寿眉，完全不一样了吧，一般白茶有白色的毫毛）





传统白茶只产于福建。

 跟绿茶工艺就差很多了，有一道非常重要的工序叫做
 
萎凋

 。通常来说发酵程度会大于黄茶。所以我感觉会酸酸的。




（其实白茶和黄茶区别很容易分。黄茶特别是黄芽茶是嫩嫩黄黄的很像绿茶，白茶就不一样了）




比较常见的白茶有三类吧？




1.白毫银针 身披白毫，模样似针




2.白牡丹




3.寿眉 也就是贡眉了 长得非常粗犷，像落叶一样。据说70年代香港茶楼里都是这个。













青茶











（上图是条索明显的凤凰单丛）










（上图是团成小球的铁观音）





青茶就是乌龙茶了。半发酵，发酵程度高于前三者，低于红茶

 。乌龙茶是以香气著称的。




青茶多按照产地划分。









	
闽北乌龙 著名的岩茶就是闽北乌龙了，大红袍是岩茶的其中一种，由于是按照树种分类，所以 岩茶有非常多非常多的种类呢。说到大红袍，其实几千上万块的都是假的，知道贡品 是什么么？






	
闽南乌龙 铁观音 其中按照工艺又分成清香，酸香，浓香。但如果你问我广东茶楼里那种是什么型 我只能呵呵了。大概是酱香吧~笑~






	
广东乌龙 凤凰单丛 这种茶又是乌龙茶里最香的， 所以它的分类也以香味命名。比如说芝兰香，姜花香，还有姜花香里出名的通天香。






	
台湾乌龙 冻顶乌龙 东方美人（就是香槟乌龙了）我是很喜欢东方美人的，因为发酵程度大很像红 茶。对的那我还不如喝红茶好了。






















红茶






























（写了高级两字就真的会变高级，我是相信的）













红茶是全发酵茶，发酵程度大于以上所有茶叶

 。按照制作工艺分成功夫红茶和小种红茶。此外还能加一个红碎茶。








1.小种红茶 小种又分成正山小种和外山小种，区别就是是否产在武夷山桐木关。正山小种是非 常古老的茶，传说中所有红茶的都源自它，包括现在很火的金骏眉。




2.工夫红茶 除了小种都是工夫红茶了。包括云南的滇红，安徽的祁红，广东的英红等。




3.红碎茶 很多红茶传到国外，就成为切碎了放在茶包里那种了。比如著名的立顿啊车仔。

















黑茶















（在公道杯里可以看到普洱的颜色是酒红的哦，生茶时间久了是会这样）









黑茶，所谓后发酵茶，是制作完放在那儿待他自己发酵。

 所以这个发酵程度很难讲了，取决于你存放多久不是吗。黑茶也是按照产地划分的，藏茶，云南黑茶（普洱），广西黑茶（六堡）等。








其中最有名的就是普洱了。这个也分成两种









	
生茶 这是传统工艺了，普洱进行杀青之后放在通风干燥的地方储存，是干仓生茶了，放个 20年，就能成为老生茶，这个时候茶叶已经发酵差不多了，是很贵的。如果不幸受 潮，就会成为湿仓货，价值就会大打打折扣。一般说投资就是指生茶了。


	
熟茶 由于生茶发酵需要很长时间，现代人就发明了熟茶。就是一般生茶做好了，多了一 道工序渥堆。原理就跟沼气池差不多吧。放在一起温度升高发酵。熟茶发酵程度大 于新的生茶，口感柔和。但由于这是一门时间的艺术，所以很多人会推崇生茶。






















花茶











（碧潭飘雪）





花茶即香片

 ，这个的分类法则就和以上完全不一样了。很多人觉得花茶就是菊花茶啊玫瑰花茶。其实不是的。真正的花茶是选取茶胚，然后用花朵的气息去沾染茶叶，最后去花留叶。好的花茶不太会让你看到花朵的。








比如茉莉花茶，取烘青绿茶，用好多层茉莉花去芯，层层垒起来窨（xun四声）制，绝对不是混在一起那么简单。












如果你能耐心看到这里，楼主的问题我已经答得差不多了。








——————————————————————————————————





至于泡制方法。





现在中国所谓的茶艺我看到大多是功夫茶的方法。就是美丽的大姐姐着穿旗袍用修长的手指为你服务的那种。









	
总的来说~比较嫩的茶叶，像绿茶黄茶，要用低一点的水温，80来度就好了。可以选择中投上投法（叶片沉的话）放在玻璃杯里冲就行了。






	
发酵大一点的茶叶呢，乌龙红茶一类的，就需要用热一点的水在盖碗或者紫砂壶里冲泡出汤了。






	
至于普洱一类很粗犷的茶叶，甚至还可以用小壶在炉子上慢慢煮。冬天很有意思的。


















品茶方式 这个我想讲多两句了





就是拿小杯子喝啊。喝高香型的乌龙茶会用闻香杯。




我觉得这个心态很是要端正的。




一般的同学呢，能喝出来个正山小种的松烟香已经很厉害了。但有时候会听到有人喝了一口茶就说，嗯，这个茶树龄大概多少，放了多久多久。我会有点无语，也许个别茶叶比如普洱生茶是可以喝出来储存时间，那也是极其厉害的人才能做到。何况每棵树，每批茶叶，每种储存方法都不一样，怎么可能做到一品就能说出来呢。




遇到这种人我心里是会呵呵的。









还有很重要的一点。

 好多人都喜欢贵的不得了的茶叶。其实无论是大红袍，金骏眉，还是狮峰龙井。真正产量就只有一点点的一点点，哪里够全国的土豪消费。你真的以为那些就这个名字漫天要价，上万块一斤的就是真的了吗？




一两千一斤的价位，金骏眉是绝对买不到真的，但运气好的话却可以买到不错的正山小种，滇红你快能买到极品了。你会选哪个呢？




还有，真的时间越久越好吗？熟茶low了吗，超市就没有春天了吗。我觉得都不一定的，我曾经喝完自带的各种茶叶，然后在国外超市买7刀一大盒的荔枝红茶。对的就是所有人都不齿的超市罐装茶。但是居然煮出来一屋子荔枝的香甜味道，还是很振奋人心的。




跟钱没有关系，找到自己喜欢的最重要吧。









说高深一点还有茶道。





茶经里有写的，点茶煮个开水还分腾云驾雾啊鱼珠蟹目之类的。这个我觉得太悬了有点装神弄鬼不喜欢。




不过比较有兴趣的书里描写古人的斗茶，用茶在纸上写东西。




至于禅茶一味。




这个更厉害了，我觉得在这个年龄还是别想这个了吧，好好学习以后突然想明白再说。对于僧人，茶道还会和香道结合在一起。对香道虽说很有兴趣，但因为完全没有接触只是听喝茶时候人家聊起，东南亚地名一大堆根本记不住，一块木头也好多说法。对于不清楚的东西，我通常会默认水很深，然后作远观仰视状。希望有一天也可以泛泛地接触。




我听一个长辈说在日本，茶道有时会焚极品的香，那个香灰之后是要喝掉的，不知道是不是真的。但生物或者化学都学过的啊，碳化的东西怎么会有益健康呢？总觉得大家很喜欢把一个东西追求到极致，但你到底是追求这个东西呢，还是追求这种极致带来的快感呢？




就像你喝很贵很贵的茶，或者弄很高端的茶道，累都累死了，真的会有享受吗？




貌似跑题了。这只是我自己的想法了。












比较实际一点的话，如果你自己喜欢做小茶点，中式的西式的其实完全不用讲究搭配。无论是烤饼干还是蒸点心，比追求狂拽酷霸屌要有趣多了。

















营养价值





理论上来说，发酵程度越轻，那营养保留越好。




但我想说这个茶叶放在杯子里就那么一点点，你就算全部吃到肚子里也不会大补吧，何况是冲出来水喝呢？




如果想要补充氨基酸，你可以喝饮料多吃蔬菜




想补充维生素C，你可以吃维生素片或者大橙子大菠萝




如果像补充矿物质 喝矿泉水都是可以的。








哪种方式都比喝茶效率高。








————————————————————————




啊我居然写了那么多！我的复习计划又泡汤了怎么办。




必须自我表扬一下，写那么多都没怎么查书，大都是靠脑袋的。哎我要是把这种好记性放在学习上大概早就无敌了。




所以可能会有记错的地方。刚刚看到二楼有一个那么牛的名字
 
@陆羽

 ，我觉得他如果说我哪里错了我大概会无地自容吧。(￣(工)￣)








其实呢喝茶除了这些理论科普的东西，还有就是人的修养了。




我觉得最高境界就是，有的人能够在高端的私人茶室里煎顶级的蒙顶石花作茶联。




但在茶楼里，也可以喝着酱油色的香片，笑着说：“哎呀，来多笼流沙包啦小妹。”




赞同：3064





评论：233









为什么 DC Comics 迟迟不推出「正义联盟」系列电影？











 刘畅








因为华纳和DC在超级英雄电影化这个战场上完完全全被迪士尼和Marvel压制了。在逆风的情况下贸然放大招显然是不明智的。








（强调一点，题主的问题是DC为什么不出JLA的电影，这是个纯粹的商业决策问题，所以我的答案都是围绕商业决策展开，没有过多涉及电影作品本身的艺术价值）












既然要分析战局，就按我个人的理解把好莱坞超能英雄电影最近十几年的发展过程大概回顾一下吧，首先声明本人既不是美漫迷也不是什么电影从业人士，见识浅薄，博众一笑。








应该是最后一次编辑了，请对本题目感兴趣的人强烈建议看一下知乎老牌高玩
 
@罗登

 的
 
如何评价电影《美国队长2》？

 言简意赅高屋建瓴，比我这体力活价值含量高多了。













引子













MCU我个人理解的黄金时代大概是钢铁侠2，也就是2010年左右开始，虽然这部作品的成色相当一般，但是作为一部超能英雄续集，成功延续了前一部作品的高票房和不错的口碑，同时和其前作一起很好地完成了漫威电影宇宙MCU第一阶段各主要角色联动，并为阶段性终结技复仇者联盟奠定胜局。这是超能英雄电影是有决定性意义的：首先，超能英雄电影可以在很短的时间内（2008、2010）由同一个角色连续占领票房制高点；其次，主流商业电影突破单打独斗限制，不同的系列之间剧情和角色的深度互动成为可能。前者是MCU能够持续获得足够的资源和关注的经济基础，后者则是保证MCU系列作品大杀四方的上层建筑。














是的这是Iron Man 2的海报来着，强烈要求M家给黑寡妇出独立电影！！！












如果单论超能英雄系列作品高票房连贯性，其实第一版本的蜘蛛侠三部曲就已经做到了，可是索尼手上的超能英雄资源确实有限，主流超能英雄除了其实真算不上优质资源的蜘蛛侠，只剩些类似地狱男爵，恶灵骑士这样的倒模+CG之后才能露脸的奇葩角色，最后果然拼劲全力也没能复刻出蜘蛛侠的成功。这不眼红漫威，不得已之下重启蜘蛛侠了么。














这个娃娃脸的小伙子是现在超能英雄电影庞大帝国开疆裂土的头号功臣，说是开国皇帝也不为过。









黑铁时代 1978-2001









第一部蜘蛛侠电影上映的时间是2002年，其实那是超能英雄电影的一个非常黑暗的年代，具体地，从1997-2002年这五年间，除了X战警第一部，根本就没有什么超能英雄电影。原因很简单，华纳不拍了。说到这必须得从超能英雄电影的整个发展历程说起了，其实在2000年福克斯的X战警之前，主流商业电影中，超能英雄这个体裁根本就只有一家在玩，那就是华纳：从1978年到1997年间，华纳像个劳模一样勤勤恳恳地连续推出了四部超人电影，后面又跟了四部蝙蝠侠电影，平均起来是两年半一部，这个阶段我这里称之为黑铁时代。当然还有很多非主流商业作品的超能英雄电影，但是影响力根本不在一个层面上，我就略过了。








前面的超人就不用多说了，全世界人都知道甚至看过。










据说是85年的广州，那时候的电影海报还是手画的呢。








后面的蝙蝠侠其实运作模式跟后来的黑暗骑士+1差不多，全明星阵容大制作，什么杰克尼克尔森、汤米李琼斯、乔治克鲁尼、斯瓦辛格，全都是顶级配置，前两部由怪咖导演蒂姆伯顿指导，获得成功，结果后面换了乔舒马赫，连续两部，最终倚靠旷世神作蝙蝠侠与罗宾，逼得斯瓦辛格弃演从政，克鲁尼推迟了离开ER，欧唐纳一蹶不振，蝙蝠侠长期失踪，华纳八年不拍超能英雄电影，当然很快逮到哈利波特这颗摇钱树也是重要因素之一。










这片子我居然是过年的时候在电影院看的……话说这海报其实是给X战警设计的吧。








好莱坞一部烂片的杀伤力之大，即便到今天我都觉得匪夷所思，就这张海报里这几个人，在影片上映那个时间点，都是当红巨星和 冉冉升起的新星，比如克鲁尼，在ER中爆红，正打算进入主流商业电影领域大展拳脚，结果当头一棒楞就一直没缓过来，最后干脆跳过主流商业片这个阶段直接往偏文艺的方向挺进了；Chris O'Donnel更悲剧，本来是当红小生，结果就这么生生地整残了，十年后出现在Greys' Anatmoy里，也无非是个客座角色；州长之所以成州长，97年这次惨败也的确是他的电影生涯终止的地方，颇有点塞翁失马的感觉；再就是Uma Thurman，多好的姑娘，凭借《低俗小说》出头本来前途也很美好，结果同样翻船，后来除了真爱昆汀，再就没什么人让他演主角了；那个金发的姑娘的话，我不认识……

















青铜时代 2002-2007














华纳的8部超人蝙蝠侠贯穿了超能英雄电影史的黑铁时代，索尼的3部蜘蛛侠则贯穿了青铜时代，完成了超能英雄电影由纸片人物+浮夸视觉效果向多层次人物+一流动作场面转型的过程。蜘蛛侠复苏了超能英雄电影，也同时把其东家索尼拉入好莱坞顶级玩家阵营。









回到2002年这个时间节点，超能英雄电影已经远离大家视线有些年头了。X战警其实跟正统的超能英雄电影还是有显著区别的，因为这片子是典型的群像剧，不像超人和蝙蝠侠这样有典型的主角，这在那个年代还是比较反传统的，第一部的成功很大程度上被归功于视觉效果的成功，而不是超能英雄电影类型的成功；况且之后的超胆侠烂的一塌糊涂，所以东家很长一段时间之内都不太把X战警的成功和超能英雄类型联系在一起，而是一边稳定地出X战警系类的群像剧，一边推出新的群像剧神奇四侠，后来看到漫威多主角独立电影搞得风生水起，也效仿着让金刚狼单飞，已经是十年后的事情了，当然结果不甚理想，于是回过头继续搞X men，还是一堆人，避免了和漫威、DC、哥伦比亚之间的直接冲突，形成了显著的差异化，后面就不在多提了。










这片子在那个年代光是看到预告片就惊呆了。








总之，索尼/哥伦比亚靠着手里并不出众的娃娃脸蜘蛛侠两战成名，2002、2004年连续两部同系列超能英雄作品均获票房口碑胜利，华纳当年的盛况重现，大家都意识到好日子要来了，可是究竟谁会笑到最后呢？














蜘蛛侠在漫威漫画中也真算不上优质角色，你看MCU为了往后推进死皮赖脸也得拉上X-men，但是蜘蛛侠这边完全不在意。








（经提醒，这里还漏了一部）2004年华纳出品的哈莉贝瑞主演的猫女，大美人两年前刚刚凭借死囚之舞成为奥斯卡史上第一个黑人最佳女主角，结果两年后摘取了金酸梅桂冠，生活大起大落真是太刺激了。作品本身没什么可多说的，不过黑珍珠亲自领域金酸梅奖大爆粗口还是相当过瘾的，场面火爆，金人和金球的颁奖典礼上绝对看不到。














Halle Berry 哈莉·贝瑞手持奥斯卡领取金酸莓(RAZZIE) 精彩爆笑



http://v.youku.com/v_show/id_XNTI0MjIyOTc2.html



这身材，啧啧，一晃十年过去了












时间来到2005年，眼看着福克斯和哥伦比亚分别依靠X战警和蜘蛛侠搞的风生水起，又追加了神奇四侠和地狱男爵、恶灵骑士这样的超能英雄类影片，尽管首战失利，老前辈华纳还是按耐不住，克服了心理障碍，重新开始了超能英雄之旅，双管齐下连续在05年和06年推出了Batman Begins和Superman Returns，从命名的工整对仗，很难不好奇华纳和DC是否当时就准备让两个当时超能英雄界最悠久最显赫的派系在合适的时候会师。另有一部风格完全不同的康斯坦丁，我想大家也不觉得这算超能英雄电影吧。














作为TDK的前作，只能说是中规中矩，无功无过，面对当时风头正劲的蜘蛛侠和X战警系列，显然不足以展开局面














也许是超人的包袱太重吧，这片子在2006年出现，完全是一种拖了后腿的感觉，感觉Bryan Singer擅长的就是群像剧，所以X-men系列在他手里风生水起，而面对超人这种绝对一人独大的片子，反而施展不起来，不知道当年他带着大超面对自己一手栽培起来的X-men最后一战，当时是什么感觉












2007年蜘蛛侠3完美谢幕，但主角黑化的设定即便到今天都是相当大胆的，观众对于超能英雄电影的口味逐渐由纯低龄化+五颜六色的光束向深度挖掘人性+制作精良的动作场面的转变几乎完全是依靠三部蜘蛛侠扭转过来的，可惜索尼影业为了这个电影类型扶上马送一程之后，由于各种内外原因，包括本身资源限制、索尼母公司的业绩衰退等等，终于在这样一个前途一片光明的时候陷入了低谷。














作为主流商业系列作品，第一主角黑化真的是相当凶险的招式，即便跳出超能英雄电影的限制，任意拍摄预算达到亿美元级别的电影中都很少见这样的尝试吧












总之华纳和DC重启超能英雄之后的第一轮打的顶多算是无功无过，没赔钱，但也没拿到什么好处。总结起来，2008年之前的超能英雄电影战场上是三国演义，索尼/哥伦比亚靠着青铜时代的开轫之作蜘蛛侠占得先机，福克斯依靠X战警系列与之抗衡，老贵族华纳奋起直追，但劣势比较明显。直到这一刻，漫威都还根本没入场。













白银时代 2008-2011









2008年绝对是超能英雄电影史上最重要的一年，因为两部影响力超绝的作品，一部钢铁侠，一部黑暗骑士，超能英雄两大阵营迪斯尼/漫威和华纳/DC终于火力全开进入捉对厮杀的状态，福克斯哥伦比亚这些后辈慢慢缩回了属于他们的边缘地带。








单论作品本身，TDK显然好过钢铁侠，无论是票房还是口碑，说一句完爆应该不为过。从战术上讲，漫威和DC的第一回合，DC可以算是战术击倒了对方。但现在回过头来看，其实从战略上讲DC从第一仗开始就一直是吃亏的。大家还记得钢铁侠第一集结尾是什么剧情么？Stark吊儿郎当地说：I'm Iron Man，然后Fury就冒出来了。TDK的结尾是什么？著名的"need/deserve“独白。这里经常会被忽视的是无敌浩克，漫威为了保证剧情的一致性，剔除了早年李安的文艺范绿巨人，重新为绿巨人这样一个直到第二阶段为止存在感都非常稀薄的角色特地拍摄了一部电影，结尾还有Stark的客串。








所以漫威从进入战场开始，就是按打群架的配置去准备的，而DC这边还是老老实实地单挑。其实这个也很好理解，因为在好莱坞电影工业历史上，从来就只有一种打斗模式，那就是单打独斗，同时启动几个系列相互交叉的模式是全新的，这样重大的赌局，漫威的筹码从何而来，那就是钢铁侠前两部在口碑票房和主要角色塑造这三个维度上的全面成功，在此基础之上，钢铁侠又很好地奠定整个漫威电影宇宙既不浮夸低龄化、又不过于冷峻黑暗的基调，恰到好处的开放性又确保了顺利接入其他角色和故事，这两个任务，尤其是后一个，对系列本身费力又不讨好。








而其对手TDK虽然本身真的可以称之为不世出的神作，但本身基调在商业电影中少见的阴暗成人化，角色剧情和环境深入融合浑然一体，使得DC世界的其他超能英雄角色的加入成为一个不可能完成的任务。而且商业电影中，阴暗成人向本来就不是一个可以反复使用的风格，TDK获得的巨大商业成功仍然是基于足够有吸引力的正反派角色，风格硬朗而精良的打斗以及紧凑的故事情节，那些关于人性的探讨其实是诺兰团队一过性爆发之后，买三赠一附送给大家的，偶尔过过瘾还行，要是每次都这么弄，大部分人可能都不会选择持续贡献票房吧。比如两艘船互相炸死对方那个桥段，次次把你的人性放在火上烤你愿意？








或者我这里就把话说得绝一点，诺兰的蝙蝠侠三部曲根本就不是超能英雄电影，你说Bale在哥谭市跟歹徒们殊死搏斗，忽然飞进来一个超人，大家还不得掀桌啊。


















说真的把这位仁兄和超人放在一个镜头里会怎么样，我真的想象力匮乏
















当然这些都是马后炮，在2008年，凭借TDK，华纳一击必杀重，俨然国王归来的戏码，一年以后，华纳再集重兵，在新生势力漫威休养生息的时候，想要复制TDK的成功，推出了可能是超能英雄电影中最难搞的作品：守望者watchmen。虽然很多人都觉得华纳花重金（据说两亿美元）搞出这么一部非主流的作品简直是脑子进水了，但其策略还是很清晰的，尽可能在DC世界范围内复制TDK的成功：阴暗、成人向、反英雄、主要角色低魔，可不是，罗夏除了那个奇葩的面具根本就是一文艺屌丝吧。当然结果大家都知道了，这片子让华纳赔得吐血，TDK拿到的优势瞬间葬送。










就看个片头我觉得一般观众就缴械了
















这一年漫威一侧虽然没有出手，但实际上发生了MCU发展中最重要的幕后事件：迪斯尼全资收购了漫威，而且从某种意义上是抢婚来着。细心的观众可能还记得，复联之前的MCU电影，片头第一个logo其实是派拉蒙的星星绕山头，漫威作为一个孱弱的独苗几乎是赌上全家性命一把推出了钢铁侠1和无敌浩克，并依靠前作一炮成名，但从纵深实力上，跟早已融入影业巨头华纳的DC相比，仍然差了若干数量级，派拉蒙只是负责影片发型，而没有提供更多的支持。具体情况我不了解，总之漫威本来是直接把整个MCU第一阶段连钢铁侠3的发行权全部卖给派拉蒙的，但是钢铁侠得势之后，本来毫不相干的迪斯尼却横刀夺爱在2009年以四十多亿美元的价格直接吧漫威揽入怀中，还另外掏钱帮漫威赎身，花1.5亿美元从派拉蒙那里买回了复仇者联盟和钢铁侠3的发行权，看到这两个标题，我很想知道派拉蒙高层后来提到漫威都是什么心情。








说真的迪斯尼真是几大电影巨头中搞资本运作的高手，最近十年之内就有两次足够激进但回报也足够丰厚的舍命收购，一个是2006年74亿美元收购皮克斯，一个是2009年40亿美元收购漫威，成果地球人都知道，我就不赘述了。








这么多年之后，漫威和DC漫画界几十年的漫画战争终于正式升级为迪斯尼和华纳这对死对头的电影战争。












2010年表面上看比较平静，漫威稳稳推出钢铁侠2，夹带了锤子，华纳弄了部Jonah Hex（感谢
 
@Majiyuki

 提醒），虽然cast还不赖，但是影片本身质量有限，涉及的英雄又是个边缘角色，不提也罢。但从复盘的结果来看，其实这个节点上漫威就已经占据比较明显的优势了。








2011年漫威推出了两部平庸之作，美队和雷神，真的都不算好看。但是架不住华纳和DC自断生路，捣鼓出一部绿灯侠，质量之低下甚至可以和蝙蝠侠与罗宾一较高下，到这里，华纳从TDK攒的那点老底算是彻底败光，watchmen、Jonah Hex、Green Lantern作死三连，如果不是华纳家大业大，这时候DC就应该已经被KO了。










看海报就能判断出这是个低龄向作品吧，估计华纳因为watchmen被成人向坑了一把，矫枉过正，悲剧了












回想起来这一年最好看的超能英雄电影其实应该是X-men First Class，今年也有续作，值得期待。










这俩角色一直是X-men的主轴，难得的是每一作的塑造都很成功





















黄金时代 2012-今









决战的一年，这个故事告诉我们胜负判定经常发生在战斗开始之前。复仇者联盟先上映，横扫票房，TDKR后上映，虽然票房也很不错，但是终于是没能获胜，当然中间有一个电影院枪击事件，至于这个事件究竟对票房产生了多大的影响，这个恐怕很难量化了。但我觉得即使没有这个事件，TDKR也还是很难赢。复联之前，为其造势的电影总共有五部，钢铁侠1、2，美队、雷神，浩克；TDKR即使算上关联非常稀薄事件相隔很远的Batman Begins，也只有两部而已。整个MCU第一阶段所有的影片，其主要成功因素都是很大程度上可复制可重复使用的，较为正面阳光的正面角色，特色鲜明但又具有某些吸引人的因素的反面角色，不可或缺的搞笑桥段，娱乐性充实的打斗场面。而TDK的成功却是极其特殊极其难以复制的，事实证明连诺兰自己也没能复制这种稀有的成功，Watchmen和绿灯侠分别从两个极端证实了华纳和DC没有能力以TDK为基准做出可接受的延展。也许有人觉得TDKR是诺兰玩脱了，没能继续深刻什么的。我觉得持这种想法的可以去看看DC为黑暗骑士出的动画电影《黑暗骑士归来》，return，不是rising，篇幅很长，正义联盟的主要角色也都登场了，可以想象一下如果诺兰真的按这个剧情拍，黑骑第三部会多么的压抑和阴暗，当然很多人包括我都会觉得这很好，但是守望者的惨败至少提示了华纳一点：一味地追求阴暗成人化是不行的，从票房的角度考虑，我其实认为华纳的决策是具有合理性的。








黑暗骑士系列剧情来源于1986年的黑暗骑士归来，虽然年头远了些，但即使放到今天，也属于比较另类的漫画故事，基调阴暗压抑，本身当然是改变的好文本，但是很显然它和主流的超级英雄故事不兼容，很多情节也大大超出主流商业电影的承受底线，比如超人被核爆形如骷髅，一旦使用妥妥的R级了，票房分分钟掉光。而诺兰在制作TDK三部曲的时候，DC没有能够有效地依靠Bale的蝙蝠侠架构出一个拥有高兼容性和高延展性的DC电影世界，在这一点上，也可以说是主客观因素种种限制吧。








除了迪士尼vs华纳，漫威vsDC，唐尼vs贝尔，最后还有一组对决，就是漫威宇宙的精神领袖Stan Lee和DC曾经的灵魂核心Alan Moore，大家看这一对一对对仗工整的名字，有没有一种武侠小说的感觉。








Stan Lee是漫威宇宙的上帝，钢铁侠之所以能那么好地契合唐尼，据说就是因为Stan Lee在构思最近十年的钢铁侠的时候，根本就是以唐尼为参照物的，要是没有这老爷子，唐尼可能早就消失在公众事件中了。这老头在目前所有的MCU作品包括电视剧都出现了，感兴趣的人可以自己去找找。










什么叫有图有真相








而Alan Moore则是完全不同的故事，他一度在DC宇宙中扮演神的角色，但是因为各种恩怨最终和DC分道扬镳，本身擅长阴暗反英雄的故事，感兴趣的可以去看看他的
 
英雄的黄昏 - 多元宇宙物语 - 知乎专栏

 ，美漫专家Multivac的文章。有传言说DC曾经一度想请Moore出山坐镇对阵Stan Lee，可惜被无情的拒绝了。我们只能猜想说如果有他主持DC方面，有没有可能在电影层面完全再现Marvel和DC在漫画界的对决场面，甚至分别延展出两个分别风格有所差异但同样精彩的超能英雄世界。当然我们无法跃迁到别的平行世界，所以无从得知了。












总之在TDKR票房败于复联之后，漫威正式走上王座，成为超能英雄电影王国无可争议的王者，手里还握着MCU第二阶段的五部影片。














主要角色一半是新面孔，好汉难敌四手啊












到这里稍微评价一下小罗伯特唐尼和MCU的关系吧。我们都知道这个童星因为吸毒什么的曾经一度事业跌入低谷，是Stan Lee老爷子提携他变成了今天的钢铁侠。复联所有成员中，除他之外所有人的片酬加起来还不到这哥们的一半，这哥们到底对MCU有多大贡献，值不值？我认为，非常值，没有他，也许根本就没有我们今天欣赏到的9部MCU电影和一部MCU电视剧。








大家如果看时间表的话，就知道2008年推出钢铁侠1和无敌浩克之后，2009年漫威是没有新作品问世的，2010年也只有一部钢铁侠2，之后才是2011年赶工的美队和雷神。我个人认为MCU第一阶段完全是以钢铁侠为主轴贯穿始终的，无敌浩克、美队和雷神都是旁支，很多人看完复联戏称为钢铁侠3其实不无道理。而2009年这个事件间隔以及后面美队和雷神的赶工，我觉得其实显示出在最初几年漫威在推进MCU电影计划的时候，很大程度是根据前两部钢铁侠的情况来决定的，没有钢铁侠电影本身的成功和唐尼塑造的钢铁侠这个角色的成功，特别是唐尼塑造的钢铁侠这个角色的空前成功，漫威很难争取到足够的资源提前布好这么一个时间跨度超过十年的大局：复联主要角色跟漫威签的都是多部电影的合约，美队是6部，黑寡妇据说有9部。








除了作品和角色本身成功，唐尼的Stark还很好地奠定了整个MCU即不太阴暗，又不太低龄的基调，而华纳的守望者和绿灯侠给大家展示了血淋淋的例子。














这个吧，就是钢铁侠电影化之前九几年的样子，出电影之后漫威把漫画中的钢铁侠都跟着改了












在如此苛刻的限制条件下，还能塑造出如此成功的角色，并同时获得上佳的票房表现，一石三鸟，唐尼的确配得上漫威给他发的公司和分红（好像复联一部就有5000万美元的样子）。除了电影作品本身的发展，钢铁侠1的成功是迪士尼收购事件发生的最主要的原因，如果没有这样一部兼容性强延展性高又赚钱的作品，漫威就是把MCU吹得再天花乱坠，也不可能忽悠到迪斯尼40亿刀死心塌地的包养，后面继续和华纳/DC打不对称战争，能不能赢可就说不准了。哦对了，知道为什么神盾局特工可以顺利拿到美国三大公共电视台之一ABC的档期，而DC的绿箭侠只能在CW这种小众频道播出么？因为ABC是迪士尼的全资子公司来着。














看海报就知道唐尼的地位了吧












进入2013年，漫威完全进入了收割状态，虽然钢铁侠3和雷神2都算不得上乘之作，但只要保持好MCU的一贯风格，票房都能得到充分的保证，而华纳/DC拼尽全力出个超人钢铁之躯雷声大雨点小。














片子其实还行，并不弱于同期的钢铁侠3和雷神2，但是集团化作战的优势就是不比特别在意一城一池的得失












然后就是今年的美队2，稍微在原来的基础之上加了点谍影重重，结果一片好评，其实MCU的老三样，阳光男主角、适度搞笑、火爆打斗，不还是稳定地展现么。呃，今年DC有电影么？














二号和三号角色都是别的系列中的成型角色，多省事儿啊













总结









为什么漫威赢得这么彻底，因为它把超能英雄电影完全工业化流水线化了，和之前好莱坞乃至全世界电影业一部作品一部戏一个班子的做法背道而驰，或者说把电影按电视剧的方式拍了，所有剧情角色都服务于一个主线，当年搞萤火虫的Joss Whedon这次坐镇中军，5部电影22集电视剧信手拈来指哪儿打哪儿，电影中的角色都成了熟人，在限定的时间里塑造角色建立感情的时间不需要那么多了，活动空间当然就大了。另外，多主线平行交叉推进相比于单系列连续出续集还有一个无可比拟的优势，那就是一两部平庸之作不会断送整个系列的未来，首先角色不会一下被逼进死胡同，毕竟还出现在其他系列中，雷神和美队第一作的平庸和后面的活跃就证实了这一点；其次，就算某个系列真是连续坑爹比如黑铁时代的蝙蝠侠3、4，那也可以壮士断臂终结这个系列，反正复联有的是备胎，后续辗转腾挪的空间依然很大；最后，就是单个角色坐地起价能力削弱，如果说MCU第一阶段还是小唐尼一个人挑大梁，从第二阶段开始，很明显大家都能感觉出这个宇宙离了他似乎也问题不大，唐尼狮子大张口无可厚非，但是漫威这边哭着喊着想要独立电影指标的角色多得是，大家现在去电影院冲得可是Marvel的金字招牌了。








反观DC，整个阵营所有的作品序列之间一点互动都没有，风格还忽左忽右，蝙蝠侠被诺兰的黑暗风格完全封印，超人又总是不温不火，守望者和绿灯侠自己都站不住，绿箭侠完全沦为非主流偶像剧，这时候勉强地推出蝙蝠侠对超人我都真的想不出该怎么从之前的作品中借力，正义联盟这样的大坑那更是完全无法驾驭了吧。哦对了，Bale这种拧巴的文艺青年可不是狡猾的Stark现世，TDK三部曲再成功，人家也没兴趣跟DC继续玩儿，然后Ben Affleck粉墨登场了（2003年的超胆侠就是这货），一片骂声什么的咱就不提了，以2014年为节点，大家没发现DC这边能投入战斗的只有去年反响平平的钢铁之躯和小众的绿箭侠电视剧，简直就是夜夜回到解放前啊。要不说工业化大生产就是比作坊式小制作牛逼呢。








感觉漫威与DC的对比就像多人偶像组合与单个偶像的对比，前者操作空间更大，发挥更稳定，运营方的主导权更明显，而后者不确定因素很多，不火的时候运营方办法不多，火了之后运营方经常话语权减少，总之是不符合工业化的要求。所以总结起来，DC其实是从整个产业组织形式上被漫威远远抛在了后面，一时间盲目地山寨对方的做法，我以为是不太明智的吧。

















后记









看到这里的，大家都辛苦了！作为一个实际上的美漫纯门外汉和最普通的电影观众，回答这个问题获得了我在知乎的第一次三位数的赞，然后第一次冲上四位数，然后第一次上日报，还是很感谢大家的支持的。








而且特别让我感到荣幸的是，大家的评论都非常友善，没有很多知乎大佬提及的找茬的负能量分子，还是感谢。








这里还想说的还是题头括号里的话，毕竟知乎是一个问答网站，所以当我决定回答的时候，我的最终目的一定是解答问题，出于个人精力有限，那些并不直接影响题目阐述逻辑的资料，就没法做到一一准确了，而这个题目被我展开前后时间跨度36年，涉及的电影几十部，公司5、6家，所以中间肯定会出现大大小小的错误，我只能这里一并和大家说句抱歉了。很可惜知乎不是Wikipedia，没办法做到有效的编辑和纠错，我也没有精力和资源把大家指出的潜在错误一一查证，很是可惜，却也无能为力，也许知乎会考虑一下这个安排的可行性和合理性吧。








本题还有一个答案我觉得有兴趣的可以读一下：
 
为什么 DC Comics 迟迟不推出「正义联盟」系列电影？

 ，是
 
LI路遥

 对我答案中部分不准确地方的补充，以及她对本题目的一些看法。首先我得感谢这位姑娘关于漫威电影改编版权的答案：
 
为什么漫威超级英雄的版权会分散在多家公司？他们的历史是怎样的？

 ，我在撰写本答案是部分内容有参考。但是对于她在本题下得答案，我点了没有帮助+down vote，因为她写的内容并不是以回答题主的问题组织的，虽然我也不知道她该把这些内容放在哪儿，但显然不应该作为本题的答案出现，想来如果我处在她的位置，也会感到非常憋屈吧。








最后，我觉得很多资深美漫迷在回答电影方面的问题是，很容易搞错的一点就是漫画和电影其实是两个相互关联非常有限的领域，目标受众根本就不是一拨人，而且前者的人数非常小，就拿漫画销量来说，沙人和超胆侠都是很热的角色，可是出了漫画圈子有几个人知道，美漫每册销量十万算非常高了，二十万基本达不到，如果指望这些人支撑住票房，你得到的就是八九十年代那些粗制滥造谁都没听说过的作品。虽然这话说起来难听，现在的超能英雄电影成功与否根本就不取决于漫画迷的态度，这些销量自然也没有什么指导意义。而且很多数据也提示成功的电影能够有效提升对应人物的漫画。抛开这些，相对于电影以亿美元计数的大买卖，漫画一期就算二十万册，每本4刀，不过八十万刀而已，单纯平面漫画产业一年的市场容量我估计可能也就是一两个亿美元，跟电影动辄百亿刀的体量比起来九牛一毛，所以我认为漫威和华纳在进行电影化决策的时候，根本不会受制于漫画的情况。说句直白的，讨论电影的时候，请不要以漫画迷的身份插嘴，大家都不care。
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新浪微博是怎么一步步衰退的？
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社交效应-蒸发式降温 Evaporative Cooling










一个社交圈子的群组人数愈多、时间愈长，就会出现【蒸发式降温】。新浪微博亦是如此。









引用美国网络一篇名文，它借用科技名词「Evaporative Cooling」，此名词是在讲某种冷气机技术，中文翻作水冷式冷气，或直翻为「蒸发式降温」。这位作者将这个名词用得活灵活现，拿它来形容人类的「社交圈」的有趣现象。同样也可以拿来用在微博、「LINE群组」或「Facebook社团」上——每一个月，我们总会参加一些「社团」活动，有时几个朋友相聚，有的是在夜店固定一起围一桌，有的在奶茶店也是围一桌打牌，有的则是更大群人固定有狮子会那类的聚会……。








通常LINE群组、或脸书社团，也都是一群认识的人组成的。比方说，一群邻居，或是一群校友，还是同一部门的同事，一起组成一个LINE群组。








所谓「蒸发式降温」理论是说，这些群组、社团、聚会，无论在线，还是线下，最后都不免出现一个现象，那就是——「有些人」总是热心的发表一大堆激情言论，过了一阵子以后，其他人很希望他可以「闭嘴」，但却不敢大声说出来，于是，大部份的群组里，这些人永远不会闭嘴。








「有些人」喜欢介绍一些他的新朋友进来这个群组，过了一阵子以后，其他人真的希望他不要再介绍新人了，但大部份的群组里，没人敢公然这么说，于是他继续的介绍新人进来、永远不会停止。








「有些人」很积极的想和你私下继续保持联络，其他人当下难以拒绝，心中却满是不舒服却又不敢告诉对方，于是，这些人继续的来打扰你、让你每天都不太舒服。








作者说，由于以上的特性，你会发现，每一个社交的组织，从一开始大家加入「很热闹」，过一阵子，人数多了、时间久了、讨论久了，就会发现，「热度」突然「降温」了。








作者将此现象称为「Evaporative Cooling」(蒸发式降温)，大家会开始发现，咦，怎么原本那些重要的人，都不发表任何东西了？于是「温度」降下来了；次重要的人也慢慢觉得没趣了，于是温度再降下来了……最后，到现在还在积极讨论的人、还在积极拉人进来的人，继续在里面po文。这些人，都是其他人不想再去多交流的人，于是这个地方，一点一点的，沦为那种「你不想参加的群组」，你先将通知设定关掉，你也不再点入看讯息，最后，你一看到有人退出群组，也就默默的跟着退出了。








有趣的是，那些原本群组里面很重要的人物，也是每个群组里面让人最想「在一起」的人物，离开群组以后，都跑到哪里去社交了？








这位作者说，他们往往另外开一个群组，自己去聊去了。








而且，这些人经过几次群组里的「蒸发式降温」之后，都会严格限制人数，不让群组增加「任何」新的人。








这篇文章有价值之处在于此作者以罕见的切入点，简单又沉重的点出了社会社交圈的奇特现象，这个现象不只在实体的社团里面，在在线的LINE群组或Facebook脸书社团，也都是一样的情形。








最后，发生什么事？








最后的结果就是，有些人，你再也无法轻易的透过群组去找到他们，因为他们早已自己去开另一个更私密的群组了，一般人（包括你）不得其门而入。而你被允许加入的群组，往往都是「蒸发式降温」得很严重的群组，里面只有那些倚老卖老的人，还有一堆还不知道状况的新人（包括你）。








一般人总觉得，加入好多群组，就可以学到好多东西，然而，「蒸发式降温」现象告诉我们，加入一个群组，不如加入一个「人」，跟着正确的人，你可以看到更多更多「隐藏的群组」，或许，你的社交圈也到了另一个层次了。
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一张具有法律效力的借条应该是怎么样的？
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【高杉按语】




亲戚朋友之间，金钱借贷常有。如书写条款详细、一式两份的借款合同，则更能防范法律风险；但日常生活中，由借款人向出借人出具简短的借条更为常见，因此，如何书写借条就非常重要。根据合同法等法律规定及法院案例，下面提供《借条》范本，并通过详细注释的方式提示相关的法律风险点。



最高人民法院正在起草民间借贷的新司解，以取代1991年制定的《关于人民法院审理借贷案件的若干意见》，请相关人士密切关注该司解公布后对民间借贷的法律影响。




【借条范本】





借 条[1]




为购买房屋[2]，现收到[3]王娟[4]（身份证号：234567…0808）[5]以现金[6]出借的￥80000.00元（人民币捌万元整）[7]，借期陆个月[8]，月利率7‰（仟分之柒）[9]，贰零壹叁年拾贰月捌日到期时本息一并还清。如到期未还清，愿按月利率10‰（仟分之拾）[10]计付逾期利息。立此为据。[11]




借款人：李磊

 [12]



（身份证号：765432…1817）



贰零壹叁年陆月捌日[13]







[1]标题表明了该条据的性质，既防止借条持有者在借条正文上方添加内容，也防止借条持有者将借条篡改为数页合同的最后一页。标题应书写在纸张顶部，标题和借条正文间不留空行，理由同前。另外，由于发生过恶意借款人用褪色笔书写借条的案例，因此书写借条时由出借人提供签字笔更为妥当；借条由借款人全文手写较为妥当。



[2]“为……”表明借款的目的，以免一旦发生诉讼后借款人提出该笔借款系赌债、分手费等抗辩。另外，书写借条正文时应注意左右尽量靠近纸张边缘，不要留出太多空白，以防借条持有人添加内容。



[3]在民间借贷中，通常借条中写明“今借
 
到

 某某多少元”即表示所借款项已经实际交付，但一旦发生纠纷，借款人主张虽出具借条但未实际收到款项仍极为常见，为进一步避免此种诉讼风险，本范本采取了“现收到某某出借的多少元”此种较不常见的表述，以更加强调款项已经实际交付。



[4]此处写出借人姓名的全名。名字中的字有同音的多种写法的，应与身份证上记载的名字一致。



[5]出借人的姓名后应附身份证号码，因为同名同姓的人不在少数，而身份证号是唯一的，以避免之后就出借人是谁发生争议。



[6]“现金”表明出借的方式，如果并非现金而系银行转账，则应将此处的“现金”替换表述为“银行转账”，同时应保留银行转账凭据。金额较大的借款，建议采用银行转账方式，以免嗣后发生诉讼时就是否实际交付款项发生争议。



[7]金额应既写阿拉伯数字，也写大写数字，以避免之后就是否篡改发生争议；同时币种也要写明。



[8]借期必须明确，以免因何时还款发生争议；借期也要大写。



[9]利率应写清是年利率或月利率，同样也要附大写，理由同前。同时，应注意截至目前（民间借贷新司解未公布前），法院通常认定约定利率以人行发布的金融机构同期同类人民币贷款基准利率的四倍为上限。另外，民间也常将利率表述为“月息几分”，如“月息两分”，就是指“月利率2%”，但为了避免争议，利率应尽量采用“年/月百分比”予以表述。




如果是无需利息的借款，则上述借条的正文部分可简化为“为购买房屋，现收到王娟以现金出借的￥80000.00元（人民币捌万元整），借期陆个月，贰零壹叁年拾贰月捌日到期还清。立此为据。”




[10]到期未还后的利率是否和约定的借期内利率一致是常见的争议，应在借条中写明略高于借期利率的逾期利率；附大写的理由同前。另外，也可写清逾期后的计息基数是到期未还的本息合计，但由于部分法院判决中对此种合计计息基数并不支持，为避免争议，本范本未采用此种写法。



[11]“立此为据”作为借条正文的收尾，以免借条持有者在借条正文末尾添加内容，同时借条正文和借款人签字之间不留空行，理由同前。由于借条行文必须简短，因此借款合同中常见的管辖、纠纷解决等条款在本范本中均不作表述。



[12]借款人的姓名应写全名并附身份证号，理由同前。同时应由借款人在手写的名字上摁手印，否则一旦发生诉讼，就借条是否是借款人书写发生争议时，字迹鉴定的费用不菲，而且也不是每张借条上的字迹都具备可鉴定条件。



[13]该日期应为所借款项实际支付的日期，并应大写，理由同前。借条末尾日期以下的空白纸张最好裁掉，理由同前。另外，借条书写中有涂改时，至少应要求借款人在涂改处摁手印，但若要求借款人重新书写无涂改的借条则更为妥当。借条书写完成后，为防篡改，借款人可用手机拍照留存，进一步的措施是借款人复印一份留存（并请出借人签注“该借条复印件与原件一致”）。
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评论：74









香水应该涂在哪里，应该怎样涂？











 摸摸谢
 ,
 
评香师，气味营销









蟹妖。这也是个工作中我经常被问到的问题。








常见的说法，是说适合喷香水的地方有耳后、手腕、脚腕，或者喷洒在空中穿行而过。这些用法有的并不十分妥当，并且，涂在身体不同部位，香水味道也会略有差别。













	

手腕？手臂外侧！






最常见的手腕，其实不是理想的用香部位，Hermes的现任调香师Jean Claude Ellena的观点是，手腕内侧pH值偏低，酸性环境会促使香水的变味，尤其是酸调（例如柑橘系）和花香调。




此外，手腕内侧经常会与其他物品接触，例如金属手表、皮革表带、珠宝手链，以及鼠标垫，它们或是本身有气味（如皮革表带），或是会对香水造成影响（如金属），鼠标垫更是一个气味的大杂烩，除此之外，香水也会使珠宝失去光泽。因此，并不适合在手腕内侧喷香水。




适宜穿香的部位反而是手臂外侧，一来pH值稳定，能让你感受到香水的原貌，二来也便于随时凑近闻，而且，手臂上的汗毛能够帮助香气的弥散并延长留香。（no kidding）













	

耳后？脖颈！






耳后这一块小小区域，在无数电影和广告中，被赋予性感甚至情色的意味，也常常成为用香人士的首选。实际上，如果用纸巾擦拭耳后，或者直接闻眼镜脚，你会发现，耳后的皮脂腺在分泌带有体味的油脂。




具体味道因人而异，和饮食习惯有关系，例如吃奶制品的人是酸败奶酪味（日本人眼中的“西方人体味”），而常吃辛辣食物的人会略带硫化物的味道。油脂自然会扰乱香水的正常发挥。




如果想要让香水在身上显得私密而性感，脖颈是个绝佳的选择，前提是没有佩戴珠宝。在社交中，亲吻或贴面礼时，对方便能闻到你徐徐散发的阵阵芳香。













	

香水雨






将香水喷洒在空中，从香水雨中穿行而过，这个浪漫的场景，相信不少人在《第一次的亲密接触》中看过。早在1971年，倩碧推出香水Aromatics Elixir（倩碧露）时，首次提出这种用法，在而后的几十年里经久不衰，成为无数男生的把妹绝杀。




这种大量喷洒的用法，除了会造成浪费，倒也没有什么不好。所以适用于想要尽快用完的香水，或者味道极重、留香极长的香水——因为这种喷洒方式，会使相当一部分香水像雨点一样洒落在地，而非落在身上。




当你确实想要使用某款香水，又怕它过于浓烈，便可以给自己来一场浪漫的香水雨。








除此之外，





	

头发

 也是很好的喷香部位。也可以涂在
 
后颈

 ，走动的时候伴随头发的飘动，香气也会阵阵散发出来。





由于香水里含有酒精，频繁喷在头发上的话，可能导致头发变干燥，不过在我实际使用中，感觉对头发的伤害并没有很明显。









	

衣服

 ，除了真丝质地的之外，只要香水本身没有太浓的颜色，也是可以的。





虽然衣服和头发不会发热，但香水始终是会挥发的，挥发得稍慢而已。









	

腿肚子

 （不是膝后，因为会出汗），让香气缓慢上升，但自己会比较难闻到。






	

肚皮、肚脐

 ，推荐热恋约会人士使用，体温促进香气挥发，但衣服相当于“锁住”香气“不流失”，这样一来，宽衣解带时芬芳缭绕摄人心魄……


	
喷在
 
棉球

 里，将棉球塞在bra里，也是个不错的方法。但需要注意，棉球吸水能力很强，把棉球浸透香水的话非常浪费。只需要轻沾一点香水，放在bra里，这样既可以一直感受到香气带来的愉悦心情，又不会让香水影响到周边的人。（尤其适用于严肃的办公场所）

















另外，




不要涂在出汗部位，尤其是腋窝。止汗露含有止汗配方，香水不一样，香水和汗水混杂的味道很不宜人。




香水确实含有酒精，但只要不是极易敏感的体质，只要不是喷脸上，只要不是喷伤口，无需担心酒精的问题。
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医生的收入到底高不高，为什么很多医生说他们收入很低？











 Luxenius
 ,
 
小隐隐于匿名用户，大隐隐于没有帮助









怒答，听好。








这是个老生常谈的话题。如果有人告诉你医生收入很高，没加任何前提，那这个人要么完全不了解这个行业，要么心态非常有问题，不要听他说。








首先我们用数据说话，图大，流量党呵呵呵呵呵。








采用随机抽取的方法，基于老子愿意的原则，选取广州市2012年官方统计的工资指导价位为例（相比“我周围人统计法”和“就我见到的情况法”，我更相信官方的能反映整个行业）：









按中位数从高到低排：















总共473个职业和工种，排201位。








好吧，如果你觉得中位数不能反映实际，只能说明屌丝拖后腿，那看
 
高位数

 （从高到低前25%）：










排名更低了有没有。（医疗技术人员不是医生，一般是技师一类）









为了更好的反映全局，附上该城市全社会总排名（按中位数）：











出处：
 
关于发布广州市2012年劳动力市场工资指导价位的通知









所以，大体来讲，高收入者主要还是集中在商业社会、特种技术人员，以及各种管理层。医生，作为一种职业，总的来说没有高收入属性。








——————




但我这么说，其他人肯定不服对不对。怎么才能服呢？









*基础知识：除了基层，公立医院是自负盈亏的。





是的，财政收入是不拿来支撑医院的运营的，只有基层卫生体系拿公家钱来维持运作。越往上的公立医院，买设备也好，发工资也好，自掏腰包。所以，虽然受到诸多限制，但总的来说，对于医生，把医院看做雇主是完全没有问题的。作为雇主，制定工资奖金自然是遵循维持员工不辞职、不怠工、不上吊，适当激励以保持干劲的原则，然后让薪酬支出尽量低了。学医动辄10来年，付出了全部青春，没有人会舍得轻易转行，努力都是为了在大医院有稳定的并且被人羡慕的工作，并且还能在这个专业上做点自己想做的事情，有更大的发展空间，所以大医院从来不愁没有人来就业，不需要用高薪来吸引人才，而由此被刷下来的，就去了相对次一点的医院，所以这些医院只要开除跟上级医院等价的薪酬，就会有很多人愿意来。另外，医院受到严格的价格管制，各种服务、器械、药品的价格都由各地发改委和物价局制定好，自主权小，不能提价来提高收益。





总之，如果你不能理解为什么医生收入不可以更高这个事实，请站在一个受到严格价格管制的私营企业的一把手的角度来思考这个问题谢谢。














当你跟人讨论医生收入的时候，你跟当事人的分歧主要在这些方面：










1、起薪、第一年收入





一般来说，年轻人才议论各自的收入。抱怨最多的当然是刚开始独立生活，最艰难的那一段日子。所以你可能常会听到学医朋友的抱怨，因为他们最开始的时候收入真心很低。




这一点没有全面统计数据，举个别例子：









	
一个女生，博士毕业，就业单位是专科排名全国第一某专科三甲医院的那个号称亚洲排名第一的专科，第一个月到手收入800元，第二个月2000多。还没满一年，不知道情况，但肯定不会超过5万了。






	
去年的八年制医学论坛，召集了全国开办八年制医学本硕博连读的院校，统计的结果是，28%的人起薪点少于3000元，49%的人起薪点为3000～5000元，起薪点为5000～7000元的人占18%，只有1%的人起薪点超过9000元（第一年平均）。






	
我自己，博士，而且是外界传言将来收入较高的三甲医院某学科，由于住院医师规范化培训的要求，就业后第一两年轮转，奖金稀少，年收入5万左右。














2、开始工作的年龄





现在啊，即便排名前十的医学院毕业的：









	
本科毕业（五年），要么转行，要么滚去基层，或者边远地区，此时23岁。






	
本科毕业（五年），住院医师规范化培训五年，有少量补贴形式的收入（我们这里第一年2800元/月，每年涨800左右，没有奖金），这个不算就业，完了之后，其中特别能干的可以在大医院就业开始正式工作。此时28岁。


	
硕士毕业（5+3或者七年制），核心科室（主要的内科和外科，不含辅助科室等）三甲以下医院挤破头就业，或者非核心科室通过公招考试等挤破头、找关系进入三甲医院。此时26-27岁。






	
博士毕业（5+3+3，5+5或者八年制），大部分三甲医院就业，去该省龙头医院要挤破头、找关系，或者手握n篇SCI（目前我见过多的是博士期间发表20+篇SCI），或者先出国混个博后、PhD、visiting scholar等经历，再回来找工作。此时年龄一般在29岁左右（其实八年制没必要提，占总人数太少，目前不到3000人）。





当他们在谈论收入低的时候，是在其他人已经工作五年以上的情况下的。









3、收入的增长的阶段





经历有限，我所描述的只能反映全国某规模、专业排名都在前三的医院的情况。由于这个医院很多年来都不招博士以下的了，八年制诞生时间也很短，所以下面全是
 
传统博士毕业

 后的情况（11年，28-29岁工作）：









	
临床医生的收入较高的时段集中在“医疗组长”身份期间，也就是各位住院时看到带着一群小跟班查房的那个老大，或者大家耳熟能详的“主刀医生”。由于是团队领袖，所以此时的收入一般是医生生涯中最高的阶段。具体收入，学科之间差距太大，我自己也还离这个阶段还有很多年。全社会平均的话，建议继续参考上面的表格中的高位数。


	
而这样的身份要求你必须能够独当一面，独立解决该学科会常面对的绝大多数问题，所以仅仅博士毕业生是不可能担当的，需要好几年的历练。本家医院一般带组从36岁以后开始，有的学科在40岁以后，直到50岁出头结束，职称至少从主治医师开始，当然一般都要到副教授、副主任医师才开始，如果跟你年龄相近的同事很多，那这个事情还要往后面排队。所以实际上独当一面的生涯是短暂的。你也应该很难和这个年龄的人探讨收入了。


	
那作为“医疗组长”之前的日子呢？假设最顺利的情况，36岁带组，那28-35岁的年收入从5万开始，一般在10万以下，本身收入较高的科室，加上奖金分配，能逐渐达到10万左右。


	
28岁以前呢？没有工资收入，靠啃老+争取奖学金。除此之外有一百多元/月的补助。如果找个工作了的女朋友，可以先包养一段时间。










4、编制及其附属





这个，看单位，有的单位还要给事业编制，但是现在很少了。有的单位给人事代理编制。很多单位是合同制。拿我这里来说，每年新聘的里面，绝大部分只给合同制，引进人才才可以给编制，合同制的升到副教授以后，才给编制。关于事业编制相应福利，请自行google，各地可能都不太一样，但无非五险一金。分房？没有分房，十几年前对老员工有少部分福利分房，但现在早就没有了。如果哪个医生新就业就有房子分什么的，多半是作为海归/高学历引进人才，政府和医院联合出资吸引到某个地方医院去的情况。要在大点的地方就业，不会有这些东西。









5、灰色收入？





平心而论，如此大的投入，如此低的收入，加上各行各业都有账面以外的收入。医疗行业，灰色收入肯定是存在的，但不是所有医生都有。




我自己目前还没有见过什么叫灰色收入，我发誓。我家上一辈也是学医的，龙头三甲医院，说没什么灰色收入，从我自小以来到后来啃老的经验来看，即便有，也没让我家摆脱普通工薪阶层的命运。




总之，虽然无法量化，但我感觉上，这玩意主要是将医生的收入补贴到了应当的水平，但不是发家致富。具体什么是应当水平，因为中国当医生门槛有高有低，所以，在最高门槛之下，我觉得应该像上表中的董事、总经理这个级别靠拢。




既然叫灰色收入，问别人也是不会告诉我的。没有办法给出数据来。如果有同行朋友能说说也好。但那些自己也没见过的道听途说者我表示拉黑不送哦。









6、生活的压力





如上所说，开始工作的年龄，已经是必须成家立业的时候（对于女生更是如此），28-35岁，父母已老，自己要买房、婚嫁、生娃，就算起薪1万以上，也没有人会觉得轻松愉快。加上工作本身的繁重，你要跟这时候医生讨论收入，他会告诉你他很艰难。













7、任何职业中，都有高中低阶岗位，也有高中低阶的地位





我在这个回答中讨论过了：





为什么医生在中国的社会地位不如在欧美高？









医生与医生之间，差距也是相当大的。再次梳理一遍：









	
单位差异。且不说中国的医院分三二一甲乙丙等级，即便是三甲医院，差距也是很大的，有的医院是部队医院，医生不仅拿医院的工资奖金，还要拿军队收入。有的医院是地区的龙头老大，总是人满为患，什么病人都首先想到去那里，这种医院往往学科发展会很完善，相应的收入可能也会高一些。而靠近基层的医院基本上收入就不可能高于其他行业多少，就算坏透了吃尽各种灰色收入，最终也高不到哪里去。


	
学科差距。因为自负盈亏，因为奖金从科室发，所以，收入的不可能是全医院一碗水端平。基本上，效益好的科室，奖金高一些。总的来说，做手术的比不做手术的高。其实在美国也是一样的，收入最高是骨科，其次搞介入的，小儿内科这种叫穷，分布方面中国美国差不多。


	
地区差异。不同地区收入有天然不同，生活成本的差异也导致对收入高低的感受不同。比如，同样是西南地区，做临床医生在重庆的三甲医院就比在成都的三甲医院明显更高，而生活成本差异不大，所以后者会自感苦逼很多。而把重庆的收入拿到北京去过日子，而艰辛程度又跟最底层的北漂一族无异了（实际上，我自己了解的情况，北京的医生成家立业那几年收入没有比重庆高啊）。






	
职业阶段的差距。如第3条。你和北医的同学讨论收入，可能他们才20多岁，这时候收入是必然低的。北医是比较好的医院，收入必然更低。为什么？去地方医院，比如某个地级市最大的医院，可能北医的博士毕业去了之后当做引进人才对待，起薪更高，升职称快，委以重任。而在好的医院，像我们这里，哈佛回来的博士也还是一样当住院医师转科。


	
少数的出类拔萃者比多数的平凡者更显眼，他们收入高，但仅能代表极少数情况。比如你可能听说某“一把刀”相当有钱，住别墅开宾利，请一定记住首先他个人非常优秀，不止是技术好还情商高，而且已经是这个行业这个年龄的个中翘楚，他人难以替代。所以不要羡慕不要嫉妒人家靠水平吃饭。你在IT、金融、工程、演艺等领域能见到更多这样的人（何况高调的生活难保哪天不被哪股风波给弄进去）。但你要明白，为什么我们用中位数计算，为什么平均数大于中位数，就是因为，可能最高收入那一档次的人确实比大多数的屌丝医生收入高太多，而人数少太多。









——————————




就是这样的。




对不学医的，但有学医的朋友的朋友说几句：









	
家家有本难念的经，而学医的这本经，特别难念，有中文有英文有拉丁文，有时还要自己写，念个十年八年，还要慢慢才懂。生活也多是辛苦。作为朋友，不要可怜，但一定要理解，不要需要帮忙的时候才想起别人。





对于想找医生的当对象的，我特别说几句：









	
医生真的很忙，我目前没有遇到其他行业有更忙的。如果无法想象，请努力脑补老公常常晚归，有时不回家，但他告诉你“我真的是在工作”的那种焦虑。


	
医生跟护士真的没什么。概率不会大于普通的办公室affair。因为大家都太忙了。你把人品把关好，把家庭经营好，不会有这方面问题。


	
医生没别人说的有钱，可能收入好了的时候，你都人老珠黄了。如果你不能忍受年轻时长期的清贫却要找医生，那找个35岁以后甚至二婚的可能好点。在此赞一下我女朋友，我计算了下我未来十年收入都比她低，她也有更轻松又体面生活的选择，但她依然没有嫌弃我。









为什么我还坚持没有转行呢？虽然去年还收到过一个不做医生但也还不错的offer。








因为我看到这个行业还有是有人做得很好，这让我明白即便一个行业的从业环境非常艰难，依然有可以努力的方向，依然还有自己可以爬升的空间，如果有人愿意陪我度过这么多年的辛苦，我一定会想办法争取到医生应该有的尊严。








什么叫医生的尊严？医生尊严就是
 
体面的生活，和患者的尊重

 。









摒弃“白衣天使”和“无私奉献”的道德捧杀，坚持与患者互信和坦诚的契约关系，努力在学术和技术上齐头并进，最终为自己和家人赢来体面、充实的生活状态，这是这个时代的医生应该做的事情。





赞同：2400
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亚马逊中国为什么没有积分制度？











 马曼氏
 ,
 
全名：马来西亚曼氏迭宫裂头蚴。借题发挥小化肥。我应该说是最强的化肥吗?









反对完恶的说法，最后亮出我对原题的答案，除了楼上楼下的各种优秀答案，我补充一点：
 
亚马逊可能认为：如果积分制度令客户获益太少，对吸引客户没帮助，获益太多就成了公司的负担。

 我认识的国航和移动管理FFG和积分的朋友告诉我：在公司财务来看，这些积分都是不知道什么时候兑现的应付账款，处理起来略头疼。而且已经有大量积分贩子，收购各种积分从中牟利，直接冲击其正规业务，这里面的水也很深。举个栗子：运营商预存话费送手机勉强算是积分计划的变种吧：10年前刚刚有这种计划的时候，利润很好，手机贩子直接就蹲在运营商门口，拉拢我们这种每月手机费过千的人，吸引我们预存话费后直接就把手机卖给他们，导致某些机型这类“预存货”直接冲击正货的市场，弄得厂商和运营商左右为难。有段时间，国航里程一万公里可以卖800元，积分贩子用来兜售机票，直接影响航空公司生意。








看到这里你是不是很疑惑：为什么这个这么短的答案能收获一千八百多赞。








其实，原来这个答案有五千多字，颇有争议，之后很多人一边反对之余一边私信问如何做到的细节。








为什么只删剩一段，请看评论区，特别是最后几条。
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在奢侈品行业里面，哪些品牌的产品明显低于其品牌价值？或者哪些品牌压根不值钱？











 葛巾
 ,
 
一期一会









奢侈行业品牌这个范围太大了啊。如果把它细化到服饰、珠宝、钟表领域说，也是一个很大的工程。




我个人的态度是，不要评价某个品牌，而是评价某个单品、系列。并结合其实用性，这样比较客观。








举例而言 服饰（箱包）上面，我看的是面料、剪裁、制作工艺。




一般我会觉得，大牌的主线都做得不错，副线就基本是为了抢市场了，比如Armani，Armani Exchange的设计和制作全在新加坡还是马来西亚，和Armani主牌几乎没有什么关系。




一件衣服，如果它用的是好面料，比如，150支埃及棉的衬衫，西装是Millionaire羊绒（好吧我以前写了个羊毛大类，有个较真的姑娘一定要跟我说必需羊绒），剪裁上注意各个细节，例如西装是不是用手工纳驳头，衬衫用的是不是厚度超过5mm的贝母扣……那么，我认为，不管它是大品牌，小品牌，或者没牌，都是“奢侈品”，而如果不满足这些条件，那么它无论是多么贵，多大的名号，我都不认为它是。




举例而言，
 
Zegna

 在中国，注意在中国，就是一个被严重高估的品牌。虽然我做过统计，中国市级四大银行的行长，有70%都有一件“标配”，但因为其面料和剪裁，行内戏称“宰你丫”.




而箱包，我认为chloe是被有些高估了的，LV又被低估了（我指许多入了门的奢侈玩家都看不起LV）但其实我几十个包用下来后，用得最频繁的还是LV，因为它实用＼轻便＼耐磨。








以珠宝来说




所有珠宝大牌的入门级产品都请尽量不要买，我在上个回答中说了，它们都是“服饰珠宝”，没有保值或收藏的价值。因为它们的主料是普通贵金属，半宝石，塑料，亚克力和其余物质，除了可能在制作上稍精良一点之外，和淘宝货及地摊货没有太大的区别，你购买它，心里想是买它的设计，其实是为它的名声买单。




入门级产品包括：卡地亚三环＼梵克雅宝四叶草＼宝格丽钛钢＼香奈儿的珍珠链＼以及LVGUCCI等服装品牌的珠宝








单就以主石为卖点钻饰而言，钻石本身的价值决定其整件珠宝的价值，无论这粒钻产自南非，中国，还是俄罗斯。所以如果4C和其他指标合适，就不要去奢侈品牌里买简单镶工（比如四爪镶和六爪镶）的钻饰了，纯粹送钱啊。




但是如果是覠镶珠宝，那么就要看个人的选择了，我曾经和卡地亚有合作，对方带来了价值两个亿的珠宝，派了六名保镖尾随，其中有一款就是汤灿曾戴过的被人误以为是天价翡翠的那款祖母绿兰花，据我实际估价，上面的宝石价值不超过2000万，其余的，就是镶工，设计和品牌了，业界评价，说卡家80%卖的都是镶工，就是这个意思。




但是镶工也有不同的，比如梵克雅宝的隐密镶嵌，个人觉得比他们的宝石含量价值更高。




至于中国的珠宝，七彩云南的翡翠，我们笑称“欺菜云南”，相信是什么意思您也明白吧。








而在钟表来说。




名表的主要价值在于其机芯的工艺。




我可以稍绝对化的讲，一切用ETA机芯或赛利塔机芯的名表，可以不用买了。这些机芯的重灾区在浪琴，天梭等，甚至包括IWC的低于5万元的系列。





补一句，我没有说ETA机芯不好的意思，ETA机芯很强大很强大，万国用它可以改出万年历来，但是，我认为，它的性价比不高。不能实现很多人想象中的买了名表可保值，一颗ETA机芯多少钱，问修表的师傅就问得到。当然，汽车的好坏不仅是发动机，但发动机决了一个汽车档次的重水准

 。




低于20万的女表不要买，即便它是PP，是VC，因为大部分都是石英表。




相反，劳力士虽然恶名在外，但是真的还挺实用的，价格也低，所以在低价表中，算是性价比最高的一个品牌。




含金量高的品牌，PP，宝矶、朗格，VC。




我老公问我如何选表，我开玩笑跟他说，凡是你看到表广告上，一个俊男或一个美女手戴表出现的，都一般是一般的表，因为好表不需要用名人去衬托价值。PP的广告，大多数就一张表的图片。




一只表，真的不在于其品牌。




如果你是汝拉山谷的独立制表师，自己做出来一只带三问万年历陀飞轮的表，就算什么名号也没有，也秒杀全世界７０％的名表了。








最后总结一下，在你不知道买什么的时候，香奈儿总是不错的，它是我见过的跨行业经营的奢侈品牌中个个都做得不错的选择，化妆品也很好，香水可以排第二，高端珠宝性价比也很高，钟表有自己的机芯团队，还能做浮动陀飞轮，衣服当然也很好，除了老气一点…………








当你拥有对于奢侈品品质评价的足够知识时，你自然就可以明白，哪些品牌的哪些单品是值得够买的。




但不幸的是，由于奢侈品的商品属性，绝大多数的品牌的产品都明显低于其品牌价值。








所以姑娘们，别逼着男朋友去买钻戒了，有那闲钱换根金条多好！








想起来最后常跟我的学员们说的一句话：




奢侈品到底值多少钱？店员说了不算数，你自个儿也说了不算数，当铺说的才算数。
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女同性恋如何获得性满足？











 刘小绵Dancy
 ,
 
同志公益志愿者，女同性恋，拉拉，娘T，武汉RAINBOW LGBT工作组成员，关注同志权益，关注性别研究









我尽可能的分享自己的亲身体验，虽然还有很多方式，但是没有亲身体验无法站出来证明什么。




楼下一些答案说的各种我都试过，













个人觉得






	
人的手跟工具相比，工具是没话说的，振动棒可能要半分钟达到高潮，只有2秒，因为太刺激，过了HIGH点就会受不了（如果你能hold住，可以多享受几秒甚至1分钟，是快速的过程，意犹未尽的感觉），这个无需技巧，找到阴蒂就好。高兴程度： ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★ ……★ ★ ★ ★ …


	
上面是说的振动棒，还有假阴茎，喜欢被插阴道的会觉得很爽，我不喜欢，抽插毫无肉体快感，只有与伴侣的精神满足。
 
｛update:最近的经历让我发现，如果阴茎软硬适当，粗细适当，长短在适当（我的程度是13CM），再结合阴蒂的刺激，就会很有快感，大家可以试试。｝

 高兴程度： ★
 
（

 
update:

 
★ ★ ★ ★ ★ ）

 。 【PS：所以异性恋的男生们！如果你们跟女朋友做爱的时候压根不顾对方感受，一上来不满足对方，就去抽插，对方是很不舒服的！！！记住要做足前戏让她爽！】


	
人手就比较柔和，（阴蒂）可以控制速度。技巧到位的高兴程度： ★ ★ ★ ★ ★


	
人手第二种就是找G点，G点位置在阴道内用手指（ 再次补充：手指除了中指还要用无名指，你可以试一下，中指无名指并拢时，小拇指和食指可以张很开，很容易申精阴道 ）伸进去2个指节关节处（对象平躺时），向上顶，会有感觉，目前我不知道怎样是最好的刺激方式，因为我的感觉很微弱，不过，如果跟伴侣沟通到位，某一天你俩会练就一个很爽的动作——潮吹。这个要练，比较难以达到。高兴程度： ★ ★ ★，如果技巧到位你练就了如此神功那么高兴程度将是： ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★


	
舌头不推荐，因为口腔的细菌很容易感染阴道，建议大家不要常用舌头（除非你舌头没蛀牙，没口腔溃疡……），不过技巧倒是有，就是首先用手按住外阴唇上根部，向上扒，你会看到阴蒂，一个圆圆的点，嘴唇包住阴蒂周围，舌头在里面不要离开阴蒂，快速移动。看你技巧咯高兴程度： ★ ★ ★ ★ ★


	
什么下体互蹭，很难达到肉体上的高潮，大多是精神上的猎奇快感，因为很难碰到对方的阴蒂，所以高兴程度★


	
另外还有一种很爽的，就是胸推，按摩里面拿来的。用胸部为对方按摩，无刺激感，但是很舒服！！比如在背部用胸贴着对方画圈，从肩膀到腰，从腰到屁股之间，从屁股到大腿内侧等等自己把握，跟你的伴侣探索吧。高兴程度： ★ ★ 。舒适程度： ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★


	
再补充一点= =，一个按摩动作。名字叫做“含水漫游全身”，这个也是技术动作，难度系数5.0。用嘴含热水，不烫嘴的温度，但要热才舒服，对方趴在床上，然后嘴巴贴在背部（可以从肩膀开始）"O"起来，然后嘴巴吸气（我觉得非要现场示范才能明白），但又不把水喝进去，也不要流出来，会听见咕噜咕噜的气体与嘴中水的交互的声音。一边做这个动作一边在肩膀画圈，慢慢画到腰部臀部大腿内侧等等……。容易呛水，大家注意安全，纯属按摩项目，要勤加练习。因为这个只有嘴巴有动作，手可以配合时不时挑逗一下其他部位（你懂得）。技巧到位舒适程度： ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★ ★





其实以上所有除了6、7以外，男朋友都可以为女朋友做的，她们绝对很爽，不过很少有异性恋女生接受这些形式，遗憾，性爱世界里，多美妙的形式啊！~~~~第8项我新补充的，情侣之间可以互相做。










再补充一点！！很重要的一点！！！以上所有，最好都带套！！！工具要套安全套！！一定要讲究阴道卫生！！


 （PS：清洗阴道的时候不要拿水对着冲，清洗过头会破坏阴道内的酸碱平衡，淋浴身体的时候用手洗洗就好，手要先洗干净，阴唇内外都洗一洗）
 

手指洗干净可以不带，如果嫌弃还是要带套的，市场上有指套卖，也可以就用安全套！！！重要！！






但是，所有一切不管是工具和手的前提！！！！！




就是一个
 
灵魂伴侣

 ！！！！




要与你的伴侣充分沟通！！！！充分沟通！！绝对做到没有隔阂！！充分沟通！！！




真正的快感是与肉体加精神的伴侣做爱才能达到的！！






记住！充分沟通！！！！安全性爱！！！！














最后




祝所有异性恋男能让女朋友更快乐~




所有同性恋女女能突破自我，多多尝试新鲜安全手法~




所有女人生殖器健康。

















另外，强调一下，我提供的都是我的个人感受的方式，你可以尝试，更可以创新，可以不认可，因为每个人的兴奋点不同（有的m舔脚就能高潮），我尽可能的分享（貌似很少有女生敢于说出自己的性），各取所需，最重要的是要有一颗敢于尝试和发现的心，性解放。感谢所有能看见这篇分享的朋友。
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哪些专业问题在本专业是常识，但在日常生活中却不被人所知？











 子暮
 ,
 
宝石爱好者程度的宝石鉴定毕业生，贵金属设计爱好者程度的银饰店主









鉴于目前第一的答案已经过修改，宝石能量的方面的内容已经消失，就请各位请不要在意我对这方面的吐槽，直接看干货好了。




——————————




想知道更多珠宝小知识，欢迎拉到下面看中国地质大学鉴定专业学生
 
@Plutoer

 的答案：
 
哪些专业问题在本专业是常识，但在日常生活中却不被人所知？






@陈半农

 分享了很多关于翡翠选购交易方面的干货，大家快去围观呀：
 
哪些专业问题在本专业是常识，但在日常生活中却不被人所知？





——————————————————————————————




本答案至拉长石为止已经
 
@Plutoer

 
@安嘉门院

 审核通过，关于翠榴的价值和月光效应宝石等问题已经修改。非专业人士可以安心食用。专业人士欢迎补充讨论。








————————吐槽的分割线————




反对目前排名第一的答案。其中谬误颇多，看答主之前还忍不住想卖段子，实在是吐血……还好评论里面有好心小伙伴指出这可能会被删答案，看来答主很是精通宝石营销嘛。




拉到后面还在宣扬水晶能量论，赤裸裸的宝石迷信，吐血X2！宝石们经过大浪淘沙，被千挑万选下来终于符合了美观耐久稀少的宝石定义，现在还必须要对人体有功效才行，你有考虑过它们的感受吗？！它们压力很大好吗！




关于石头能量方面，我只想说，任何高等院校的地质类专业，包括宝石鉴定，都从来没有出现过相关的课程，说石头可以对人体有任何的功效都是没有科学依据的！




另外，各位可以想想，为什么只有类似水晶这种中低端宝石才宣传能量学说，而高档宝石却没有呢？按理说高档宝石应该能量更强才对。实际上这些功效都是营销手段，给中低档宝石附加价值，才能获取商业利益。这种小打小闹，有本事你们做成戴比尔斯啊~~




——————————正文的分割线————







黑曜石没有假的，造假出来要比实物还贵。














不错，黑曜石确实没有人工合成的假货，但是这图不是“质地不好的黑曜石”，而是前些日子网上很火的“冰种黑曜石”，而且几乎所有的都是经过质量不咋地的黑曜石处理得来。那么处理过的黑曜石是真的黑曜石还是假的黑曜石呢，各位自己心里有数。




参考贴：
 
土法制作【冰】【种】【黑】【曜】【石】












黄水晶，紫水晶，大部分低价都是假的，原料为质地较好的白水晶，经过改色。










黄晶是紫水晶加热处理形成的，跟白水晶毛线关系都没。




白水晶只能辐照变成烟晶（茶晶），不是黄色。




紫晶有部分是合成的，紫色是做不来的（除非染色）。




天然紫晶的特点之一：颜色深浅不一，有色块形成














石榴石紫牙乌最顶级，红色并不很好。




石榴石据李时珍《本草纲目》记载有养颜活血的功效，所以又称女人石。




这个真不是噱头，石榴石的确可以促进血液循环，所以晚上睡觉不宜佩戴。














石榴石。它实在是个大家族，可以写一篇文章。




先从紫牙乌说起。在石榴石刚进入中国时，紫牙乌国内是对石榴石的俗称，为什么呢？因为大多数石榴石都是紫红色的。不过现在已经是特指紫红色的石榴石了。（谢@
 
Plutoer

 指正




一种宝石可能其中的大多数都是“顶级”嘛？




石榴石有六个品种：镁铝榴石，铁铝榴石，锰铝榴石，钙铝榴石，钙铁榴石，钙铬榴石（少见）。




而且只有镁铝和铁铝才是红色调的，锰铝榴石大多是橙色，后面两个大多是绿色的。




实际上，石榴石中绿色品种才是价值最高的，红色次之，带有其他色调的红色价格则很低。




其中钙铁榴石里面的翠榴石才是石榴石里最值钱的品种，质量好的可以跻身贵重宝石之列！而且它的火彩比钻石还高，不过由于它自身颜色艳丽，往往会盖住火彩。




放张图：




（老猫我先借用一下回头找你要版权哈！！）




来源：果壳网 老猫的日志





翠榴石：最美的绿色宝石















钙铝榴石中，绿色的品种被称为沙弗莱，也是碧凌碧凌的漂亮美石，但是要！注！意！它跟翠榴石比已经输在起跑线上了，因为沙佛莱色散和光泽都比不上翠榴，而且成分也不一样，一个是钙铝一个是钙铁。不过就算这样要闪人眼也没什么问题，搞不到翠榴，退而求其次也是可以的。




搜了一下淘宝发现有不少商家认为沙弗莱就是翠榴石，同一个石头又是沙佛莱又是翠榴石，这就是忽悠消费者无误。




剩下的三个暂时不表……




至于本草纲目中有石榴石，还有活血化瘀的功效——我去翻了本草纲目的目录：




金石部




银

 
自然铜

 
铜青

 
铅

 
铅霜

 
粉锡

 
铅丹

 
密陀僧

 
锡

 
铁

 
铁粉

 
铁落

 
铁精

 
白石英

 
水银

 
水银粉

 
粉霜

 
银朱

 
灵砂

 
雄黄

 
雌黄

 
石膏

 
滑石

 
不灰木

 
五色石脂

 
炉甘石

 
无名异

 
石钟乳

 
石脑油

 
石炭

 
石灰

 
阳起石

 
慈石

 
代赭石

 
禹余粮

 
空青

 
曾青

 
绿青

 
扁青

 
石胆

 
砒石

 
金星石

 
礞石

 
花乳石

 
金牙石

 
石燕

 
食盐

 
盐

 
卤碱

 
凝水石

 
玄精石

 
朴硝（硭硝、马牙硝）

 
玄明粉

 
硝石

 
硇砂

 
蓬砂

 
石硫磺

 
石硫赤

 
矾石

 
绿矾

 
黄矾




恕我眼拙，我实在看不出来这里面那里有石榴石的影子。



体虚就去吃药，别找石头的事儿了行嘛！！







猫眼越凌厉越好，而不是柔和，一些顶级高仿连鉴定局都难出结果，入手请慎重。




猫眼石跟猫眼石效应就像特斯拉和特斯拉线圈。




虎眼石，金曜石，钛晶，碧玺等一些水晶有猫眼石效应，但跟猫眼石没任何关系。



这…论鉴定难度，是合成变石和天然变石最难吧？合成猫眼（特指金绿宝石猫眼）很少见的好不好。




猫眼眼线的要求是：清晰，强烈，狭窄，位置居中，灵活，与底色对比强烈。




碧玺是水晶？？水晶家辈分有这么乱么？？水晶不就是指二氧化硅晶体，人家碧玺可是极其复杂的硼硅酸盐，化学式放出来分分钟吓死你：(Na, K, Ca) (Al, Fe, Li, Mg, Mn)3 (Al, Cr, Fe, V)6 (BO3)3 (Si6O18)(OH, F)4




而虎睛石和金耀石也不是晶体，虎睛石属于石英质玉石类，是二氧化硅交代的石棉，金耀石同黑曜石一样，属于天然玻璃。虽然成分一样，但是并非晶体，所以不能算水晶。另外，玛瑙玉髓也是石英质玉石，不是水晶哦。











月光石不等于拉长石




月光石应属于月长石，月长石是包含多种具有月光石效应的宝石总称，














月光石本来就不等于拉长石！！




虽然拉长石里面有一种叫做“黑色月光石”的特殊光学效应的宝石，但是非常容易跟月光区分起来。








月光石属于钾长石类，而且月光石本身就叫月长石，在说常见宝石里只有月光石才有月光效应的啊！（
 
经

 

@Plutoer


 
指正，灰白色欧泊也会显示蓝色浮光，类似于月光石的光学效应。

 ）




月光效应还蛮复杂的，要有两种矿物平行交生产生散射，再有解理面对光进行干涉或者衍射，才能出现，又不是像猫眼那样切好点然后再有一组平行排列的包体就ok的。欧泊的变彩效应也同理，你能说欧泊是包含多种具有变彩石效应的宝石总称吗。








长石家族比石榴石家族还多还乱，且听我慢慢八来




长石家分两种，钾长石和斜长石




钾长石宅子里混得比较出头的有两位，月光石和天河石。




斜长石这边呢，则是日光石和拉长石。




拉长石中的黑月光：










黑乎乎的，不过别有韵味。








另外有一种马达加斯加特产拉长石，有蓝色晕彩，不过人家是有黑色包体的，月光石则没有：






















————————干货补充的分割线——————








我知道为反对而反对的答案是不符合知乎道德的，在此补充一些符合问题的干货。




先接着写长石类。








钾长石家的天河石，也叫亚马逊石，因主产地就是巴西亚马逊地区。不过我国云南也有产出。




宝石这种为了美观而存在的东西不需要多说，直接上图：










（原谅我没存切好的石头的图片）








长石类的宝石牛逼之处就在于它居然囊括了日光石和月光石，真是日月同辉啊。




斜长石类宝石之日光石，又叫太阳石，常见的日光石仿品是这种玻璃产品：










通称砂金玻璃……大小相同的铜片相当均匀的分布在玻璃里面，合成品的特征之一。




通常模样的日光石：














另外需要注意的是，草莓晶是水晶，虽然有的可以有砂金效应，但是不能叫日光石。








至于淘宝上那些淡橙色又有砂金效应反白色浮光，有的叫橙月光有的叫日光石的石头们，一般来说只有反金色光芒的才能算日光，它们似乎是介于日光和月光之间的类型。这方面了解不多，望指正








——————今天我就不睡午觉了！！————————








石榴石的红色系感觉没什么好写的，自身颜色还算不错价格也便宜，处理的还比较少。




那就介绍一下锰铝榴石吧，它有特色的橙色，漂亮的被称为芬达橙色。相对红色和绿色系石榴石算少见的。




（一下图片均来自水印）














下面是重磅货请听好。








没错，这是宝石界最大的误解，常见于各种中低档首饰店服务员口中，而且他们一般还会告诉你：百度百科就是这么写的！（不过现在已经改过来了，感谢各位专业人士的努力！




那就是——锆石！








不过他们说的锆石，则不是宝石学意义上的锆石，而是合成立方氧化锆——也就是“人造的”。这东西也叫CZ（Cubic Zirconia)。宝石学意义上的锆石，则是硅酸锆，ZrSiO₄，是天然的唷。日本那边把锆石称为“风信子石”。但是锆石比月光日光之类还要少见，基本上是买不到的，所以如果那些站柜台的告诉你镶的是“锆石”，那基本就是合成立方氧化锆无误了。








那么这CZ为什么会这么普遍的被各种银饰和时尚首饰所运用呢？实际上它作为一个合成品是非常~优秀的，颜色丰富又纯正，色散强，硬度高（8.5），亚金刚光泽——一开始它就是用来仿钻石的。可惜后来被合成碳化硅给比下去了，谁叫热导仪这个钻石检测设备出了呢……








搬运一点维基关于这货的介绍，非专业人士可略去不看：







苏联发明的“颅坩埚”法至今仍是主要的合成方法。首先以铜管绕成杯状，铜管内注入冷却水。在杯内加入少量锆金属片，中间加入氧化锆及安定剂粉末，并加以压紧。整个设备以无线电频感应线圈包围。当感应线圈通电时，锆金属因感应产生电流，被加热至高温镕化，并传热至内部的氧化锆将其镕化。冷却水使杯中接近表面1-2mm的氧化锆维持固态。经过数小时加热后，逐渐减少热力，无瑕的柱状晶体开始形成。之后在1,400°C用长时间退火，消除晶体中的应力。经退火后的晶体通常为5cm长，2.5cm阔，便可以被切割成宝石。



若果在原料内加入不同的金属氧化物，可以获得不同颜色的晶体。例如：





	

铈

 ：黄、橙、红


	

铬

 ：绿


	

钕

 ：紫


	

铒

 ：粉红


	

钛

 ：金棕





合成出来的各种颜色的CZ晶体：










切好的：














PS：刚才在找图的时候发现这样一句话






hhhhhh这啥鬼啊！！！




好吧就作为课后练习吧，各位可以挑挑这句话的谬误了。




————拖延症患者的分割线——————








托帕石，俗称黄玉。常见的各种蓝色的。颜色好、价格也不怎么贵，在市场上很受欢迎。




比如这种“伦敦蓝”










不过很可惜，大部分蓝色托帕石都是辐照+热处理过的。而这种伦敦蓝更是牛掰，是经过核反应堆处理过的，可以从无色托帕石处理成这样的颜色。这些托帕可能会残留一些放射性，需要放置一段时间使放射剂量低于安全标准时才可使用。天然的蓝色托帕极为少见。








那么托帕为啥俗称黄玉？？实际上天然托帕很多是黄色的。在托帕石中，具有金黄~橙黄色的那种，叫做帝王托帕，是托帕里面价值最高的品种，也是美不胜收的。


















海蓝宝有四个小常识可以说。




一，海蓝宝和祖母绿和摩根石都是绿柱石大家族的。




二，海蓝宝通常是天蓝色，但是也有不少带有绿色调。热处理可以处理掉绿色，使蓝色更加诱人。




三，海蓝宝的染色和充填处理也很常见，甚至有不少拿水晶染色冒充的……在这方面手链串珠之类是重灾区。




标准的染色














四，有时候也有用蓝色托帕冒充海蓝宝的。这方面珠子仍然是重灾区，淘宝一搜又是一堆海蓝宝托帕凑一块石头上卖的……








继续开坑：玉髓&玛瑙




玛瑙和玉髓的区别是一个有条带一个没有条带，这个不用说了吧。




这俩都是石英质玉石，主要成分二氧化硅，坑爹之处在于这俩染色/热处理是可以不用注明的，因为“效果稳定，技术成熟，普遍应用”。而且玛瑙本身价值并不高。




热处理的玛瑙镯子结构，基本这种颜色的都是处理的，批发价10块钱一个（几年前的价格，不知道现在涨了没有）














天然红色玛瑙长这样：










现在这种玛瑙被称为南红，玩的人也很多，价格也炒得蛮高，可惜没什么国家标准，入手要慎重。








这几年去珠宝展经常见台湾商人在那里卖蓝玉髓。虽然台湾台东县是有产蓝玉髓，甚至被冠以“台湾蓝宝”的名称售卖，但是很可惜的大部分依然是染色制品。




-————————
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卫生棉条真的比卫生巾用起来舒服吗？











 Tiantian Sun








强烈推荐导管式卫生棉条！








第一次用棉条是指推式的，超级难受，根本体验不到“推到适当的位置就会完全没有感觉”。后来又试了几次，因为一是觉得这个东西听上去很神奇的样子，为什么我达不到没有感觉的境界；二是总是怀疑自己精神紧张以至于推不到位，所以总会调整心情重新再战。只是屡战屡败。








后来到美国留学时，穷学生就注册了许多免费赠品的网站，填了地址就等着sample寄过来，有许多东西都不知道是什么，比如tampon。 拿到的时候包装很精致的样子，就照着说明试了一下。然后然后我就震惊了，真的没有感觉！








从此就抛弃了卫生巾。有一次棉条没有用卫生巾救急，然后然后就觉得自己包了块尿不湿……








第一次让我惊为天人的那支是tampax pearl.










后来也试了playtex. 两个差别不大，都是美国超市常见的牌子，但是后来感觉tampax pearl有个pearl一词，用起来似乎也更润滑一些，就一直tampax.














后期试了包装更精美的kotex，感觉更好。用多的话就会发现导管也是很有讲究的。之前为了省钱，也试过超市自有品牌的纸导管和塑料导管。纸导管简直就是上刑啊，塑料导管也是很廉价的感觉，手感差异很大的。kotex的导管做的很细致，在导管中间的部位，就是手推时需要卡住借力的位置材料有点硅胶的感觉，就会防滑，不会手指一用力不知道戳到哪里去了……










后来回国一个放不下的就是没有导管试卫生棉条卖，只有我宁可回归卫生巾也不想用的指推式棉条。但是万能的淘宝啊，只有想不到，没有买不到。








第一次买的是这种包装的tampax pearl.其实在美国从来没见过这种包装的，而且这个的用起来的感觉跟之前用过的完全不同。只能说很粗犷。所以我严重怀疑这种包装的货到底是哪里来的。














第二个尝试的是这种所谓的美国进口的tmaxx的。也是在美国的时候没见过，同样，这个比上一种还豪放，最小的regular可以当做kotex的super plus用了。就是有种粗糙的感觉，也不知道货源到底是哪里的。


















第三次买的时候，还是挑选了亲眼见过的第一图的tampax pearl，嗯，这回应该是正品。




既然淘宝如此强大，第四次就选了kotex,同样品质不错。








此上是本人的用户体验。在我刚发现导管试卫生棉条是如此强大时还设想过要倒棉条回国卖，有卖包卖衣服卖数码产品的，为什么如此美好的棉条没有人卖，为了推广还和朋友分享如何好用并寄sample给她们希望她们也能有美好体验。还上网搜集资料，为什么在中国棉条没有推广起来，（在美国90%以上都是用棉条，他们的卫生巾真真是难用，跟国内的没法比，反正也没人用吧），答案总是因为亚洲人思想上的症结吧。还查到一个台湾的女生，同样是因为出国留学接触到了棉条，还真回台湾发展了一个棉条品牌。后来我折腾几天没找到人响应就消停了。不过即使现在只要我有机会向别人推荐棉条都不遗余力的把我的体验全盘喷出，就像我逢人就推荐kindle一样。








PS：我现在用的是kotex,因为感觉是目前接触的最舒服的。但是kotex的量比较小，量多时两三个小时就要换一次，建议加护垫。因为初接触的话不甚了解，还不知道什么时候换。量大或者夜里不方便换的话那就tamxx吧，量超大的。









一时兴起敲下的答案导致的结果就是现在收到的知乎发的私信全是问关于卫生棉条的事，其实我是个建筑师好吗。






问题的集中点就是求链接。其实答案很简单，就是按照图片搜嘛。我也知道发链接最简单，可是发链接有发广告的嫌疑，也有对其他同类卖家不公平的嫌疑。why i am so serious?发了发了，有嫌疑的自己洗去吧。










tampax,三种包装，买过这家　

 

预订包邮 美国Tampax丹碧丝珍珠塑胶长导管卫生棉条50支混合装







kotex 导管手感最好的，买过这家　

 

美国原装KOTEX高洁丝塑胶短导管卫生棉条36支S+R混合装送护垫







日本牌子，最近刚试的也不错，但是大小要分开买，买过这家　

 

现货 日本原装尤妮佳 内置卫生棉条 量多型32支 现货 最新包装











还有一个问题就是这几种最大的型号在量多的夜里一只好像都不太够用，所以自己加料吧。
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 喵越
 ,
 
阿依土鳖王子（现已加入豪华午餐〜）
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update 7-29




--------------------------------------------




会有一种像《桃花源记》中，＂从口入，初极狭，才通人。复行数十步，豁然开朗。＂的赶脚。世界从此变得如此美好。




那种闷闷的如同在泥泞中跋涉的赶脚你难道还没尝够吗？！




想要尝试一下在那段时期享受类似平时的正常生活吗？！




不要在犹豫了！！！赶紧拿起电话订购吧。




吐血推荐！




无论如何，请勇敢地迈出第一步，或许这将颠覆你对这个世界的认知（“OMG！怎么会有这么Incredible、Gorgeous、Nice、Great...的产品！！！”“我怎么没有早知道有这样的神器！！！”等等饱含着对棉条浓浓爱意的懊悔、惋惜）








--------------------------------------------




Tips：




1：由于大自然神奇的创造力，每个人都是如此个性鲜明，所以，郑重建议：先买一小小盒，试用一下，如有任何不适请立即停用！症状严重者请立即就医！生命诚可贵！




2：少女们（个中缘由，我想大家能理解吧）请三思（安啦~正常使用OK的啦）。




3：前期会有一个适应过程，要慢慢尝试找到适合自己的品牌、型号…




4：第一次可能会有些难度，看看使用说明，找好角度，放轻松，放轻松，来个深呼吸，你可以的。




5：放置在正确的位置时，一般情况下是没有异物感的，也不排除有那么一丁点儿异物感的可能（有可能是放置位置不够深，建议指推式推入的深度约两个指节），因人而异（你要是老想着她，她肯定会害羞滴啦~）




附图：














6：量较多的时候，麻烦换勤快点儿嘛。量少的时候就适当延长时间，不过也不要太长啦（量大时2-4小时为宜，后期量小时6-8小时一换为宜，请根据自身情况而定）.




7：取出时阻力较大甚至产生痛感，可能是由于棉条没有吸饱哟（此为正常情况，快速拉出即可）




8：挑选时请注意棉条吸力及“花瓣数”（一般来说”花瓣“越多置入越顺畅）




关于吸力，请看大图：














9：非专业人士，个人见解，仅供参考，版权所有，盗版必究。




--------------------------------------------




鄙人才疏学浅，如有疏漏、错误之处，恳请各位看官不吝指出。




最后打个小广告，个人意见，选择性忽视即可：（排名不分先后）




1、 tampax，来自美国，宝洁，专注内置式棉条XX年。各种型号，采用珍珠塑料导管，让你拥有更舒适的置入体验，不过价格较高，国内购买较为不方便。
 
http://m.tampax.com/

 内有使用方法（推荐指数★★★★☆）




附tampax官网的各种型号比较（内为一个pdf文件，因为是e文，在下才疏学浅，抱歉，不提供翻译）：
 
http://www.tampax.com/App_Themes/themeTampax/pdfs/en-US/product/comparison_chart.pdf





2、强生ob，多数为指推式，也有纸导管的。指推式需要熟练的技术，不排除置入时会比较涩的可能，国内购买较为方便，价格更为合适。
 
http://www.obwoman.com/

 （推荐指数★☆☆☆☆）




3、playtex，来自美国，中文名＂倍儿乐＂、“倍儿适”，具体不详。
 
Playtex速 Play ON

 （推荐指数★★★☆☆）




4、Unicharm ，来自日本，俗称“尤妮佳”,→_→"苏菲"就是她家的好么，暂未引进国内（谁能告诉我这是为什么？！）
 
生理用品｜商品情報｜ユニ・チャーム

 （日文好有压力的说）




5、KIRAKIRA ，来自宝岛台湾，俗称“凯娜”，2010年上市，台湾各大便利店都有售，购买方便，为导管式，其余不详




6、Kotex ，来自美国，俗称“高洁丝”，→_→“瞬吸蓝”就是她家的好么
 
Tampons, Pads & Pantiliners by Kotex

 （Tampons那个就是了）




7、······




ps:经
 
@尹思雨

 
@宋敏

 两位知友的提醒，tmaxx为国产山寨，故为避免误导现撤去相关内容，感谢两位知友的友情提醒，谢谢~




--------------------------------------------




（注：相关图片、引用来自网络）




赞同：184





评论：46









真实的岳飞是什么情况？











 北溟客
 ,
 
五行缺钱 八字欠扁 跟毛主席保证我4月25号干完正事儿前真没掐nc（评论不算）










说岳飞过于刚直以致不知变通、政治敏感度低、情商低，不会处理人际关系，和同僚关系不好，大概是现代人对岳飞最容易有的误解之一。





我不太清楚这种误解到底是怎么来的又是怎么眼看着越来越流行的。也许很多人在敬仰一个卫国英雄、特别是最后结局是悲剧的英雄的同时，也会自动凭着想象给他打上“脾气太直”“不知变通”的标签——不然他怎么就死了呢？也许是这个年代袁腾飞这号的“良青历”太多了，而一个误解一旦在公共媒体平台上说出，就如同墨汁落入水中一样，花多少力气都不可能再完全澄清。








但实际上，如果真的肯翻一翻史料，真的愿意把目光从岳飞这个焦点人物身上移开，去认真了解一下其他同时代抗金名将和大臣的生平的话，
 
就很容易发现岳飞的情商和政治水平是当时大臣中最高的，非常善于协调各方面关系，包容性远比今人凭传统印象想象的高，与同僚的关系也是所有大臣中最好的。













换句话说，历史上真实的岳飞是文武双全，战功卓著，军事才华突出，为人刚正，私德近乎完美；但绝不是“不容小人”，更不狂傲，政治敏感度也不低。相反他政治眼光远大，政治嗅觉也极为灵敏；善于协调各方面关系；独立领军后更是温和、恭谨而且谦逊低调到了几乎有些自我压抑的程度，所谓的“循循如书生”“时人至今号为贤将”。——这是当时人对岳飞的评价，也是迄今为止主流的对于岳飞为人的评价。只是不知道什么时候开始，这种本来是主流的观点俨然要成了非主流了。

















我估计上述观点和描述恐怕会有很多人怀疑甚至觉得可笑，大概还免不了逆“还原真实历史”“把神变成人”的大潮而动“神话历史人物”的嫌疑。所以诚心希望抱持这样态度的人，在笑过之后，也能有一点耐心把下面的证据看完：






-------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------






说到情商，当然主要看人际关系。历史上的真实岳飞，基本是各方面的人际关系都协调的很好。

 ——
 
比如在和武将的关系上

 ，岳飞和方面大帅如
 
吴玠

 、
 
韩世忠

 的关系都非常好，甚至和二线将领，如
 
刘光世

 手下的悍将郦琼关系也非常好。——这一方面是因为他和郦琼是同乡同时岳飞本人又有勇名，郦琼作为武人容易对之有好感，另一方面也是更重要的，是因为在1134年岳家军收复襄阳六郡的北伐行动中，刘光世本来是被朝廷诏令配合岳飞作战的，但刘光世发挥向来的光荣作风，直到诏书已经下了一个多月、岳家军已经收复襄阳六郡后，才打发郦琼带着人马姗姗而至。
 
然而岳飞不但不计较，反而上书请朝廷在犒赏此次军功时，优先奖赏刘光世军。

 于是刘光世觉得挺有面子，郦琼也从此对岳飞心服口服。








顺便注解一下：所有这些和岳飞交好的武将，本身基本都是性格强硬脾气暴烈，从来不怕得罪人的主。搞好和他们的关系也决非易事。比如据史料载是当时武人中罕见的州学生出身的
 
郦琼

 ，其实在当时已经属于和上司和同事都处的不错的武将了，但是和同为刘光世左膀右臂的同事
 
王德

 却斗的水火不相容，最终在张浚、张俊的乖张措施催化下，于绍兴七年发动了淮西军变、带着刘光世军数万人马投敌；








还有
 
吴玠

 ，他和岳飞一样算中兴诸将中的后起之秀，加上本人所处的川陕战区远离南宋中枢，自己的性格也是城府极深脾气不小，所以和其他同时的名将没什么交往，但唯独对岳飞青眼有加。——如果说一般的书信往还属官往来，还可以解释成战区邻近、或者岳飞本人习惯经常致书各大帅问候致礼的话，那么因为自己派去的属官回来报告说岳飞军中没有歌女侍妾，宴席冷落的难以忍受，便立马给岳飞送身价创了南宋一代人口买卖最高价格纪录（两千贯）的士家出身美女外配丰厚嫁妆，就只能理解为本人也风流倜傥的吴玠对岳飞的盛情了。








转变比较明显的
 
韩世忠

 ，一开始因为岳飞三十二岁就达到了自己四十岁的成就（建节，也就是获封节度使的荣衔）一度很不爽岳飞，岳飞每次给他写的问候信都统统不回复，直到岳飞平杨幺后主动送了他一艘车船才哄好。不过送车船之前他跟岳飞的关系，也已经算老韩的人际圈中不错的了，因为他和
 
刘光世

 的互相看不顺眼已经到了要领兵开片、然后劳动皇帝和百官亲自出面劝架、劝和了还要宰相带群臣拜贺的地步。而和他是双重儿女亲家的
 
张俊

 ，与他芥蒂深到在绍兴十一年陷害他谋反的时候可以连眼都不眨一眨。








就是这么一帮神仙都犯愁的大爷，岳飞却能与之保持良好的私人关系和公事上的合作关系（岳飞给韩世忠送过
 
李宝

 、给吴玠送过本部二次北伐时攻下的陕州，绍兴十年和吴玠的弟弟吴璘也有过军事上的良好合作），这个人人际关系处理能力到底怎么样，不言自明。












PS 说到和武将的关系，有人也许会说同为中兴四将之一的
 
张俊

 岳飞不是就不能搞定么？这个人岳飞确实是没搞定，但是岳飞搞不定的人，别人也不可能与之相处好。——前面说了，张俊和韩世忠是双重儿女亲家，但绍兴十一年秉承秦桧的意思下手诬陷韩世忠谋反、破坏楚州城防的时候，他干的非常起劲没有任何心理负担。而出面搭救韩世忠使之免于被诬陷的，是当时还在秦桧拉拢之列的岳飞；另外张俊和另一位中兴名将、同时也是赵构宠臣的刘錡关系也极差。原因是绍兴十一年两人同赴淮西作战时，张俊因为不爽
 
刘錡

 ，竟然派部下士兵化装成土匪去劫掠刘錡的营寨，刘錡识破后当着张俊的面手刃了他的部下，并声言“有话去朝廷上说，我是朝廷官员，怎么能和你手下的刀笔吏对质！”两人公开撕破了脸。还有绍兴七年其实算被张俊提拔打捞过的王德，最后也和张俊反目成仇，独立领军后对张俊毫不客气，张俊求他办事儿连点都不点。













——然后再看岳飞和文臣的关系。





说到这点儿前需要先要说一下当时武将和文臣的关系。其实当时的重要将领，大多都属于“我上面有人”的。




比如赵构登基之初的重要将领
 
辛道宗辛永宗兄弟

 ，是赵构早期的宰相
 
范宗尹

 的人；




三衙宿将
 
解潜

 ，是高宗朝两度为相而且官声人缘都不错的名臣
 
赵鼎

 的人；




而战功仅次于岳飞、雄镇上流的川陕战区主帅
 
吴玠

 ，是同样两度为相的重臣
 
张浚

 的人。如果没有张浚及其心腹幕僚刘子羽的赏识和支持，吴玠大概早就被自己的顶头上司、吴玠之前的西军宿将曲端玩死了。








不过，“上面有人”也从来是把双刃剑：
 
上面的人在位自然是一切顺风顺水；但是一旦“上面的人”下台甚至被清算了，那么属于其班底或者说圈子的将领也不免跟着吃挂落。

 ——吃挂落这事儿辛氏兄弟和解潜都没跑掉，但最明显的还是吴玠：绍兴七年淮西兵变后，宰相张浚及其亲信、同时也是吴玠好友的刘子羽都被追责处罚，吴玠当时的权力也已经受到了来自朝廷的削弱和限制，但仍上书请求以缴还节度使的荣衔为交换，保刘子羽免罪，却被朝廷驳回。吴玠自己也解读出了朝廷如此行事的弦外之意，加上看到第一次和议将成，高宗无意恢复，所以心灰意冷纵情酒色，很快自己把自己玩死了~








然而起自卒伍、本来没有任何官场后台的岳飞在这上面却是个例外。
 
例外就例外在他一直的“上面有人”“朝中有人”，但从来没因为宰执大臣的更换而受到影响。

 原因倒也很简单：
 
因为从朱胜非、吕颐浩开始到张浚赵鼎，再到也是宰执大臣级别的王庶，绍兴初年南宋的几乎所有中枢重臣，全都对岳飞极为赏识和信任，

 都把他看做是未来举国北伐最合适的统帅，也都在他进行军事行动甚至政治建言的时候，给了有力的支持，当然也替他在赵构面前说了不少好话。
 
比如岳飞绍兴初赴江西平定内乱，有薛徵言等人举荐的功劳；绍兴四年要求出兵收复襄阳六郡的建议被采纳，是赵鼎大力支持的结果；绍兴五年平定杨幺，如果没有张浚压下幕僚吕祉的非议，也会有麻烦。









而所有这些大臣看重岳飞的原因，一方面固然是因为他本人才干出众，经常能给统御他的文官挣脸（比如张浚绍兴五年带着岳飞平定了南宋数次围剿都未能搞定的杨幺）；但更重要的，是岳飞基本是当时所有大将中最“三好学生”的。——不但所有的朝廷诏令都不打折扣的立即执行，叫干什么干什么，而且也不骚扰地方，也不和屯驻地的地方官乱掐架相反还处的挺好；也不和其他大将打架；也不虚报战功；也不替自己的亲信和亲属乱要官职封赏（当然更不替自己要）；率军征战时朝廷给予的便宜行事的权力，一旦军事行动结束也主动缴还；甚至给朝廷上报说我的属官名额多了，请考虑裁减一下人太多了不好。








这些举动也许在现在看起来没什么，因为大部分人印象里的“名将”好像就应该是这么个范儿，天经地义一般；但在当时，宰执大人包括其他文臣们可不会这么看，他们会觉得这些举动岂止是三好学生，简直就是天上掉下来的宝贝。因为当时的历史情况，是大将们打着滚为自己讨赏就算了，吃空额也算了，最要命的是需要打仗的时候调不动或者找借口避战（
 
比如刘光世和张俊

 ），一旦没粮的时候就跟地方官和财政官员打架（
 
比如吴玠曾经为钱粮紧张的问题，一口气杀过数个负责钱粮转运的官员。甚至还想杀掉中央任命的转运使，后来被幕僚劝阻才罢手。

 ）甚至直接挥军攻城抢钱抢粮，以及为了互相看不顺眼的私人恩怨就领兵开片（
 
比如刘光世和韩世忠

 ）这三条。








不过这里需要强调一下的是，以上这些行为，虽然让宰相大人们大感头疼，但在当时、甚至在整个的古代中国，都是非常常见的状况。——现在的人往往因为对历史细节了解不够，就拿现在的制度约束去想象古时状况，总以为现在的军队有纪律约束，和民事民政系统界限分明，古代就应该也是这样；如果不是，那么这些大将就是军阀这些军队就是私军。实际的情况却并非如此：军队是军阀部队还是中央统御，要看制度架构和执行情况，要看钱粮甲仗、包括重要职位的人事任免权力在谁手里，而不是看军纪具体如何和军头之间乱不乱斗。——否则拿后两条卡的话，你会发现从上古时期直到民国，中国的军队基本都是私军都是军阀~ 这就乱了套了。另外，古代的通讯条件远远不如现在，所以很多制度的执行力度到底怎么样，也不能简单的和现在比。




总而言之，文官们最头疼的事情，基本都是没有啥明文规定可以执行，或者已经司空见惯管都不知道从哪儿管起的事情。所以当岳飞展现出完全不同于其他将领的素质时，这些在战乱年代被武将们折腾的够呛的文臣们对岳飞会是什么态度，也不难理解了。








当然岳飞拢住这些大人们的手段也不仅仅是这两条。比如当领导tz或者平级的同事表示岳飞啊我这有个人不错想放你那儿锻炼锻炼的时候，岳飞也基本是毕恭毕敬照单全收。收了以后发现有的人特别能干（
 
比如后来长期负责岳家军钱粮转运的王良臣，本来是赵鼎的人，后来被赵鼎支配给岳飞

 ）当然给予信任和重用；但如果发现是人渣，也一般不会明着出头打击，而会让自己认识的台谏官员出面把他弹劾下去（
 
高宗朝宰相之一朱胜非大力推荐非要塞给岳飞不可的卢宗训就是这么被搞下去的~

 ），免得直接开罪人。




对了，说到弹劾人的话，岳飞当时在朝中结交的也不止朝廷大员，还包括谏官系统的很多人（其中比较重要的就是岳飞的重要幕僚薛弼的弟弟
 
薛徵言

 。薛徵言在当时称得上言官领袖，对岳飞助力极多。）












说完情商的问题再说政治觉悟——
 
岳飞本人在政治上也是极为谨慎的，而且还有着高度的政治敏感和极为准确的判断力。






关于政治敏感，

 最经典的体现当然是岳飞对待“迎还二圣”这个口号的态度上——当金人有了扶立“丙午元子”也就是钦宗之子、动摇赵构统治合法性的图谋后，岳飞不但从此在公开场合和奏章问对中绝口不提“迎还二圣”，而且连对钦宗的称呼也成了“天眷”。他对政治的敏感性、乃至对君主也就是赵构的心态之认识有多深，明白人自能由此窥斑见豹。









而岳飞在政治上的谨慎、低调和包容性，则主要体现在三件事情上：





一是岳飞绝非耿介刚正到不能容人的愣头青，更不是只知道喊打喊杀、听到任何持重态度就要发火跳脚的“鹰派”；恰恰相反，具体意见、方略上的不同，从来不会影响到他和别人的私人关系。——
 
比如和岳飞私交最好的宰相赵鼎，实际在当时是主和派

 （这里特别提一下，赵鼎这样的才能算主和派，秦桧不能算。他正确的标签是带路党。秦桧本人及其亲戚比如
 
郑亿年

 与金人、伪齐的密切关系，以及由此而来的和议渠道，是秦桧在南宋朝廷立身的惟一资本。否则以秦桧的资历和才干，他本来根本不可能进入中枢）
 
，而不是主战派。

 即便不论绍兴七年、八年间突然反对北伐、甚至支持秦桧联络和议的举措，赵鼎在战略上也是主张持重、相对保守的。但岳飞恰恰和他私交很好，可见岳飞并不是毫无包容性的人。








二是岳飞对朝廷的大政方针其实从来都是尊重为主，即使提意见，也是在重大事情上、在朝廷主动征求意见时才有所表达，并且极其注意表达方式。这一点对集中的体现在岳飞在1138年第一次绍兴和议中的表现上：当时岳飞确实在朝见时当着赵构的面表达了不支持和议的立场，最后还上了一道其实是表北伐决心的贺表，并且力辞和议后赵构给予大将们的封赏。但是如果把目光放宽一点儿，看一下当时其他大臣的表现，就会发现岳飞的反应其实已经相当温和了。——在连赵构的亲信、向来八面玲珑见风使舵的
 
杨沂中

 都忍不住当面对秦桧表示反对和议的情况下，岳飞没有像
 
韩世忠

 一样直接准备派军士扮成土匪劫杀宋金使臣以破坏和议；没有和
 
很多文臣——比如胡铨、李纲、胡庄、朱松（朱熹父亲）、张扩、凌景夏、常明、范如圭、方庭实、贾庭佐

 一样指着赵构和秦桧的鼻子骂的他们狗血淋头；
 
甚至没有直接、公开的指责过秦桧。

 只有一句措辞其实很温和的“宰相谋国不臧，恐贻后世讥议”，根据王曾瑜先生的分析，也是冲着当时地位比秦桧高、和自己的私交也比较深的赵鼎说的。——实际上，大概上世纪80年代的时候，还有学者
 
写论文论证岳飞的“忠”是愚忠时，摆出来的主要论点之一就是指责他在绍兴八年宋金第一次议和时没怎么抗议，

 和胡铨这样公开要求斩秦桧公开说赵构负天下苍生，还有韩世忠这样要以实际行动破坏和议的一比，太不给力太“明哲保身”了。








三是绍兴十一年岳飞被罢兵权任枢密副使后，赵构曾特地下诏令他朝见立班时站在当时的副宰相（参知政事）王次翁之前，“诏参知政事王次翁序位在岳飞之下，以飞阶官为少保故也”，
 
但岳飞却主动上书“请班王次翁之下”。

 ——为什么？因为王次翁不光是副宰相，还有个身份是秦桧的心腹党羽。岳飞当时谨小慎微到了何等地步，对秦桧等人的认识又如何，看要录里这一条记载也能看出来了。








所以不必奇怪，当绍兴十一年秦桧开始秉承金人旨意着手摧毁南宋的国防力量时，
 
他一开始找上的不是兀术指名要清除的岳飞，而是韩世忠。

 ——因为就像真。人渣张俊，把韩世忠、刘錡甚至后来的薛弼、王德都掐了一圈得罪了一圈，也找不出岳飞什么岔子，只能在心里默默嫉妒怀恨一样，秦桧同样也找不到岳飞明面上的把柄。但是韩世忠绍兴八年想玩暗杀毁掉他的议和大业，还有不久前上书反对和议、等秦桧质问又栽给解潜的滑头，秦桧倒是印象很深。而对于岳飞，
 
秦桧当时最深的印象，大概不是后世人眼里天经地义的“恨之入骨”

 ，而更可能是“这小子居然在绍兴八年的时候都没跟风骂过我”，是“兀术信里的条件还没说死，官家到底怎么想的也还没定，我先试试这个人能不能为我所用能不能彻底转性，然后看兀术和官家的态度再说”。




所以当秦桧准备诬陷韩世忠谋反时，他在明知岳飞和韩世忠关系很好、而张俊则一直嫉妒岳飞的情况下，仍然派了岳飞和张俊一起去巡视楚州。而如果不是岳飞坚决不肯参与陷害韩世忠，也不肯阿附和议；如果不是他的军事才华和年龄优势（岳飞是当时中兴诸将中最年轻的，即使杨沂中、吴璘这样的小字辈二线将领都比他年长一岁）已经严重威胁着金国的生存、以致当时实际秉持金国军政大权的兀术要点名清除掉他；如果不是他的君主赵构是个古今中外历史上都少见的奇葩、一定要放着大好局面不要只求偏安江南还一定要得到金国的册封才觉得安心的话，那么这段历史，岳飞这个历史人物的最终结局，十成九的可能会是另一种样子。




--------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------





以上贴了一段旧文。稍微改了些行文，略有删节。文中列举的所有事实均可在《建炎以来系年要录》和《三朝北盟会编》等史籍中找到原始记载。














最后忍不住再说一遍：历史上真实的岳飞，确实有着中国文化传统中所理想的君子人格，但绝非刚直耿介到不知变通的迂腐之人。如果历史上的岳飞真的如此，那么他根本不可能从一个出身河北普通农家的最底层的士兵“曾不十年位至将相”，更不可能组织出四次北伐立下不世之功。——因为无论什么时代什么环境，即使是战争频仍的乱世，仅凭武功和私德就想坐到这个位置、做出此等功业，都是不可能的。上文论述时所提到的郦琼、曲端等人，或者还有王彦、刘錡、韩世忠等其他南宋中兴名将，就都是某种程度、某些方面上的反例。
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牛奶是否只是成功营销？国产牛奶的安全性如何，长期饮用有好处还是坏处？











 talich








谢邀。








关于第一个问题：在美国，牛奶的营销是成功的，但绝不只是成功营销。








关于第二个问题：长期喝牛奶的好处坏处因人而异，乳糖不耐受的不能喝或少喝。就是能喝的，也要喝得有度。喝太多了，跟其它食物一样，都不好。到底喝多少，要顾及总体的营养摄入。








我个人不认为再具体的如何如何有多大区别。至少在国内如何喝，我不清楚。








剩下的，展开讲讲第一个问题，牛奶在美国为什么是成功营销的。









一. 牛奶的成功营销









前几年的时候，有一次看新闻，大约是温总理在讲话里说，要让全国小学生都能每天喝一杯牛奶。








然后看到美国一营养学家的评论，大约是，这位温同学收了牛奶厂多少钱？他不知道中国大部分人都有乳糖不耐受的现像么？








我想，这位营养学家一定是想起了 1998 年开始的铺天盖地的 Milk Mustache 广告里，有一张著名的广告：










广告里这位女士，是当时的美国卫生及公共服务部部长，Donna Shalala。








广告一出，学界和媒体哗然。后来经澄清，Shalala 是免费出镜。但是这依然是一件让很多人忿忿不平的是：以重要的政府官员的形像去为牛奶业作广告，无疑是为广告所宣传的信息进行了官方首肯，其影响力自然会翻倍。








这也是美国牛奶业营销的历害之处：让政府出面，来推销自己，把要传达的信息，通过政府制定的宣传材料，通过学校教材，官方文件的形式，深入人心。








比如，1992 年，美国政府推出了大家熟悉，现在依然被很多国家和地区，相关食品公司采用的食物金字塔：














这份营养指南一上来，就有很多争议之处。它的分类是按照食品行业类型来分的，足见在制定的过程中，各食品行业为了各自利益，在其中下的力量。其中，奶制品业的营销努力最经常被人提及。








比如，你看这个金字塔，唯一的亮色，就是左上角那白色的牛奶瓶子。这设计给足了牛奶类食品的高光，让它独占了一个类别。而金字塔式的设计，本来是说上面的应该少吃，但却极易理解为上面的更金贵更重要。比如，这图中用背景的圆点和三角来表示食物中的脂肪和糖的多少程度：越靠上越多，表示要注意控制。可是，有多少人会意识到它的意思？而且，在大量简化的食物金字塔图中，连这些小图例也都去掉了。








对于奶制品来说，它的营养是毋庸置疑的。毕竟，奶的唯一作用，就是来食用，再没有比奶更自然的纯食品了。








但是，只有四岁以下的孩子是没有乳糖耐受问题的。世界上的大部分人，都是有一定程度的乳糖不耐受。只有北欧人口，有接近 100% 的乳糖耐受率，到南欧北非，就只有 40%，非洲和亚洲人口里，可能只有三成是乳糖耐受的。








这是根据文献数据插值绘制的一张大略的不同人群乳糖耐受程度的图（美洲这样的新世界里种群过于混杂，就不在图中），数字越低越不耐受（取自
 
A worldwide correlation of lactase persistence phenotype and genotypes

 的图 1），其中东亚的采样较少（图中黑点），只能看个大概。据此文章从基因变异点的分布估计，东亚人群乳糖耐受度可能要更低。


















既然如此，牛奶里，显然没有什么只有它才能有效提供的养份，各种人群所依赖的日常食品里，也必然会有大量食品，完全可以替代牛奶，提供相当的营养。








这是营养学家对牛奶在食物金字塔中的地位的主要意见：奶制品独占一项。牛奶企业通过自己对政府的游说，拒绝警示大众乳糖不耐受情况的存在，也不让政府在此项里加入其它替代食品。而这个食物金字塔，可是会出现在中小学生的课本里，从小就固化到民众的脑子里的。








至少其它的关于牛奶的反对意见里，常见的还有认为牛奶中有过高的脂肪，各种激素潜在的负面影响等等。但相比起来，各执一词的情况更多一些。








到 2005 年，美国放弃了食物金字塔，换成了“我的金字塔”










具体的食物名称出现得少了，但是，主要类别没变，牛奶依然独占一席。事实上这个图看上去让人觉得一天的食物中应该有两成的奶制品，反而让牛奶的地位增加。








因为这个伪金字塔让人觉得困惑不已，2011 年美国又推出了新的指南“我的餐盘”










这个新指南通过一个形象的盘子，表现了各种食物的比例。这一次，“肉（meat）”这个词消失了，代之以“蛋白质（protein）”。“奶（Milk）”这个词也消失了，代之以“乳品（Dairy）”。虽说看上去牛奶的比例少了，但是，那杯子牛奶可是立起来的。很显然，肉制品企业输掉一成，奶厂基本没有损失。








由此可见，这些年的奶厂营销之强力。









二. 牛奶的成功营销?









但是，奶厂的这些营销真得这么有效么？








这是过去这一百年来美国液态牛奶（包括酸奶）的人均消费量：










可见，美国牛奶的人均消费，可以说是逐年稳步下降。前面提到的 Milk Mustache 战役，据说只临时提高了牛奶消费 0.7%。而此前在 1993 年开始的 Got Milk? 活动，可以说是家喻户晓（Milk Mustache 应该说是这个长期活动的一部分），但是，也只是在最初发起地加州产生了明显作用。








当我们细看一下，就会发现，牛奶消费的高潮，来自 1940 年代。








这个时候，美国在打二战，食品配给制度。如何保证民众的营养，就是一个大问题。而牛奶，正好是一个高效的营养源：比起牛肉来，一头奶牛可以在几年内稳定的提供大量的鲜奶，相对成本就便宜了许多。这也是奶制品为什么从几千年前，就成为人类的重要食品的原因。








此时，美国政府也因为如此，开始大力推行牛奶。1940 年，开始了针对学校的联邦牛奶项目，在 1943 年，联邦政府出台了第一个营养指南：










在这个指南里，牛奶赫然在列。








此时的政府宣传部门，也大力宣传牛奶的好处














到二战结束，美国更是在 1946 年通过了《全国学校午餐法》（National School Lunch Act），要求午餐里必须有 1/2 到 2 品脱的全脂牛奶。














这个，想来其实更接近温总理当时提出的每个学生都要能喝上牛奶的希望。只不过，人家是用法律规定来强制执行。








所以说，牛奶的消费在战后逐年下滑，其实是大势所趋：在经济困难时期，牛奶是最佳的平衡营养和成本的食品，但是随着经济的发展，收入的提高，牛奶就略显单调了，富裕后民众自然会去找其它选择。比如美国肉制品的总消费，就在战后到现在，翻了四倍有余。虽然 1966 年，美国政府又通过了特别牛奶项目，由政府补贴，低价向学校提供牛奶，也无法改变牛奶消费的颓势。








那你说，其实奶厂营销的作用看来不大了？








其实不然。









三. 乳业的成功营销









这是美国所有奶制品，就是把奶酪，冰淇淋这些通通算进去，过去 100 年的人均消费量：














可以看到，美国奶制品的人均消费在 1970 年代触底，在 1980 年代初开始反弹，虽有上下，但到如今，还是稳中有升。也就是说，虽然液态奶的消费在下降，其它奶制品的消费在上升，奶制品的消费种类和花样在翻新，扩张，并借此扭转颓势。








而 1970 年代为什么会是个转折点？








因为在 1970 年，美国的奶农从其它农产品组织里退出了，成立了自己的组织，全国乳品业理事会（National Dairy Council）。








美国奶农的政治营销其实开始的很早。早在 1922 年，美国就通过了 Capper-Volstead Act，允许农产品生产商，包括奶农，联合起来进行营销（这在当时也是一种破例：政府非但不阻止垄断，还鼓励。）








但是，奶农的营 销游说的主要都是地方政府，这是因为，虽然有了卡车，有了玻璃奶瓶，有了消毒法，牛奶的保鲜时间也不过一天。








所以，牛奶在当时还只局限于地方生产和消费。属于各自奋战。结果，慢慢的，在对联邦政府的游说上，奶农选择了加入了其它地方农产品生产商，作为一个团体，共同游说政府。








但是到 1960 年代末，奶农和其它农业生产商的内部矛盾激化了。因为其实牛奶跟肉制品一样，严重受制于饲料的价格，所以希望谷物价格便宜。而谷物生产商则当然希望价格不停升高。所以，奶农终于决定成立自己的组织。








但是，建立一个新组织是一回事，找到打入政府进行游说的路是另一回事。奶农一下子失去了农业团体长期打造的游说政府的内线，只有白手起家。对于农产品行业，这需要长期的对相关农业院校进行投资，对农业州的政客进行支持，来陪养对自己友好的政治家，政府工作人员。








在一开始，据说全国乳品业理事会也犯过错误，出过丑闻。但是，在 80 年代初，它获得了突破。








1983 年，国会通过了《乳制品和烟草调节法》（The Dairy and Tobacco Adjustment Act），该法要求成立一个隶属于农业部的全国乳业推广机构：全国乳业推广研究委员会（National Promotion and Research Board，NPB）。这个委员会向全国所有奶农按产奶量收取份钱（checkoff）以作为推广资金（其中 2/3 分给地方奶农组织，1/3 自用）。








这下子，奶农不仅有了自己的全国性推广组织，而且还是政府支持的。这一点的优势，在 2005 年高院的相关判决的体现无疑：高院认为全国乳业推广研究委员会是政府下属机构，所以其宣传不属于言论自由范畴，也可以强制向所有奶农收取份子钱进行宣传。（从这一点说，开头 Shalala 的广告，倒也不过是一个政府官员对另一个政府下属部门行为的支持）








与此同时，可以看到，美国奶制品的消费止住了颓势，开始反弹。








1970 年代中，对美国食品行业的一个巨大冲击就是对高脂食品的负面研究结果大量出现，认为大量摄入高饱合脂肪的肉类和奶类，会增加心脏病比例。正巧美国从 50 年代起，出现了一次心脏病发率较高的阶段。于是，像牛肉这样的高脂食品受到冲击，从高点疾速下落，而所谓的白肉，比如鸡胸肉，的消费开始爬升。这个可以从肉制品的消费量上看出：














牛奶也是高脂的，当然也受冲击。但是牛奶行业比肉类有一点灵活，就是它可以推出低脂和脱脂牛奶，于是，在全脂牛奶下滑的同时，低脂牛奶顶了上来。














同时，牛奶行业此时也意识到要广开财源，大力推出新型奶制品，不仅丰富了品种，还能获得更高的附加值。








到 1990 年，国会又在通过的《食品，农业，保护，和商业法案》（Food, Agriculture, Conservation, and Trade Act ）中，加入了《液态奶推广法》（Fluid Milk Promotion Act），这回，牛奶加工行业也被拉了进来，成立了液态奶委员会（Fluid Milk Board），对牛奶加工企业收取份子钱。








正是在加州牛奶加工委员会的策划下，1993 年推出了“Got Milk?”广告。1995 年，NDB 又成立了专门负责乳品营销的乳业管理公司（Dairy Management Inc），把 Got Milk 注册商标，开始了全国范围的推广。








大部分人现在所见识的牛奶的营销，就是这乳业管理公司的成就了。









参考资料（延伸阅读）：









M. Nestle. Food politics: how the food industry influences nutrition and health, volume v. 3. University of California Press, Berkeley, rev. and expanded ed edition, 2007.




（这本《食品政治:影响我们健康的食品行业》有中文版）








H. McGee. On food and cooking: the science and lore of the kitchen. Scribner, New York, completely rev. and updated edition, 2004.




（关于各种食物的历史与科学）









牛奶消费的历史










Dairy Checkoff

 ：（乳品业用份子钱推广的官方网站。有关于乳业宣传活动的相关历史。）









History of USDA nutrition guides

 ：（维基网站，美国政府的膳食平衡推荐的历史）








市场数据来源：





牛奶：Dairy Markets Data & Graphs

 （另外 USDA 也有一个近年的表，数据略有细小不同：
 
USDA ERS - Dairy Data





肉制品消费：
 
A Nation Of Meat Eaters: See How It All Adds Up : The Salt : NPR
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在各种时装周看秀主要看些什么？











 刘瑷语
 ,
 
把碎片拼成电影。












首先要知道品牌为什么要大费周章地办秀，还要知道有哪些人去看秀。品牌办秀像电影做首映礼、产品开新闻发布会一样，本质还是要让自己的产品做一次大规模的传播。但发布会不像颁奖礼会电视直播，所以依靠的传播渠道还是现场邀请来的各路媒体。












看秀




——所以一场秀40%的票是给媒体的。媒体要睁大眼睛看秀做笔记，
 
了解当季流行趋势、记录品牌新品、挖掘品牌故事和秀场花絮

 blabla，还要及时拍好照片、写好稿件传回总部，各路媒体编辑的辛苦程度和跑电影节的记者没什么两样，都不是在享受时装和电影，而是完成一项密集的工作。另外有30%的票是给知名买手的，这些人同样马不停蹄，除了看秀做笔记外，还要为下单做筛选和准备——
 
新品的款式、码号、是不是符合区域审美等等

 。这70%的媒体和买手是来工作的。






工作笔记











蹭秀




接着上面媒体那部分说，那么多媒体看同样一场秀，又要做出别出心裁的内容给读者，还是件挺痛苦的事，所以很多媒体会邀请艺人来看秀，帮助提升内容吸引读者。这对于艺人和媒体来说是件双赢的事。媒体利用艺人来做好内容，艺人通过时装周来增加自己的曝光度，至于
 
看不看秀根本不重要

 ，目的是时装周上拍一圈照片，就可以往国内发回《XXX惊艳亮相时装周 时尚典雅受关注》的稿件了。至于应付媒体采访时该说什么，媒体早就帮你预备好了，“我认为这季的设计很有新意，能体现女性的独特魅力”这种万金油是绝不会出现问题的，哪怕你连这个牌子的名字也念不好。但媒体邀请的艺人是占用媒体的座位名额的，有可能会没有好的位置甚至没有座位。







李小璐作为凤凰时尚频道的邀请明星赴2012巴黎秋冬时装周，作为媒体邀请艺人，在待遇上自然要差一些，比如这个造型，媒体仅能有两套衣服供李小璐挑选——等于没的挑，广被国内读者耻笑。








徐濠萦香奈儿秀场，没有位置，就自己秀一张。









秀自己




除了那些蹭秀的明星，办秀的品牌还会邀请自己的明星嘉宾来看秀，比如一贯“力压艳压”的范爷，每次时装周都是品牌邀请，自然底气十足，可供挑选的衣服余地也大，又有优秀的公关和造型团队服务，自然一亮相便秒杀其他女星无数。其实这类受品牌邀请的明星也不是来看秀的，只是为自己多增加上升的资历、拓宽进军国际的渠道和提升曝光量。所以，像范爷的团队从国内启程开始工作便启动了，先是机场秀，各大娱乐时尚媒体头条头图扫荡一圈。







这是华丽丽告诉大家，爷受LV的邀请要去时装周了。一个优秀的艺人和优质的团队，机场图便开始秀LV帮助品牌传播。








然后是空降秀场一路艳压，
 
范冰冰巴黎时装周造型 13套华服最惊艳【图】

 十几套服装、要换装造型、抢镜合影、街拍采访，宣传们要拍照修图写稿件回传，估计范爷和她的团队都高度紧张吧，你认为她会有心思看秀吗？













工作人员闪电修图得忙成什么样。








当然除了这些，品牌邀请的艺人跟品牌设计师和高层见面交谈的机会比较大，会获得更多的合作机会。范冰冰就是在见完Stephane Rolland后，受邀压轴走秀，这对于亚洲女星来说，那是“上上荣宠”。






相比之下，那些媒体邀请的蹭秀明星自然被艳压了。媒体邀请的明星，如果关系够强，也可以让艺人和品牌设计师和高层见面合影，但实际上设计师在后台是非常忙的，要见的人很多，到艺人这很可能只是打个招呼说两句话而已，但工作人员就是要抓取会面的一瞬间做做文章。








霍思燕惊艳亮相巴黎时装周开幕


 
霍思燕受某杂志邀请时装周看秀，跟品牌高层亲切交谈。












大家再来看看范爷，LV高层眉开眼笑来和范爷合影。









享受看秀




除了这些大咖以外，品牌还会邀请一些VIP客户、时尚达人来看秀，这些人基本上是真正的看秀了。但名额很少，只占到10%。







时尚博主Susie Bubble受邀看秀。









场外风云




有一些秀是买票就可以进去看的，所以一些时尚达人也会进入场内看秀，但通常就是站票。还有一些达人只在场外寻求街拍。每年秀场外的达人街拍和模特街拍是比秀场还吸引眼球的地方。去年秀场街拍一战成名的双胞胎时尚名媛。






常年脸熟的时尚达人






超模街拍






时尚编辑街拍















营销门道





在2010年以前，也许大家都不知道陈燃是谁，但就是2010年，演戏无门的陈燃主攻时装周，瞬间变成国内时尚新宠，杂志通告不断，2012年出演电影《搜索》开始小有名气，真可谓是国内艺人最成功时装周营销案例。






















最后，其实时装周就是门大生意，每个人都揣着自己的小心思，但真心看秀的没有几个。
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哪些有用的知识与常识以及在西方发达社会的通识性、共识性的观念是中国的大环境与中国的教育不会教给你的？











 warfalcon
 ,
 
微信号：read01 , 2011年完成每天一本书习惯









让自己生活的更好更幸福的一些必须技能大都不会教，往往要花了很多年才能明白这些东西是应该花时间学习的：





	

高效沟通交流

 （包括谈话、写作、演讲、协作、开会，在这方面学习些入门知识能给你节省很多时间，带来很大帮助，小到同事沟通、夫妻相处，大到组织合作，人和人之间最大的问题就是沟通问题）


	

阅读

 （虽然大家都受过教育，从小阅读，但实际很多人并没有真正学会如何阅读。拿这个问题为例，这个列表中所有内容的入门知识都可以通过阅读学到）


	

批判性思维

 （一种逻辑思考方式，解决各种问题处理方法，不轻信和轻易接受其它观点的影响，有自主的思考能力和判断方式.掌握了这方法之后，不管是你爸、国家或杀人犯告诉你一个观点，最少不会轻易的相信或反对，能理智的判断和思考一下是否正确。）


	

理财

 （如何对正确对待金钱，了解一些理财投资、金融、财务方面的知识能起到很大帮助）


	

时间管理

 （如何让自己享受生活，变得更幸福，找到什么是自己想要的，减少虚度和浪费时间）


	

通识教育

 （ 对整个世界和各行业做些了解，能避免无知带来的盲目和愚昧 ）


	

高效学习

 （如何学习是很大的话题同时也是非常实用的能力之一，但恰恰相反跟高效学习相关的知识学校并没有系统传授，大都是自己摸索或向他人偷学，这方面的知识是学校最应该教的，）


	

性知识

 （每个人在成长过程都对性产生过疑问和好奇，但如何正确的了解这方面的生理常识、如何更好享受性的快乐和对待性的态度，以前一直是正统教育所缺少的，这些年虽然在这方面有所改善，但年轻人最主要的获取渠道往往是A片和色情小说）


	

情绪管理

 （如何面对压力、恐惧、害怕、挫折、自我怀疑等各种负面情绪是所有人都面临的问题，但很少人知道如何去面对，大多数人面对这方面问题的方式都很简单粗暴，常常把事情变得更遭）


	

注意力和意志力

 （再怎样强调这两项能力的重要性都不过， 这二项也是个人品格和成就的代表，大多数人的误区认为是这二项能力是天生的，实际这二项能力可以象肌肉和力量一样通过锻炼而增强，在正规的教育体系中一直在不断的强调这二项的重要性，但就是不去教如何去锻炼和增强这二项的能力）


	

都市求生自救训练

 （虽然我很喜欢贝爷的荒野救生技能，但平时遇到危险最多的环境是都市里，而80%、90%的人都完全不了解或对这方面的知识少的可怜，对危险和灾难没有一点准备或了解的过少。这方面需要了解的知识包括提高警惕、住宅安全、自卫术、街道安全、旅行安全、恐怖主义威胁、自然灾难和社会灾难（比如雨、雪、火、洪水、闪电、电线、地震、骚乱和动荡）、医学急救知识，要知道多了解一些这方面的知识会在某种情况下救你一命）


	

爱情

 （如何求爱、被爱、相爱、婚姻都是不容回避的问题， 选择 一个合适的伴侣会直接影响后半生的生活质量。很多人对待爱情的方法就是听天由命，靠运气，把爱情和婚姻看的过于简单、粗爆和功利，国外已经有很多专家和机构在这方面研究的很深入，从心理学和实践效果都很不错，如果在这方面进行一些了解和学习，能避免很多悲剧、改变自己后半生的生活质量，更好的去享受幸福，很可惜就是别说学校就是国内这方面的培训课程也不多）
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如果你是宋高宗赵构，你杀不杀岳飞？











 负二
 ,
 
智商73










虽然岳飞很无辜，但高宗杀岳飞是正确选择——因为他说服不了岳飞不要再打仗了。









我转篇东西过来，帮助大家理解为什么高宗被逼无奈，只能杀岳飞：





[转]南宋高宗时期的财政制度变迁









这篇文章清楚地揭示了高宗时期政府的经济状况：每年的军费要6000万缗（缗通贯），要维持中央政府的正常运转，每年要花费1300多万缗，也就是说，每年的军费和行政开支就要7000多万缗，那么当时朝廷的收入是多少呢？据李心传《建炎以来系年要录》的记载，“渡江之初 ，东南岁入犹不满千万，上供才二百万缗，此祖宗正赋也。吕颐浩在户部始创经制钱六百六十余万缗，孟庾为执政又增总制钱七百八十余万缗。朱胜非当国又增月桩钱四百余万缗。绍兴末年，合茶盐酒算坑冶榷货籴本和 （置）（买）之钱凡六千余万缗 ，而半归内藏。”——赵构泥马渡江，建立南宋的时候，朝廷的年收入就那么2000多万3000万缗，直到高宗快退位的时候，才恢复到6000多万缗——也就是说，当时赵构所面临的经济形势是，
 
每年朝廷都负担着巨额赤字。










我们都知道，打仗，其一打的是战斗力，其二打的是钱

 ，宋朝的兵制又是募兵制，当兵就是来吃粮饷的。但是当时因为战争，最富庶的两淮地区经济已经被破坏殆尽，江南的农业和贸易受到战争的严重阻碍，四川那边，吴玠的川军绝对是抗金的主力部队，开支巨大，根本没什么剩下的，不让朝廷贴钱已是万幸，四川的财政，整个南宋一朝，几乎一直都是独立于中央财政的。中央财政每年就靠“东南岁入”那点钱撑着，不得已只能加税，还时常截留原本应该供给地方财政的收入，中央和地方闹得很不愉快，很多地方官都私自发钞，朝廷也管不过来——赵氏宗室，过的其实是苦日子，但给岳飞等文官武将的俸禄，可是一个子都不少。








在这种财政状况下，岳飞还一再上表，要求北伐，说好听点儿是满腔热血，说难听点儿，就是
 
穷兵黩武。

 直捣黄龙，迎回徽钦二帝，说起来简单，但真要北伐，以彼时南宋与金的实力对比，绝对是一场旷日持久的大战——你觉得以南宋当时的财政状况，打这样的大战能坚持多久？赵氏宗室过点苦日子，祭祖的档次低一点也就算了，皇帝居无定所，移动办公也就算了，只怕仗没打完，高宗自己已皇位不保——史上历次改朝换代，哪次不是因为经济问题？








岳飞第一次北伐胜利收回襄阳六郡之后，高宗也曾多次暗示岳飞，别老想着打仗，咱也发展发展经济，过点儿好日子，结果这种美好的愿望被人曲解为苟安求和，实在是令人无语。皇帝的劝慰，岳飞完全听不进去，根本没有停战罢手的意思。建炎十年是金国先挑起战端，却被岳飞率军一路打到开封，全国上下都很亢奋，但高宗心里其实是很慌的——这就好比，台湾先挑衅，被我们一路返攻到台北，但是解放军没打过瘾，总参总后总政三大总部不听军委主席/总书记的号令，号召大家军民一心，北收复蒙古，南占领越南，再灭了日本韩国，全国愤青群起响应，你是总书记，你心里什么感觉？
 
此时的岳飞，绝对是高宗的心腹大患。









当时的形势是，襄阳六郡归宋，南朝的江山基本上是守稳了，亦有韩世忠、张浚、吴玠等名将，军事上并不是只倚赖岳飞一个人，这几员大将听中央招呼，胸中韬略虽不及岳飞，领兵打仗攻击力也不及岳家军，但守个城是绝无问题的。高宗纵然有爱才之心，政治上唯一正确的选择也只有把岳飞给杀了，不然中央政府有破产倒台的危险——穆巴拉克为什么倒台，就是因为他没钱了，军队不听他的了——
 
岳飞虽然冤，但赵构也没做错。










实际上，高宗并非不知岳飞是忠直之臣。

 高宗是退位禅让于养子孝宗赵昚的，而孝宗即位的当年，即给岳飞平反昭雪，当时赵构是太上皇，在朝在野极有权力，孝宗这么做，很难说不是高宗授意——在自己的有生之年，给天下一个交代，还岳飞一个清白。其后，直到孝宗中兴，朝廷经过一段时间休养生息，又有钱了，岁入过亿缗了，孝宗一直谋划北伐，史称“隆兴北伐”，为了政治需要，陆续将岳飞追封为鄂王，及赐谥号“武穆”，树立榜样，这是后话。








写这篇东西，其实是想说，看待一个历史问题，最好从政治、经济、军事及地理多方面来综合分析，很多事情会清楚得多。








当然，也只是一家之言，宋高宗究竟怎么想的，谁也猜不透。









为什么我推测高宗赵构求和并不是苟且偷安，也并不是因为徽钦二帝，而是仗真的打不下去了，证据有二：









一，绍兴四年，岳飞上书请战，高宗批准，这是岳飞第一次北伐，收复了襄阳六郡，当时高宗是力主北伐的，到什么程度呢？绍兴五年夏天的时候，岳飞眼疾发作，于是上书请求皇帝批准自己休息养病，但是高宗竟然不准，下了一道《乞罢制置使畀以祠禄不允诏》，诏书里说，“卿当厉忠愤之素心，雪国家之积耻，勉副朕志，助成大勋”。收复襄阳六郡虽说意义重大，但就和平型关大捷、台儿庄大捷一样，只是局部胜利。但六年后，在宋军克复中原，包围开封，有机会歼灭完颜宗弼主力，形势一片大好的情况下，皇帝的态度来了个180度的大转弯，一力主和，大家想想是为什么？我想赵构要么是脑子坏掉了，要么就是财政真的支持不了连年战争了。
 
至于迎回徽钦二帝赵构即帝位不保，这个论据很弱——当时徽钦二帝被囚禁在五国城，在黑龙江佳木斯的西郊，离开封有2200多公里，即便是岳飞，一路打到黑龙江佳木斯把二帝救回来，来回近乎万里，你觉得有可能吗？至于高宗知不知道二帝被囚五国城，我认为是知道的——宋金大战这么多年，如果背后没有谍报系统的支持，是很难想像的事，更何况是徽钦二帝囚禁的地方这么重要的情报。完颜宗弼准备丢下辎重，率骑兵从开封突围，还没动身，岳飞就已经知道了。所以这个理由，应当是某个不懂地理的所谓“历史学家”牵强附会上去的。









二，赵构和他儿子其实一生都没忘记北伐收复失地的事，孝宗即位后，隆兴一年给岳飞平反，隆兴二年就北伐了，当时赵构是太上皇，北伐这么大的事，没赵构恩准，孝宗是不敢擅自决定的。








鉴于有知友质疑
 
“为何要杀岳飞，而不能仅仅是罢黜他”

 ，我就多说两句：








赵构下十二道金牌把岳飞召回来后，并不是和评书里说的一样，回来马上就风波亭毒酒一杯了，而是
 
升他做了枢密副使

 。了解宋朝官制的朋友都知道，宋朝是文官治军，“枢密副使”是个文官官职，相当于中央军委副主席，国防部副部长这样的职务，其实意思就是让他进入中央决策层，帮着稳住整个战事的大局，而不是在前线带兵打仗，当时朝廷其实还是很信任岳飞的，证据就是并没再派一个统帅给当时前线的屯驻大兵，而是让岳飞的左膀右臂王贵和张宪统领。之后右谏议大夫万俟卨、御史中丞何铸、殿中侍御史罗汝楫，也就是国家安全事务顾问，中纪委和监察部三家联合弹劾岳飞，罪名是在去枢密院上班之前，领兵增援淮西不及时（这是真的，后人说是张浚阻挠，但不排除岳飞领了十二道金牌后心里不爽的原因，岳飞的脾气大家都知道的），于是高宗给了岳飞一个
 
“免职奉饲”

 的处分——什么叫“免职奉饲”呢？就是退休领全额工资——
 
可见高宗并不是一开始就想杀岳飞，而是用各种方法暗示他让他停止战端。









后来岳飞、岳云被下狱，其实是受张宪案的牵连，这是十二道金牌后一年半的事情——王俊告张宪想发动兵变，给朝廷施加压力，迫使朝廷把兵权还给岳飞。后人说是秦桧使人构陷，但理智地想一想，张宪恃兵权给朝廷施压的事，恐怕也并不是空穴来风。至于为什么一定要把岳飞株连进去，稍懂点政治的恐怕都看得懂吧——
 
岳飞不是一个人在战斗，他是主战派的领袖人物

 ，这个人不杀，朝廷中整个主战派恐怕是不会收手的。
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护肤品的作用到底有多大？











 王静
 ,
 
EE Ph.D./无线通信工程师









PS：由于不常上知乎，有问题请微博私信@王小胖静，我会尽量回复。：）








作为一个研究护肤品n年，买东西首先看成分表，在自己脸上试过不下几百种东西的小白鼠，我觉得我有一点话语权。总体来说，护肤品是有用的，但是是有限的有用。最重要的是防晒，清洁和保湿；然后功能性的化妆品，有用的是A酸，果酸以及抗氧化成分。其中A酸可以祛痘，抗老化，也可以均匀肤色；果酸可以使皮肤光洁，美白，祛痘；抗氧化成分对抗衰老。除此之外的很多成分都是扯谈，很多在国内被追捧的护肤品我可以说99%都是安慰作用，你用它跟用凡士林差不了多少。且听我慢慢道来。








首先第一点，遗传的力量是最强大的。我们没法和别人横向比，有些人就是天生丽质。所以，护肤品有没有用这个问题，只能自己和自己纵向比较。你不能说，啊，隔壁小A天天只用清水洗脸，皮肤也一样吹弹可破，护肤品都tm是骗人的玩意。如果你天生皮肤好，水油平衡，肤色均匀，那么恭喜你，你只需要把防晒做好就可以了，别折腾自己的脸了。问题是关注这个帖子的美女们应该都是对自己的皮肤不甚满意吧，那就敬请准备好瓜子花生往下看。








我们按皮肤问题分类来。如果你是油皮，你的问题是痘痘，恭喜你，其实这个问题比较好解决。果酸和A酸都可以有效治疗痘痘。其中果酸是从表面着手，让死皮自然脱落，这样死皮不堵塞你的毛孔你的毛孔就不会长细菌不长细菌就不会发炎不发炎就不会有痘痘了。果酸我推荐Neostrata，此家作为果酸的鼻祖，产品温和有效，我身边不少人亲身体验过。可以先从AHA15用起，浓度不够再往上走。注意，果酸是一个统称，里面有AHA BHA PHA等等等等诸如此类的成员，具体我就不科普了大家可以自行搜索，但是治痘痘我建议上AHA，为什么，因为身边人用了有效！大痘皮用了两周明显平了有末有！如果实在不满足，可以AHA+BHA一起上，AHA水溶性BHA油溶性。哦对了BHA就是水杨酸。








A酸则是从底层开始下功夫，通过对皮肤受体的作用，促进皮肤进行正常的更新，促进胶原合成，可以让真皮层变厚，角质层正常代谢。由于这个是从下至上的，所以效果没有AHA那么快，而且刚开始会有一个过渡期，你很可能会爆豆，脱皮，过敏，blablabla种种惨状不一而足。当年我尝试的时候就像蛇一样脱皮了两周，基本不能见人，还好我有心理准备撑过来了。当然，我当年比较傻，不知道循序渐进。这个刚开始的时候应该在保湿霜后用，而且要隔天用，慢慢去建立耐受性。这个适应期过后，你就可以享受没痘没斑细纹变淡毛孔变小的好皮肤了。这是我第一个觉得对我“非常有用”的东西。这也是唯一一个有很多临床试验结果来证明的有效成分，也是美国皮肤科医生开得最多的成分了吧，抗痘也开这个，抗老也开这个，而且他们自己也绝大多数用这个。基本上这个+防晒，别无所求了。但是要注意的是，这个很刺激，所以它的衍生物A醇也就是retinol是用的比较多的。我自己也是用retinol，因为我的敏感皮是肯定消受不了A酸的。具体懒得讲了，大家自己科普啊。牌子么，美国药妆比较多，杜克之类，jms自己研究吧。国内我不清楚哪家有。像这种一开始有过渡期的东西，我觉得没什么国内的商家会冒这个风险。（鉴于很多人问，补充一下我一直用的是Afirm 1X。1X抗老的功效不比2X和3X差，但是刺激会小很多。淘宝找个信誉好的店家买就行。）








好，如果你是干皮或者敏感皮，那就是跟我差不多。我需要解决的问题是肤色不匀和细纹。那么我用什么，我用的还是前面两样东西。真是包治百病。。。但是，非常重要的一点，比起油皮来，我们要特别注意皮肤的安定。因为油皮通常耐受性比较好，简而言之就是皮厚，但是干皮就非常容易被刺激，特别是用A酸果酸这种酸性的产品。我个人现在是晚上retinol和AHA轮流用，retinol是保湿过后，等到睡前皮肤出油了再用；AHA是洗完脸直接用，但是是用的8%的低浓度，Paula's Choice家的。用A酸是可以解决肤色不匀，还可以抗老化，让皮肤更光滑细致；用果酸则是因为A酸有时候会导致起皮，果酸可以很好地解决这个问题。
 
记住，不管用什么东西，首要的是要保证皮肤的稳定和健康。

 在这个基础上，再循序渐进慢慢适应功能性产品，否则会得不偿失反而导致过敏发炎，得不偿失。这是我的血泪教训。








我居然写了这么长……论文不好好写跑来写这个，真是闲得长毛。抗氧化懒得细写了，总之就是早上可以用一用的东西，但是效果到底有没有，我觉得理论上是有的，但是没有那两样立竿见影。理论上说呢就是抗氧化物可以跟自由基结合从而避免自由基损害你皮肤里面的胶原蛋白。这个包括VC啦，VE啦，Q10啦，Idebenone啦，花青素啦，虾青素啦，番茄红素啦，很多很多，我实在要吃饭去了，大家还是也自行科普吧。。。为什么要防晒也是这个道理，因为紫外线诱发自由基，自由基跟你的胶原蛋白一合体，胶原蛋白就变得僵硬了，僵硬了就很容易断裂，断裂了你的皮肤就嗝屁了不是。








另外有一些问题，是护肤品没法解决的。比如眼袋。这个我告诉你，神马眼霜都没有屁用，包括马应龙。实在膈应，就手术去。比如黑眼圈。这个我也试过所有高精尖的成分了，没用，该吃点啥吃点啥吧，上点遮瑕膏日子还是可以过的。比如瘦脸，瘦脸你指望瘦脸霜，那简直就像瘦身指望瘦身膏。脸上脂肪多的，减肥去；脸上肌肉多的，打botox也就是肉毒素俗称瘦脸针去；脸上骨架大的，你就认命算了。别去削骨，风险太大，搞挂了就得不偿失了。








总结，早上：清洁+保湿+抗氧化+防晒，晚上：清洁+保湿+A酸/果酸，我觉得这样基本能解决大部分的皮肤问题了。眼霜其实没太大必要，我都是全脸一起用，基本就是商家的营销手段。爽肤水，基本没必要用，洗脸后及时保湿就可以，一般别指望它有什么功能，有效浓度基本不会够。面膜，都是暂时的效果，除了心理上的安慰，其实没有长期作用，没必要用。护肤是有效的，而且不用花大钱，但是也不要指望有神效，广告里面的皮那都是ps出来的，身边天生丽质的人你也是羡慕不来的，护肤做好的基础上，只能靠彩妆了。只要你长得没凤姐那么鬼斧神工，找个男人还是没问题的。








---------------------------------------一年半过去了的分割线------------------------------------------




很少上知乎，收到不少私信也不能及时回复，很多人问我产品的推荐，下面我就说一下目前我在用的，觉得好用的东西。请大家一定注意，我是敏感偏干的皮肤，有红血丝，不怎么长痘，所以我喜欢的东西并不一定适合每一个人。同时因为我在美国，所以这些东西国内不一定好买，大家可以上淘宝找靠谱的买家购买。








保湿：CeraVe moisturizing lotion (不油腻，成分上佳，油皮也可以尝试），Mandom Barrier Repair baby moist cream（滋润安定，干皮的我最爱）




防晒：OLAY complete SPF 15 sensitive（我用来当日霜+防晒，便宜大碗，成分ok，滋润舒适），夏天可以用露得清或者资生堂的SPF30，PA++以上的防晒




功能：Afirm 1X （A醇：A酸衍生物，眼周也可以使用，去细纹），Neostrata果酸




润唇：CARMEX original tube，很油，我晚上睡觉前擦厚厚一层，第二天修复作用很好




护发：花王亚羡姿Ascience的Smooth款（淡绿色），我自从用了以后就没换过的护发素，n年了。








关于彩妆，我每天都化妆，化妆品经常换没什么常性，我只推荐一样化妆必备品：beautyblender。这个绝对是上粉底的神器，必备！








可以看到我都没有用很贵的产品，因为我现在觉得不需要。以前动辄花一两百美金买一瓶护肤品的时代已经离我远去了……但是，我现在在脸上花的钱也不比以前少，因为我开始研究医美啦哈哈哈，激光啊神马的一上，护肤品真是小儿科啊啊啊！等我积攒了经验再来分享啦。：）
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「肾上腺素决定出不出手，多巴胺决定天长地久，5-羟色胺决定谁先开口，端粒酶决定谁会先走」如何解释？











 姜环宇
 ,
 
烀猪食的









男女相遇之时，如果一方对另一方有好感，肾上腺素会大量分泌，提高自身的兴奋度，反应能力等等，这时候人也会比较大胆，所以说“肾上腺素决定出不出手”。




多巴胺是大脑分泌的一种物质，给人们带来幸福愉悦的感觉，很多毒品就是刺激多巴胺的分泌或者有着类似多巴胺的作用。当两个人相爱的时候，大脑会分泌很多多巴胺，人就会一直沉浸在愉悦幸福的感觉中，但是这种作用不会持续太长时间，两个人在一起时间长了之后，大脑分泌的多巴胺就会越来越少，所以就没有了“开始时的热度”，所以“人生之若如初见”这句话会深入人心，所以西班牙人才会说“永恒之爱大约持续三个月”。当爱情不会使人产生幸福感的时候，自然就到头了。




当一个人喜欢另一个人的时候，如果不敢开口，就会比较抑郁。人就会比较抑郁，说明5-羟色胺这种神经递质水平较低。当然，抑郁到一定程度人就会去想解决办法，最简单的办法就是表白。所以说“5-羟色胺决定谁先开口”。




端粒是DNA末端的一段结构，属于一种无用的重复序列，当DNA分子每次复制的时候，最末端都会复制不完全一部分，端粒的存在意义就是保护有意义的DNA序列不会被这种复制“磨损”。但是人只要活着，身体的细胞就是不断更新的，新的细胞不断产生，旧的细胞不断被代替，所以终其一生，细胞复制是不会停止的，于是随着年龄的增长，端粒就在这一次次的DNA的复制中被不断磨损，当端粒没法再缩短时，细胞就会停止分裂，旧的细胞得不到新的补充，人就会走向衰老直至死亡。端粒酶可以修复端粒，但是端粒酶会渐渐失活，人不会长生不老。所以说“端粒酶决定谁会先走”




------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------




这个问题本身其实是一个调侃，太过较真就失去意义了，我最早在人人上看到这句话，很多相关专业的学生都是当笑话来看的，这句话本身就不太严谨，我只是稍微解释一下，便于理解这句话的笑点。








至于激素与爱情的关系，额，怎么说呢，这个问题太复杂了，实在不想说。
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为什么几亿年的进化都没有产生完美生物？











 小生
 ,
 
比来比去，那么爱比。。比比比比比比。。。比卡丘～









那小生在此就向大家普及一个冷知识吧。








最接近完美的生物应该算是------------------蟑螂。




为什么说蟑螂是最接近完美的生物了？








1、全世界都有它们的踪迹。








2、三亿年前就在这个世界上横行了，比恐龙更早，恐龙都灭绝了，但是那么小小个的它们现在依旧横行。从史前时代到现在，身体结构依旧没有多大的变化，而且还是不少家庭的麻烦。








3、动作迅速，能飞，能疾走，
 
它们是昆虫里的飞毛腿，若换算成人跑的速度是时速320公里，一只雌蟑可产一万只后代，又有独特的气门让他们怎么淹也淹不死，而且没食物的话能活一个月没问题，有水可撑三个月，空气抽光可活38小时以上。









4、
 
适应能力极强，

 我们试图消灭它，但是都不成功，纵使你研制出再多的杀虫剂，它过一段时间就能适应，然后那种杀虫剂就再也无效。








5、
 
一只被摘头的蟑螂可以存活9天，9天后死亡的原因则是极度饥饿。









6、曾经有生物学家根据蟑螂的生态习性下了一个定论：
 
如果有一天地球上发生了全球核子大战，在影响区内的所有生物包括人类和甚至鱼类等都会消失殆尽，只有蟑螂会继续它们的生活！

 这是因为通常情况下人类身体所能忍受的放射量为5rems，一旦总辐射量超过800rems则必死无疑。而德国小蠊可以忍受9000~105000rems，
 
美洲大蠊

 则达到967500rems！（rems应是rem，表示辐射剂量。rem剂量当量 雷姆(rem) 希[沃特](Sv) 1Sv=100rem）所以即使有核子爆炸，蟑螂也可以幸存下来。美国政府用来消灭蟑螂一年的费用就达到15亿美元，大约是用在防治艾滋病预算的两倍。








7、杂食性动物，几乎什么都吃，香的、臭的、硬的、软的。













8、繁殖能力极强，很多雌蟑螂交配一次以后，不需交配，便可连续产卵。









9、蟑螂有两大
 
复眼

 、两大单眼，蟑螂单眼有辨视光的功能，可辅助复眼视力，暗处可看到彩色、景深、立体，对逃亡有帮助，另外，后面两根尾毛各有十九节，每节有十一根感觉毛，可感觉气流，因此，
 
人们从前面打它，单眼可看到，从后面打它，尾毛易感觉，都很容易逃命。













PS；




对人有益的就叫益虫，对人有害的就叫害虫，真好奇蟑螂眼中的我们是什么样的。








又再一次看了一眼问题
 
“在生物进化过程中，到底什么叫做完美？”














我认为能不停进化，不停适应环境，能够持久在这个地球上生存下来的的生物，就是完美的。生物，应该指的是一个大的物种，而不是个体。那如果你看一个物种的整体性是完美的，那它就是完美的，

 所以小生在此首推蟑螂。












————————2014.1.18更新——————








PS:




没头，不吃不喝能活九天。




有吃的没水能活一个月。




有水没吃的能活三个月。




答案已修改，在此感谢
 
李恺

 指出错误。













参考；






蟑螂_百度百科






绽放真台湾系列・蟑螂X档案 视频
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买二手车的时候需要注意哪些问题？











 郭潇萌
 ,
 
家有汪星人









看你买的什么价位的车。这是很关键的。B级车以及以下一个档次。奔驰C宝马3奥迪A4以上级别另说。先说B级车以下。大部分买二手车的 都是觉得便宜 性价比高才会买二手车。三十多万的 等下另说。




1.外观 很多人都很注重外观。其实外观是二手车中 最容易骗人的。现在的翻新以及漆面修补技术来说，肉眼真的看不太出来漆面的修补程度。正常来说5万元以上的车 出场漆面厚度在120微米以上，喷一层漆300微米以上，钣过金500微米以上。没有专业的工具。肉眼真的识别不出来。所以呢，先不要那么注意外观。但是从几个小细节，我们能够初步的认识到我们要买的这辆二手车。先绕车一周。一辆车有前挡风玻璃，后挡风玻璃，车门四个玻璃。所有的玻璃上面都有生产日期的。比如说“....3”数字3代表03年生产的玻璃。五个黑点代表月份。黑点在数字前代表上半年生产。用7-5=2.说明这是二月份生产的玻璃。如果是“2..”。说明这块玻璃是12年或者02年生产的。黑点在数字后面说明玻璃是下半年生产的。用13-2=11 说明这块玻璃是11月生产的。黑点在前用7去减，在后用13去减。这六块玻璃正常来说应该是一同的生产日期。如果换过。也不代表什么。但是如果没换过。起码说明这都是原厂的。车主很爱惜。而且也没出过太大的事故。




2发动机舱 打开发动机盖子。不着急打着火。先静态的观察。注意两侧翼子板上的螺丝。有没有更换过。是不是一个颜色。要知道，螺丝拧上去，是用工具的。拧过的螺丝是有痕迹的。很多汽车都会预留很多螺丝的位置。如果是空的不要紧。只要两侧对称就好。还有标记点。出厂的时候。两侧悬挂顶部。应该是有油漆标记点的。一部分在零件上。一部分在螺丝上。如果标记点都没动过。说明车况非常好。如果动过也说明不了什么。悬挂五六年坏掉了。也算正常。然后重中之重看梁头。大家都知道越是好车。发动机舱布置的越是规整。基本看不到什么。只能看到一个发动机上面盖着塑料壳。不过一般三十万以下的车。打开发动机盖子看梁头还是看得到的。如果车子追过别人。比较严重的话。梁头肯定要变形的。再怎么敲打。不也不会变成原厂的那么光滑平顺。就如同一张纸。你把它窝烂了。再怎么弄平也是有褶皱的。所以目测。如果手能够到用手抚摸一下感觉。如果很平顺。说明没有很严重的追尾。




3后备箱 打开后备箱翻到备胎那里。然后仔细看车尾位置。有没有一层密封胶。一般来说。密封胶都是手工刷的。比较粗糙。大部分密封胶都是粉色，肉色，银灰色。你看密封胶像是拿刷子刷的。这就对了，虽然它很粗糙，但是这是原厂的东西。这个环节。如果不知道原厂胶啥样子，可以去新车4s店看一下。大同小异。而被人追过尾，修补过的后备箱，里面的胶会像蜂巢一样 密密麻麻的胶。很不规整。




4车门 车门来说。先试试关门的声音。四个门子对比一下。有的车门轻微的剐蹭，钣金，都是没啥关系的。如果有大的事故。门子也很有可能直接全换。不会太影响使用。但是！！！！我们要做的事情是！打开驾驶室的门子，注意一下B柱上的胶条。询问车主能否打开胶条。玄机真的全在里面。打开胶条。如果是原厂的。你会发现没什么不同。正常的焊点，用手摸一摸，会很平顺。如果被撞到了B柱，修补过。那么这个位置会很粗糙。车厂的焊接技术远比外面的焊接技术要强。外面修理厂再怎么焊，怎么修补。也不会跟原厂一样平整，顺滑。




5.内饰 看下内饰磨损情况 驾驶员位置的座椅 方向盘 档把 一般来说 十万公里以上 这些东西才会有明显的磨损。2 3万的车（奥拓 夏利等等）另算。他们质量真的不行。以及各项功能 能否正常使用。




6. 上路啊！！开开看看啊！！ 买车哪有不开就能成交的啊？ 试试车。打着火。先在外面听听声音。是否有爆震，异响，发动机怠速是否稳定。开开空调。看看风扇运转情况。 上路试驾的话。尽量找几个小坑。试试悬挂，看看车身过坑的时候的情况，哪里有异响。车身过坑是不是整体感很强，或者感觉松散。松散的话 一般是年头长一点的 可以接受。56年内的如果这样 就算了。




7手续 都看好了 最后是手续 看看大票 购置税 年检 保险 登记证（很有可能你这是辆三四手的车）过过几次户，都要看清。 违章啥的 现在很方便的 上网就能查到。让原车主把违章罚款都交齐了。




30万以上的车就好说了。去4S店检测。查找维修保养记录。是否有换件。等等。买30万以上的二手车直接去4S店鉴定。最简单，最简洁。




这是我的回答 哪里不够详细还可以问我。我觉得我在这方面还是有点发言权的额呵呵
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英国历史上的各种「王朝」是什么？











 Zhang Fuguang
 ,
 
新年任务，把过去忽略的邀请重新翻出来检视一遍，写清楚为何要忽略。（天坑啊）









英国是历史悠久的君主制国家，直到今天，君主在名义上仍然是这个国家最高权力的象征。













	
国王的诞生









最早在不列颠建立国家的，应该是前2000年代广泛分布在欧洲的凯尔特文明。关于凯尔特人的知识，主要是从罗马人的历史记载中获得。他们信奉自然宗教，各部族之间只有松散的联系，没有形成统一的政治实体，自然也没有王朝。尽管如此原始，他们的力量不容小觑，在公元前390年，凯尔特人洗劫了罗马城（显然，并不是居住在不列颠的那个部族）。








凯尔特人之后，罗马人占据了不列颠的中南部。凯撒曾经在不列颠修筑据点，击败凯尔特人，但真正在这里建立有效统治的，是克劳狄一世（奥古斯都的孙辈，李维的学生），他征服的疆域基本上就是今天的英格兰。在这些被征服的地区，罗马文化取代了凯尔特文化。直到5世纪帝国东西分治以后，罗马人才放弃这里。








为什么罗马人要放弃这块风水宝地呢？许多因素导致罗马帝国的衰落，其中一个是日耳曼人的迁徙。这次漫长而伟大的迁徙浪潮也波及到了不列颠，日耳曼血统的三个部族：盎格鲁、撒克逊、朱特，先后迁入不列颠。迁徙的过程充满了血腥与杀戮，从中诞生了亚瑟王的传说。凯尔特人不敌日耳曼人，只能迁入自然条件更恶劣的山区和森林。日耳曼人在这里建立国家，各自为政。七个较强的国家存续时间最久，故将此时代称作“七国时代”。








在这七国之中，韦塞克斯（Wessex意即west Saxons）脱颖而出，成为诸邦领袖，但此时的英格兰仍非统一的王朝，而是具有邦联性质。什么样的因素促使这些互相征伐的小国站在一起？必然是更强大的敌人——维京人。9世纪维京人迁徙到不列颠，给这里的日耳曼居民带来了漫长的战争——如同他们的祖先对凯尔特人那样。在这些战斗中，第一位英国国王诞生了。韦塞克斯的君主阿尔弗雷德，率领臣民抵抗入侵，被尊称为阿尔弗雷德大帝（Alfred the Great）。这位领袖重新编排了军队，将一些土地分配给军人，修筑了许多堡垒和基础设施，这些堡垒日后发展为城市；在战场之外，他颁布了许多法律，支持了拉丁文典籍的翻译，主持编写了《盎格鲁-撒克逊编年史》。










Alfred the Great













	
诺曼王朝









苏格兰的王朝历史与英格兰不同，此处只说英格兰。10世纪是韦塞克斯君主的世纪，他们不断强化对整个英格兰的统治，使它更像是统一的国家而非邦联。与此同时，维京人也加快了迁徙的速度。到11世纪时，丹麦人卡纽特完全占领了英格兰。1017年，他与前英王的遗孀结婚，从法理上成为了新的英王。2年之后卡纽特的父亲丹麦国王斯温去世，他又继承了丹麦王位。这样，他就同时成为两个王国的国王。








流着日耳曼热血的撒克逊人显然是不能忍受被维京人统治，到1042年，拥有韦塞克斯血统的爱德华领导人民驱逐了丹麦国王。他在位时，开始修筑威斯敏斯特教堂，这位国王因虔诚的信仰而知名，被后人称作“忏悔者”爱德华。








爱德华的继承人哈罗德二世（因为爱德华的祖父也叫哈罗德，故此人是二世），也许和他父亲同样勇敢，却遇到了更强大的对手。1066年，这位英勇的国王在黑斯廷斯之战殉国，征服者“诺曼底的威廉二世”加冕为“英王威廉一世”，开启了英国历史上的诺曼王朝。














威廉一世对英国历史的影响是转折性的。此前，英国在宗教、文化上更接近斯堪的纳维亚。威廉给英国带来了法语、法式的生活习惯，以及欧陆的骑士制度和封建制度。英格兰最早系统地统计人口土地自他开始，即《末日审判书》（看名字你绝想不到这本书只是地主记账……）。








此时诺曼王朝的领土包括两个部分，英格兰和诺曼底。作为继任者，威廉二世大兴干戈，强化了对两个地区的控制。在二世意外死亡后，他弟弟亨利一世也忙于用战争巩固统治。亨利一世死后，王室内部又发生了夺位战争。最后亨利一世的外孙、安茹伯爵亨利胜出，他建立了金雀花王朝，史称亨利二世。













	
金雀花王朝









金雀花王朝，在法国也被称作安茹王朝。安茹是一个地名，是这一支贵族的封地。有一位绰号为“金雀花”的安茹伯爵娶了英王的女儿，生了一个很有出息的儿子。这个儿子，就是后来的英王亨利二世。金雀花王朝值得大书特书，乔叟、《大宪章》、议会的雏形、玫瑰战争、百年战争都出现在这一时期。还开了几所大学，比如牛津剑桥。














亨利二世，前面说他“很有出息”，此言不虚。他的领地不仅包括英格兰，还包括从比利牛斯山到英吉利海峡的法国西部地区（和法国的领土相比，英格兰还小了点哦）。看着曾经效忠自己的贵族一跃成为大户，法王是丢丢的不开心。所以亨利二世在世时没少和路易七世斗法。此外，他还进军爱尔兰，并开始推行什一税。








老子有出息，儿子就未必了。亨利二世的载入史册的两个儿子，哥哥叫做理查，弟弟叫做约翰。理查不放过任何敌人，甚至他的亲爹，在成功击败了自己的父亲并气死他之后，理查继位为理查一世，因为作战勇如猛狮，被称作“狮心王”。比起阴冷多雨的英国，理查更喜欢待在法国。事实上他仅仅两次踏上英国，一次是登基，另一次后面再说。狮心王最显耀的事迹当属十字军东征。在伟大的萨拉丁夺回耶路撒冷之后，愤怒的教皇如同打了鸡血一样，鼓动继续东征。三位国王：德皇腓特烈一世、法王腓力二世、英王理查一世参与了这第三次的东征。由于德皇半路淹死，法王开小差，实际上东征的领导人是理查。第三次东征无功而返，理查被敌人抓起来，在缴纳了巨额赎金之后，被释放回英国——这是他第二次踏上英格兰。








家不可一日无主，国不可一日无君。那么，在狮心王和萨拉丁搞基的岁月里，谁来管理国家呢？妥妥的是他老弟约翰。理查没有婚生子嗣，所以约翰继位为英王。在他爸爸亨利二世还活着时，他没有获得封地，故而也被称作“无地王”。狮心王没子嗣，约翰也没有很强的能力，这样贵族们渐生二心，尤其是在法国的那些领主，他们本来就是墙头草。在与诸侯的战争中约翰吃尽了苦头，又被法王腓力二世夺去许多领地。最后他被迫签订了一份限制王权的协议，即“大宪章”。约翰被视为庸碌无为的君主，同时也是罗宾汉传说里的大反派。但这些失误或许不该全归罪于他一人。此外，由于约翰在继位前已经是爱尔兰名义上的君主，所以他的继位标志着爱尔兰和英格兰第一次由同一位君主的统治。








如果约翰算是一位有抱负但生不逢时的君主，那么他儿子亨利三世则是彻底的无所作为。在亨利三世统治的半个多世纪里，除了偶尔打压一下不安分的王室成员，就剩下修修教堂的工作了。不得不承认，君主的无为有时候对国家是好事，社会如常运转，财富逐步积累，至少不折腾。








好景不长，亨利三世死后，血雨腥风再次降临英国。亨利三世的儿子爱德华野心勃勃，在还没即位时就预备参与第八次十字军东征。由于法王不给力，计划流产，他回到英国继位为爱德华一世（前面我们已经提到一位英王“忏悔者”爱德华，由于“忏悔者”不是诺曼人血统，所以历史记载中把金雀花王朝这一位爱德华算为一世）。野心勃勃的家伙先是征服了威尔士，并将此地授予他儿子，从此英国王储就是威尔士亲王。然后他挥师北上，如果不是一个蓝脸大汉揭竿而起，他就能征服苏格兰——看过《勇敢的心》吧。长年打仗花光了家底，于是他不得不召开议会征收军费，这就是著名的模范议会（Model Parliament）。








他儿子爱德华二世被宠臣所左右，没啥本事。到他孙子爱德华三世时，法王查理四世死后无嗣，爱德华三世参与争夺王位，引发英法百年战争。1346年，爱德华三世在克雷西战役以少胜多，成就了英格兰长弓兵的旷世传奇。三世死后，王权交给孙子理查二世。理查幼主，实权为其叔父兰开斯特公爵掌握，后被废，金雀花王朝终结。













	
玫瑰战争












兰开斯特家族族徽——红玫瑰






约克家族族徽——白玫瑰








在理查二世时代，由于兰开斯特公爵治国有方，议会和贵族都更倾向于支持他，而非理查二世。随着矛盾的激化，议会最终废了理查，拥立兰开斯特公爵的儿子亨利，是为兰开斯特王朝的亨利四世。这一事件也是首次由议会来裁定王位归属。兰开斯特王朝三位君主都叫亨利，即四世、五世、六世。五世的统治短暂而辉煌，他重新进军法国，并将勃艮第公爵纳为盟友。1415年的阿金库尔战役，续写了长弓兵的神话。相比之下，亨利六世对政治不感兴趣，但他却为英格兰的教育事业作出了很大贡献。1440年，他创建了伊顿公学和剑桥大学国王学院。他处死了圣女贞德，在法国激起民愤，英军节节败退。








前面我们提到，兰开斯特公爵称王并非依据长子继承制。因此在贵族中一直存在敌对势力。由于亨利六世精神失常，约克公爵理查便被任命为摄政王和护国公。兰开斯特家族的支持者主要在国家的北部和西部，而约克家族的支持者主要在南部和东部。这种分裂使国家走向内战，1455年爆发了公开的武装冲突，约克家族占据优势。1461年，约克家族的爱德华在伦敦宣布即位，成为英王爱德华四世，开启了约克王朝。战乱一直持续到1471年，兰开斯特家族下场凄惨。








漫长的玫瑰战争对英国打击甚重，原本是亲戚的贵族反目成仇，互相攻伐。在战争结束之后，国家仍然处于不稳定的状态。后任的爱德华五世和理查三世都没有足够的能力收拾残局，约克王朝最终为亨利·都铎发动的叛变所推翻。













	
走向辉煌












亨利·都铎，作为兰开斯特派的后期领袖，在一场叛乱中推翻了约克王朝，即位亨利七世，创立都铎王朝。他致力于重塑国家，弥合贵族间的裂隙。迎娶了爱德华四世的女儿，从此两个昔日水火不容的家族合并。其子亨利八世，推动宗教改革，支持文化活动，扩大国王权力，革新军队建制。亨利八世身后留下幼主爱德华六世和一对姐妹——“血腥玛丽”和伊丽莎白一世，这对姐妹在宗教领域的争执带来了不小的灾难。随后，英国在伊丽莎白统治下进入一个“黄金时代”。








伊丽莎白一世女王，即“童贞女王”，由于她没有子嗣，都铎王朝到她终结。她指定当时的苏格兰国王詹姆士·斯图亚特（苏格兰的詹姆士六世）为继承人，这就是英王詹姆士一世和斯图亚特王朝。














外来户詹姆士完全不懂议会在英格兰的力量，他相信“君权神授”，后来他的权力被架空了。到他的继承人查理一世时，未经议会强行征税，甚至纵兵劫掠。民众揭竿而起。最后，查理一世被送上断头台，斯图亚特王朝中断。








查理一世死后的几年里，权力为“护国公”克伦威尔独揽，反倒加剧了专权，国家仍然混乱。1660年，流亡的查理二世被迎回，斯图亚特王朝复辟。查理二世死后，其兄詹姆士二世即位。在随后的“光荣革命”中，詹姆士被驱逐，其女儿玛丽和夫婿威廉被拥立为国王，共同统治，这就是玛丽二世与威廉三世，君主立宪制也由此确立。两位君主相继去世后，王位落到詹姆士二世之女安妮头上。








安妮死后无嗣，限于《王位继承法》，英格兰国王不能是天主教徒，经过反复筛选，汉诺威选帝侯乔治成为英王。这位操着德语的外来户开启了汉诺威王朝。由于语言不通，他对参加议会很反感，就指定大臣代表自己，后演变成首相职务。










他的继任者乔治二世，爱汉诺威胜于爱英格兰，甚至亲自参加奥地利王位继承战争，还身先士卒作战。其后是乔治三世的漫长统治。英国赢得了七年战争，逐渐成为欧洲第一强。1776年美国独立，1789年法国大革命，1815年在滑铁卢击败拿破仑，疯子乔治见证了欧洲近代史上最壮丽的六十年。此后，历经乔治四世、威廉四世，英国进入全盛的“维多利亚时代”。










二十世纪前期的大英帝国








维多利亚的继任者是爱德华七世。由于维多利亚的王夫阿尔伯特亲王来自德国的萨克森-科堡-哥达公国，因此爱德华七世的王朝就是萨克森-科堡-哥达王朝。到其子乔治五世时，由于一战的缘故，王朝更名为温莎王朝。1936年，乔治五世去世，长子爱德华继位，是为爱德华八世。爱德华“不爱江山爱美人”，最终成为历史上唯一自动退位的英王，王位传于乔治六世。














乔治六世继位时，面临着帝国走向没落的局面；同时，法西斯主义和共产主义都对英国构成威胁。作为最后一任印度皇帝、最后一任爱尔兰国王，他以夙兴夜寐的工作来履行国王的义务。此后，王位传给现任女王伊丽莎白二世。








相关内容：什么是英国，英格兰和大不列颠






《什么是英国，英格兰和大不列颠》



http://v.youku.com/v_show/id_XNDY3NjEzMjM2











让我们重新梳理一下：




凯尔特部落→罗马帝国的一部分→日耳曼诸国→韦塞克斯君主的领导→维京人短暂统治→




诺曼王朝→（传位给外孙子）金雀花王朝→（国家分裂，玫瑰战争）兰开斯特王朝和约克王朝→




（国家重新统一）都铎王朝→（伊丽莎白一世无嗣）斯图亚特王朝→革命→还是斯图亚特王朝→




（安妮女王无嗣）汉诺威王朝→萨克森-科堡-哥达王朝（后更名为温莎王朝）








从政治上看，英国的王朝是贵族统治国家的产物；到近代以后，国家权力转移到议会，王朝只是国家象征。从文化上看，王权的根基，是上帝的权威，君主是上帝在人间施行统治的代理人。因此每一代王朝都必须按照传统，依据亲缘关系选择继承人，对君主的信仰也有特别的要求。当继承人的姓氏发生变化时，就自动过渡到新的王朝。从民族属性看，英国君主先后是盎格鲁·撒克逊人、维京人、诺曼人、苏格兰人、德国人。








与中国的差异：中国的王朝同为贵族统治国家的机器，但是辛亥革命之后不再保留。由于中国文化中自古即有“王侯将相宁有种乎”的传统，所以王朝更替多伴随着内战，不乏起于草莽之中的王朝创立者。并且在新王朝建立后，往往对旧王朝“斩草除根”，或者迁都，或者屠戮旧王室成员等等。由于中国并没有单一的信仰，因此国家对君主的信仰也没有具体要求。同时中国的君主，主要是汉族人。




赞同：1027





评论：54









选购玉有什么讲究？











 董奕琦
 ,
 
动画在读










本答案以长度取胜！！！已补充完整。














【2014.7.11. 作者再来补充两句：






这个答案为我带来了很多赞同，答主超得意的！然而也为了这个答案提心吊胆，当初写这个答案，洋洋洒洒，没有想到后来这么多人看。






毕竟少女我不专业，难免有说的不周到、不详尽、不专业的地方。也被在评论里被说啰嗦（好吧有点），也被大牛建议敝帚自珍，更多时候是被业内人士善意指出不足，我很感激，自己长了知识的同时又惭愧的不行，心里生怕被业内人士嘲笑卖弄（因为很仰慕向往那些真正的行家），几次有删答案的冲动！又觉得，突然就这么删掉有点不明不白的傲娇味道——不行，决不能暴露身份。














最近和

 

@白不言


 
（好像是专业人士哟）在评论聊了两句，最终觉得这个答案是【给入门的朋友看的】，还是留着让它发挥小光小热吧。






毕竟，【收藏】和【自己佩戴】的标准也不一样。






这个答案只作为我个人的【佩戴、把玩经验】，不是收藏教案啥的。







@白不言


 
提到的非常重要的一点是：【翡翠有“玻璃光和水”是可以的，但是和田玉不要有。】这个道理后来我也自己悟了。只是在写这个答案时还不知道。照这么看，答案最后的平安扣，就太水了，不好，在这里给大家提个醒。（虽然觉得好看倒还是挺好看的）










评论里曾有人让我再写写几万十几万的玉的购买指南，谢谢土豪朋友抬爱，call me later，但是我只能辜负了，一万块钱对于我家都是个大数字，是不会用那么多钱买玉的。所以我眼界不高，可能还没开过眼界……说这几句话的原因是，希望看官们心里有个底：这个答主并不是左牵羊脂右擎老坑——我买过的玉都在2000以下。










预算不高，又真心想卖玉戴，听不得行家劝：别，因为你不懂——这算是写这个答案的初衷吧。










哈哈哈哈又说了好长……这个答案更长了哈哈哈哈……新的看官看的时候找好坐姿，自备伙食饮水，怀着看长篇情书的耐心读下去吧——我在评论区等您。哦，对了，评论里倒是有不少干货！】





以下为2013年答案：




————————————————————————————————————




谢谢大家的支持，这是我第一个赞过百的答案，也迄今为止写过的最长的答案。




如果不是各位看官的支持，我从没想过把自己微薄的知识拿来献丑。




另外，楼下
 
@王维琳

 的答案我认为很好，比我这个更干货（我爱扯皮）。




好了，关于和田玉的更新写在最下面了。




———————————————————————




————————————————以下是29日凌晨的最初答案————




【此答案会略长……】




本来零点要睡了，掠过这个问题，看了葛老师的答案，心里有点沉闷，犹豫再三还是想答一下这个问题。




也许是因为题主用了“选购”这个词吧，比较郑重、大气或者怎样，让人觉得一个外行因一时兴起不惜砸钱投资，想整它几个硬货锁保险柜里戴手套看，或者想买正宗羊脂玉上好祖母绿什么的等升值……总是一件十分危险的事，得不偿失，所以赶紧劝退。




可我看看了题主写的，人家不就是，看见很多人佩戴玉，又向往古语君子如玉，学么着给自己也整一块，还有未来的爱人孩子，最好也有，想来个亲子套餐全家福。




也没说非要多好多难得多精品多贵重的玉呀，咋就都不建议买了呢。




——————————————————————




前边有朋友提到，黄金有价玉无价。




这话我是这么理解，不是说好玉比黄金贵，比黄金贵的玉才算无价之宝。




我个人觉得，玉嘛，就是好看的石头。




天底下没有一模一样的石头。




你的这块玉，




对于你自己来说足够漂亮，




戴着喜欢看着满意，




她本身也是独一无二的，




买的时候花了两千，今天你出两万想买，我舍不得卖了




——这就是无价。








可是黄金呢，就是Au嘛，论克卖的，加上点工本费品牌费，好像总能估摸出个大概……








不过，肉分五花三层，玉当然是有档次优劣的。




所以同样是A货，有的玉被拿去做门帘床垫，有的则被做成项链戒面。




题主，我不是要说，只要你喜欢，




就尽情卸下门帘的一块戴脖子上吧，整个帘子拆了送亲友送长辈= =









我的意思是，在你可以接受的，比较理性的价格范围内，总能买到相对性价比好一些的。这时，没有必要和什么娘娘的镯子皇帝的玺去比，就买个真，买个值，买个你喜欢就得了。





（额……就自己家人戴，不打算转手抛出、传世、佩戴参加巨牛逼晚宴的话……）








现身说法。冒着被专业人士打击的风险……我还是把自己戴的玉给题主和朋友们发图分享一下（图照啥样是啥样摄影技术硬伤Orz）










（↑这是我现在脖子上戴的，在黄色床头灯的照耀下黄的厉害……老板家是开采加工一体，说是和田玉也有证书。根据我的经验，和田玉不假，但是
 
如今所谓和田玉只是泛指，不具产地意义

 。而真正讲究的话，和田玉最好的应该指的是新疆和田的料。我这块，应该就不是和田料啦~但是品相算是挺好，白度油性都行，密度也不低，~价格呢，是1300，自己买的，去年底买一直戴着，挺满意）










（↑这个出自北京一家比较出名的和田玉专卖店，老店了，只卖和田料，货贵人少但店很有尊严也很淡定，屹立不倒，so真伪应该问题不大。这是我爹送我的十八岁生日礼物，这是我真正意义上拥有的第一块不错的玉。但是有点大睡觉硌得慌……三年前，它的价格：1680。现在这个店再也没有这个价格的了……）










（↑这个呀，是我老妈去大理玩的时候给我买的。老妈不懂玉，不过好在，以老妈憨爽仔细的性格，别人一般不舍得骗她，她也决计不肯多花钱。所以这个翡翠好像就……三百多！拿回来给我一看，我觉得蛮好，A货，淡淡的绿正是我喜欢的颜色，水头很棒，种也不差，造型也舒服~）








以上这些，或许在见过大世面的行家眼里算不上好，小猫两三只而已，不过对于我这寻常百姓爱好者来说足矣了。




既不烧钱，自己也满意，解了心头想，不就目的达到了。题主认为呢？




——————————————————————————




我从小就喜欢玉，就连现在这个名字（ID）也是我上初二时强烈要求老爹改的。琦，美玉也。




小时候到现在养成的习惯，走到哪，逢商场柜台、玉器专卖店典当行、博物馆专题展、电视鉴宝类节目都会去看，和各种售货员老板讲解员聊，自己也看书，查查资料啥的。




家里没条件，所以也没买过什么好玉，好像高中的时候脖子上戴的还是个B货（天知道A货又不是代表多么名贵的意思，就是个纯天然，可我那时也没有）








到现在我依旧是个外行。




但架不住喜欢，所以一直很关注。




我觉得自己至少是个知道深浅的外行。




于是，
 
我太知道，楼上懂行的老师们说得对，玉器，这一行，水深。

 能理解他们的好意。




可是……




为什么这样的答案让我郁闷呢。








源于我从小就好奇，外行怎样才能变成内行呢？




文玩玉器收藏品这一大门类，就像传说中的逍遥岛。




都知道好，可是没有内行人引路，你就是进不去。可是去哪找这个引路人呢，别人的看家吃饭的本事凭什么倾囊相授给你呢……




一个外行，家里爷爷爸爸不是干这个的，就是读再多的书，翻再多的画册，又有何用。你和那些收藏世家从小守着各种文物珍品长起来的孩子怎么能比！和那些从小跟着玉器师傅选料雕琢的工匠怎么比！




小时候听我爹讲《穆斯林的葬礼》里，玉王小时候学艺，师傅让他常年握一块上好的玉在手里，时日长了，不用教，自然就会辩真假了。因为跟真的太熟了，假一点，都知道不对劲。




我想就像我们天天吃康师傅，某一天换成康帅博，一吃就知道味不对，一个道理吧。




但是普通人家不能给我一块好玉握在手里怎么办。




唉，而且文玩玉器，哪门不深呢。




于是就总郁闷，难道我不姓马，我爹不叫未都，这辈子就成不了内行了么。




成不了内行，就不能碰这些了么，就不能买点小东小西解解馋了么。









好几位都在劝题主别选购了，因为外行因为容易吃亏。可是人家的喜欢人家的兴趣就不重要了么？






如今喜欢个男神还都鼓励表白争取，喜欢玉怎么就非得退避三舍了呢。





想选购个玉戴戴，和想火眼金睛投资鉴宝是两回事嘛~




花合理范围内的钱，吃个能接受的亏长个记性，对于兴趣来说也没什么不好……




————————————————————————————




最后，太晚了就先写到着吧……题主还是想买玉的话，我改天把自己对玉不多的经验再挤一挤写给你~~~完毕，就酱吧╮(╯▽╰)╭








————————————30日凌晨补充——————————





“外行低成本购玉指南”












水平不好，就是个爱好。



尽管一直喜欢，但一直知道自己甚至可能算不上入门。



眼下贸然在这浅谈经验，其实很不好意思……



可是既然已经夸下海口……又蒙不少朋友点赞激励，遂勇于献丑。







以下是这些年来，各种渠道收获的心得，加入了个人的理解。




【适合那些，对玉有兴趣，只想花小钱怡情自己，却又完全没有相关知识的外行小伙伴们！】




我尽量说的寓教于乐╮(╯▽╰)╭



也许看了我的说的这些，下次您去柜台溜达的时候，不会是一个完全茫然的状态。




很基础，对于略懂的人来说都不算是干货了，可以不看了。








呃……各位看官再容我托付两句：




大体上我自信不会说出很大的谬误

 ，坑害消费者，但因为是野生爱玉人士，
 
难免有不专业的地方，请多担待。








呼…………不成…还是惶恐……



各位路过的行家里手，恳请不要封杀我QvQ……有什么不对您批评指正，一定告诉我，让我多长点知识，去伪存真，谢谢。








下面正题：




作家冯唐的文章《古玉十讲》里讲到过，要从五个方面看：



玉种、器形、纹饰、刀工、沁色。



每个朝代，有每个朝代的特点。







高端吧~我也觉得好高端！！！



据我观察+v+！冯sir应该是个蛮厉害的内行，懂看古玉。



但是他懂我不懂嗷嗷嗷。



所以，事先打招呼，
 
咱不说古玉收藏，说的都是新料现代货，没什么历史价值的那种= =




咱这叫——外行低成本购玉指南，低成本嘛，
 
说的是千八百不上万的那些

 ，上万的什么的太吓人了，目前我还不敢想。







好吧，咱们开始吧：







你看见许多人脖子上腕子上都戴玉，又向往古代君子美人环佩叮当，也想给自己整一块。



按说你可以走到周大福专柜，来他们最贵的金镶玉。保质保量。然而囊中羞涩，只好多逛逛啦~\(≧▽≦)/~



首先，你要选择要哪一种？




现在市场上说的玉，主要是两大类：和田玉和翡翠。









A.和田玉（软玉）

 -传统意义上的中国玉，古代，说玉指的就是和田玉，以新疆和田产地为最佳——呃，通常人们脖子上的挂的白色的玉，都是当和田玉买的（请注意这句话）……




B.翡翠（硬玉）

 -在中国的历史远没有和田玉长，最主要的产地是缅甸，质量也最好。现在市场上的绝对主流——八成的人脖子上挂的都是翡翠，多是绿色的……








先说翡翠，

 相对比较好买，因为哪哪都有卖的。



购买地点，不要去王某井那种一折店，不要去街边“三天撤店，喋血狂甩”。



很多店会说“正宗缅甸A货假一罚十”，进去一看，一百二百三百，不同档位，各自分拨摞成小山，拿起一个现价99的，发现价签是999。



稍有理智就能分析出那个高高在上的价码是唬人用的，
 
再怎么样商家不会做赔本买卖，甭管标价多高，最后的成交价，老板一定是有的赚的。




这样的店通常只有极其一般的货色，那些标价上千，实际售价一二百的东西，成本应该只在两位数。好东西极少，不用投入，有兴趣走马观花一下。



这位说了——那人家说的A货、缅甸产是真的么？



我想很多时候可能是真的。




但关键A货、缅甸产并不等于值钱，不能说明档次。








此处外行会有一个误区，认为翡翠中的A、B、C货是指上等货中等货下等货。都A级上等货了能次到哪去。




这里一定要明确：





翡翠中，A货就是指纯天生的，没被做过化学加工

 ；B货是指被化学加工过（加工的目的当然是为了看起来好）；C货则是被化学了之后还被染了色，看起来更好……



戴脖子上的，通常大家都是奔着A去的。天然的当然是更好的，但问题是A货除了天然就什么也不代表了。。



某种程度上来说，我怀疑A货应该是比例最大的吧。



我国的岫岩玉，产量傲人纯天然，经常被做成枕头凉席，华妃娘娘按摩脸的滚轮……等各种消夏胜品，就多是像普通工业原料那样大批量廉价出售的。仅仅是天然，不值钱







可是天然的A货算是挑玉佩戴的一个基础。通常情况下，在这一点上，你可以直接从老板嘴里问出来。包括现在买玉都有证书，是A货都会注明，一般也都没有问题。



建议可以去文玩市场去买，比如北京潘家园、地安门天意二层，不去买地摊上的仿作古玉，直接去那些有门面的翡翠专卖店，这些个体户往往有自己稳定的进货渠道，很多都是自己加工成批次送去检验做证书（这是要花钱的）再直销，价格会比同档次在品牌店购买便宜得多。



这种店不会去搞唬人的价格，标价会很比较实际，同类的造型选择性也会比较丰富。而且店小的话里面大多坐着老板，说话顶事，你可以可他多唠唠学习学习知识，关键是砍砍价。



但凡能开得起玉器店的，都不会是家里钱少的主，所以老板一般不至于小气。



商场里的一些专卖柜台，名气不大的，也是一种选择。








在一堆A货，价格差不多的情况下，怎么选稍微好点的呢？





对于完全一头雾水的门外汉，我提供的方案是，就看两点：种和色。









A.种：




翡翠王国是个封建社会，三六九等划分档次高下。种是决定翡翠价值的最核心因素……越高档的种，越玉丁稀薄，越天生丽质价格不菲，懂行不懂行的人都能看出好来。比如玻璃种、冰种，一旦被定为这两家的孩子，那再不成气身价也低不了。



最常见的是糯种、豆种。



也有混血儿，介于冰种糯种之间的冰糯种……



这些种细分起来是十分微妙繁杂……姑且这么粗分着排个队：



玻璃种＞冰种＞冰糯种＞糯种＞豆种







从字面意思理解，玻璃、冰、像冰似的糯米、糯米、豆子……这些家伙之间的关键差异，就在三个字——
 
透明度

 。



所以玉的透明度是划定它们种的决定性因素，也成为了其价值价格的基础因素。



于是大概就是这么个逻辑：透明度越高的翡翠，种越好量越少，钱越贵。







亲爱的观众朋友们，本台是小成本选购，所以我们可以和玻璃种冰种说再见了——如果无法想象其风华的，请自行百度【玻璃种、冰种、老坑】等字样……



一般我们花千八百，买到糯种是没问题的，买到冰糯就比较值了。







透明度高好理解，就是像玻璃像冰又像水晶……



透明度低在翡翠里的表现，则会以一种絮状物的多少来呈现，或者叫棉。




此时需要发挥动手能力、视力、想象力。当你把一块玉拿起来，拿近仔细的去看它身上的纹理，试图去看进它的体内组织。








——是像雾，像绒绒，像棉絮，像砂砾紧紧挨在一起，像挤压在一起的塑料泡沫，像花掉的电视机屏幕……？



——把玉举起来，对着阳光或者灯光。能多大程度上透射出你的手指？清晰、朦胧、迷糊、依稀有些暗影、还是基本透不出来？



——你会觉得这块玉湿润吗？反光吗？







就观察思考这三个问题就好。







——内里组织越细致越好，像雾有可能会向冰糯靠拢，像棉絮甚至再粗糙一些都是糯种的接受范围内。再粗糙美观效果就大打折扣了，不可取。



——朦胧、模糊的效果比较理想。根本不透光的……赶紧撂下吧（糯种里，太清晰反而未见得好，往往杂质大，分布集中）



——如果感觉光滑的表面湿淋淋、水亮亮，反光效果好，就很提分。相反表面摸着光滑但看起来很干涩则会降低品相。术语叫“水头”。








我的体会是，在玉面抛光的表皮下，内里组织越是细腻绵密，就越能保证一定的透光感和密度，水头也会相对足一些，整体也就越好。








B.色



句话叫“黄翡绿翠紫罗兰”，有的绿翡翠从某个角度看会有一抹浅紫，如果是这种情况，价格会提升很多。



一般咱还是选绿色翡翠的机会比较多，而且知道是越绿越好。







但这个绿，究竟绿到什么程度呢。







因玉种的不同，相对便宜的价位下可选的绿色范围也很广。



种不好的话，颜色挺绿价格也上不去；好的玻璃种根本看不出绿色，也是顶级价格。



但是一般咱们买的话，两千以下，
 
能选到的绿，主体应该是一种浅灰绿（但最好不要选那些灰＞绿的）

 。可以是这样这样或者这样——










差异不大，随缘。



但如果几百块钱的吊坠，买到了这种颜色的——














那就得好好想想了……



……



别想了，肯定是人工注色。








——于是，挑翡翠，你其实就是在能接受的价位里，挑相对透明度更好的，颜色更绿的，水头更足的。




翡翠很迷人的一点是，随着人们的贴身佩戴，在肌肤上的油脂逐渐浸润下，玉会变得越来越润，整体颜色会更加均匀统一，与最初佩戴时发生变化，有时这种变化还挺明显。好像玉也有生命一样！！







啊……忘了说还有造型和刀工！这两项往往和玉本身的质料相辅相成。



一句话方针就是——
 
视觉感受越舒服越好。









有关翡翠暂时就说到这，有关和田玉回头再补充啦~





——————————这应该最后一次补充了 十一快乐——————————





关于和田玉：









要强调的第一点就是：






请不要从摆地摊推板车的【心姜人】那里购买所谓和田玉！（那两个字会被河蟹！！！没有调侃同胞的意思。





做街头营生的【心姜】同胞们，除了卖切糕就是卖玉。切糕你都不敢买了，玉你还敢考虑！！



这些异域风情的面孔，盘踞在马路边、地铁口、火车站等地。星罗棋布，是帝都一道靓丽的风景线。



通常，他们会铺一块毯子，上面通常有银饰（藏族小贩更青睐）、古画，兽皮、奇异的中草药……还有就是大块小块的白色类玉挂坠把件什么的。







↑看见以上这种情形，



或者某个衣衫褴褛一身油泥的异域俊脸，悄悄叫住你，从怀里掏出一个小布包，里面是一块沾着黑泥的玉佩………没多，就一块。








无论如何，请不要买。




就算真的有那么一个落魄的前朝土司公子，千里迢迢跑到北京来甩卖家传之宝。



也请您相信，自己不会碰上。



如果您留心，甚至可以发现，这种地方卖的“白玉”们，那么巧，机会都会或大或小长一块棕黄色玉皮，几乎都拴着同样长度的红色或棕色编织绳，就连绳上布艺装饰上的龙纹图样都一模一样……………这只能意味着：量产。



而且是粗糙的量产。基本就是抛个光，老大一块，没任何雕刻。











这些“玉”看上去光滑、温润、柔和、细腻得不像话。掂掂也颇有分量。



然而如果你指甲稍微硬一点，竟然可以在上面划出痕迹。



它们的真身大多叫做方解石（碳酸钙）。是一种常见的工业原料，也经常用于冒充和田玉。



有的方解石真的很好看，但是从价值和密度硬度上，与和田玉还是有很大差异的。




可以买来当饰品，但是绝对不值得以和田玉的价格买。





之所以费大劲所以强调这些，是因为只要你不从这个渠道买，你受骗的概率就直降百分之六十。










要强调的第二点：







不要买看起来特别白的所谓“和田玉”。





所谓特别白，就是死白。



像白纸、像日本骨瓷、像新粉的白墙。



这种白是俄玉的特色，是比方解石更高级的仿冒新疆和田玉的玉，它和和田玉一样是软玉的一种。



到用俄玉仿的这个级别，一般都会带雕工了，雕龙饰凤什么。



比起俄玉的白，方解石的颜色倒是更接近和田玉。




但其实俄罗斯料现在也算官方认证的和田玉队伍里了。

 只是我个人觉得俄罗斯来的，和祖国内部昆仑山系产的，还是后者血统更优。



╮(╯_╰)╭



和田玉除了白玉还有碧玉、青玉、黄玉、糖玉等。



但最受追捧的自古以来无疑是白玉。



白玉按其颜色质地可以再细分：羊脂、白、青白。







低成本的情况下，买青白玉和白玉没问题。



羊脂玉就不要指望了，有价无市的传说。








前文说过，现在的和田玉，是广义上的和田玉。

 只要主要成分透闪石达到一定比例以上，就是和田玉了。相关宝石鉴定机构就可以给发证书，证明是和田玉。



证书这个东西，我的看法是聊胜于无。对于初次接触的购玉者，我建议咱还是能选购有证书的。



证书是卖家需要花钱去找人给每件玉器开的身份证。多少还是有效力的。








但是注意，证书证明的和田玉是广义上的，不具备产地意义。




但是大多数外行理解的和田玉，是狭义上的。即新疆和田出产的和田玉，和田玉中的战斗机。



很多买家不知道这个简单的道理，花了和田料的钱买俄罗斯料。



所以有时弄不清证书这玩意是在帮助谁。







高贵的出身，不菲的价格。



同档次下，和田料必然比青海料俄料贵的多的多。








我可以判断广义上的和田玉，却不能甄别狭义上的和田料

 。



如果您说非和田料不可，我无力效劳，老实说我现在也不知道怎么能买到。



据评论里
 
@hiro wong

 说的，和田玉坑早就被保护起来了。



总之，和田料，神秘难求，俺也想要。



北京东四钱粮胡同附近有家【仰玉轩】，很高端的一家老店。他家东西我是很信的，自称是和田的料。价格高，但是货硬。有兴趣可以去逛逛。



我的那个1680的猴子抱桃（被同学戏称猴子偷桃就三年前是在那买的）








还是说说广义的吧：




和田白玉的玉色，区别于俄料，它不是纯白奶色，




我给的定义是“带点透明度的偏青或偏黄的白”，




有时也会有发灰的一种浊色的白（我不太喜欢这种）



理论上白度越高越好，但是在一个不高的价位下，能买到特白的，就要打个问号了。







它的内部结构是鉴定的关键。



大多数和田玉证书上都会注明
 
“纤维交织结构”

 ，这种结构是特色。



把玉拿到光下近看，
 

可以看见里面一绺一绺的絮质结构，柔顺的挨在一起，白色像水流一样，有秩序感。而不是缠成一团。


 （答主已尽力描述…）



当在一块玉里看见这样的结构，就可以初步判断为广义和田玉。











还有关键的一点，和田玉叫软玉，也不算太软，硬度6-6.5。




一般只会出现断裂裂纹，干脆生硬。而不会掉渣，小小的磕掉一块什么的。




新疆朋友们卖的方解石，就是一没交织结构，二软。




另外，和田玉讲究密度，高好于低。沉、压手感都是正常的。绝不能飘。












纤维交织结构下，选择内部结构秩序感更强的。就像选择紫檀，顺纹的好。



这些纤维状的东西很好的融在玉中，不仔细看看不出来才对。而不是打眼一看里面就有一块明显的不透明的东西，这样的话就是杂质了。



比纤维交织结构更好一些的，是
 
“毡状结构”

 。顾名思义，就是
 
玉内部看起来像毛毡毯一样，细腻、茸茸的，一坨坨很小很小的毡茸聚集在一起的感觉。（但是整体上也是符合纤维交织的特点的，有秩序，分大绺）




这样的结构就具备了参与选美“羊脂玉”（当然也是广义的）的资格。



只是说这种结构往往更细腻，抛光出来更美。







一般买吊坠的话，同等质地，平安扣会比雕件便宜。因为后者有设计有雕工在里面，工艺更复杂。



然而也有老师傅告诉我，平安扣也不好做，中间那个孔，容易打不好。








关于购买：




和田玉也是建议去玉器市场那些专门卖和田玉的店。我相信术业有专攻。不要和田玉翡翠田黄石都卖，还在门口促销水晶那种店。







进店先逛少说话，看一圈。别念念有词：我靠这个贵…玩我呢吧…诶这破玩意也值两千……




甭管什么店，老板都不会喜欢听你腹诽他的货品。




感觉店里东西不错，有意挑选的情况下。



然后和老板套套辞，说玉都不错，问问玉是哪的料啊，是自家加工的吗等等问题。



有兴趣不妨观察一下店员老板之间的关系，是亲属还是纯粹雇佣关系。一般如果是一家人，夫妻店还有小孩儿的，可能会是家族生意，如他二叔开坑，三叔抛光，他爹雕刻那种。这种情况相对会更可靠一些。因为人家是某种世家，专业的。







通过聊天你可以对这家店的老板有个基本印象，即这人可靠不可靠。不多说，凭个人眼光。







然后可以把你看中的玉，和类似的玉指出两三块，要求老拿出柜台细看比较。



这时可以请教老板，如：为啥这俩看着差不多，价钱会有差异/您觉得这块比这块好在吗/你会选哪个/有没有证书…………sort of things



借此学习一些知识，更重要的是和老板熟悉起来，同时进一步判断老板的专业素质。正常来说，一个老板头头是道思路清晰，他的货也会更牛逼。







如果你看上的玉符合之前说的那些，没有明显的裂，也没有粗糙大团的絮状杂质，手感也还不错的话。



好了，接下来可以和老板磨价格了，砍价就诸位各显神通吧。



或者你可以问一句：有没有更好的货。



行情在变，在我的感觉中，现在几百块的质量还比较好的和田玉不好找，一千五两千买个精致的小雕件6、7、8克的还比是有戏的。但你在大商场专柜、品牌店买同档次的，五六千是正常的，如果再赶上镶金，就会更贵。



有的器件虽小但成色好，就会贵；有的器件大，但成色逊，就会便宜。
 
很少逛的人一开始可能会很不能理解标价。你认为贵的没那么贵，你觉得没啥的价格反而咋舌。








还有，和田玉有的出自水里，有的开采自山里。分籽料、山流水、山料。



同档次价格规律：籽料＞山流水＞山料



籽料因在水底经年冲刷，存活下来的都是一块玉中最硬的芯，金贵得很，因而少见大料。发现时多为一颗颗小鹅卵石状，一般只打孔，连抛光都省了，就要原汁原味。



山料质地不如籽料细腻，但是大块开采，可以做大件，小件，雕件。量大，价格相对便宜。




综合来说，小成本购玉山流水比较理想。价位、质量都适中。








再说最后一点。关于水头这个东西，好像是是专说翡翠的。



相比水感，和田玉更讲究油性。比起湿，更要润。



但是好的和田玉，也“水头”也是要的，水油平衡才能更似凝脂呀～







前面第一张图，那个平安扣就是一个毡状结构的“山流水”。晚上的光线拍不好，于是今天白天我又拍了一张，能够反映出它是一块水头比较足的（未作处理）：






然后把它弄成黑白照片，水感就更明显了。






——————————————————————




最后，想告诉大家。





玉的选购不是可以纸上谈兵的事。





见多识广，熟能生巧。





在自己可以接受的范围内，吃点亏不怕。经验、眼力，以及作为一个外行应该拥有的谨慎的心，都是这么来得。





谢谢。





——————————————




10.4日



此答收获这么多赞同远超本人意料，感谢大家捧场支持。



评论里有人说这是在知乎见过最长的答案，肯定不是啦~\(≧▽≦)/~我见过更长的。



不过能读到这里的看官真是很有耐心！在下说话一贯扯皮，惭愧=v=蒙您包容了，以后努力改正。



楼下有很多答案都很不错，更加干货和专业，我亦学获良多，诸公兼听则明、博闻强识吧！
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北京、上海的家庭，年收入多少可以进入前 20%？多少可以进入前 50%？











 chenqin
 ,
 
数据帝









******************2014年01月20日修改*******************




看了评论，感觉还有必要多说几句。




以上海为例，大家猜猜看劳动年龄（20岁到60岁）的教育水平分布是怎样的？




看评论，各种猜测都有，基本都上了大学？有一半上了大学？哪有那么多。




上海的20-60岁人口中，大学和研究生学历约
 
20%

 ，中专大专约
 
30%

 ，剩下的
 
50%

 ，连中专都没有。




这三种学历的年龄-收入曲线，大致如下：





大学、研究生












中专、大专












中专以下











一对在上海的夫妇，如果他们的学历都在大学或以上，那么他们
 
刚刚毕业

 就可以达到上海市前50%的水平，
 
30岁

 就能接近前20%的水平。诚然，知乎上的朋友们，大部分都应该具有大学文凭，或者属于大学在读，因此如果只看和自己学历相同的人，当然会得出这两个门槛太低的结论。








但我们把目光放得更宽广些，假设一对夫妇的学历都是大专或中专，那么他们到
 
40岁时

 才能达到前50%水平；而对于剩下50%连中专学历都没有的人，平均来说，他们一辈子的月收入都只有3000左右，将
 
永远达不到

 前50%的门槛。








还有一些人指出，按照2012年上海前20%收入门槛17.4万元，他们根本负担不起房子。对这个问题，两个事实可能能够解决你的疑问。




第一，虽然之前已经提到，但是我还是要重复一下：在当前的上海房价下，绝大部分家庭，一辈子都买不起房子。




第二，而对于那些能够买房子的家庭来说，他们并不是在用当前年收入买房子，他们在用双方父母4人一辈子的积蓄，和夫妻自身未来20-30年的收入来买房子。








在上海，能上本科，你已经算是个温拿了；如果你的家庭竟然还能支持你买房子，那么你的家庭已经属于温拿中的温拿了。不要成天往上看，适当地朝下看看，了解一下另外八成没上大学的人的生活，不仅可以增加你的幸福感，相信还能够增加你对于另外一群人的了解和同情心，尽管他们在你的生活中和你所处的网络圈子里毫无踪迹。








******************2014年01月14日修改*******************




有了上海市城调队数据，不需要再用对数正态分布推算了。2012年的情况如下：




2012年
 
上海市

 的家庭收入
 
前50%门槛是10.6万元，而前20%的门槛是17.4万元。





我前年的推算还比较准确。




这样看下来，2013年上海的收入中位数估计会达到12万元，而前20%应该是在19万-20万之间了。大家达到了吗？




=========================================




******************2012年10月12日修改*******************




=========================================




2012年的统计年鉴已经出来了，下表是2011年的数据






中等收入组的平均值为90158元，
 
50%可能在86k左右；20%的收入大约为146k

 。




北京的数据使用算法，大约是
 
50%：73k；20%：120k

 。增速要低于上海不少。




按照这个收入提升速度，
 
上海2012年的中位收入会接近100k，而前20%的门槛会在170k左右。





==========================================




@冬源 虽然找到了正确的网页，但是没有把正确的数字放上去……




上海的收入分布见下表，或这个网页（
 
上海统计年鉴2011

 ），他是城调队的数据，这个数据来自于被调查人的自我报告，一些知友可能做过这样的事情，统计局的城调队给你一张表，每天要填收入支出，非常详细，这个数据在支出上问题不大，但由于他不问财产，因此收入会偏低一些，我下面的计算，也只是一个
 
下限

 。同时，我也没有考虑上海和北京的农民收入，仅计算城镇的情况。




收入一般来说接近对数正态分布，中位数要小于平均值，因此50%收入的门槛约为中等收入组平均值（27484*2.9=79703）的偏下一些，可能在75k左右。




上海的高收入组（最高20%）的平均收入是62465*2.75=171778.8元，考虑到次高收入家庭的收入平均值为99038元，那么从50%到70%上升了exp(0.22)，从70%到90%上升了exp(0.55)，从70%到80%应当约上升exp(0.23375)，约为125k。
 
因此上海要进入50%应当为75k的家庭收入，要进入前20%需要125k。





类似可以算出北京的，从第二张可以算出。
 
北京进入前50%约要70k家庭收入，进入前20%需要105k。





我吐个槽，为啥知乎还是不能粘贴表格，只能截图啊……









=======================================================




看来大家还有许多疑问。这倒是很有意思的一个现象，当统计局说今年平均收入为X千元时，有一群人认为这太高，说自己“被涨工资”了；而当数据显示125k的家庭收入可以在2010年的上海市户籍城镇居民中迈入前20%的位次时，又有许多人说这个数字太低了。当然我相信这不是同一群人，但知乎上后一群人居多至少还是让人高兴的一件事。




许多知友们的问题集中在买房上，认为125k的家庭收入买房还要父母补贴，根本没资格做前20%。




首先，这是2010年的数字，在2012年，我猜想这个分界点应当上升至150k左右。




其次，知友们还是大大低估了穷苦百姓群体的大小。在2010年，上海市城市家庭中，拥有商品房的家庭仅有40%，剩下家庭的住房都来自于房改和租住（
 
上海统计年鉴2011

 ）。我们从CFPS数据可以找到旁证。CFPS数据是北京大学社会学院的一项全国性调查数据，他与城调队的数据可以共同佐证该答案的结论。CFPS数据显示，上海的城镇人口中，约有60%家庭居住在自己购买的房屋中，而这60%的家庭中，又有接近10%的住房是原单位住房房改得来。那么也就是说，整个城镇家庭的50%拥有商品房。




综上所述，在2010年，40%至50%的家庭已经拥有了商品房。这40%-50%的家庭都是在何时购买的商品房呢？CFPS数据显示，在1998至2000年，才是当前上海拥有商品房的城镇家庭购房最集中的年份，而近年来这个比例实际上在逐年下降（见下图）。这可能与大量新建商品房虽然被购买但实际上。未被选择为自住房，甚至成为空置房有关，这部分交易可能集中在某个人群中，但无论如何这个人群和我们要分析的“20%分位点”没有半点关系。最后，我们把居住在商品房的家庭分布到每个年份，实际上，
 
上海近年来每年也仅有3%到5%的家庭买房自住，大部分居住在商品房的家庭，购房年份都在2005年之前

 。






好了，已经踏进20%分位点的各位，看看10%分位点的180k收入，再考虑一下每年只有3%到5%的家庭在购买商品房自住的现实，还觉得125k这个家庭年收入太低吗？




赞同：1014





评论：204









中国军人和美国军人持手枪的方式有何不同？











 王博涵
 ,
 
美分毛粉德棍，国军黑









1.在过去的几十年里，由于一直受到“一发子弹消灭一个敌人”的思想的指导，我军一直非常重视精度射击，这导致我国军警在长期以来采用的都是如下的单悬臂射击姿势：






这种射击姿势，由于其单手持枪，弱手扰动较少所以精度高，但是反应速度慢、瞄准速度慢、射击速度慢，完全不符合手枪实战射击的要求。




换句话说，这种持枪姿势，适合在精度射击比赛场上，咪上一只眼睛，慢慢瞄准，慢慢开枪，而不适合在实战中使用。





当然，我更想说的是，在实战中采用这种射击姿势，面对经过同样训练却采用韦佛式或等腰式的对手，就是找死。









2.随着近些年慢慢走出国门，我国军警也越来越多的采用这种射击姿势：






图中可见，持握方式由传统的单手射击方式变成了双手对称式持握，但弱手仍然放在强手的下方，只起到支撑、承重的作用；习惯性地闭上了一只眼睛瞄准，视野明显不足；身体后仰，手肘弯曲，根本起不到抵抗后坐力的效果。




这样，虽然在反应速度上有所改善，但控制后座、射击速度、瞄准速度上，仍然存在较大的不足。
 
或者说，在近距离作战中，这种射击姿势仍然是找死。









3.至于美军，我们常见有韦佛式和等腰式两种射击姿势，从公开的视频和照片看来，美军似乎更青睐韦佛式。






上图中就是改良韦佛式，左右脚基本平行，左脚稍微靠前；强手持枪，手肘、手腕锁死，用骨骼和体重来抵抗后坐力；弱手握住强手，大拇指不要交叉；强手向前推，弱手向后拉，以抵抗枪口上翘。




说白了，就是右胳膊用上劲儿，左手跟右手稍微较点劲儿。这个较劲儿的力量大小的判断方法是，用尽全力直至肌肉微微发抖，然后略微放松，不再发抖，这时候的力量就是最合适的。经过长期的训练，出枪后力量就正好合适。





韦佛式的好处是：正面投影比较小（侧身）；左手胳膊会挡着心脏，能多挨一发子弹；胳膊锁定，抵抗后坐力效果好；易于掌握；双眼瞄准视野大、速度快；转移目标速度快。







这是流言终结者做过的一期节目，比较许多不同的射击姿势，其他的神马黑帮式、双枪式都没啥看头（实战中用这些射击姿势就是找死，腰间射击在特殊情况下除外），但也可以看出韦佛式的射击精度比单手射击要高。








最后附上一个天津武警指挥学院对韦佛式射击姿势的一个测试，这个测试是在1987年做的，结果对比极为悬殊，但我真的没有办法理解为什么这么明显的差别，却没有促使我军全军尽快采用双手持枪射击姿势，将2B一样单悬臂式射击姿势继续沿用了几十年。





在我看来，这种不费力气、不费钱财，却能明显提高效果的改良，意识到了却没有进行改正，就是草菅人命。而且，这些人命都是投入大量钱财经过了精心训练的军人和警察。我实在很难想象，这么多年，我们有多少军人和警察（尤其是警察，绝对是重灾区）由于这个傻逼一样的单悬臂式射击姿势而牺牲。




1987年6月，美国警方射击专家罗伯特来到中国人民警官大学讲学，将韦佛式手枪射击姿势介绍到中国。当年12月，天津武警指挥学院组织学员对这种射击姿势和传统的单悬臂射击姿势进行了对比测试，测试结果为：








一、初学者一练习，两组各30人，无风晴好天气




单悬臂射击姿势：优秀0人，良好5人，及格13人，不及格12人




韦佛式射击姿势：优秀7人，良好11人，及格8人，不及格3人








二、一练习基础，二练习50米，两组各30人，微风晴好天气




单悬臂射击姿势：优秀8人，良好9人，及格7人，不及格6人




韦佛式射击姿势：优秀19人，良好8人，及格3人，不及格0人








三、对抗性射击，运动100米后短停50米射击，两组各10人，微风晴好天气




单悬臂射击姿势：优秀1人，良好4人，及格4人，不及格1人




韦佛式射击姿势：优秀5人，良好4人，及格1人，不及格0人








四、恶劣天气25米射击，两组各10人，阴天，6-7级大风




单悬臂射击姿势：优秀0人，良好4人，及格4人，不及格2人




韦佛式射击姿势：优秀3人，良好3人，及格4人，不及格0人
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为什么北斗卫星导航系统需要 35 颗卫星才能覆盖全球，而 GPS 只要 24 颗就够了呢？











 DD YY
 ,
 
好奇的眼










反对目前的两个不靠谱回答！需要的卫星数目和别人占坑没有任何关系

 ，我就讲讲课堂里老是永远不会教的东西吧。老师最多只会给你讲有多少颗星，各自功能是什么，永远不会讲为什么这样。








先上图，取自wikipedia














GLONASS（俄罗斯的全球定位系统）、GPS（美国）、 COMPASS（即北斗，中国）的
 
一部分

 和Galileo（欧洲）的卫星都运行在地球中轨道(MEO)，高度分别为19,100km、20,200km、21,500km、23222km。别家需要全球覆盖的的卫星数目分别为24、24和27。








先简单讲讲GPS。GPS需要24颗卫星只是最基本的数目。这个数目可以保证全球每个地方任何时刻至少能看见4颗卫星，通过4个方程可以解出空间三维坐标和时间四个变量。这24颗卫星分布在6个轨道面，每个轨道面有4颗卫星。 GPS系统的接收机都是采用无源定位方式（就是接收机不需要发送信号）。














好，下面开始讲
 
为什么北斗要35颗

 ：









	
北斗的工作原理和和GPS一样，而轨道高度比GPS略高比Galileo略低，理论上24颗也能提供GPS一样的无源定位服务了——实际上北斗和伽利略一样用了
 
27颗地球中轨道卫星

 ，一个原因是因为他们的轨道高一些，需要略多数目保证卫星离接收机不太远，另一个主要原因是这些卫星的轨道同GPS不同，只有3个轨道面，每个轨道面9颗，轨道面之间为相隔120°均匀分布。这种分布方式是北斗需要比GPS多3个卫星的原因。慢着——没完呢，北斗不是35颗吗，还有8颗哪里去了？





	
这要涉及到卫星系统这样的庞大
 
系统工程的周期问题

 ，上述27颗卫星的发射是漫长的过程，即使是初步覆盖中国全境也需要20颗左右才能做到，从发射第一颗到最后一颗中间有可能会有10~20年的时间，而且先发射的使用寿命只有8年——27颗没有准备齐呢，老的卫星开始往下掉了，显然这种做法浪费太大了，在前十几年系统根本不能正常使用！如何让系统尽快工作呢？于是北斗发明了一个巧妙的想法——首先发射
 
3颗倾斜同步轨道卫星

 ，这些倾斜同步轨道卫星高度和地球同步卫星类似，绕地球一周也是24小时，但是轨道并不正好在赤道上，而是和地球赤道面有个夹角。这种卫星在地球固定一个位置看到的轨迹是这样的类似于日行线的形状，同经线平行的一个8字形（需要一点儿想象力才能理解）。这3颗卫星虽然不是完全同地面静止，但是大部分时候中国境内仍然能看到，所以对系统立即可用帮助很大——可是还差5颗呢？。





	
这就要回到北斗系统本身来讲，北斗除了像GPS一样用无源接收机工作之外，还有两个独到的功能，就是用
 
有源接收机

 （接收机主动发信号给卫星）和
 
收发短报文

 （卫星短信）功能。最后还有
 
5颗地球同步轨道卫星

 就是主要针对这两个功能都要求发上去的。当然，这5颗星也支持无源定位方式。下图就是地球同步轨道卫星的照片，可以看到卫星真的不动，周围的星星会在天空划出轨迹。





	
下图就是北斗目前的状态，以及未来最终的样子。再强调一遍：为了能尽早发挥作用，北斗系统实际上是（不太严格地）按照上述3（地球同步轨道）、2（地球倾斜轨道）、1（中轨道）的顺序发射部署的，甚至倾斜同步轨道卫星发了4颗。
 
未来理论上来讲，只要27颗中地球轨道卫星就能完成全球定位功能的覆盖了，但是3和2两部分卫星主要覆盖中国及周边国家，对于提高国内的定位精度和提供特殊服务（比如卫星短信）有重要作用

 。




















补充：事实上目前GPS正在运行的也不是24颗，而是有32颗卫星；而GLONASS实际上有29颗。多出来的星除了做备份，还可以增加系统精度，比如GPS可以保证绝大部分地方通常能看到至少9颗卫星，能明显提高定位精度。Galileo目前因为欧洲各国扯皮，进展缓慢，只放上去4颗（功能不全）的卫星，未来什么时候发挥作用还是猴年马月的事情。相比之下
 
中国放上去四五颗卫星立即就能提供定位服务和特殊服务，加速技术向市场转化速度，这个思路还是非常值得称赞的

 。所以，中国人还是有创造力的！（贩卖私货：我在这里的回答：
 
为什么中国人缺少创造力？

 ）








不过话说回来，在北斗系统现在每套近万元的情况下，利用垄断的力量强制货运车辆安装这种流氓做法我个人表示鄙视。








要学到的东西：
 
技术需要尽早拿到市场上检验，不要像欧洲人那样追求完美，最好初期就能开始盈利，若有可能可以借助行政力量，但是未来还是要靠市场运作。













再上点儿花絮：谷歌地图上可以看到所有的卫星










这些卫星的名字：
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最容易上手、进步最快的乐器是？











 梁惠光









这个问题的答案毫无悬念必须是卡祖笛了！！！














卡祖笛（KAZOO）-----世界上最简单的乐器



















卡祖笛在演奏的时候把它含在口中，不是像口琴那样吹气，而是用你的嗓子哼哼曲调，声带的震动会带动卡祖笛上面声膜的震动。








所以说，这个乐器只要你会哼歌就秒会了，乐器的声音完全来源于你哼歌的声音（这可是正经的乐器）








贴一个卡祖笛演奏的《权力的游戏》主题曲


















冰与火之歌权利的游戏主题曲卡祖笛版



http://www.tudou.com/programs/view/24KlbLIfXoc/?resourceId=0_06_02_99







我觉得如果我的菊花足够张弛有力的话，我也能放出这么好听的屁来。（再说一遍！不许笑！这是正经的乐器！）
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如何找到好PPT背景图片？











 刘小斯
 ,
 
『知影』人









转载《我懂个P》作者第二季关于高清图片“种子”的内容放上来做参考。




更多ppt教学知友们新浪敲@
 
Simon_阿文

 。




以下是我自己筛选的地址，有需要的伸手党可以看看，不全，完整版戳下面的大图（良心提示请在有wifi或pc端查看）。









库存照片、免版税图片和矢量图






Welcome to Flickr






1X - Curated photography






矢量素材设计,图库,广告素材,平面素材,设计素材,素材库






全景图片_中国最大最全的图片库






http://www.zcool.com.cn/






花瓣网_发现、采集你喜欢的一切（家居，美食，时尚，穿搭，设计，商品，美图等）






SDC设计师网址导航









图标生成：





IcoMoon App - Icon Font Generator
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约炮的深层次原因是什么？











 匿名用户








看了几个答案，我不禁想问一下几位回答问题的同学，你们其中几个人约过炮？如果没有，为何在此不负责任地对“约炮”之行为进行定义？




例如@邓劲 提出的“ Maslow理论需求理论的第一层，生理需求”；或者@王跃华 的“不敢去嫖娼or卖淫不合法”等，便舍其主因而不顾，只取其表面因素而论之。








　　由于知乎的设定，我相信不少用户即使约过炮，也不敢在此实名回答问题。相对于豆瓣，在约炮这一方面，我相信知乎目前来说还是幼稚的。因为这个话题目前更适合匿名讨论。








（P.S 看到这篇文章被转回豆瓣，哈哈）










傳統「約炮」那些事


 
--《香港成报》大幅抄袭本文，还引述专家“张金林”的分析，吓死爹了，我以为我姓张呢。

 

@黄继新


 
能请知乎代为投诉吗？









那麼，究竟普通人「約炮」能獲得甚麼利益呢？性學專家張金林分析，其一，可以滿足生理慾望；其二，減少發生性行為所附帶的成本；​​其三，獲得更好的性體驗。









一，什么是约炮？













　　首先，我们来分析“
 
什么是约炮？

 ”




　　约炮，从本质上来说，是人类性行为（Human sexual activities）的一种。但有别于生物层面的“性行为”，约炮中的“约”字体现的是人类社会中的社会关系。只有发展到一定的文明，才会产生由社会关系（Social relation）促发的人类性行为。由于约炮本身不包含“生殖”层面的含义（毕竟大多数人不是去为了借种而去约炮的），所以，我们讨论的应该是“情感层面（emotional）”的行为。



Human sexual activities or human sexual practices or human sexual behavior refers to the manner in which humans experience and express their sexuality. People engage in a variety of sexual acts from time to time, and for a wide variety of reasons.（Wikipedia：Human sexual activities）



根据对于“人类性行为”的定义。那么，我们可以得知人类进行性行为的目的是多种多样的。目前，按照中华人民共和国宪法以及法律，目前以下几种情况所产生的性行为
 
不违法

 ：





	
合法婚姻关系下的性行为


	
恋人关系下的性行为（不包含触犯重婚罪之行为）


	
自愿的情况下发生的性交易（这点其实有保留，有人认为国内法律认定卖淫不违法，“组织卖淫”才违法，关于是否这样，欢迎探讨，但在本文中不是重点）


	
约炮所产生的性行为（不包含恶意传播疾病、诈骗或其他违法之行为）





那么目前普遍为社会所接受的人类性行为是基于1、2两点下的关系。但这也仅仅是几十年间的事，在此之前，仅有1被认定是为进行性行为的伦理基础。那么为什么会由“婚姻”来限定人类间性行为的权利呢？








个人有一个观点，
 
统治力就是限制他人交配繁衍的权力

 。








在“社会”产生以前，人类的性行为是不受到“契约”的制约的。当然，那个时候估计也不完全算是人类。那时的性关系仍然是混乱的，也就是为什么当时是母系社会的愿意，因为没人知道自己的生父是谁。




然而，在进入父系社会的时间前后，是否有交配权俨然成为权力的标志。其次，是通过限制他人的“交配权”（原本是用在动植物界的，在此引用表示人类社会发展仍适用于物种“适者生存”的理论）。



For instance, males may benefit from multiple matings, while multiple matings may harm or endanger females.[2] The development of an evolutionary arms race can also be seen in the chase-away sexual selection model,[3] which places inter-sexual conflicts in the context of secondary sexual characteristic evolution, sensory exploitation, and female resistance.[1]



在wikipedia的“Sexual conflict”词条中，我们可以看到，“性的对立”不仅存在于同性之间，也存在于异性之间。当男性可能从多配偶的搭配下获益时，女性在其中可能受到伤害。例如其基因所获得繁衍几率的减少、被传播疾病、因竞争导致的冲突等。








这在人类发展历程当中得到的体现是，由一夫多妻制演变为一夫一妻制。（当然，这主要受到社会经济结构以及政治运动的影响。）








然而，婚姻关系的变革，也就是政治的变革。“家庭”是由“婚姻”所产生的，是社会中最基础的一个管理单位。由于家庭的产生，使得社会管理的成本变低，有利于政府的管理效率。所以很明显的是，工业社会或者说现代社会更喜欢一夫一妻制的家庭。








但是不能说只有现代人才喜欢“约炮”，古有“露水夫妻”，“野鸳鸯”的说法，说明人类性行为不可能被限定在“社会规范”之中，这是因为社会规范也是不停变化的，也只是一个广为接受的共识而非必须执行的法律。








那么约炮其实就是在
 
非法律、伦理允许下自愿产生的性行为

 。








二、
 
为什么要约炮？













知乎上面有很多用户的观点真是让人啼笑皆非啊。有某女用户答：



XXX，
 
ლ(╹◡╹ლ ).





5 票，来自 xxxx




突然对此人有种好可悲的感觉……




卖淫合法提议是对的……




折叠吧- -



其实，这位女同胞没有搞清楚一个事情：约炮是双方自愿的，没有发生交易（货币）过程。那么，其与性交易的行为有本质上的区别。或者打一个比方，你送给你一个好朋友礼物，你没有收钱就叫“送”，你收了朋友的钱，就叫“卖”了。








在基于这个前提之下，我们可以得知，约炮与性交易是有性质上的区别的，所以在社会行为的层面上没有可比性。其次，约炮的成本（仅算一次的，长期维持炮友关系的另说）其实比较低的。








维持婚姻的成本有多高不必我说，各位也都清楚；那么拍拖所产生的费用也不低，而且通常情况下处于一种不稳定的状态。如果讲婚姻比喻为固定存款，那么拍拖可以比喻为期货，约炮则可以比喻为股票。








股票之所以产生，是因为其所需资金的募集要求时间短，总量大，而分红周期长（也有投资得不到回报的可能）。然而为什么仍然有大量的人投资股票？因为股票可能获利的总量更大。









那么约炮能获得什么利呢？









这个问题其实作为混了豆瓣很久的人来说，应该发在豆瓣上来获得答案。其一，满足生理欲望（相信这是大部分知乎用户第一个想到的答案）其二，减少发生性行为所附带的成本。其三，获得更好的性体验。








第一就不解释了。第二个，我觉得结过婚或者拍过拖的都懂，也知道。第三个则非所有人都接受，然而，必须承认的是，约炮所获得的体验的确来得比较快。








说起来，约炮在今天实际上是体现了“文艺复兴”的人文精神。如今房价高企，物价通胀。不少人婚姻、恋爱的成本越来越高，择偶标准中对于房车的标准也随之提高。但是年轻人的性需求不可能随着社会生存成本的提高而减少，那么约炮则是一种将性行为重新回归到人本身的社会行为。








首先，约炮的对象要是自己喜欢的。例如180+，C cup，美腿，帅，好看。其次，要求斯文、霸气，爷们，温柔。








不管怎样，如今约炮的标准倒是反而像20年前甚至十年前的择偶标准。约炮所触犯的仅是“社会伦理”中的非婚性行为、乱性。但社会伦理是会变的，在此之前，婚前性行为也被认定是乱性的一种。









三、约炮的深层次原因













其实上面两个部分已经解释了相当的一部分，现在的微信、陌陌、互联网的发展仅仅是一种催化剂，加速了约炮存在的次数。然而，量变积累到一定程度会质变，例如减少、推迟婚姻的存在。









而约炮其实是在一夫一妻制之后所产生的新的配偶关系。并非简单的一夫多妻或者一妻多夫，而是更加自由的相互选择的模式。（“小三现象”是新的、隐形的一夫多妻制）









约炮的增加更多是由于对恋爱、婚姻关系不确定产生的。那么按照趋利避害的人性来看，约炮对于相当一部分人具有低投资高回报的效果。当然，投资的不只是货币，回报的也不只是体验。








知乎的各位反感约炮行为的用户应该关注的是， 约炮这种行为对于社会关系的影响（革新）会是什么？至少目前现在来看，约炮对于年轻人来说，具有减缓性压力，减少焦虑感，提供更多社交选择性，获得更好的性体验等影响。








但其存在社会破坏性（例如疾病的传播、婚姻破坏性）也必须得以重视。相信由于教育的提升，约炮的行为会越来越规范，其所适用的伦理也会逐渐产生、完善。最终将作为一夫一妻制社会下对于配偶模式的补充。
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宋襄公究竟是不是“蠢猪式的仁义”？











 壬午
 ,
 
胡说八道，死不认错









想要搞明白宋襄公其人，必须要缕清楚以下这几个问题








1.要对宋国有一个宏观全面的认识，包括历史渊源，内政外交，乃至地理环境




2.宋襄公所处春秋初期时的国际形势




3.弄明白‘霸主’这个名词的含义，职责








关于第一个问题，《史记》中记载宋国历史的一卷名为《宋微子世家》，微子即宋姓，以微子启为祖，微子启，殷帝乙之庶子，帝纣之兄。纣王时期，微子启直言进谏而惹怒帝纣，后惧纣王迫害而出逃，及周武王伐纣之时“微子乃持其祭器造於军门，肉袒面缚，左牵羊，右把茅，膝行而前以告。於是武王乃释微子，复其位如故。”








武王平定殷商建国初期，殷商一族依旧有很大的势力，所以周武王封纣子武庚治殷，武王死后，武庚在管蔡的怂恿下起兵叛周，淮夷徐戎之殷族闻风而起，一时星火燎原，周公三年始扑灭叛乱，武庚一族自此而绝。








然殷商六百年根基，其族自然不可能完全灭绝之，于是周公封带路党微子启于宋地，都商丘（今河南商丘县），使奉殷祭祀，借以统治殷遗民，所以在整个周代，宋始终以宾国自居，不臣属于周，而宋国爵位之尊崇，位列诸侯之首








名位这东西，毕竟是虚头，一个国家的实力不是靠别人捧出来的，更不能是对头捧出来的，宋作为亡国遗族，受周室分封之时，便被周族加以无数枷锁以限制实力








首先看军事上的枷锁




周之初，诸侯国的军队编制都有明确的规定，《周书·夏官司马篇》有如下记述







凡制军万有二千五百为军。王六军，大国三军，次国二军，小国一军，军将皆命卿”



而作为诸侯爵位最尊之宋国，又有多少军队呢？史无明文记载，宋封爵为公，当为大国编制三军，但如太宰子鱼（襄公庶兄）一再自称宋为小国，这自然是被周王室压制缘故，其军事实力应该为一军或二军








宋之经济条件，史载“太宰主政教文德，司马主军旅。国有税有赋，税以足食，赋以足兵。”按说应该是君明臣贤，长治久安之国家，但终春秋之世，宋国却是大部分主要战役的主战场，其国民常年苦受战争之苦，这就不得不归咎于宋国的地理位置










通过这张简略的春秋形势图我们可以看到，宋的位置，处于中原之东部，鲁之西南，卫郑之东，陈蔡之北，为中原要冲之地，也就是所谓的四战之地，东西北三个方向全是周室姬姓贵族，这没什么好说的，自然是周公分封微子启时用来钳制殷族的手段，基本上宋和周边北方诸姬姓国处的还不错，虽然互相都看不顺眼，但没至于大规模战争，宋国地虽小不过三百里，但皆是平原之地，更是中原交通中枢，这便成全了宋人殷族之天性，开辟河流，使舟车发达，商业繁华，不愧所谓“商贾”这一称呼，正是取自殷商族名，所以宋自古便是富庶国家








然正因为宋国土地势平坦，所以整个宋国，无险可守，面对强敌入侵时，宋几乎毫无还手之力。宋人只能不断地修筑他们的首都城市，砌盖城墙，宋之后迁都于睢阳，正是因为睢冉物产富饶，四面环水，他国侵略时，宋人可以在最短的时间内将物资集中于睢阳城内龟守，真是凄惨窝囊至极，周公旦之政策，真乃高瞻远瞩








只有这些也就罢了，最最要命的是宋南方荆楚的崛起，这就带人到下一个问题，宋襄公之世的国际环境，以及第一任春秋霸主·齐桓公的登场








处于中原南方的荆楚，乃是黎苗祝融八族中的一支







楚之先祖出自帝颛顼高阳。高阳者，黄帝之孙，昌意之子也。高阳生称，称生卷章，卷章生重黎。重黎为帝喾高辛居火正，甚有功，能光融天下，帝喾命曰祝融。共工氏作乱，帝喾使重黎诛之而不尽。帝乃以庚寅日诛重黎，而以其弟吴回为重黎后，复居火正，为祝融。



前面高阳，黄帝，昌意这些名字可以无视，基本上楚乃是正宗的蛮夷之族，跟中原周王室不沾血亲。至春秋之时其语言风俗文字服饰与风尚，尚未与中原民族同化，而楚之君主更以南方诸蛮夷共主的身份自豪，楚之祖先鬻熊，在殷纣之世甚得蛮夷之心，文王为结好蛮夷，封其于丰邑，九传至熊渠，称王。








楚王熊渠曰：”我蛮夷也，不与中国之号谥。”此时乃是西周鼎盛时期，等级制度森严，北方只有周天子一人可以称王，不像战国时随便哪个诸侯，有了兵有了地就能自称王，而楚国君主自熊渠便已王爵自居，可知楚国对于周朝而言，很久以来就是双方对峙的不同政权








到了周厉王时期，周楚两国矛盾更加尖锐，厉王好大喜功，没事就带兵侵扰荆楚蛮夷之族，自此周楚两国势不两立，而之后周厉王打开潘多拉魔盒（有误），盒中流出龙涎，由此引出亡国妖女褒姒








再之后周幽王烽火戏诸侯，西周为犬戎所灭，于是群雄并起，天下大乱，中原诸侯篡弑相仍，兼并日烈，纪纲荡然，这也就给了楚国北进中原观中国之政的机会








率先发难的是楚武王熊通，以周不承认其位号为借口，率兵兼并姬姓随国







三十五年，楚伐随。随曰：“我无罪。”楚曰：“我蛮夷也。今诸侯皆为叛相侵，或相杀。我有敝甲，欲以观中国之政，请王室尊吾号。”随人为之周，请尊楚，王室不听，还报楚。三十七年，楚熊通怒曰：“吾先鬻熊，文王之师也，蚤终。成王举我先公，乃以子男田令居楚，蛮夷皆率服，而王不加位，我自尊耳。”乃自立为武王，与随人盟而去。於是始开濮地而有之。







其后楚数世君王，文王，庄敖，成王皆以入主中原为己任，灭申，邓，侵陈，蔡，至成王，楚师已兵临宋国城下，成王就是后来击败宋襄公的君王，也就是我们这个故事的反派角色男二号








此时中原形势已经岌岌可危，除了荆楚，北方戎狄也在虎视中原，春秋初期，正乃是危急存亡之秋，中华民族也是第一次面临亡国灭种之危机，但是即便是在如此情势已经火烧眉毛的时候，中原几个主要诸侯国的贵族们，照样过着钟鸣鼎食的腐败生活，盖宫殿的盖宫殿，搞小三的搞小三，篡位的篡位，乱伦的乱伦，这些王室的姬姓贵族们，一个比一个不靠谱，而拯救他们的救世主，却是姜姓齐国齐桓公，姜太公作为助武王君临天下的股肱之臣，其后代再次解救武王后代于水火之中








齐桓公在旷世贤臣管仲的辅佐下，国家迅速富强，称霸于诸侯，率诸侯北灭戎狄以卫周室，南据召陵以扛楚师，真乃救世之英雄也，无怪一百六十年后孔子盛赞桓公曰：“管仲相桓公，霸诸侯，一匡天下，民到于今受其赐。微管仲，吾其被发左衽矣。“（《论语·宪问》第十七章）被发左衽既是荆楚之风尚服饰，可以知道，直到孔子所处的春秋中期，楚国对于中原周人也有十分重大的影响威胁








不知道在中学上历史课的时候，有没有人对这段历史感到奇怪，要知道在等级森严的封建社会，地方诸侯里突然冒出来一个人，说我是你们的老大，以后你们得叫我霸主，然后这个人还是个异姓贵族，这是什么个行为？这明显是谋反，其他诸侯肯定要群起而攻之，就跟袁术称帝一样，正所谓枪打出头鸟，但为什么作为最尊重礼节尊卑的周朝，所有的姬姓贵族在当时都能心甘情愿的尊齐桓公为霸主呢？这就引出了第三个问题，霸主这个名词的意义及职责











霸者，长也。言为诸侯之长。——《孟子·离娄·丁音》







霸主这个词刚刚出现的时候，貌似没有后世那种雄浑壮阔之气概，只不过意为诸侯之盟主也，我们的老祖宗在两千五百多年前，便有了华夏民族太平则宫斗争权，外族入侵则团结抗战的优良传统，直到楚国兴兵伐郑，掳走郑大夫聃伯，撼动中原之后，周中元诸侯才团结在周室最强诸侯齐桓公手下，尊桓公为霸主，共同抵御外侮








桓公称霸，其实力雄厚固然关键，更重要的是，桓公乃是以”尊王攘夷“为政治号召，九合诸侯，当时周王室虽弱，人心尚在，且中原诸侯皆姬姓贵族，桓公提出这一政治号召，效果事半功倍也，昔召康公主持周政时。封姜太公为方伯，令其征讨四方诸侯以辅佐王室，齐国遂有征讨诸侯之权，所以桓公所提出的”尊王攘夷“口号，名正言顺，大义凛然是也








桓公霸业，自召陵之盟步入巅峰，召陵之盟在整个春秋时代乃是第一等的大事，起因缘于当初齐桓公娶蔡女，后来这个蔡姬因为一点鸡毛蒜皮的小事得罪了桓公，桓公把她赶回了娘家，再后来蔡国降于楚，便献蔡姬于楚成王，桓公一来因为蒙羞私仇，二来蔡降于楚，中原门户已开，深忧楚人威胁，乃率鲁，宋，陈，卫，郑，曹，许八国联军击破蔡国，进而伐楚，楚亦北上，双方会于召陵











三十年春，齐桓公率诸侯伐蔡，蔡溃。遂伐楚。楚成王兴师问曰：“何故涉吾地？”管仲对曰：“昔召康公命我先君太公曰：‘五侯九伯，若实征之，以夹辅周室。’赐我先君履，东至海，西至河，南至穆陵，北至无棣。楚贡包茅不入，王祭不具，是以来责。昭王南征不复，是以来问。”



从管仲这一席话中可以得知，齐国九合诸侯称霸的意义，便是率兵讨伐不臣，所以春秋霸主的定义与职责，便是匡扶周室，北挡戎狄，南拒荆蛮，内合诸侯，并不是谁实力最强谁就是霸主，要不然楚国的君主几乎可以称霸整个春秋前半段。真正符合这几个条件的，春秋时期只有齐桓公，宋襄公，晋文公，晋景公，晋悼公五人，但也不能说这就是春秋五霸的正确答案，之后‘霸主’这个词的定义逐渐变得高大上以后，西秦荆楚吴越这些未服王化的国家，强盛以后都派使节前往中原威逼利诱让诸侯尊他为霸主吹牛逼，称为霸主也没什么不可以的








召陵之会无战而终，因双方势均力敌皆不敢冒进，打了一通嘴炮以后联军楚师便各自打道回府了，然而自此楚人彻底被中原联军军容壮盛所震撼，终齐桓公之世，楚人不敢北望，改变战略方向，向南边欺负吴越等小国了。不过这也从另一方面体现了楚国的强大，此次中原诸侯会于召陵，包托了周室最精锐兵力·齐国的全部主力部队，以及南方边境国家的全部军力，尚不能耐楚军何，可以知道楚国到底有多么强大








再之后，终于轮到我们的主角宋襄公登上历史舞台中央了。召陵之盟13年后，桓公管仲相继去世，后世子孙不肖，齐所建立的中原联盟，随之溃散








桓公英明神武一世，却在后继者这个最重要的环节栽了跟头，桓公死后，齐六子争位，朝内又无贤臣匡扶，世子昭被公子无亏党羽易牙流放国外，世子昭奔宋求援，宋襄公受管仲遗命所托，率曹，卫等诸侯伐齐，杀无亏立世子昭为齐孝公。宋师退，齐四公子复为乱，宋襄公再平定之。想以齐之强盛，管仲竟然要遗命将世子昭托付给他国君主，可知桓公末年，齐室宫廷内斗之剧烈，身后又无强力人才可中流砥柱，齐国霸业自此而绝，诚令人叹息








下面就来说说宋襄公这个人








从管仲桓公将世子昭托付于襄公，且襄公助世子昭平齐乱这点可以看出，宋襄公的名望实力，还是比较不俗的，当时周室诸侯，王室庸懦暗弱；秦晋之地在闹饥荒，两国因争夺粮食打的头破血流，无暇他顾；齐内忧重重；郑，卫，鲁皆是小国寡民，唯有宋襄公，既有相对强势之国力，辅业之贤臣，复有安定中原，南抗荆楚之志，更有让贤之仁义名声（宋桓公时曾举荐自己庶兄子鱼为君，子鱼不受，退而相国），所以霸主之位，此时除了宋国，还真就没有更适合的人选








当然，你要说这是时无英雄，矮子里面拔大个，也没有错，但南方荆楚闻桓公去世，齐国内乱，早已蠢蠢欲动，宋襄公借此机会自荐上位，成为霸主争取本国利益，也不失为一有点战略眼光的投机行为








现在我们来总结分析一下宋襄公所处的内外部环境。如上文，襄公乃是前朝王室遗贵，封爵之尊乃是诸侯之首，且因宋仗义平齐乱，宋襄公之名望更是无以复加，此时过去征服殷人的周王朝已衰微，自齐桓公死后，中原诸侯没有能继承者，外敌入侵，天下大乱，这是什么个条件？这绝逼是造反复国的绝佳条件！天赐良机！想慕容复不过是一个胡族小国后裔，仗着长得帅点，拳头硬点，没钱没粮没地没兵，带几个家仆都整天琢摩着谋反复国，更不用说宋襄公了，这可不是我猜的，宋襄公在伐郑时曾与子鱼论战，子鱼谏襄公曰：“天之弃商久矣，君将兴之，弗可赦也已。”，劝襄公不要伐郑，这句话便道出了宋襄公伐郑的目的，乃是“君将兴商”，红口白牙地道出了宋襄公之勃勃野心








既然要谋反，宋襄公自然不能以”尊王攘夷“来号召诸侯，因为反的就是王。在一通冥思苦想，绞尽脑汁以后，宋襄公竟然提出来一个所谓的”仁义“二字为政治号召，别人又不傻，这点小把戏还是骗不过中原诸侯的，就像受宋襄公大恩的齐孝公（世子昭），听襄公改政治口号以后，马上和宋国保持距离，划清界限，之后宋虽征东夷，伐曹国，所收获效果只不过是周边小国的依附，最强大的齐楚二国皆不承认宋襄公霸主地位，宋这个霸主当的，实在颇有水分








于是在周襄王十三年，宋约齐楚于鹿上，齐候不至，后与楚约盟于盂，子鱼谏曰”宋小国也，小国正盟，祸也。”但宋襄公一意孤行，于是子鱼又谏襄公多带些兵马护卫，宋襄公又说，咱们的口号是“仁义”啊，怎么可以不信任诸侯呢？于是刚到盂就被楚王抓起来了，所幸随襄公一起赴会的子鱼逃回国，之后楚国携襄公为质攻宋，子鱼奋力坚守国度，楚师五月不克。楚兵退后，子鱼又废了不少力气，在各个国家周转外交，把襄公赎了回来。子鱼对他这个弟弟，真心是把头发都愁白了








襄公回国以后，耻楚成王之侮辱，更愤恨诸侯不救宋抗楚，奋而伐楚属国郑，想借此扬威定霸。伐郑前，宋襄公誓师曰：“如天不弃我，商可兴矣！”彻底暴露其政治野心，且颇有些孤注一掷的气概，而反对战事的子鱼，也只能无奈叹曰：“天之弃商久矣，君将兴之，弗可赦也已。”








再之后就是我们熟悉的故事了，楚师出兵救郑，宋急回师迎战，双方会于泓，爆发宋楚泓之战











”冬，十一月，襄公与楚成王战于泓。楚人未济，目夷曰：“彼众我寡，及其未济击之。”公不听。已济未陈，又曰：“可击。”公曰：“待其已陈。”陈成，宋人击之。宋师大败，襄公伤股。国人皆怨公。公曰：“君子不困人於阸，不鼓不成列。”子鱼曰：“兵以胜为功，何常言与！必如公言，即奴事之耳，又何战为？”







次年襄公伤重而死，宋经此战一蹶不振，遂降服于楚，终春秋战国，宋地沦为诸强征伐之战场，生灵涂炭，正是宋襄公遗祸也








纵观宋襄公一生，年少时襄公便有让贤之名，之后更有仗义助齐之功享誉于诸侯，本是大有一番作为的良机，却因自身野心膨胀，贪功冒进，改中原诸侯“尊王攘夷’之政治旗号为兴复殷室，当真一招棋错，满盘皆输。春秋时代距殷商亡国已有近五百年，人民对于殷商的遗爱早已淡薄，宋襄公乃是自取众叛亲离，孤立无援之下场，否则泓之战时，出于襄公扶世子昭之恩，齐国绝不会袖手旁观，如有强齐援助，宋也就绝不会一败涂地至动摇国本，数世不得翻身的境地。








也许在年少时，让贤子鱼，仗义助齐都可以说是宋襄公高风亮节的仁义之举，然则待齐桓公逝后，襄公野心膨胀，已不是当初的仁义少年矣。所谓的”仁义“，对襄公而言不过是个掩饰谋反之心的拙劣借口，天下人皆一眼看破，唯独襄公洋洋自得以为高明，四处作秀给他国看，盂之会泓之战都是襄公作秀玩脱的滑稽行为，殊不值得同情








宋襄公之战略眼光，军事手段也十分浅薄。齐桓公当年费了二十年的努力，成就一个强大的反楚联盟，于召陵之会，率整个中原的兵力，尚忌惮楚国兵力，不敢轻率从事。而襄公凭小国一军的力量就敢和楚做正面冲突，简直躁进鲁莽至极。泓之战时，襄公以一国君主的身份，身先士卒，带头冲锋陷阵，行莽夫之事，妄图以仁义之名破数倍于己军之敌，更是作秀作到自己都陶醉了的程度，堪比后世之义和团








春秋初年的战争，均为横阵正面冲突作战，所谓堂堂之阵，正正之旗，襄公军事之无能，也有一定这方面历史原因，但仅仅五年后，晋文公与楚城濮之战便首开伪装，佯退，诱敌，侧击等诡谲复杂之战法以弱敌强，大获全胜，襄公自然不能以当时军事理论不发达为借口。更不用说，泓之战即便宋国胜利，对历史其实也不会有什么影响宋当然没有南平荆楚的实力，徒然出一口恶气而已。中原诸侯更不会因为宋侥幸获胜而支持宋国复辟殷商之业，反而很可能与楚南北夹击宋国以伐不臣，以宋国的微妙政治身份，其覆亡，或早或晚也








对于当时宋国，最现实的战略方向应该如子鱼所言，小国不与争霸，广积粮缓称王，利用宋国交通商业之发达游走于各国之间，当时北方晋国已经兴起，宋国完全可以将晋国推上台面，出卖郑国利益，让晋楚在郑地打个你死我活，而宋可以利用与齐之渊源结成坚固之联盟，此亦是小国生存之良法。








但是以宋的地理位置，楚国绝对不会允许中原咽喉出现强国阻其北进，齐也不会任宋无限强大，而宋国国境又无险可守，像盂之会襄公被掳以后，楚国马上就能打到宋国首都便可证明宋军之劣势，此亦周公之先见。








如果宋地处齐晋之地，以宋国子鱼，公孙固之贤才，未必不可成一番气候。可以历史给宋襄公的选择，只有要不然成为一名默默无闻的守成之君，要不然就只能背负失败之恶名，而襄公显然选择了后者








现如今对宋襄公的评价，多争执于襄公所作出的”仁义“表象，被其作秀所迷惑，盖因为，宋襄公在浩瀚的中华历史中所扮演的，不过是一无足轻重的小角色而已，他没有能像齐桓晋文那样的伟大武功，仅有一点不着边际的浮夸志向，正乃是滑稽之人，受后世滑稽之评价也




赞同：795





评论：76









怎么看待知乎上两种相反观点的回答都能得到高票数？











 唐僧同志
 ,
 
明天不一定更好，但更好的明天一定会来









丹麦物理学家，尼尔森.玻尔（学过量子力学的都被他折磨过啊）曾经说过一句话：真理分大小两种，和小真理对立的必然是谬误，而和大真理对立的必然也是大真理。








美国的自由与民主（大真理）给他们带来了经济的繁荣，新加坡的专权也使得民众富足。（事实上亚洲四小龙崛起的时候政治自由度都很一般。）




科学是大真理，让我们理性的认识这个世界；宗教亦是大真理，让我们的灵魂有所安处。




哈耶克是真理，凯恩斯也是真理。（国内现在流行哈耶克，但是哈耶克对经济危机实在没什么办法呀。）




《自然哲学的数学原理》是真理，质能方程也是真理。








当你面对爱的死去活来的男友/女友但却发现对方劈腿的状况时，放手是大真理，宽容亦是大真理。








==========吐槽分割线===========




所以，我个人在知乎答题，一般不选择价值观引导型的问题，尽量少谈感情与生活，尽量去谈小真理。谈大真理的话，最终只是个两者皆可的选择题而已，而且还是要谈到价值观。









谈价值观这种事，太没技术含量了。





==========跑题分割线===========




应知友
 
@陈框框

 同学要求，补充价值干预的讨论，我个人认为，“反对价值干预，本身就是价值干预”，不知道我说清楚没有：





「不输出自己的价值观」为什么在多数人那里是一个偏向更道德的观念呢？





赞同：746





评论：59









怎样挑选好的葡萄酒杯？











 李峰
 ,
 
微醺之美美酒公众号：weixunzhimei















（图片为“高富帅答主”吃串儿也要自带酒杯）








谢梁医生
 
@梁颖聪

 邀。








作为一个既扛过一箱六只水晶葡萄酒杯去路边摊吃麻辣烫，也曾满不在乎的拿普通水杯喝香槟的人，我对酒杯是既讲究也不讲究的。









我讲究的是什么？杯型和质地。我觉得什么不用特别讲究？品牌和名气

 。








我觉得这一点应该适用于一般的酒徒和酒鬼。









作为普通爱好者，首先要弄清楚的，是各大类葡萄酒的杯型。











波尔多红葡萄酒杯：杯子较长，杯口较窄，将酒的气味聚集在杯口，杯壁的弧度可以调整葡萄酒在嘴里的扩散方向，香气四溢。波尔多红葡萄酒杯一般也适用于除勃艮第红酒外的其他新旧世界红酒。因为波尔多作为行业的标杆，很多新旧世界的红葡萄酒都有模仿波尔多混酿或者波尔多风格。








勃艮第红葡萄酒杯：杯身较矮，被大家称为酒杯里面的矮胖子，也就因为杯肚较胖使酒体和空气的接触面积比较大，让酒体通过酒杯散发出来的香味更多。它的大肚子杯身还可以满足葡萄酒先到舌尖之后扩散的作用，令红酒的果味和酸味充分交融，宽大的杯口适合鼻子闻香。








白葡萄酒杯：相对红葡萄酒杯它的开口会小一些、杯身和杯肚都较瘦，它就像一朵待放的郁金香，也因为白葡萄酒杯更瘦一些，减少了酒和空气的接触，令香气更持久一点。








香槟杯/笛型杯：最大的特点是杯身细长，像一朵纤细的郁金香，纤长的杯身是为了让汽泡有足够的上升空间，当你在品尝一杯香槟的时候，你应该注意到，标准的香槟杯在杯底有一个尖的凹点，仔细观察就是这个小小的设计，使得汽泡更丰富更漂亮，仿佛所有的小气泡都是从这个小圆点里面冒出来一样。








除了这些大类，还会有波特酒杯，riesling杯，chardonnay杯，tempranillo杯，雪梨酒杯，sangiovese杯等等。这些分的太细，有些只是葡萄酒产区当地的人在使用，就不是一般消费者和爱好者需要了解和掌握的了。









作为普通爱好者，接着要弄清楚的，是要明白我们用不同杯子喝不同酒的真正原因。









按我个人理解，所有酒杯都可以被分为品酒杯和享用杯两种大类。








比如所有葡萄酒和烈酒，在专业人士品评的时候，都可以用到一种杯型，即iso(ISO Standard Wine Tasting Glass)品酒杯。1974年由法国设计，它不会突出酒的任何特点，直接展现葡萄酒原有风味，被全世界各个葡萄酒品鉴组织推荐和采用。无论哪种葡萄酒在ISO品酒杯里都是平等的。


















( 即iso品酒杯。INAO, Institut National des Appellations d'Origine简写, INAO法国原产地命名管理局）








既然有这样万能的杯子，我们为何还要多费心思去买和使用其他不同的杯型呢？








因为类似iso品酒杯这样的杯子，被设计出来的目的更多是让你去发现一款酒的缺陷，而不是欣赏一款酒的优点。各种不同造型的杯子，正是结合不同酒款的特点，因地制宜的设计出来，让这些酒能扬长避短，长处更加的明显，同时隐藏部分的缺陷。








作为普通的消费者和爱好者，平时饮酒的目的主要是为了享乐或者社交。这个时候，
 
选择一只享用杯，就比装腔装格调装专业人士选择一只品酒杯，要聪明和理智多了

 。








比如喝威士忌大家一般都会用古典方杯。但在平时生活中，我也见过一些爱好者在酒吧里使用郁金香型的威士忌品酒杯。这个时候我往往都会奇怪，他们真的觉得这样好喝吗？或者他们更享受的是被作为专业人士受人瞩目受人尊敬？








因为威士忌作为蒸馏烈酒，酒精度相对较高，酒精味道也比较重。这样一只威士忌品酒杯，杯口收的比较紧，会让香气大量聚集到鼻腔，酒精的刺鼻感也因此大大增加。专业品酒的时候，我们都会兑入一定分量的蒸馏水，一来稀释酒精对味觉和嗅觉的麻痹，二来让所有不同度数的蒸馏酒能在一个相对比较公平的角度进行评判。如果饮酒仅为消遣，选择好拿防摔、酒精味道也不会那么刺鼻的方杯显然更合适。那些饮酒仅为娱乐消遣、没有兑水却用品酒杯享用一杯烈酒的人，倒是真有些自找苦吃的味道了。









作为普通爱好者，最后需要了解的，就是酒杯的材料和质地了。









很简单，
 
轻盈、透亮、干净、符合标准造型的酒杯，就是一只好酒杯

 。使用杯壁更薄、外观透亮度更好的水晶酒杯，比使用厚重、粗糙的玻璃酒杯，在心理和生理上感受到的愉悦，都会更多一些。








至于有些人说名牌酒具敲击的声音更悦耳，杯壁结构更有利于加速醒酒，杯型设计更接近美和终极关怀，甚至“用Riedel喝水都更好喝的样子”，听起来就有点悬乎了。








对此我的建议是，买对不买贵。














（图片为“屌丝答主”在拿水杯喝香槟）








-----------------------------------------------------------------








广告：答主最近要换工作了。请各位推荐武汉或深圳地区：葡萄酒培训类、贸易公司销售和品牌类、酒吧会所筹建管理类工作。本人为wset3级品酒师，isg1级侍酒师，理论知识丰富，手上活儿扎实，文笔尚可。欢迎约稿、介绍和投食。








【微醺之美】微信公众平台，微信号:weixunzhimei




主讲烈酒鸡尾酒和葡萄酒，偶尔讲讲酒吧餐厅 。深入挖掘饮酒文化和趣味，不发弱智的介绍文营销问。欢迎关注。
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怎么判断一块机械表的好坏？在京东和亚马逊（中国）上网购是否靠谱？











 VongChunkit
 ,
 
证券分析师









从非专业的角度回答一二。








1）从实用性的角度，“判断一块机械表的好坏”这种表述无非是机械表的走时准确度，作为表来讲，看时间是最主要的，走时的准确度直接反应了机械表的机芯的质量。现在一般都要求正负15秒/日，瑞士天文台标准为3秒。这个您跑它2,3天就见分晓了。








2）从价值的角度来讲，“判断一块机械表的好坏”这种表述我理解为其价格越高越好，手表此时不仅作为看时间的器具，还具有保值功能。那么一块手表的价值除了体现在其附着物上（如纯金，镶钻，款式），还体现在其机芯的质量上。此时应以功能越复杂，走时越精确（同1），以及来自于瑞士制造为佳。这里提供一个诀窍，判断一块手表机芯是否为瑞士机芯，一个简单的方法就是看其避震器形状：








2.1）常见瑞士ETA低档机芯（别看其低档，一般国产海鸥机芯之流在其面前渣都不是）使用Incabloc印加百纳避震器，业内称“宝葫芦”形状，我称“卫生巾”：






国内现在山寨表基本上做不出这个形状的（也存在有，此时要结合油槽深度，但成本太高了；油槽深的基本是正品瑞士ETA）。他们会使用价格更低廉的三角避震Novodiac，俗称“梅花”形状：










瑞士原装ETA、海鸥、杭州仿ETA都在用，非常难搞不好分辨。但其实很好看，如果是ETA的，其槽为梯形：






如果是海鸥和杭州仿，其槽为半圆形






在半圆形的基础上，如果摆陀还打了鱼鳞纹，9成海鸥的……海鸥向来高调。对于更详细的图片以及介绍，在这里
 
这是什避震器？？？大神指点

 。




如果买的是劳力士或帝舵，使用的是KIF避震器，长大头宝葫芦形状，如果不是，就要小心了：









其实还有别的形状，不过那都是很高档的表才存在的，这里就不一一赘述了，有兴趣看
 
【各类避震器】转一个流弊的科普图，我只见过六七种

 。








这样子，通过（2.1)中的图，您就可以看看一块机械表机芯是不是ETA的，如果是，那就说明还是块很不错的表。








2013-3-19 补充：




不好意思，有知友提出ETA弄混，我再解释一下。








首先，我之所以拿出卫生巾来说，是因为那么几十年来，我的家族企业接触过的ETA都是这个的形状的，这是瑞士表比较低端的机芯，也是最常见的，并且不好仿，假表中少见。
 
我个人视卫生巾其为ETA标志。

 值得注意的是，
 
请牢记ETA卫生巾的形状

 ，因为国产机芯也有卫生巾型的，但与ETA的不一样，会短很多，像个正方形似的。








其次，
 
ETA也有梅花型的。梅花型的一般来说，价格比卫生巾型的便宜，总成本就能下来，因此也有瑞士表采用。

 而海鸥机芯等，也有梅花形的，因此有必要专门针对梅花形的讨论。
 
ETA的三角避震器是梯形槽，其他的是半圆槽。










想起来一件事，也再补充一下。很多三线城市的瑞士表专柜的表，知道怎么做的么？国内表厂做的表壳，装上瑞士ETA。我抽屉里一堆这种品质的水鬼、浪琴。你说那是假的，诚然，说是正品，又有道理。






目前表厂常见的问题就是电镀太难做了，会锈。还有苏联水钻，用一会儿就发黑，或者掉下来。所以买表给各位个经验，去大城市买，买颜色复杂的（比如指针一个色，表壳一个色，表链也有不同颜色），不嫌老土的话买外围一圈水钻的，再看看避震器，最后理性思考下太过便宜的价格，才出手。本来就打算买高仿表的，请买全钢色不带钻的。
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美是什么？是否存在客观的美？ 以及如何问出一个美的问题？











 成长
 ,
 
地球爱好者









你问的这个事情，100年前，维特根斯坦做过彻底的回答。




他的回答，曾经让深陷传统思维方式的人终于醒悟。




他的意思是，你根本就不要浪费时间去纠结诸如此类的问题。




总结下来是几条：









1、有些问题本身不是问题。例如“美是什么？”





历代美学家对这个词下过很多不同的定义。因此形成不同的流派。之所以会各执一词，是因为大家的思维方式出了同一个大麻烦。都试图要去下定义。下出定义之后，再把一切都往上靠。也就是解释。而解释是语言的范畴，只是一种语言的单向逻辑，它解决不了语言之外的问题。这个方法特别二，很机械。我们MJZX界的偶像维特根斯坦先生，无情地批判了这个。









2、并不是所有的事情都有意义。例如“美是什么？”





意义，指的是终极解释。美不存在语言上的终极解释。换句话说，”不能被表述。“因为一表述，美就跑了。它要靠人自身去显现。因此根本不存在”本质“。追问美是什么？艺术是什么？生活是什么？这都没有意义。我们之前有个大误会，认为语言上无法解释或定义的问题，就是没有答案的问题。这个认识特别二。世界上很多答案都超出语言的界限。工厂里生产出的东西都有本质，花园里长出来的东西，都没有本质。









3、美在很大的程度上与伦理相关。”家族相似“是它们的特征。





这个花园就是自然。花园里长出的东西之一是家族。例如：美，美的表弟是好，美的爷爷是干净，美的爷爷的舅妈是开朗，舅妈的妹妹偏偏又是个不开朗的林黛玉，黛玉有个外孙子甚至不是人，是臭豆腐，臭豆腐被称为“美味”，等等。这样是一个大家族。大家族的起源不可考，他出现在语言诞生之前，隐身在花园的传奇里，你无法说出第一个甘肃人是谁。大家族无法被最终定义，因为繁衍生息，改变是不断的。联系他们的，是模糊的相关相似。









4、美是日常的。没有本质的答案都在日常里。





自然是比人更高级的存在。自然的方式，人无法真正理解。自然不会死。春过去是夏，夏过去是秋，秋天被冻僵了，转回头又是春天。湖干了是一面湿地，湿地干了是一块红土，红土碎了是一片沙漠，沙吹散了是一块岩石，作为一个所在，它永远不会消失。同样，人的生命方式，人所造出的物体也无法真正理解。物体无法理解日常。“日常”是人从自然继承来的最高机密，它同时是 “变” 和 “不变”。日常就是生活。生活形式是一个过程。过程中的东西不存在唯一性，分身无数，并能够同时显现。这个神奇的事件，语言永远无法追上。好比我们说：舞。表面上的舞是动作，但真正的舞又存在于身体里，它出来的时候，甚至直接绕过了大脑。假如你做了一件事，它是美的，那它就是美本身。你写了一段话，它是美的，那它就是美本身。你看见了一个东西，它是美的，那它就是美本身。甚至一个你从没见过的东西，但你认为一定有一个这样美轮美奂的所在，那它也是美本身。








同时爱特
 
@杜克

 ，你问的这个问题：
 
如何回答关于生活，宇宙及世界万物等终极问题？





答案也是上面这些。









日。常。





这两个字，是维特根斯坦最重要的哲学贡献。




美到眨一下眼睛都会可惜。




赞同：626





评论：60









越来越觉得女人家教、性格、善解人意、知性、气质最重要，但又会考虑学历学校，大家在考虑要交往的女生时怎么想？











 涛吴
 ,
 
keep calm & vote down









我觉得原题中「选择」一词没什么错，男人选择女人，女人更选择男人，大概二十年前林子祥和叶倩文有首歌唱「我选择了你你选择了我这是我们的选择」，选择明明是双方面的，男人用「选择」怎么就是不尊重女性了？换提问者若是个女生，尤其是漂亮女生，问「我该挑哪个男人」，肯定没人来嫌你把男人当货物挑拣。伪善。








以下仅代表个人观点。








要我说，还是得先选择美女。美女有两种，一种是夺目的漂亮，看十年都不会厌；另一种是乍看下没有特别之处的第二眼美女，但十年里只会越看越好看。第一种很容易发现，但是很少，而且很大一部分都选择了占有更多社会资源的男性，轮不到你；第二种需要细心和耐性才能找到，不过好处是不那么难以找到。为什么要选择美女？因为美女陪你走过的人生每一刻都是美的。你会更包容她的缺陷，同时也努力提升自己来让她过上更好的生活。「名校研究生」和「漂亮」相比根本就是只能提升 5 点两人幸福感（不走运时甚至会降低）的渣属性。








其次是性格。三种应该绕着走的性格：争胜负、爱抱怨、患得失。




争胜负：凡事都是你不对，错了死不认错，认了错也要事后找补。




爱抱怨：从天气到工作全都不合她意，当然最不合她意的人是你。




患得失：小事上纠结，吃点亏就像丢了魂，走不开忘不了放不下。




只要没有这三条，性格内向一点，外向一点，忧郁一点，阳光一点，人来疯一点，羞达达一点，全都无所谓，随你喜欢。








第三是要能聊到一起去。万一不小心你们要过一辈子，能自然而然地、不过分彼此迁就地好好相处，是很重要的。不然你想去东她想往西，你想宅着她想去蹦迪，还不如各自生活。








就这三条。其他什么知性气质都太主观，不提。背景家事则都是扯淡，除非你想下更大一盘棋。








回到名校情结上来，对不对估且不论，我认为人们对待感情应该宁缺毋滥，所以除非你想做个滥情种，否则因为
 
任何理由

 不喜欢人家就不要继续发展，包括因为觉得对方不是名校出身。不要搞暧昧，欲罢还休，非常累。








P.S. 借用一位女生对此问题的评论，我想说，你若以为女生在乎的都是一瞬间的火花，怦然心动的感觉，才不是什么家教/性格/气质/学历/工作，那就错了。她们也选择，而且选择起来更理性，虽然她们会把各种条件全部整合到一个叫「感觉」的东西里面，而且就算到后来终于无法忍受以上提到的哪个条件，也会用其他理由辅助分手，但是这并不意味着她们就不会选择男人。配合引用 @经雷 的话：把爱情想成纯粹发自内心的感性行为会显得更美好，所以很多人成功说服自己没有选择的。




赞同：523





评论：51









明朝除了太祖和成祖以外，其他的皇帝为什么如此不堪？











 杨彻
 ,
 
尘世中一只迷途小羔羊









明仁宗朱高炽： 以万人之军成功地阻挡50万大军，保住了北京城。这一战役对整个靖难都具有极其重要的意义。在此期间，建文帝遣书给朱高炽，许以封王，争取朱高炽归顺朝廷。高炽接到书信之后看也没看，原封未动地送到成祖面前，使建文帝的反间计失败。








明宣宗朱瞻基：登基之后，摆在宣宗面前最大的问题就是太祖皇帝留下的外藩的问题。这个问题在建文、永乐、洪熙三朝都没有得到根本解决，宣宗即位之后，马上着手整顿军务，准备迎接来自强藩的挑战。这次战役以皇帝亲征大军的大获全胜，生擒敌酋而告终。得胜之师回到北京后，宣宗马上传召给另外一个皇叔朱高燧，暗示他交出兵权，朱高燧并没有反抗，乖乖地交出了三卫兵马，就这样明初近半个世纪的藩王问题在宣德朝终于得到了解决。








明宪宗朱见深：即位后，平反了于谦冤狱，恢复了于谦之子的官职。又不顾明代宗曾废掉自己的太子之位，以德报怨，恢复代宗帝号，重修代宗陵寝，博得了朝野的一片称颂之声。朱见深任用李贤为相，阁臣之中还有彭时、商辂等人，可谓是人才济济，朝政也比较清明。








明孝宗朱祐樘：在位期间，即位后努力扭转宪宗时朝政腐败状况，驱逐奸佞，勤于政事，励精图治，驱除宫内奸臣，任用王恕、刘大夏等为人正直的贤臣，使明朝再度中兴并出现盛世。史称“弘治中兴”。








明武宗朱厚照：化名为总督军务威武大将军总兵官朱寿，到宣府、大同、延绥去巡查西北部边境。正遇骚扰大明边境多年的小王子率领五六万人来侵。朱厚照兵力不足，但他先用小部分兵力牵制住小王子，再不断从其他地方调来兵力。最后双方展开大战。朱厚照与士兵同吃住，甚至亲自冲上战场，极大地提高了士气，最终击退小王子。








明神宗朱翊钧：20岁时，张居正逝世，神宗开始亲政，发动“万历三大征”，巩固了汉家疆土。








明思宗朱由检：朱由检继位伊始，天启七年十一月，抓准时机铲除了魏忠贤的羽翼，使魏忠贤处于孤立无援的境地，然后一纸诏书，贬魏忠贤凤阳守陵，旋之下令逮治。在其自缢而死后，下令磔尸于河间。此后，曾一度使明室有了中兴的可能。同时，他平反冤狱，起复天启年间被罢黜官员。全面考核官员，禁朋党，力戒廷臣交结宦官。整饬边政，以袁崇焕为兵部尚书，赐尚方剑，托付其收复全辽重任。与前两朝相较，朝政有了明显改观。












———————————————分割线————————————————————












有的皇帝或许昏庸，或许贪玩，或许弄权，或许迷道，但是在大是大非的原则性问题上从来没有掉过链子却没有一个是软骨头的，如果去看明朝战史，你会发现明军无论多么惨，面临的情况有多么危急，都绝不用女人换取和平，绝不割地赔款。哪怕如暴民军大军压城，哪怕如瓦刺大军围攻首都，哪怕如皇帝不幸被俘……不论是哪种情况，都绝不认输。终其明朝276年，不和亲、不赔款、不割地、不纳贡，谁朝能做到？












我知道很多昏庸的皇帝不被认可，但是爱玩也好，荒谬也好，很多”昏君“也都曾有过不错的时节，这也是励精图治的结果，随随便便一句”如此不堪“是很痛快，但是这样就抹杀了人家的努力很不公平。
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评论：85









怎么看待中国武警特战部队击败美国海军陆战队？











 魏沈默
 ,
 
黄夏留叫兽的学生









排版有些乱了，重新整理一下顺序。












1、这个比赛都有哪些国家参与了？美国派出的是什么级别的部队？








先来一发参赛队伍名单：








Participating Teams, 6th annual warrior copmetetion, 2014April 30th - May 5th, 2014 in Amman, Jordan








Palestine, National Security Forces - Palestine 101




Palestine, National Security Forces - Palestine 77




Jordan, Gendarmerie - Unit 14




Palestine, Presidential Guards / PGIG




Slovakia, ISHct LEST, MOS SLOVAKIA




Jordan, Special Police Command ( PSD 1)




Canada, Canadian Special Operations Regiment (CSOR)




KAZAKHSTAN, KAZAKHASTAN SFG UNIT 32356




KAZAKHSTAN, KAZAKHASTAN SFG UNIT 22750




Afghanistan, GDPCU




Brunei, Special Forces Regiment




Lebanon, Internal Security Forces




Netherland, NLMARSOF, Maritime Special Operations Force




USA, San Mateo County Terrorism Counter Assault Team (TCAT)




Lebanon, I.D.S.F (Information Department Special Forces)




Lebanon, Black Panthers




USA, 22d MEU - Team 1




USA, 22d MEU - Team 2




China, Snow Leopard Unit of The Chinese People›s Armed Police Force




China, Special Operation Unit of the PAPF Xinjiang Corps




China, Special Operation Unit of the PAPF Sichuan Corps




UAE, Abu Dhabi Police - Department F 7




Russia, Force Police Unit «LYNX» of the Ministry of Internal Aairs of Russia




Kazakhstan, Kazakhstan NSCSF




Palestine, Palestine Police Forces (SPF) , «SPF 194» Team




Iraq, Iraq Special Operation Forces




Malaysia, Malaysian Armed Forces Special Forces




Pakistan, Northern Light Infantry Light Commando Battalion (NLI LCB)




KSA, Brigade 64 - Special Forces - Team 1




KSA, Brigade 64 - Special Forces – Team 2




Jordan, Royal Guards




Lebanon, Lebanese Armed Forces - Team 1




Lebanon, Lebanese Armed Forces – Team 2




Bahrain, Royal Special Forces




Jordan, CT UNIT 71st Special Battalion




Jordan, GID




KSA, Royal Guards




Iraq, Iraqi Counter Terrorism Forces








感谢
 
@孙一帆

 同学的翻译！








巴勒斯坦国家安全部队 Palestine 101 Palestine 77




巴勒斯坦总统卫队




约旦宪兵队 Unit 14




约旦特种警察部队 PSD 1




斯洛伐克 ISHct LEST, MOS SLOVAKIA




加拿大特种作战团（不要被这个名字忽悠了...CA的精锐是JTF）




哈萨克斯坦 SFG UNIT 32356 UNIT 22750




哈萨克斯坦 NSCSF




阿富汗 GDPCU




文莱特种部队军团




黎巴嫩国内治安部队




黎巴嫩信息部特种部队




黎巴嫩黑豹




荷兰海上特种作战部队




美国San Mateo County恐怖主义反突击小组




美国第二十二陆战远征队 Team 1 Team 2




中国雪豹部队




中国武警部队新疆总队特别行动单位




中国武警部队四川总队特种作战单位




阿联酋阿布扎比警察 Department F 7




俄罗斯内务部队 «LYNX» of the Ministry of Internal Aairs of Russia




巴勒斯坦警察部队 SPF 194




伊拉克特别行动部队




马来西亚武装部队特种部队




巴基斯坦北部轻步兵轻型突击营




沙特阿拉伯第六十四特种旅 Team 1 Team 2




沙特阿拉伯皇家卫队




巴林皇家特种部队




伊拉克反恐部队








再次感谢
 
@孙一帆

 同学。








由于题目的原因，我们主要来比较一下中美两国的队伍：中国派出的是武警‘特种部队”，大家都知道是所谓的雪豹。而美国派出的是“海军陆战队”。








但是，这两个队伍不在一个层次上。什么概念呢？先说说美国军队的战斗力分层吧。








国民警卫队、海岸警卫队、各个州县市的SWAT就不说了，CIA的SAD之类的，包括DEA啊ATF啊下属的特勤队也不说了，就说作战部队。








首先是美国的五大军种，当然前面已经把海岸警卫队剔除了；剩下了陆军、海军、空军和海军陆战队。大家看到了么，美国的海军陆战队是跟陆海空平级的普通作战部队，只是最基础的屌丝部队，跟一般的陆军地位是一样的，与雪豹这样的特种部队不是一个档次的。








------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------








美国的特种部队都有哪些呢？（只说作战的，那些训练后勤支援的心理的民事的就不说了）












陆军特种部队ASOC：绿色贝雷帽、75游骑兵（就是《黑鹰坠落》里的主力）、160空勤团（搞运输的，太有名了，拿出来说说）。












海军特种部队NSWC：普通海豹突击队（不包括海豹6那种特殊海豹），海豹运输和舟艇部队就不说了。












空军特种部队AFSOC：STS（特种战术队），分为PJ（伞降救援）和CCT（战术控制）两种类型，一个是跳下去救人的，一个是当先锋清路障的。












海军陆战队特种部队MARSOC：MOSB（特种行动团），其前身就是Force Recon（战队直属侦察连，COD4里被核弹炸死那个主角）。到这里可以看出，MEU远征队（就是这次比赛被派来的部队）并不属于海军陆战队里的特种部队，而是特别特别普通的一般部队。
















下面重点介绍Tier 1的特种部队：








同属JSOC（联合特种司令部）的五支特种最牛逼的部队：












一个叫DEVGRU或者直接叫DG，就是有名的海豹6，是海军特种部队中优中选优选出来的吊炸天的人物（刺杀本拉登就是由主要成员为DG的TF121完成的，解救菲利普船长的也是他们）。












一个是三角洲，从陆军的绿贝雷和游骑兵中选出来的吊炸天的人物（黑鹰坠落里配合游骑兵完成任务，大家应该比较熟悉）。












一个是24th STS，24空军特种战术队（当年在摩加迪沙三个来自24th STS的CCT队员为了给游骑兵开路死了），我的理解就是从空军特种部队STS里选出来的精英，里面PJ和CCT都有。












ISA，是负责搞情报的。












最后是前面提过的隶属于CIA的SAD，经常进来插一杠子，跟ISA一起搞情报，姑且也算JSOC的编制里吧。
















-------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
















再来说一下MEU是什么：有人说MEU也是特种部队，因为加入MEU需要SOC考核。我只能说MEU可能有特战部队的性质，但是它完全是一个常规军。MEU是USMC下辖的最小作战单位，即使挂上SOC的名头，充其量也只是个快速反应部队而已。








看看维基百科是怎么说的：








MEU=在有限冲突发生时可立即应变，能在没有支援的情况下进行短期作战，平时采用前进（海上）部署。








陆站远征队（MEU）基本备战任务编制：MEU是陆战队规模最小的独立作战部队，通常搭乘3~5艘海军两栖舰艇待命出击，是最具机动性，可以应变的部队。平时
 
太平洋地区

 配备有2个MEU，地中海则有1个，此外大西洋，
 
印度洋

 ，加勒比海也会定期都部署，还有1个MEU随时待命以空运方式出击。MEU通常配备了15日份的物资（DOS），因此可以担任MEB先遣部队。（以上来自百度百科）








所以MEU只是先遣部队而已，你让他去执行DG或者三角洲亦或是雪豹一样的任务是力不从心的。








有特战能力并不代表就是特种部队，小学生也有计算能力并不能说他就是数学家。












--------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------








有人又说了，雪豹是武警"反恐突击队"，不是"特种部队"，跟海豹、游骑兵不是一个性质的，专注的点也不一样，又举出了雪豹不会"高跳高开""高跳低开"等例子。








那就引出了第二个问题。
























2、这个比赛比的是什么？都有什么项目呢？















Day1：300米步枪100发限时精度射击，大角度拉力赛，建筑物突入



Day2：逐屋清剿，在队友伤亡的高压情况下进行应变处置，空中垂降突击



Day3：赛程为夜间，包括特种拉力，室内近战和解救人质。



Day4：“国王冠军赛”，包括10公里接力赛，手枪精度射，未知距离步枪精度射



Day5：战术转换，包括测评实用精确射击，团队协作与时间管理能力。其后还有未知距离上的狙击比赛，包括测评测距与狙击技巧。







可以看出，除了射击项目，全是CQB内容，次比赛比的科目就是反恐，主要是CQB。在CQB作战和射击科目方面，可以说是雪豹的强项，MEU的弱项。'有人说的什么高跳高开高跳低开这次比赛有么？就反恐CQB来说，雪豹完全可以跟海豹、游骑兵等特种部队相提并论。（注意只是相提并论而已，孰优孰劣没有比较也无法判断）







拿一支每天活跃在钢筋混凝土中，除了CQB就是CQB的武警特勤队，去跟把技能点都堆在抢滩登陆，远洋作战的MEU比赛CQB，结果可想而知。







让奥尼尔跟雷阿伦比三分，结果可想而知。







----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------












至于为什么美国会派普通MEU来参加特种兵比赛，你不知道，我也不知道，脑子进水了或者是根本不重视？我分析应该是想让MEU也来学习一下各国特种兵是怎么玩CQB的来充实一下自己吧。（猜的求轻喷）
















































总结：如果美国拿出游骑兵啊，MOSB啊，普通海豹啊之类的来参加这个比赛的话（估计海豹6和三角洲也不会来），其结果还有讨论的意义和价值。但是美军出的是MEU，我表示雪豹赢个普通屌丝MEU还是不会有太大压力的。








那些宣传雪豹得了世界第一，赢了所谓的美国“特种兵”的言论，我实在不敢苟同。








爱国可以，求不要YY。








妄自菲薄不好，更不要妄自尊大。
















以上。




赞同：500
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有哪些是一天以内就能掌握却受用终身的技能？











 天雨白
 ,
 
女暴力狂与法律人













一、学会吹口哨(也叫指哨)






不同调子的口哨有不同用途，不同手势的口哨有不同的效果






女孩子吹口哨，更帅！









有一次我和几个朋友去吃饭，走着走着突然发现一个朋友走在前面，距离和我们比较远。




由于平时玩的比较好，大家决定叫他也一起去




我们都喊他的名字，但是由于距离很远，他听不见，根本没回头。




喊了好久好大声，他都无动于衷，自己继续走着。





这时，我吹起口哨,那种口哨声音很像布谷鸟，声音很尖锐悠长

 ，
 
他立刻回头找声源

 。（因为平时周围的人都知道只有我会吹出这样的声音，比较有代表性，一般听见这样的声音就知道是我要出现了。。。→_→这么描述有点怪）就这样，他加入了我们的队伍。








想在网上找一张配图，但是居然没找到和我的手势一样的吹法。









换下一种吹法。






下图这种吹法是我最常用的。





声音超级响




这种口哨可以用来起哄、逗狗、配乐、喝彩。。。。等等，就不一一例举了



曾经看别人打篮球，我吹了一声口哨，别人以为是裁判吹的。。。











我经常用上图这种方式逗我家的小狗。以前上学的时候，每次放学回家，还没走到楼下，我就开始吹口哨，然后我家的狗狗会自己跑下楼接我。





总之学会了受益无穷！








虽然我也会下图这种吹法，但是我从来都不用















因为这样一点都不酷╮(╯▽╰)╭






请叫我酷妹子





-----------------------------





怎样吹口哨？









上图












二、用发簪开瓶盖




喝酒什么的真是超级方便。



有人用打火机开瓶盖，其实用筷子勺子发簪都可以开，用牙咬也可以~我都有试过\(^o^)/~




把头上的发簪拔下来，一头青丝瞬间滑落，你微微地歪着头，认真地用发簪开瓶盖，头发挡住半边侧脸。。。




这个画面还是很美好的，女生可以学一学，哈哈哈



记住，开完了瓶盖再用发簪将头发挽上去，因为散着头发喝酒不方便诶



（如果是木质发簪或者玉石发簪，那么还是不要试了。。。）











三、转zippo打火机




我不知道这个算不算受用终生，但是男生可以用它来泡妞耍帅，效果还是很好的。



能不能一天学成，要看你的资质了，反正我是一天学成的。



大家可以百度一下，网上有各种视频教程。




赞同：486
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「出了交通事故后，三不一没有」这种处理方式靠谱吗？











 李润雨
 ,
 
光电信息工程









2014.8.6修改，多图预警！




===================================================================




看情况而定。








举个例子，真实的故事。








今年有次我爸开车和我去奶奶家，因为比较急，又是下雨天，和一辆车在十字路口撞了。(当时我们速度很快，但是他转弯，提问，谁的责任更大？)








其实两辆车都没事，保险杠都看不出坏了。我爸就说，没事啊，电话还要打吗？但是那小伙看了一下、说，打啊，干嘛不打？！(发生了这种事，大家心情都不好，若是能谈的笼自然是极好的，要是语气很冲那便不要多废话了，还是看情况。)








交警及时赶来，看了一眼，大致意思是各回各家、各找各妈。但是那小伙不依不挠，意思是我们车速太快、不服，交警瞥了他一眼“转弯车让直行车，交规学过么？” 这句是原话。








你以为这就结束了吗，那小伙还要把我们拉着去汽车保险公司，想捞点保险费(汽车保险要理赔的话，相撞双方都要去)，结果浪费了十几分钟，他发现若是拿了理赔，明年的车险费用就得涨，不划算。








对了，我爸是C照教练，掌握精通关于开车的技术、交规等，曾任大路考官。所以他对于这种事情心里都是很有底的。








======================2014.8.6补========================================




下面写的都是无人员伤亡的事故，应该说大多数人一生中都会多少碰到点，希望能给予一点参考。








首先判断谁的责任更大，知己知彼方能百战不贻。如果道理站在自己这边（比方说，被追尾了），那主动权不就在我们手上了，想私了就私了、谈不拢就打电话咯。








现在假设我们被追尾了，他还是自我感觉良好不肯私了，那现在要做的就是保护现场。哪怕是在十字路口相撞，都不要移动车辆，万一待会交警来了，判他全责，他却矢口否认怎么办？








当交警来了以后，一定要配合交警的工作，官不在小、有权则行，可以说现在交警就掌握着“生杀大权”，不是要你装孙子，不卑不亢就行。哎再引用一下上面和我爸撞的那个小伙子(我不是有意要黑你啊，你就牺牲一下做个反面教材= =)，交警判他全责以后，他其实是很不服气的，嚷嚷着“他们速度很快啊怎么怎么的”，交警跟他解释了半天他才接受。自己体会一下。避免和相撞的人发生争吵、甚至肢体接触，保持冷静、克制，要知道这个时候是最容易发生矛盾的。








换种情形，如果是我把别人撞了，那我会先看看能不能私了。如果条件还算可以，那就多一事不如少一事；如果对方狮子大开口，对不起啊，那还是请交警来吧。还是那句，多配合人家的工作，不管自己有没有理，我想这是一个人最基本的东西。








===================================================================




这些是我从网上找的交通事故责任认定图解，个人挺喜欢的，看一遍就可以记住。



























































































































看赞的情况，我再看看有什么可以补充的。毕竟我老爸30年驾龄，10年教练，开车的经验还是可以的，平时我转移话题，就往这方面转......(我就是傲娇>_<|||)
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 JackyQ
 ,
 
超级汽车工程师









回答的很多人,明显就没有撞过人，特别是没有被人碰瓷过。








我可以很负责的说,上海的出租车司机就是这么处理的.








我自己按照第一名的类似做法又是垫抢救费又是送水果，就为一个碰瓷老头。血淋淋的现实告诉我，上面那个三不一没有，绝对字字金句。








小事故行人擦伤或者干脆就是碰瓷，对方拒绝200私了，直接报警，交警到了以后按照交警安排，车子该扣扣，不用纠结。对方说很疼，照惯例叫救护车，直接120拉走。不要随车，问你就说没钱，让他联系家属。事故勘定结束救护车也叫了你就可以走了，等通知。15日内安排定性，先看验伤报告，轻伤不要纠结，直接认全责。签完世故认定书拿在手上，可凭此走后续流程取车。进入调解对方肯定提出额外赔偿，不管对方提多少现场电话保险公司，一般
 
500-1000

 以下只要写入调解书保险公司会灵活报销（以业务员为准），弱漫天要价，直接拒绝，告诉他走法律程序，你的保险公司是谁请列为被告之一。法院怎么判你直接找保险公司执行。








去取车的时候你可以按照网上的做法拒付停车费大闹一场，不过我是有点虚。








如果是重伤，那你就要考虑下要不要认全责。上海有个主播就冒失的听交警的话认了全责，赔80万，自负30万。原本是个各有责任的事故。








此外有些道德高地的知友，其实平时大家遇到大多数都是擦碰，真的撞死人撞到重伤，你也得带走先调查。擦碰的里面，能写出这个口号的，也是被那些想占便宜的逼的，我都见一个软组织擦伤要人家5万精神补偿的。
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日军在侵华战争中为什么提出并执行「三光政策」（日方称「燼滅作戦」）的行动？











 雪山象
 ,
 
生年不满百









原因很多，最主要是因为日军不重视补给，采取现地自活，以战养战的政策，简单的说，就是抢光。抢光的同时当然可以顺便杀光，烧光。此外，还与日本人民族性格，时代背景相关。




中共的游击战在1943年之前可能造成一定程度上日军的报复，但在1943年之后，游击战有效的制止了日军的屠杀。而正规战一直不能制止日军的屠杀。具体如下：








1.日军的特点




相对于西方军队，日军非常残暴和肆无忌惮，这是多个原因的综合。其一，日军向来不重视补给，比如日军兵站参谋地位极低，也很少设兵站（关于最经典的日式战役，参见
 
英帕尔战役_百度百科

 ），日军采用的是现地自活政策，也就是抢光政策。日军的粮食等几乎全部是从占领区强抢的。既然官方政策是抢光，那顺便杀光，烧光也很自然了。其二，日本军事教育制度, 日军内部为军人子弟设了很多小学，中学，军人子弟在这些学校里只进行学习，从不与外界接触，然后以优异的成绩进入陆军大学，最终成通过军部掌握了最高权力，这群人对政治和社会一无所知，却有自己的一套理论，那就是打和杀，实际上，大量的屠杀都是由日军高级参谋军官策划并系统实施的。其三，日本国民性格使然，一方面日本人极端欺软怕硬，另一方面日本国民缺乏罪恶感，日本人认为人死之后，生前所有的罪孽会一笔勾消，所以从来不怕做坏事，只要最后可以剖腹，便什么罪孽都没有了。




由此可见，日军的残暴主要归因于日军自己，声称中国的反抗导致日军的暴行是非常荒谬和无耻的。








2.关于屠杀平民的时代背景




二战时期是整体战的年代，在总体战的体制里，普通民众是国家军事力量的基础，军队从民众中征招，武器由民众生产。所以在二战中，打击敌国的民众是最有效的战争手段。事实上，整个二战中，除了没有能力打出国门的我国外，所有国家对敌对国国民进行了大规模的屠杀。包括纳粹德国对波兰，英国，苏联城市大规模的轰炸，纳粹德国对占领国平民的大规模奴役和屠杀，德国，苏联，美国等国的无限制潜艇战，英国，美国的战略轰炸，苏联对战败国平民和战俘进行的大规模的人口掠夺和奴役等。至于西方类似三光的政策，可以参考德军在占领国对付游击队及游击队活动地域平民的方式。








3.关于游击战




游击战会导致敌军报复，这是事实。但游击战是弱国反抗强国的唯一利器。游击战并非是中共的专利，也不是中国的专利。实际上，最有名的游击战就是美国独立战争，因为美国民兵阵地战必败，所以只能借助游击战托住英军，直到法国卷入战争，关于这一点，美国著名电影《爱国者》反映的很好。实际上，美国进行游击战确实导致了英军对民众的大规模屠杀（让美国人恨之入骨的黑森佣兵），但确实美国能拖住英军的唯一手段，而且我从没听说过美国人会为游击战责骂当时的领袖们。在二战中，大规模运用游击战的国家很多，包括苏联，南斯拉夫，希腊，法国，荷兰，挪威，后期的意大利(虽然意大利国军很不靠谱，但意大利共产党游击队非常生猛，有红衫军团的遗风）。




游击战的意义在于配合正规战，主要目的包括发动群众对抗以阻碍敌人利用占领区的资源，同时迫使敌人无法在占领区获取资源，同时还要投入资源进行镇压，从而使占领区成为敌人的累赘而非红利; 通过打击补给线以削弱敌人的物资供应和补给能力，可以有效制约敌人的战斗力；搜集情报，尤其是敌人兵力布置情报（通过统计敌人火车运输的方向和规模，可以非常精确的得出敌人用兵方向及兵力大小）等。




最典型的游击战配合阵地战的，便是1943年的库尔斯克战役。德军原计划5月4号发动战役，结果由于苏联游击队对铁路系统及军列的大规模破坏，德军直到7月5号才发动进攻。而且根据游击队的情报，苏联对德军进攻方向和军力配置了如指掌。尽管德军投入虎式豹式等先进武器，但最终大败而归，彻底失去了战略主动权。








4.抗日战争时期的中国游击战




国民党方面，游击战是蒋介石所力推的，早在1937年3月，针对日本的战争威胁，国民政府便已经制定了游击战的指导方针。1937年冬，在武汉军事会议上，蒋介石下令各战区制定详尽的游击计划。1938年底，蒋介石要求各战区将1/4以上的兵力投入到敌后游击战中。由于敌后游击战要求非常高的民众基础，国民党无法做到这一点，结果导致数百万敌后国军都转变为了伪军。这也说明，通过胁迫群众的方式进行游击战是不可能的。




共产党方面，太祖系统的总结了游击战的精髓，并写成《论持久战》一书。通过加强军队与人民的关系并且发动人民群众，中共建成了一系列的底后根据地，极大的制约了日军的行动。但游击战并非一帆风顺，尽管百团大战极大的打击了日军，但在1941-1942年，为了在太平洋战役前一劳永逸的解决后方问题，日军发动了大规模扫荡，八路军和新四军事实上全军覆没。但随着日军大批军队在太平样战场覆灭，敌后抗日逐渐恢复。到1944年，中共实际上收复了整个的华北农村，中原，淮海一带同样有大批领土被解放，在这些区域，县城的日军从来不敢肆意妄为，为了完成征粮任务，日军经常用步枪和手榴弹和当地老百姓换，甚至一些地区出现了日军到地主家当长工的奇葩场面。当然，与此同时，国军正处于豫湘桂大溃败之中。南方人民被日军肆意屠杀。这说明抗日战争中游击战而非正规战有效的制止了日军的屠杀。




抗日战争中游击战和正规战的配合: 由于正规战和游击战分属两党，因此配合很差。不过中共和某些将领或者军阀配合很好。典型的是卫立煌和孙蔚如。孙蔚如是杨虎城的老部下，率领杨虎城的旧部守卫中条山，归第一战区司令卫立惶管辖。在中共的配合下，连续打退了日军13次进攻。但由于卫立惶和孙蔚如拒绝执行蒋介石的封锁延安的计划，最终导致卫立惶为蒋介石软禁，孙蔚如的军队被调走。蒋介石派中央军接管中条山防卫，有何应钦全权指挥。中央军到达中条山后大肆欺压百姓，搜捕共产党游击队，结果日军趁机大举进攻，中央军全军覆没，损失了超过10万人，而日军损失不过600。此外抗日战争中阎锡山和傅作义也和中共建立了很好的合作关系，傅作义的军队当时被称为七路半。最好反例就是豫湘桂战役，尽管战役开始后中共大力开辟敌后根据地，并阻断日军交通，但奈何国军兵败如山倒，而且日军后期物资几乎全部来自占领的国军仓库，中共对日军补给线的打击毫无作用。
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西服扣子怎么扣？











 老醋哲头
 ,
 
微信公众号“班里那点事儿”，欢迎关注。









穿两粒扣西服扣第一粒表示郑重，不扣扣子则表示气氛随意。三粒扣西服扣上中间一粒或上面两粒为郑




重, 不扣表示融洽。一粒扣西装以系扣和不系扣区别郑重和非郑重。此外, 两粒纽扣以上的西装形式，忌讳系上全部扣子。

















此外，在坐着的时候单排西装西装的全部扣子都要打开，不能系着，否则衣服容易损坏而且显得人很臃肿。














单排两颗扣的西装，最下面的那个扣子是永远都不扣上的。




单排三颗扣的西装，最下面的那个扣子是永远都不扣上的。




配有马甲的三件套西装，马甲纽的最后一颗扣子也应该不扣上的。




有一种扣子叫”NEVER“，说的就是这个扣子。
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为什么谈钱伤感情？











 高济禾
 ,
 
用数据驱动营销价值链重构









因为“市场规范”与“社会规范”是替代关系而非互补关系。








“市场规范”（market norm）和“社会规范”（social norm）是大脑中的两种不同的思维机制。遵从市场规范时，人的行为由得失计算的结果支配；遵从社会规范时，人的行为由相互性原则（一报还一报、以牙还牙以眼还眼）支配。《怪诞行为学》里有一个例子：美国退休人员组织问一些律师是否愿意以较低的收费标准（每小时30美元）向需要帮助的退休人员提供服务，结果总是被回绝。后来该组织改问律师们是否愿意免费提供服务，这回占压倒性多数的律师都同意了[1]。








还有一个著名的故事[2]：老头门口天天有小孩来玩耍特别吵，老头的抗议总是无济于事。后来老头想了个办法：他每天给所有小孩每人一块钱，感谢他们在自己家门口玩让自己特别热闹开心，小孩也很开心。这样连续给了几天之后，他改给所有小孩5毛钱，说自己没那么多钱给了，但还是希望能天天看到他们在自己门口玩，小孩们有点不满意了。再后来他说自己没钱给小孩了，但还是希望小孩继续在这儿玩，小孩们觉得很生气，都离开了。








不涉及钱的时候，律师和小孩用社会规范思考，他们获得的是金钱以外的满足感和幸福感。涉及到钱的问题时，律师和小孩使用市场规范思考，他们获得的是金钱衡量的满足感和幸福感。所以，一谈钱（大脑开始调用市场范围思考问题），交情就没了（社会规范就随之而去），而且很难再找回来。








1.
 
Mixing market norms and social norms





2.
 
除了积分、等级、身份标签等较为常见的用户行为激励措施，还有哪些新兴奇特的策略？

 ，
 
白鸦的博客也有

 ，原始出处不详
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苹果真的涉嫌走私？App Store 的应用下载是否需要缴纳关税？











 沈一冰
 ,
 
投行农民工









首先，税种的适用，软件企业不归属消费品行业和制造业，向境内销售应当征收营业税和／或增值税。关税不适用。根据《中华人民共和国海关审定进出口货物完税价格办法》，第十三条之规定：







第十三条　符合下列条件之一的特许权使用费，应当视为与进口货物有关：




……




（三）特许权使用费是用于支付著作权，且进口货物属于下列情形之一的：




　　1．含有软件、文字、乐曲、图片、图像或者其他类似内容的进口货物，包括磁带、磁盘、光盘或者其他类似介质的形式；




　　2．含有其他享有著作权内容的进口货物。



请注意其中的“货物”字眼，即货物“含有”特许权，即特许权是作为货物的附属存在的，不能对无形的特许权本身征收关税。








经查税则，结果如下：










除非你论斤卖软件，否则税率为0。








其次，假设关税适用，把软件看作一般商品或服务的话，itunes store服务器位于美国，服务或销售行为在境外完成，没有国内缴税义务。有朋友说国内CDN，但是国内CDN并不意味着通过Apple国内法人实体开票销售。假定认为在国内销售，那么自己开发的收不超过实际税负3%的增值税，代销的5%营业税。但这和走私有毛关系？








最后，假设属于应税商品，但是海关规定5000元以下自用商品免税。各位买过5000元的软件？








但企业可能需要缴纳营业税：




根据《营业税暂行条例》 （国务院令第540号）的规定，中华人民共和国境外的单位或者个人在境内提供应税劳务、转让无形资产或者销售不动产，在境内未设有经营机构的，以其境内代理人为扣缴义务人；在境内没有代理人的，以受让方或者购买方为扣缴义务人。








本次发难实际是针对itunes store，可能那啥不能对其进行内容审查，而又难以进行封锁导致的。因此狗吠不可怕，可怕的是主人的意图。








而且，就算要征税，也是我等代扣代缴营业税，苹果并不少一毛钱。不过我不觉得苹果会做漏缴偷逃营业税这种授人以柄的蠢事。








所以我对这种狗专家只有一句话：走私汝令堂啊。
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为什么 500 欧元现钞成为洗钱者、逃税者，甚至是恐怖分子的最爱，被认为也许是世界「最肮脏货币」？











 DD YY
 ,
 
好奇的眼









洗钱也是一种交易，同所有的交易一样，都需要一种
 
便于携带，交易双方都认可而且风险小的等价替代物

 。欧元成为首选不是偶然的：









	

同样重量下比黄金值钱

 ：一张全新的500欧元面值纸币根据欧洲央行规定重量为1.1g，做个简单计算就知道，1公斤欧元值45万多欧元。相比之下，黄金作为我们最容易想到的替代品，按最近峰值计算也要12~13公斤！至于别的纸币，比如英镑最大面值钞票的只有50英镑，需要25公斤以上。最大面值100美元的钞票也需要二十几公斤。


	

同样体积下也非常值钱

 ：按照欧洲央行规定，每张全新欧元为160 x 82 x 0.12 mm，1立方分米的体积大约能放30万欧元。别的通用货币由于面值小这方面的劣势就不用说了，即使是常用的贵金属比如黄金为例。这样的盒子能放大约20公斤黄金，大约73万欧元。即使是同黄金比，欧元纸币的差距也不大。当然，别的通用货币就远远落后了。


	

分割非常方便

 ：这就不用说了，黄金需要专业工具切割，在需要分割为更小单位时非常麻烦。500欧元纸币则简便得无法再简便——要给小弟支付工资，从抽屉里抽出几张就好了！


	

兑换也非常方便

 ：作为第二大通用货币，世界各地的银行都会以基本合理的价格来兑换欧元；欧洲即使是英国瑞士这样的非欧元区国家，很多商店也是接受欧元的，钱可以迅速漂白。黄金一般不能在银行兑换，需要去金店忍受较低的兑换价格才能得到现金（这点买卖实物黄金制品的都知道）——更要命的是，一般的金店不大可能有几十万欧元的现金等着兑换。


	

鉴别清点容易

 ：鉴别欧元的验钞机很容易就能买到，鉴别清点非常简单——验钞机过一遍就好。而用黄金支付，接收方需要有专业知识才能判别真伪，而且鉴别工具也会比较笨重麻烦——特别对于外层镀金，内部用其他金属合金制造的假黄金，除了切开鉴别就没有别的办法了。精确的计量工具也必不可少，便于携带来洗钱的就更不容易了，这一切都增加了交易成本和风险。












至于其他的替代物，比如古董、贵金属、钻石等等相比于500欧元纸币都有一些非常明显的劣势。
 
重量轻、体积小、而且分割方便、兑换方便、清点鉴别容易，还有比这个更合适的洗钱工具了吗？

 在500欧元纸币出现之前，100美元和50英镑的纸币是“最脏的钱”。不过那时候交易需要这样：














500欧元出现以后，只需要这样：














题外话：我最近看到非常多的欧洲商店已经拒绝接收500欧元的纸币了，一个原因是辨伪风险太大，另外一个原因就是防止成为洗钱通道。








附：纸币样品

















====================================








补充一下：




谢@龍警察提醒，实际上500欧元的纸币并不是最值钱的纸币，这个记录的保持者是新加坡发行的10,000新元纸币，按照现在汇率一张这样的纸币，顶得上6100欧元，大约12张500欧元大钞，折合人民币约
 
5万块钱

 ！还有1000元的瑞士法郎纸币，价值800多欧元。显然新元的地位和认知程度远远比不了欧元，稍贵的瑞郎相比于欧元的影响力（读作：方便程度）还是差了一大截。




现实中也有相当多的案例实际上还用美元、瑞郎、英镑洗钱，但是500面值的欧元最终综合评定胜出，成为某些人的最爱。
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评论：45









亚航、宿务、春秋等廉价航空公司的安全性到底如何？
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逼格是个好东西









首先上结论，
 
跟同一空域飞行的其他航空公司比较，安全性不存在明显的劣势。横向对比的话，春秋理论上应该更安全些。









=======Update 2014.4.15========




4月9号美国FAA把菲律宾重新归为一类，也就是说解除了在美国的禁飞。同日，欧盟也解除了菲航和宿务的禁飞，如果按照最新数据，宿务已经是4星评价了，AirlineRatings还没有更新数据。








=======Update 2014.3.19========




更新两点，一是关于追加的问题。




为什么评分低后面我已经详细的说了，左右评分结果的主要是航空公司所在国的民航管理水平，
 
与航空公司的安全性没有任何直接的关系

 。真要是说讲证据，航空业恐怕最难证明的就是安全性。但至少从飞机的安全保障措施，日常的维护以和检修来看，廉价航空在这几项的投入比甚至超过了得7星的大航空公司。而且廉价航空多是单一公司机型，机龄相对较短，虽然不能证明更安全，但这确实减少了保养维护时的出错环节。所以目前
 
没有任何证据能证明廉价航空的安全性相对较低

 。




第二点是关于大家关心的俄航。




我个人的观点是俄航的安全水平至少是国际平均水平，并不需要大家过多的担心，只不过就是莫斯科机场管理稍微有些混乱，转机的话绝对不是首选。关于很多人关心机型，俄航现在几乎完全淘汰了俄（苏）制飞机，只保留了6架伊尔96，其余非支线机全部都是波音和空客，顺便提一句尽量不要坐俄航的767，内部很久没有升级了，显得陈旧而且没有娱乐设施，长途的话很容易无聊。




最后就是谣言最多的俄航飞行员饮酒。以我个人的经验来说，从来没有碰到过，而且我也觉得可能性不大。但是和以前XX空管局的一个同事聊天的时候，他信誓旦旦的说曾经听到过俄航的飞行员舌头都大了，明显是喝了酒的。我觉得这更可能是俄航机长口音的问题，但那同事坚持说口音是口音，他听到的那种说话方式绝对是喝酒了。但这种东西没法考证的，就放在这里大家自行权衡吧。如果酒驾属实的话，那以后是绝对不能坐的。




========更新完毕===========







先说AirlineRatings的安全评分标准：




是否通过iosa认证 2分




是否在EU黑名单 1分




10年内有无死亡事故 1分




是否在FAA 国家黑名单 1分




ICAO 8项标准达到 8个2分，5-7 个1分




是不是只有俄罗斯生产的飞机，是的话扣1分（这也行？）




5年内是不是被本国航空管理部门处罚，有的话扣1分







现在从低往高说，先是
 
宿务

 。什么？只有2分？2分你还好意思分？！你怎么不关门啊？！等等，这个航空公司貌似是菲律宾的。说到菲律宾这个悲催的国家，它同时位列EU和FAA的国家黑名单，然后在ICAO这个评级中也只5项达标（数据已经在2013年2月过期，缺少参考价值），也就是说，只要你的航空公司实在菲律宾注册的，就算你投入一万亿美元，你的评分最高也就4分。这样再看，貌似这个2分也不是那么不能接受了呢。换句话说，只要把Cebu Pacific的注册国换到中国来，立刻变5分，瞬间跟春秋看齐了。那么其实就剩iosa认证能左右分数了，很不幸，cebu没过。好了，故事到这里已经可以结束了，拿上你的2分走人吧。。。




这部分顺便补充一点，春秋也没有iosa认证，放到菲律宾也是2分。








下面是
 
亚航

 ，得分4分，也不算好看的分数。不过这个讲出身的年代，马来西亚这个国家相对于菲律宾来说还是优势明显的（好吧可能现在不是了）。FAA没有禁飞，保1分。EU没有禁飞，保1分。ICAO 6项，1分。亚航光靠国家已经得了3分，这就是不折不扣的赢在了起跑线上。剩下得一分的就是10年没有死亡事故。iosa不用多说，妥妥的没过啊，本来是一个尿性，结果分数就这么赤裸裸的翻倍了。这会儿看官其实你已经发现了吧，搞了半天，
 
真正无国界影响评级的，只有10年内有无死亡事故和iosa认证这两个得分项，至于两个扣分项一般都大部分的廉价航空不会涉及

 。








最后是我朝的
 
春秋

 。先负责任的说一句，我国的民航安全管理水平绝对是世界一流的。那么开始看评分，FAA无禁飞，First Blood; EU无禁飞， Double Kill；ICAO 8项达标！ Ultra Kill！！一套下来春秋什么都没干，已然斩获4分。再加一个10年无事故，5 stars achieved！当然iosa也是没过的了，过了就是满分7星了。这意味着什么？譬如你自己在中国成立了一家航空公司，只要不全买大毛的飞机，那么再首航之前你已斩获五星评价了，全面碾压东南亚各岛国。就算你首航出现死亡事故然后被民航总局处罚，你依然可以用闪闪发亮的3星晃瞎cebu航空的双眼。








下面接着说说两个禁飞一个国家航空管理水平认证。





先说少的,美国FAA的禁飞国家

 ，一共24个，非洲居多，还有南亚南美几个。为什么禁飞？因为美国觉得这些国家航空管理水平以及相关的安全规范没有达到美国的最低标准（其实美国也没公布这个标准），所以就禁飞了。









然后是欧盟

 ，欧盟比较墨迹，有国家禁飞的，有个别航线禁飞的，但是理由很相似，就是觉得这些航空公司的管理运营存在着不规范和漏洞，所以就禁了。评估标准有没有？应该是有的，但是没有公布。













接着是ICAO 8项

 。icao分别从 法规、组织管理、审批、运营、适航性、事故调查能力、导航服务和机场建设水平8个方面评估一个国家的航空安全状况。如果8项均达到要求，那么可以说这个国家的航空组织管理水平就是先进的。顺便说一句，马来西亚2项不达标，分别是组织管理和事故调查能力。特别是事故调查能力，只有平均值的50%左右（这数据不是新的）。









那么从这个国家三项我们能看出什么？






最直接的反映就是一个国家的航空运营和管理的能力水平。

 但是这个水平跟飞机安全有直接关系么？当然有直接关系，但是我们需要注意这个关系不是线性的。在这个水平很低的情况下，显然会对飞行安全产生很大的影响。但是一旦高于了某个值，恐怕这个影响就要小的多。举个例子，譬如航空业有一些基础的投入，也就是国际航空业的最低门槛，当全都配置妥当以后，飞机的安全率是99.99998%（当然实际安全率比这个高的多）。这时你想把安全率提升0.1个点的边际成本是非常高的，而且就目前的统计数据来看，几乎是不可能的。但是很多公司还是投钱进去配置他们认为必要的一些辅助措施来提升安全性，尽管这些措施并没有在统计数据中证明它们有效的提升了安全性。









补充一个忘了提的IOSA。









@李查德

 回复
 
@葛巾





IOSA是IATA对组织成员的一个强制要求。它实际是一个审计过程，着重对航空公司的运营管理和控制系统的评估。宿务航空本来就不是IATA组织成员，当然不需要进行IOSA啦。







这个IATA就像个行业联合会，是个行业组织，然后它对它的会员提出了一个标准，就是IOSA认证。当然这个认证的要求还是比较高的，但也只是针对会员。打个可能不恰当的比喻，郭敬明是中国作协的委员（还是会员？说法不明），这只能证明他某些方面的特质或者水平满足了协会的要求，但是无法保证他写的东西一定是好的。而且这个认证每两年还要复检一次以保证认证的有效性，这对于廉价航空来说，也是一笔不小的开销。与其花钱去搞认证，不如在机票上进一步让利。













那这样说来飞机的安全性岂不是跟航空公司关系不大？





这个问题其实也不好这么回答，我更愿意说，以我的观点来看，在当今的民航技术背景下，起飞和降落的机场条件才是安全与否的主要因素。其实飞机事故主要还是集中在起飞和降落两个阶段，降落还略高一些。起飞降落阶段，往往是机场的调度管理水平，硬件设施，地形气候成为影响安全的主要条件。你有没有感觉支线机的事故概率要高一些？为什么呢？因为支线机往返的机场，有很多是硬件配置较差，管理水平不足的小机场，这就为人为的事故埋下了隐患。











那么再回到我开头的答案，为什么春秋航空的安全性理论上会高一些？因为春秋航空所使用的机场大部分是中国的机场，国际航线也是发达的国家和地区居多，这样先进完备的机场设施理论上会对提升飞机的安全性产生更为有益的影响。
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评论：31









蔻驰（COACH），在中国为什么受到这么多人追捧？
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未开化的小神兽









怒赞
 
@chloe

 这么客观地去评价Coach！








题主看多了大街小巷都在背华人市场卖的最好的“outlets款”也就是所谓的"logo款"，觉得哎呀Coach就是买菜包啊俗气死了设计难看死了。








但题主可能不知道的是，这些你看到满大街的这些毫无设计感的买菜包就是COACH outlets线，和COACH另一条线 full price（所谓的正价款），两条线针对的消费人群就不一样：









	
full price线的人群注重皮包实用性和质量，追求的是真正的中产阶级可以买得起的轻奢品，logo要弱化，以美国本土和日本为主；


	
outlets线的消费人群更注重性价比，追求的是品牌标志，logo要凸显, 以华人为主。













两条线从设计团队，到工厂加工所用的皮革或PVC，拉链，金属扣等原材料都是不一样的。尽管中国这几年已经渐渐脱离奢侈品的"logo崇拜"，但仍然有很大一部分大陆，韩国，和东南亚的华人还崇尚着“买logo”简易入门的奢侈品消费观念。








随着中国人越来越多的旅行机会，留学生的代购，COACH常年的大幅优惠策略(outlets优惠程度可达40%-70% off)，COACH在各地门店和各国机场的免税店之多，加上中国人喜欢出国买礼物送给亲朋好友，很多来美旅行的人甚至会产生“如果不在outlets买一个两个白菜价的COACH包带回国就吃亏了”的想法，粗制滥造的山寨COACH包泛滥就更不用提了。这样一来，一线或二线城市满大家买菜包也实属正常现象，也会给题主造成了“追捧”的现象。








希望题主不要把在马路上泛滥的outlets线设计的包包就当作是COACH的水平了。


















无论是full price线还是outlets线，每一个包每一个钱包甚至是每一个钥匙扣，从材质颜色设计到实用性都是被严格把关的。打个比方吧，设计部每季度可能设计10个包，就有6个要被merch否决，剩下4个可能还会试放到市场上测试消费者反映，最后能真正采用的新款只有1-2个。等等其中的用心良苦在这就暂且不表。





以下是COACH近几年的full price款：























主打年轻缤纷的Legacy线

















主打优雅成熟的Madison线









关于题主所说的“没有品牌文化”



















1941年COACH成立之初，是由六位来自皮革世家的皮匠师傅共同经营，70年后的今天，COACH的皮革工厂仍是由技艺精巧的皮革师傅负责，他们大多有20年以上的皮革经验，对皮革工艺非常的专业。COACH最初成立之时就是以精湛的皮革缝制工艺，和耐磨光滑原色的皮具出名的。所以现在公司仍旧秉承着"A Legacy of Craftsmanship"的信念设计每一款包。


















上排的3个男款公务包颜色分别是Saddle, Black, Mahogany，这三个COACH的基本色一直想要表达的信息是: 保持皮革的高质量，还原皮革的本色，传承70年前COACH创始之初的核心文化。


















1968年COACH设计的水桶包














COACH 50年代的旅行套装














1970旅行大包










60年前COACH就设计的Turnlock设计








所以说时尚界真心说不好谁山谁的呢！









关于题主所说的：“做工不好”









当年品牌创立人Miles Caha从传统的美式棒球手套中得到灵感，将原本粗硬坚固的棒球手套皮革，变成柔软又充满光泽的耐用鞣革皮件，诞生了全世界的第一个COACH皮包。以皮件设计著称的COACH，成立一开始只是个位于阁楼中的家庭工作室，由6个工匠一针一线将皮件以手工缝制完成。COACH顾客通常会用"Functional, Quality, Leather"来形容Coach的产品。










前年COACH男装部收集了几百只旧棒球手套打造的复古钱包，每个钱包需要1.5个手套拼接而成。








在纽约最繁华的街头上下班的话，你就会经常见到一些40-50岁的金融或律政界大佬仍然在用COACH 40年前出售的 Lenox Brief (如下图)这款公务包。身边纽约客朋友们都也曾纷纷表示过自己的父母都有用过COACH结实好用的皮包，有一些至今仍在用。若你周末回去逛曼哈顿或布鲁克林的跳蚤市场的话，发现一两个40年前至今仍保存如新的COACH包也不会惊讶。














以下是为COACH洗白的图片集：














COACH总部的皮革工作室










COACH 2012 Legacy系列










王小宏代言的Bleecker包


















COACH 旅行大包








（所有图片均来自网络，可能受版权保护）




我觉得COACH真应该就这篇洗白文对我表示感谢。




——————————————————————————








8/3 日修改：








葛大所说的：“LONGCHAMP就又平价又好用，人家也有个牌子，5、60欧才是它应有的价格。” 珑镶的尼龙帆布饺子包在美国也是100-150美金左右一个，和COACH在outlets的帆布尼龙包是相同价位的。但珑镶的皮包价位也不低，也要在$400-$600美金左右。








还有“打开一看居然是帆布里”，这个只是Legacy系列的里子，而Madison系列的里子都是缎面的，这是设计部特意迎合整体collection的形象而设计的。








不可否认的是“由于折扣店开得太多”和COACH在国内市场定价实在和国外差太多，导致它的品牌有越来越下滑的痕迹。








但是COACH本来定位的就是“让人消费得起的奢侈品”这样一个轻奢品牌，这样单纯地拿COACH和LV比皮质是不公平的，毕竟COACH仍然是二三线，LV是一线，价格放在那里也不是一个档次的。你拿买LV的钱去买COACH，如果我是COACH我也愿意给你用相同档次的皮料。（而且LV基本款，就是一万人民币以下的老花包棋盘还不是真皮呢，是PU革还是仿牛皮革，只有细细的肩带和包边才是真皮。）




赞同：379





评论：71









我爱的是谁？











 陈凯旋
 ,
 
人参和醋不相逢





























































































海伦.菲舍尔解密爱情与出轨



http://v.youku.com/v_show/id_XNDE2MTQyOTQ4.html




赞同：378





评论：20









有哪些比较耐用的旅行箱品牌？











 汪惟
 ,
 
何事惊慌！！！！！！！！！！！！！！！！！！！！！！！！！！！！！！





































你们确定你们真的要Rimowa吗？我们是找耐用的，不是亮骚的。




用Rimowa是找撬呢，一看就知道是有钱的主。同时其光华外表对某些自动分拣设备就是噩梦。




每月都能在微博看到摔的不行的Rimowa，然后机场赔你200～400不等，有本事你别坐。





无论聚碳酸酯的还是铝的，都是一个下场。除非你不要托运。









如果有较多飞行，奢侈品品牌也不要选。行李转运优先被撬。




为啥呢，比如贼看到一堆箱子，时间有限又不能全都挨个偷，肯定选最高级的箱子撬啊。








我只说一个。
 
BRIGGS&RILEY





都是软壳,BR比Tumi轻，也很耐用，全球终身保修。








flyertalk论坛的必败款。




长途国际飞人爱用牌。




赞同：361





评论：52









当年艳照门后阿娇「很傻很天真」的公关为什么会彻底失败？











 李华
 ,
 
营销 投资 危机管理









谢邀。








兄弟，这件事，实在不能怪阿娇不努力。只能说，有些问题，谁遇到了都没办法。








首先，直到今天，艳照门都可谓是娱乐圈内空前绝后的丑闻——请注意我用的概念：不是危机，是丑闻。








回顾一下我对危机和丑闻的定义，二者之间的区别在于：前者对公众造成伤害——如三聚氰胺、红会腐败等，而后者则仅仅可能是对特定人群甚至个人的伤害，无关公众利益。








二者的这一区别，直接导致了公众在面临两类事件时心态的不同：








在危机中，因为涉及到自身利益，公众会真正关注事件的前因后果来龙去脉，关注事件各方的反应并推测其目的与动机，从而形成较为深思熟虑的观点，这在社会心理学上叫认知性反应。








但在面对丑闻时，因为与自身利益无关，因而不会导致公众认知性反应的产生，大家基本上都抱着看戏的心态，而很少去真正关心谁是谁非，所以无论当事各方如何努力，都很难改变公众已经形成的观点和态度。








所以，面临这种局面，倒还不如破罐子破摔、爱咋咋的——既然无法改变公众，那就干脆解放自己。








----好吧，没想到大家讨论这么激烈，那就补充几句-----








实际上，在面对丑闻时，公关也并非无可作为：虽然不可能实质性改变公众的态度和倾向性，但至少是展示或者炒作自己的一个机会。








对丑闻的回应，有两个关键点：








首先，不要试图改变公众已经形成的印象和态度，任何的解释和辩解只会强化、而不会削弱公众已有的印象和态度。正确的做法是顺势而为---也就是我上文所谓破罐子破摔的意思。








其次，更为重要的，是要与公众形成共鸣，说人话就是要戳中大家的心窝子。以此次文章劈腿丑闻为例，文章同学的道歉是以反思“男人有钱就变坏”为主线的，尽管态度很用力，但普通的广大吊丝们显然是没机会去经验“男人有钱就变坏”的。反观马伊俐短短一句“xx虽易，xx不易，且行且珍惜”，一下子戳中了多少痴男怨女的心，引起了非常广泛的共鸣，一时间大家纷纷效仿。








阿娇“很傻很天真”的回应，从上述两点来说都不算及格。但正如之前所言，面对如此几乎空前绝后的巨大丑闻，其实几乎所有主要当事人都处于崩溃状态，不能苛求她们或他们做出完全正确的反应。








另外，在公众层面而言，这起丑闻的影响哪怕再大，也不可能与三聚氰胺、红会这些危机的影响相提并论----危机再小，大家多少都会往心里去；丑闻再大，也不会真有人往心里去。








阿娇后来的沉寂，更多是由于个人性格的原因，一直没有走出这次事件的影响。相比之下，柏芝就要豁达很多，基本上摆脱了艳照门的负面影响。








丑闻过后，你会发现其实一切都没变；危机过后，你会发现“再也回不去了”。




赞同：359





评论：39









4岁小孩玩 iPad 玩到不想上学，不让玩就生气哭闹，怎样引导比较好？











 胡晓洸











一些朋友不要刚看到“敲诈”二字就全身沸腾想来鞭挞我，指责我心理阴暗，懂的人自然会懂，不懂的人尽管误解好了，你们想要的政治正确我这里给不了，非要想要就麻烦你们去支持其他答题者的答案，我无力在评论里继续和你们一一争辩，在这一话题中我受到的误解和某位答题者莫名其妙的人身攻击已经够多了，我不会关闭评论，我会继续欢迎理智的朋友参与我这楼的讨论，不胜荣幸。



孩子为了玩IPAD而哭，实际上只是一种
 
感情敲诈

 ，如果你给他了，就宣告他敲诈成功，处理感情敲诈最简单的方法就是置之不理，久了他就会感到自讨没趣，让他意识到感情敲诈对你失效了，相当于你告诉他“我不会再上你的当了“。




——更新分割线——





@徐湘楠

 的观点是对的，但是偏题、解读过度了好么亲？为了让答案更圆满（也表示向可恶的爆种的死理性派示威！哼！～），特此补充









什么是感情敲诈？




”感情敲诈，就是指和你在感情上很亲近的人，非常微妙地威胁你，如果你不满足他的要求，他将惩罚你，或你将因此而受罪。他们了解你隐藏得最深的秘密和你最大的弱点，从而利用对你的了解来迫使你服从于他。不管你有什么优点或缺点，敲诈者都会利用它来对付你。“



《为什么男人爱撒谎女人爱哭泣》一书里总结了感情敲诈的几大要素：





	
被敲诈者：有犯罪感或某种义务的人。






	
敲诈者：知道受害者弱点的人。






	
要求：被敲诈者掏钱或付出代价让敲诈者保持沉默或合作。






	
威胁：或让被敲诈者的丑事曝光，或对其进行惩罚，或让其失去最珍贵的东西，或让其有歉疚感。






	
抵制：被敲诈者最初的反应都是拒绝合作。






	
屈服：满足敲诈者的要求。






	
纠缠：没完没了不断地提出要求。





孩子从小就发现，进行感情敲诈是获得他们想要的东西的方法——尤其是当他们知道自己的父母也经常使用这个策略以后。小孩由于身高和年龄的限制，相对而言显得软弱无力，因此，感情敲诈成了他们达到自己目的的最容易的途径。







孩子：我要玩iPad！我就要玩ipad!你们要是不给我玩我就不去上学啦！55555555~（无限循环）




被敲诈成功后的后果分析：孩子无意间发现了感情敲诈这种武器，并感受到了其所带来的好处，通过反复实验先后收获“玩具店前用眼泪换来的玩偶”“用比不上同学的自卑感求来的iPhone15”“以死相逼守住的人渣男友或极品女友”等成果。











”感情敲诈能够摧毁被敲诈者对自我的形象认识。”







这点上
 
@徐湘楠

 同学已经被影响了，他认为这很有可能是孩子父母的问题，这就正中敲诈者的下怀。









作为家长，面对孩子的感情敲诈，具体应该怎么应对？





“没办法，你自己愿意这么选择就这么选择吧。”




“很遗憾，你自己爱这么想，我也没办法。”




“很显然你现在很生气，让我们等你平静下来了再讨论这个问题吧。”




“我看得出来你不高兴，但事情就是这个样子。”




“我想这需要认真考虑，让我们以后再说吧。”




“显然你很失望，但这事没有商量的余地。”





作为一国之君，面对臣子的感情敲诈，具体应该怎么应对？



















“
 
如果你马上拒绝屈服或谈判，很可能会让敲诈者有一个愤怒期或沉默期。很多被敲诈者往往就是在这个时候妥协的。事情必须得到解决，但必须在敲诈者愿意理智地、成熟地讨论问题的时候才能解决

 。在敲诈者处于沉默期的时候，不要对他有任何抱怨。因为你一抱怨，他就知道你很沮丧，从而使他更来劲。你只要这样说就行了：“等你愿意心平气和地讨论这个问题了，我再和你讨论。”







“不要还击敲诈者的威胁和冒犯，也不要攻击敲诈者的弱点。”



“这时候，敲诈者可能会觉得绝望和无助，但还是想挽回面子。所以，转而用其优点来打动他。如果双方能够达成妥协，那你要划定自己的底线，并且要坚守这个底线。如果敲诈者让你觉得不舒服，不管他说什么你都不要听。 ”







好了，到这里，各位有没有意识到，其实我们自己几乎每天都在敲诈别人或被别人敲诈？大家还记不记得前阵子微博热门话题里流行过一段视频：




小女孩假装自己抬不动碗，死活不愿意把碗放到桌子上去，各种影后灵魂附体，叫得死去活来，可他爸爸不为所动，立场坚定，循循善诱下让孩子不情不愿的把碗放到了该放的地方去。




很多人看到这段视频后直呼好萌好萌呀~可我看到的是这位在视频里只闻其声不见其人的父亲正确的教育方式，如果是中国的父母，我想八成是骂骂咧咧几句后又像奴仆一样把碗捡起来放好了。小女孩施展的正是感情敲诈的伎俩，而他的父亲很清醒的拒绝了女儿的敲诈，这为以后向女儿实施正确的家庭教育打下了基础。








我偏题了吗？好像是吧~








——————吃完宵夜后再一次的分割线————————








上面已经提到，“这时候，敲诈者可能会觉得绝望和无助，但还是想挽回面子。所以，转而用其优点来打动他。“，也就是说，拒绝敲诈的目的是为了最终的互相妥协，一切的谈判只有在战斗之外的氛围下才有意义，而
 
谈判的目的是要培养孩子用正确的方式表达自己的需求，而不是感情敲诈，这是一次放眼未来的教育行为。










@徐湘楠

 的解决方案还是非常有意思的，不过我猜想效果会不会是短期的呢？等过几个月或者他又大了一岁，你灌输给他的自卑感因为他的成长或许已经失效了，到时又再来一次自卑感灌输工程？那他惯于感情敲诈的恶习就一直无法改正，延伸到他人生的未来，这可不是一件好事。我从小缺乏父母的管教和爱，所以我太了解小孩子到底需要什么了，就是管教和爱，管教是适当的，主要是父母要在孩子小的时候承担部分的时间管理义务，在题主提的这个问题里，
 
爱、陪伴和纠正他的恶习并不冲突。









——————午觉醒来分割线————————








不同意的朋友麻烦仔仔细细看完我的答案和评论再做结论，我哪里说要对孩子冷淡对之了？“冷淡”只是有效沟通的前一步。我的答案都没有看完就赶忙道德爱心冲上头顶做判断，谁冷淡了？明明是你们对我的答案冷淡嘛~








-------------------1月19日---------------------




首先说明我其实很欣赏，甚至羡慕
 
@徐湘楠

 的才气，才子自古恃才傲物，傲得粉丝顶礼膜拜，傲得意见相左者默然无语。很感谢
 
@V-apour

 为我说的公道话，我在此向徐同学表示质疑：你有没有看完我的答案和我答案里的评论（这是对答案的补充说明），如果你没有看完，你后面那段洋洋洒洒的“公开信”就是睁眼说瞎话。




首先，有谁“攻击”你“推理”的漏洞了吗？你把“质疑”偷梁换柱为“攻击”，这究竟是你自己的被害妄想还是对质疑者的反向攻击？并且还摆出“我照单全收”的高贵姿态，显得质疑者心胸狭窄。








第二，你的方案任你如何解释都是治标不治本的方法，无异于饮鸩止渴，我的答案评论里有补充说明：
 
小的时候的确很多游戏由于难度、语言等原因根本玩不过去，于是短暂放弃，可游戏那么多，你真有本事一个个给孩子灌输自卑感？等他长大了，技术好了，学英语了，那些曾被他抛弃的游戏会一个个被他拾回来，继续沉迷，更加沉迷。

 你的支持者认为我的方案缺乏温情，阴暗龌龊，这个我下面再解释给他们这些答案都没看完的人，可你的自卑感灌输法又何尝不是简单粗暴？让孩子对游戏产生厌恶，游戏何错之有？错的是人，贪玩的人。








第三，再谈“委屈”一说。你可以从孩子的哭泣追根溯源到某一个委屈的时刻，也许这是古老的根本原因，对你的温情款款，我并没有一丁点反对，但没得玩IPAD就哭这件事情的直接原因就是贪玩，就是感情敲诈，我和你一样，我也认为这点没有讨论必要。








第四，
 
关于从理论出发育儿的可行性，

 这点我同意你，可是，你不觉得这段很突兀吗？有谁不同意给家长们一个新的教育理念了？








第五，与徐同学的交流障碍。




关于我的第一个回复---“我的妈呀”，是在你刚刚写推理的时候，还没给解决方案，我心想“这什么呀，是在秀无中生有的能力吗，这对焦头烂额的提问者有帮助吗”，你要说是不屑，我承认，是有那么一点，但同时我认为这是最早看到你未完成的答案时绝对会出现的正常反应，换成知乎里其他吐槽大师，我想绝不止是“我的妈呀”那么简单。








第六，“那我们先来谈谈”这句话，发生在我的卖萌答案补充后你的第一次回应后：



“
 
@Daybreak拂晓

 我并不是说敲诈的观点不对，我只是说这个观点太粗暴了，为了证明观点的粗暴，我才试图把整个事件还原出来，指出家长有哪些可以改进的地方，并衷心希望小孩都能有一个健康的人格。






既然你认为我是错的，那我承认你是对的好了。






我知道“感情敲诈”是社会舆论主流，不过很抱歉，我这人的乐趣就是跟社会舆论主流对着干。“




看上面的黑体字

 ，这究竟是谁先居高临下，我的第一次答案补充里从头到尾根本没说你是错的，而是很直接的表明”你观点是对的”态度，你是如何表明的呢———
 
既然你认为我是错的，那我承认你是对的好了，

 满满的都是“好啦好啦，我是错的，你是对的，行了吧”这种无赖式的回复，既粗暴又充满了不屑，这与你后面提到的"虽然我是个INTP，但是我对人是尊重的"的口号差之千里，与你意见稍有出入者你便用这种无赖式的回应混淆视听。








第七，又到我模仿你的时刻了，首先我们来看看你奉献了哪些精彩语录：



“既然你认为我是错的，那我承认你是对的好了。”----无中生有，无赖一个








“我知道“感情敲诈”是社会舆论主流，不过很抱歉，我这人的乐趣就是跟社会舆论主流对着干。”-----偷梁换柱。感情敲诈从来都不是舆论主流，你的“温情”才是主流，成功把自己包装为一个充满魅力的边缘人士，并间接把我包装为“主流人士”，我谢谢你了，原来我这么主流。








“我现在的问题是不知道该怎么跟你说，因为你考虑问题的思路很单一，所以我既可以下套引你的言论进歧途，又可以在言论上慢慢和你说清楚，但前者我未免显得太阴暗，后者我又觉得太浪费时间。”------自以为是




“所以我真心认为你是对的好吗？”-----无赖一个+1









在我简单回复了一句“无语。我也真心认为你是对的”小小反击下你的无赖回复后，你用以下震撼的排比句成功把你自己塑造为受害者：





“既然你认为我是粗暴的，那我认。




你认为我间接帮助孩子摧毁父母的自我形象认知，那我也认。




我除了认还能怎么办，跟你吵吗？你说的是事实，我怎么辩解？




所以如果你跟讨论事实，那我只能认，你怀疑我的动机，我也认。




这样烦不烦？答都答了哪个答的对让观众评啊，我们说了有什么用啊，我陈述的就是我的观点，我是来孩子说话的，父母怎样，是父母的事情，难道我还把答案改了吗？”





谁烦你了？谁想烦你了？你的被害妄想症到底是有多严重？









“你说我误导，你本身的动机已经很可疑了，但我们在这里不要谈这个问题好不好，我只是个来说观点的，不是来揭穿什么东西的，在某些环境下，尽管我是个很孤傲的INTP，但我还是愿意尊重别人，所以我不想因为需要战胜你所以用你的盲点攻击你的观点。”----你最大的问题与毛病登场：主观推测，恶意判断，然后自以为是+1








“最后我认为你说的观点…其实既不了解父母的爱，也不了解孩子的需求。”----主观推测，恶意判断+1，再次佐证你那句“但我还是愿意尊重别人”有多可笑。








“难道证明是否是“情感敲诈”很重要吗？”----谁强迫你承认感情敲诈的重要了？一次正常的交流在此被你彻底扭曲。









在我做出如下回复后：





Y夜宵归来~
 
@徐湘楠

 的解决方案还是非常有意思的，不过我猜想效果会不会是短期的呢？等过几个月或者他又大了一岁，你灌输给他的自卑感因为他的成长或许已经失效了，到时又再来一次自卑感灌输工程？那他惯于感情敲诈的恶习就一直无法改正，延伸到他人生的未来，这可不是一件好事。我从小缺乏父母的管教和爱，所以我太了解小孩子到底需要什么了，就是管教和爱，管教是适当的，主要是父母要在孩子小的时候承担部分的时间管理义务，在题主提的这个问题里，爱、陪伴和纠正他的恶习并不冲突。




PS:解释一下，我打从一开始就没打算和你吵，@你的时候狗心平气和，语调温婉了吧，而且在第一段时都说了你的观点是对的了，倒是你一直很激动很激动。





你已经孤傲的不予回复，我也没兴趣了。









我是愿意承认自己错误的人。在
 
@李川

 同学发表“我很龌龊”言论后，我极不理智的把他拉到黑名单，但我后来想了想，又取消了，并在楼上做了道歉与澄清，可徐湘楠粗暴的删除了我的道歉与声明，并在与李川交谈的过程
 
发表“以他的智慧，我很难跟他解释清楚。”这样的人身攻击的言论。其后我质疑此人的心胸，评论再次被删除。








好了，到此，我是否可以推测你是一个“自以为是，喜欢主观推测、恶意判断，对他人缺乏应有的尊重，骂人几乎不吐脏字，善于拉拢围观群众，情绪管理极其糟糕，容不得他人质疑的孤傲的INTP才子吗？”，就像你推测我是一个“思维单一，非常狭隘，笨，很讨厌的人”的过程一样，你自己是什么样的人你比谁都清楚，我的尊重换不来你的尊重，我非常失望，所以有了以上推测，这是你自找的。









我在此再次声明我的观点：感情敲诈是必须根除的恶习，但爱与陪伴是教育的常态。






这是我第三次说这句话：爱、陪伴与纠正恶习三者之间并不冲突。






之所以用“敲诈”一词，是因为我找不到你们需要的更加“政治正确”的替代词，一些人阴暗龌龊的认为我的想法是龌龊的，本身就是断章取义的行为














PS:我早已私信给提问者，与他交流，因为我是真心想帮助提问者，而不是在知乎上像一只雄性孔雀一样展示自己的才华与口才，也许我们彼此的补充有斗气的意味，但我希望我们可以真正学会尊重他人，尊重自己的智慧，尊重提问者，尊重你的赞同者、质疑者（如果你强行把“质疑”扭曲为“攻击”，当我没说），这也是对你自己才华的尊重，否则就像大部分"INTP"一样，充满才华，但更擅长毁灭人际关系。














希望我不必再把此答案加长了，好累。





































赞同：355





评论：102









跑步的时候适合听什么样的音乐？你具体推荐的曲目有哪些？











 刘旸
 ,
 
喜欢魔术，英语，写作，阅读，旅行，电影












前提：本回答写给所有【讨厌跑步】但是因为种种原因只能通过跑步减肥的人，长跑爱好者、每天盯着空气发呆都能轻松跑10公里的人就退散吧。







跑步的过程漫长而枯燥，不像游泳，你可以变换一下姿势，琢磨琢磨动作，跑步跑来跑去就那么几下。所以用音乐分散注意力而让自己不那么累就显得极为重要了，我在这里给各位推荐几首跑步必听的歌曲。顺便说下我的情况，我5月28日开始减肥，从146斤已经瘦到了现在的130斤（中间有段时间放弃治疗了暴饮暴食体重反弹很严重），这过程中跑步功不可没，起初的时候我只能跑1km，因为我实在讨厌跑步，讨厌得不得了。后来我可以跑到4km了，而且过程很轻松，这就多亏了我每次跑步时听的音乐，如果你跟我一样讨厌跑步，请按顺序听以下的几首歌：



1. How you like me now



这首歌是《泰迪熊》的主题曲，曲风很明快，如果你看过电影，听这首歌的时候脑子里就会满是泰迪贱贱的样子，作为跑步初始的热身，可以一下子克服不想跑步的心态，这里顺便说下，如果是跑步机，热身的话建议把速度调成5.5走1-2分钟，这首歌近4分钟，听到一半就可以开始跑了，建议速度一上来就是10，至少8.5吧。如果是户外跑，那么可以用稍稍快的速度走一会儿然后开始跑。听歌的时候脑补很重要，要想象你和泰迪一起贱贱地走在街上，头还要一点一点的，摇头晃脑。







2. 彩虹光芒（Linkin Park）



作为变形金刚3的主题曲，这首歌能迅速让你想起当时人类被外太空机器人快干死的时候那种看着废墟的绝望，有了绝望就有奔跑的冲动，这是人类的本能，跑的时候千万想象自己在一堆废墟中间，远处是大黄蜂被干倒了但是又爬起来又被干倒了，你都快哭了，就要这种脑补效果。跑步的劳累其实很大程度来自于脑子，你自己觉得累就会真的很累，尤其是当你体力明明能跑更远距离的时候。所以这时候听些从绝望中寻找希望的歌，步子都会不自觉地变大呢平田君！







3. Who let the dogs out (Baha Men)



前面两首歌如果全都听完的话差不多是9分钟，第9分钟到第25分钟都比较难熬，所以这时候要慢慢加节奏了，我先用who let the dogs out这首歌是因为它的开头实在是太让人有劲儿了，尤其让人有了那种得瑟的感觉，你可以一边跑一边小声唱，还能顺便深呼吸（who! who! who who!）。当然这首歌的副歌部分比较平缓，如果这时候你已经比较累了就赶紧切吧，听个一两分钟即可，听之前先看看《宿醉》，脑子里的自己在模仿那几个哥们儿的步态。







4. it is my life（Linkin Park 或 后街男孩）



这首歌不用多说了邦邦邦的节奏让人家腿很有劲儿呢！







5. 红莲の矢（进击的巨人前op）



前两首歌已经差不多7分钟了，这时候应该是总时间16分钟，到了往死累的时候了，我一般会在这个时候听红莲の矢，首先他节奏快，然后它歌词工整，然后它能让你想起那么牛逼的漫画和动画，爽到爆，你跑着跑着满脑子都是三爷邦邦邦跑过来跟你打巨人，你前面出现巨人了少年！快咬破自己的手变成巨鸡鸡人！（好像哪里不对......）跑着跑着会想跳起来的少年，浑身都是力量好不好朋友！这首歌有5分46秒。







6. night of fire（头文字D）



这首歌牛就牛在节奏非常快，不过如果你脑补你在开车可能就跑不动了，所以...我脑补的是这是火影忍者的op，我和一堆忍者在奔跑，右手举到前面左手甩到后面然后不停高抬腿哒哒哒那种，跑着跑着看到前面卡卡西老师被干倒了，爬起来又被干倒了，我擦你不得往死跑么，跑着跑着还得喊“通！灵！”然后蛤蟆吉跑出来你俩继续跑。







7. Pacific Rim (环太平洋)



看过这部电影的都知道这歌儿有多燃，简直是跑步神曲，节奏超级整齐，两条腿简直不由自己使唤，主动往前跑呢！你还是可以脑补自己是在操作重型机甲，你前面红色暴风被干倒了，爬起来又被干倒了，你得赶紧跑过去救它，你左边就是Mako妹妹，不能丢人啊少年！越跑越有劲！最重要的是加上night of fire的话这两首歌有5分钟，加上红莲の矢足足有10分40秒，这时候总时间已经26分钟妥妥的了！







8. Sexy and I know it (LMFAO)或者Bon VOYAGE（海贼王）



我一般用这两首歌的一首来收尾，前者被称为甩鸟歌，里面讲的就是锻炼身体的老爷们儿的故事，听的时候头还会不停地摇晃呢，脚步都会变舞步。后者是我最喜欢的漫画，所以听的时候满脑子都是跟路飞一起冒险啊，跑着跑着前面山治被干倒了，爬起来又被干倒了，你不得赶紧【gum! gum! gun!】?跑吧少年！当然也有朋友会问，怎么都是被干倒了你去救啊？这是我的一套理论，跑步要把自己代入一个场景里才可以分散注意力，如果你听的都是慢歌，伤心欲绝，你越是集中在这歌上你越不会有劲儿跑下去，你最想做的就是蹲下来哭。所以要给自己一个跑步的理由，那么同伴被干倒你去救，这个过程实在是太需要跑步了。







9. 其它补充



有的朋友觉得跑30分钟实在是不够，想多跑跑，那么想往中间加几首歌，我在这里写几首仍然比较燃的歌给各位：Here comes the bomb（《格斗老师》里面那个老师每次登场用的音乐，最好脑补他的舞步，给力哦），21 guns（同样是变形金刚插曲，其实green day的很多歌都适合跑步，这首歌尤其适合，你可以想象大黄蜂又被干倒了...有的朋友要问了，怎么一直是大黄蜂被干倒，朋友你看过变形金刚么？大黄蜂脸上写着【请干倒我】好不好），Holiday（green day 非常欢快的曲子），flow! go!（火影忍者的op，非常酷）。还有很多，比如海贼王的很多歌，这里只推荐这些吧。祝各位跑步愉快。















关于跑步你需要注意的几件事：



1. 想减肥的话跑步时间控制在30分钟，最多40分钟，别太长，会把肌肉弄没的，肌肉没了不是好事儿，会降低你的基础代谢率，换句话说一个有肌肉的人每天吃2000卡，只需要运动消耗500卡，因为基础代谢率高，有1500卡被肌肉日常消耗了，所以人家不会胖的，而你可能需要运动消耗1500卡，这运动量是人家的三倍才能保持不胖。当然，跑太少也不行，至少要15分钟以上，否则一丁点儿脂肪都消耗不了，只会跑完觉得饿，吃更多。



2. 跑步不可能让腿变粗，尤其是长跑，4、5公里的跑步是不用练爆发力的，你可以看看跑马拉松的运动员和跑100米的运动员，就知道【只有爆发力训练才会长肌肉】这个道理了。而减脂期由于出汗量大，吃的比消耗的少，而肌肉的增长必须需要大量的能量，所以减脂期基本上长不了肌肉。



3. 不是跑步了就可以胡吃海塞。减肥需要的是撕开能量缺口，必须消耗的比吃的多才能瘦。当然请千万别急功近利，决定3天不吃饭，光运动，真的会死人的。减肥绝对不能急，要起码以【月】作为单位，别信有的人说的一周瘦10斤，她是怀孕了然后这周生了...



4. 舒服点儿的跑鞋是必备的，否则膝盖真的受不了，我穿的是ascis，超级舒服。



5. 不是有了音乐就一定能【每天】跑4公里以上的，还是需要锻炼腿部肌肉的，否则腿没劲，跑几步就往死累。腿部肌肉只需要每天空手做120个深蹲就好，分8组，快快做，每组20秒，休息10秒。不会长肌肉也不会腿变粗的我求你了，要是那么好变，人人都去健美比赛了，你以为蹲几下肌肉就哗哗长么？长肌肉是个很复杂的技术活儿。



6. 最重要的一点，是要科学减肥，科学跑步，别每天听别人说隔壁王老三吃芹菜一周瘦5斤，隔壁赵二嘎晚上吃木瓜不仅瘦5斤还升了三个罩杯。







这世界对胖子充满了恶意！但是想变瘦的你一定行的！




赞同：320





评论：40









如何使用三脚架连拍景点，利用PS处理掉所有的人，除了橡皮擦还有别的方法吗？











 彭璇
 ,
 
我是一名平面设计师，我喜欢设计，摄影，一切有创意的东西。
















赞同：282





评论：29









如何设计出吸引人的演示文档？











 錦榮
 ,
 
认真翻滚。(ง •̀_•́)ง










PPT 並不是一個單獨的工具，PPT 的使用必定是與演講（Presentation）相關的。






所以，要做一份優秀的 PPT 的前提是對整個演講必須要有比較好的把握。














做演講的準備思路？










	
確定主題——構建大綱——填充內容（準備講稿）——準備演示工具（PPT）——反復練習——上場


	
做演講的準備工作時，一定要先寫好講稿（無論是在腦中還是在紙上。我的習慣一般是找個安靜的地方把整個演講在腦中過一遍，同時把關鍵詞都記在小本子上，上臺的時候帶個小本子，忘詞的話看看小本子就能記起來，如果能脫稿那是最好），再開始做 PPT。






	
但是必須要理解一點。
 
PPT 只是演講中使用的一個輔助工具，並不是必要的。

 演講的中心不能放在PPT上，你的講稿才是最重要的。










什麽時候要使用 PPT？






	
演講中存在用語言不能表達或這難以表達清楚，而通過圖片表格聲音視頻等形式將有助於表達清楚的內容。






	
信息量太大，用語言難以完全傳遞或者聽眾短時間內難以全部接收，需要做筆記時。






	
演講時間長度較大，PPT 有助於聽眾把握演講內容的結構框架






	
輔助演講者調動氛圍，提高聽眾積極性


	
...










怎麼樣的 PPT 才是好的 PPT？






	

沒有絕對的標準。

 不同的場合，不同的內容，好的 PPT 的標準也不一樣。但是好的 PPT 都有一個共通的特點——配合演講者的
 
節奏

 ，即
 
在適當的時候展示適當的內容

 。










做 PPT 一定要簡潔嗎？










	
首先，要弄清楚什麽是簡潔。簡潔就是將PPT中無關的內容或者通過語言就可以表達清楚的內容進行精簡。簡潔的最理想狀態是——
 
既做到了內容的最小化，又保持了信息的完整傳遞。

 說白一點，就是多一個字詞，多一張圖表都是多餘的；少一個字詞，少一張圖表都影響演講的節奏和效果的。






	
一般來說，越簡潔，聽眾接收的「噪音」越少，對有效信息的吸收效果越好。但是並不是絕對。如果 PPT 是需要脫離現場的演講單獨展示，而當中又包括概念定義、操作流程等難以精簡的內容，那麼一張 PPT 上密密麻麻的字也是無法避免的。但是也可以將部份內容轉換成圖表，或者通過優秀的排版來避免看起來過於枯燥和單調。










怎麼做 PPT？






	
設立標題，結構（目錄）。


	
根據演講的大綱，構建 PPT 的框架。根據演講內容和各部份的演講時長，初步確立各部份需要用到的頁面數。


	
往框架裏面填充內容。對各個部份的內容進行提煉，通過適當的載體和形式展示在 PPT 上（所謂適當的載體，就是能用圖表的就不用列點，能列點的就不要用文段）。每頁最好只顯示一個圖表和幾個要點，不要貪多，也不要放得太散。圖表也好，文字也好，必須是有助於你將該部份的內容表達清楚的。舉個反例，譬如演講中有一段與服務器有關的內容，不少人就會在做 PPT 的時候單獨開一頁填個大標題「服務器」然後就放幾張服務器的實物圖片。但是你這張圖片到底說明了啥東西呢？又可以幫助你的聽眾理解到啥東西呢？沒有用的東西必須要用「
 
奥康姆剃刀

 」給全部鏟掉！如果遇到實在不知道寫什麽的情況，但是這部份又要講一段不短的時間，那麼單獨留個標題，要麼嘗試與上下文聯繫加個過渡起到承上啟下的作用。


	
填完后，從頭到尾展示一遍，根據講稿對過渡的地方適當地添加一些承上啟下的內容，保證整個演講的流暢性。


	
確認內容已經不需要再更改之後，開始對 PPT 進行排版的修改和美化，但是要適量，不能喧賓奪主，更不能影響信息表達的清晰程度。


	
適當增加一些動畫，但是不要過於繁雜，每個動畫時間控制在 0.8 秒以內，整頁動畫時間累積最好不超過3秒。


	
根據實際練習出現的一些問題對 PPT 進行修改。世界上沒有一次就做到好的事情。只有經過一次次的修正和改良，才能做出傑出的作品。










排版和美化的一些心得






	
首先，還在用 Office 2003的，請馬上升級到 2007 或者 2010。


	
正文和備註字體最好選用 14 號以上，標題、要點、圖表的字體最好需用 20 號以上避免後排的聽眾看不清。


	

強烈反對使用艺术字！

 增大了閱讀的難度，而且很難看，很他喵難看。曾經有人把整個 PPT 的文字都加上了各種藝術字的效果，我看了一眼就關掉然後退回去了。你愛玩藝術字就自己玩個夠，別來折騰我的眼睛。


	
中文的正文字體可以使用宋体（SimSun）、微软雅黑（Microsoft YaHei）和幼圆（SIMYOU）/准圆，想古風一點的可以用華文新魏，標題可使用经典综艺体简。可能有些朋友會覺得有其他中文字體的閱讀體驗更好（如方正新书宋，方正兰亭黑、冬青黑体等），但這些字體的普及度並不廣，鑲嵌到 PPT 中文件體積會變大不說，還容易出問題，另外商業使用也需要授權；而相反中易宋体、微软雅黑、华文新魏這些字體已經在 Windows 和 Office 中內置，不需要額外安裝，授權問題也已經解決（前提你用的是正版），因此建議製作 PPT 時儘量使用系統自帶字體。


	
英文的正文字體可以使用 Arial 和 Times New Roman（配合雅黑和宋體使用），另外還有 Palatino Linotype（本人首選的英文字體）和 HandelGotD（第二首选）。標題可以選用 Stencil（大寫）。





下圖為本人推薦的字體的顯示效果。字號為 20 號，全部無加粗。
















	
PPT 各頁面的標題位置應儘量保持一致。各級標題建議編號，如果一個大標題下分幾個小點，小點又占一個頁面以上，應在標題處或頁面的其他地方標示出大標題或其編號。


	
列要點可以使用 PPT 內置的 Smart-Art，裏面各種模型基本上可以滿足你的需要。另外網上也有很多列點、表格、流程圖、SWOT 的美化素材。 PS.新浪微博 @无忧PPT @我爱PPT


	
圖片最好添加相框，推薦使用
 
簡單相框

 、
 
圓形對角

 、
 
剪裁對角線

 和
 
柔化邊緣矩形

 等 PPT 內置的相框（2010 可以在單擊圖片后，在最上方出現的「圖片工具」選項中找到）。


	
餅圖柱狀圖等圖表和 Smart-Art 可以
 
白色輪廓、細微效果

 （同上，單擊圖表后出現的選項） 進行美化，也可以更改一下顏色來增加注目度。
 
注意，強烈不建議使用 3D 效果，聽眾不容易讀取信息之餘，還容易造成誤解。



	

動畫的作用是爲了幫助你更好的展示，而不是一種單純的裝飾。

 譬如說一些連貫性較強的內容，用一張 PPT 裝不下，兩張 PPT 又影響連貫性的情況下，可以用動畫控制內容的進入和退出。


	
對於美化實在無感的話，可以選用模板。網上優秀的模板很多，下載下來之後可以直接套用，對於新手來說比較輕鬆。










怎麼提高做 PPT 的水平？






	
沒有速成的路。
 
多練，多看，多想。

 僅此而已。
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照片滿足了人的什麽需求？











 magasa
 ,
 
电影杂志《虹膜》主编（支持所有主流移动平台）









巴赞所谓的木乃伊情结。








巴赞研究电影术的心理学起源，追溯到绘画和摄影。他认为人有永久保存自己尸体的驱动，最早的范例是涂上香料的木乃伊。








雕刻和绘画都是人的替代品，起源于不朽和永恒的愿望。摄影也是，它并不能创造永恒，它只是给现实涂上香料，使时间免于自身的腐朽。
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如何高效地开会？











 郑建文
 ,
 
正在和朋友开公司...









谢谢大家的回答，我总结了大家提出的观点，专门写了这个文章，大家看看是否需要补充。








如何开一场高效的会议








在我们工作当中，除了日常工作，最重要的一项工作元素，当属于会议。一场好的会议，可以让我们对过去发现的事情得出结论，对未来可能发生的问题有所预见，在团队建设方面，也有助于管理者了解团队成员的工作状态、工作态度以及工作问题。




不过现实的情况让我们是在捉急，不少组织者和管理者并不了解会议的重要性，也对一场会议的掌控无从下手。我们常有发生的情况是这样的：一场会议下来，期间会议参与者各执其事，三四个小时，结果毫无重点毫无决策，团队怨声不断。








那，如何开一场高效的会议呢？








首先我们要知道的是，会议有很多种区分，按人数来分就有大中小型之分，按重要程度又有各种区分，我要和大家说的主要是统筹会议，指一般性会议，讲白了我们很多人平时都能遇到的部门例会、专项会议、周例会月例会等一般以圆桌沟通形式的常见会议。








在整个idea出来之前，我们必须要明白的是，就目前来说，我们遇到的会议都存在的哪些问题。一般来说会议组织者常见的会议病症有以下几点：（顺序不整理了，打了草稿不爱整理，不分重点先后）




一、态度的扭曲，即迟到、早退、会议期间小动作（如玩手机）等；




二、长时间的扯淡，即整场会议开到天荒地老去了，漫无边际的能开个2个小时；




三、毫无重点的探讨，即会议组织者或参与者谈论到一个话题，经常像泼出去的水，收不回来；另外就是说假话的人太多。




四、决而不定，即毫无结论，让整场会议等于没开；




五、断断续续，如忘记带相关资料，中途接电话，导致进度中断甚至灵感缺失；




六、无聊，参与者毫无激情；








既然存在这么多问题，那我们又讲如何改善。那高效的会议，应该是如何的呢？




这里参考谷歌高效会议大纲：




①每次开会都必须做出一个
 
明确的决定





②参会人数不能超过10人




③每个参会人都必须给出自己的想法，如果没有想法的话那说明他压根就不应该参加这次会




④不应该让某个决定等着开会才可以决定。如果需会议后才能做决定，那么该会议应该立刻召开。








谷歌的会议模式基本涵盖了高效会议的内容，当然，按我的经验，我用简单的话总结一下：





1、有主题






2、站着开






3、用白板






4、有记录






5、要控制（避免偏题）






6、有决策






7、有总结









在工作以来，只组织过一两次会议，碍于职位。但是我在大学期间，组织的会议最大型的超过百号人。我的会议经验告诉我。每一场会议，除了组织者必须要做好会议准备，还需要会议者拥有领导魅力。




我仍然记得我的学弟学妹们在大三毕业前回忆大一时听我的会议的感慨：




“台上那货，真能掰，关键是尼玛的从东边掰到西边了，还能还掰到东边来”








其实，我对团队会议是比较霸道的，简单的说一下我在自己协会及团队建设的会议模式：




1、会议准备（做好主题、目标、互动、以及
 
诱导参与者积极参议的会议安排，讲白了就是要让参与者说真话

 ）




2、会议前沟通（事先询问参与者是否有急事，避免会议中断，其实这点是比较人性化的；然后要求参与者全部静音，禁止会议中途接听任何形式的手机短信及电话，另外说明本场会议的重点、目标、预计会议时间）




3、培养会议习惯（总要都
 
采用组织者先报告、参与者后报告、解决问题、分享信息、会议总结的流程

 ）




4、会议总结（结束前必须将会议解决的问题重复、以及本次会议的决策、工作的安排）




5、会议纪要的使用（记录人员必须写好会议记录，这很关键，我一般开会会拿着上一场会议纪要哦）




其它，开会，身为组织者的我，一般是站着开，这样让我觉得我更清醒更能把握会议。当然，居高临下的感觉很不错。如果会议开到太迟，我一般会请大伙吃点心什么的。其实一般只有那么一两个人留下的，哈哈。另外我
 
习惯在说明某些问题或者探讨某些方案的时候用白板画出导图，这样不仅有利于大伙思维爆发，也有助于整理总结

 。








其实，会议不仅能帮助我们解决工作问题，更是一种让我们了解组织行为的一种方式。细心的组织者或者领导者，常常能在会议中了解到团队的情绪（是否存在负面情绪）和状态。我们要知道，会议只是一种解决问题的方式。而每一个管理者都必须要明白的是，这个世界时所有的问题，都是因为沟通的缺乏，而引起。
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BBC经常拍摄大型纪录片，经费从哪来？











 肖琦
 ,
 
互联网产品









谢邀。








根据BBC 2011-2012年报，它的2012年度收入总共有大约51亿英镑，其中超过36亿英镑来自licence fee，其余收入来源包括海外商业收入、政府拨款、会展收入等等。而包括拍摄大型纪录片在内的几乎所有节目支出，都是严格从licence fee这部分支出：



71p in every £1 of licence fee was spent directly on programmes or the property and technology infrastructure to support their production …



也就是说，每1英镑的licence fee里，就有71便士被用于节目制作的相关费用，总共将近27亿英镑。




而BBC之所以能够收取licence fee，则源于《皇家宪章》（Royal Charter）的授权。英国的每个家庭（除了老年人和少数低收入人群，他们的费用由英国文化、媒体与体育部承担）或企业都必须购买一年限的电视执照，以确保BBC能够拥有足够的资金以“教育、通告和娱乐”大众，费用由政府设定。这笔钱的数目会每年根据通货膨胀系数进行调整，一年一交，总体呈上涨趋势，2011年的收视费标准为每户£145.50，约合1462元人民币。








参考：




BBC Annual Report and Accounts 2012 - PART TWO





http://downloads.bbc.co.uk/annualreport/pdf/bbc_executive_2011_12.pdf






http://en.wikipedia.org/wiki/BBC
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为什么高跟鞋没能在男性中流传开来？











 Raymond Wang
 ,
 
lawyer









推荐BBC的一篇文章“
 
为什么男人不再穿高跟鞋了？

 ”（Why did men stop wearing high heels?），回顾了高跟鞋的发展史，非常有趣。







尽管欧洲人对高跟鞋（别忘了这是波斯人带来的）的热情来自于其所展示的男性魅力，随着女性追求时尚风潮的兴起，设计师们开始从男性的装饰中攫取灵感。不久，高跟鞋便在女性和孩童中蔓延开来。赛弥尔哈克说，17世纪30年代，女性开始剪短头发，还往衣服上添加肩章。她们开始抽烟，带上男性化的帽子。这也是她们穿上高跟鞋的原因–这让她们看起来更加阳刚。








就这样，欧洲上流社会开始流行中性的鞋子。然而到了17世纪末，情况又发生了改变。








伦敦维多利亚和阿尔伯特博物馆（the Victoria and Albert Museum）馆长海伦·裴森（Helen Persson）说：“从那时起，男女之间产生了区别。男性的鞋跟变得方正、稳固、厚实。而与之相对，女性的鞋跟则变得纤细且富有曲线。”








女性的鞋尖通常是呈锥形的。这样当她们的脚从裙子下露出来时，会显得十分小巧琳珑。








数年后，著名的启蒙运动开始了。在这场运动中，理性和务实的精神得到了弘扬，比起特权，人们开始更加重视教育。男性也开始选择更加实用的服装。在英格兰，贵族们开始穿起了便于管理庄园的简化服装。








于是，被称为男性大弃绝（the Great Male Renunciation）的时代开始了。男子们不再佩戴珠宝首饰。不再穿着颜色靓丽惹眼的服装，而开始追求深色、朴素、更符合其性别的装扮。男子的服饰再也不像以前那样能够清晰地区分身份地位。然而，虽然区分身份地位的界线变得日益模糊，区分性别的界线却变得日益清晰。








赛弥尔哈克说：“人们开始讨论如何把男性教化成公民，而不问他们的出身和地位。而与之相反的是，女性被认为情绪波动、感情用事且难以教化。于是女性便开始追求标新立异的时装和超高的鞋跟（功能早已与骑马毫不相关），主要追求的还是那些华而不实的礼服。。”








在此时，穿着高跟鞋的男人会被认为是个蠢货和娘娘腔。因此到了1740年，男人们已经不再穿着高跟鞋了。
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复合地板、竹地板、实木地板 应该如何选择？











 SunLau
 ,
 
室内&陈设设计师、平面/字体/文具/摄影爱好者









谢邀。




问题是如何选择，大多数都跑偏了，又是实木的抉择又是环保。这个问题关注很久以至于忘了 N 次邀请，借知乎圆桌填上坑。









预算紧张，直接强化。

 强化没有你们想象的不堪，耐磨、免维护等性能都很棒。而且花色选择面更广，一些优秀的国内品牌和国外品牌，压痕纹理做的相当不错，几十平米花色不重复，也增加了防滑性能。至于污染物（不要什么都用环保这个词），只要达标都是没问题的，太在意污染物实木也没法用，铺瓷砖或水泥地一步到位。（参考价位 100~220元/㎡）









不差钱，对实木迷恋选实木。

 回答里充斥着对实木的癫狂，有些过了各位。实木的利弊很明显，纹理自然，脚感舒适，使用年限久（对，有传代情节的可以上，不要犹豫）。但缺点也很明显，伸缩率大，是实木的特性，喜欢实木就要接收这点，需要专业保养，当然你也可以像老外一样随便用，但很多国人用实木做不到这点。而且市场上销量大的实木和国外的实木地板完全是两码事，我喜欢通板原木，更倾向裸色尽可能少涂装。（参考价位 400元/㎡~不设上限）









想要实木的质感花色，预算有限选实木复合（三层、多层实木复合）。

 除了花色质感的差异，脚感没有明显提升，价格也差异和好的强化差异不大。但可以得到和大多数实木同样的质感花色，和实木一样会有实木的一些缺陷，膨胀率有了改善。很多人选复合就是觉得强化没有实木两个字，多花点前混个名头。（参考价位 180~400元/㎡）








关于实木、环保都是品牌弄得神乎其神，加上消费者的信息不对称，堪比和淘宝的原单一样搞得经久不衰成了永恒话题。理性消费，多读书，多思考，多查证，Google +翻译，你会了解到不一样的世界。
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联通宽带劫持网页，JS 弹窗广告，该如何解决？











 毕月乌
 ,
 
一个计算机安全学习者









看这里：
 
申诉受理 - 工业和信息化部电信用户申诉受理中心

 （感谢
 
@Harylara Enicki

 指正）对付流氓运营商专用




把你的问题和联系方式都写好，然后提交就行。




注意，一定要先向企业投诉，否则工信部不受理的。




联通的就是10010，你直接说你上网弹广告，而且很多人都这样，问他原因和解决方案，然后他一定会告诉你没法解决。别急，直接问客服你们当地的总经理热线，紧接着打总经理热线，说你们一个地区都出现这种情况，不用提供账号，告诉他地区就好，一般他会让你等第二天回复，耐心等一下。等到第二天他给你打电话的时候，一般还是会说没法解决，这时候问他要联通的集团公司投诉电话。




接下来是重点了，直接向集团公司投诉，也是第二天回复，第二天你有可能会接到好几个回访电话，分别是集团公司，省公司，市公司和营业厅，基本上不用理他们的回复，我们要的只是这个过程，至于解决问题基本不可能。




到这个时候，你就已经在联通的集团公司从上到下提交了投诉工单，并且处理完成，工信部就可以受理你的投诉了。直接登录网站，把你的问题和联系方式填进去，然后等着第二天的各种回访电话就好了，一般来说，你所投诉的问题都会神奇地消失。
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如何看待 2014 年多地放开购房限购令？











 匿名用户









前排都是扯淡呢。政府从来没有希望限购能够降低房价。






政策本身的目的是抑制过快上涨，是预期管理政策。哪个脑袋拍出降价目的










四万亿是政府的财政政策，而核心问题是M2的货币政策，第一名这个大bug。






财政政策有挤出效应的啊，货币政策偷偷的扩张才是货币泛滥原因。






完全搞混了呐。。。还有那么多人点赞。。。知乎咋回事




















限购作用非常好的确是挤压掉了套利的冲动，但也存在弊端：





1、限购主要是通过根据家庭居住需求进行划分，同时考非婚子女是否成年等相关问题




2、负面影响是引起来假离婚等悲欢离合，可见国人对房产的偏好还是很强。





楼继伟谈为房离婚现象：造成人间悲喜剧的政策有缺陷--房产--人民网





3、限购是一个政治经济行为，既有打压价格上升通道的作用，也有安抚民众的作用。




4、房价问题不是绝对剥夺问题，而是在上升的价格预期下的民众产生了相对剥夺感。









解除限购的目的包括几个目的：










	

防止产生持续的快速下降通道。










不是不让下降，而是
 
不能快速下降

 ，一旦快速下降，购买行为会向后推迟，形成恶性循环。




目前正处于经济转型期，土地要素的投入将降低，我们试图将整个经济体对土地的依赖会减少。




仅仅
 
狭义

 的从企业注册经营角度来说，虚拟注册、集中注册，都是降低土地依赖的制度设计。









	

确保房贷还贷的稳定性、社会稳定










土地及与之相关的房产问题，不是简单的经济问题，是混合的政治经济问题。




一是买房的人肯定要跳起来闹，房产商根据协议，需要补偿特定时间的价格差异。




这就产生了，房子还没卖掉，现金流很紧张，就先需要出血补偿的bug。




二是银行房贷的还款风险增大，房价下跌了，谁还还款呢？银行系统的风险不可忽视。









	

同时为土地招牌挂建立好的价格预期










房价下跌，意味着土地出纳金的收入会降低，政府的土地财政收入会减少。




欢欣鼓舞的人脑袋都被枪打了，你的医疗、教育、公共交通，这些年快速增长




都以为是税收的效果？都是土地财政为地方政府带来的收入才能实现的。









	

为房产税征收铺路，解决财政收入问题










房产税将成为地方税收的主要来源之一，这个制度也是模仿美国的房产税，1%-3%不等。




也包括若干的免税项目，包括公共设施等等，当然我们设计的会更复杂。









后面接着几个大招，包括：










	

是等待全国统一的不动产登记系统完毕。










不动产登记，不是狭义的房产登记，包括林业、海洋、矿产、天然气等基础资源资源。




同时包括各类土地，包括国有土地、集体土地等等，及地上附着物，公共设施、房产等。




最重要的还包括相关的权利，所有权、经营权、划拨权、地役权等等，非常复杂。









	

是探索持有环节的房产税，解决政府哄抬价格冲动。










在持有环节征税，既有利于对于高收入群体征税，也有利于土地集约使用。




同时最为重要的是，替代以往的一级、二级土地出让差价，减少政府哄抬价格的冲动。




土地使用价格上涨，土地要素的投入就会减少，更加多元、创意、高效的利用方式会出现。









	

通过房产税调节收入差距，从持有总量、持有性质设计累进税。










收入调节机制，中国特色，对于富人持有更多房产征税。




对于高档住房累进的更高，类似重庆模式。对于持有规模累进的更高，类似上海模式。









另外，一整套的土地收储、土地出纳也不是中国首创，荷兰在1922年就开始玩这一套了。









------------------------------------------------------华丽的分割线-----------------------------------------------------





几个重要问题的补充：






1、怎么评价四万亿对于房地产的影响。





四万亿是财政政策，财政政策是无法直接影响到房地产价格的，关键是货币政策。




因为房地产的投资主体不是政府，购买主体也不是政府（但是土地供给是政府）。




四万亿的投向主要是基建、保障性安居工程、农村民生工程、社会事业等等。




（但如果钱被套出来投资房地产，这属于违规行为，不能说财政政策导致这个结果。）









2、货币政策对于房价的影响是较为显著的。





主要体现为旺盛的需求上升，在土地供给适度的情况下，价格会上升。




但大家不要简单的认为，放开土地的供给，房价就会下降，需要考察价格形成机制。




大抵如此：货币超发=>（A）需求增长=>（B）商品房价格上升=>招拍挂价格上升=>




=>各级土地价格上升（差价为土地财政收入）=>收储成本上升（比如拆迁费用）




总的来说，是一个价格上升预期由末端向前端传导的过程。




限购政策卡在（A），是通过需求管理进而形成预期管理。









3、商品房价格的形成机制





房地产本身开发周期长，存在价格预期，容易陷入持续上升或者下降通道。




有人说是微观经济里面的蛛网模型，有一定道理，但处理方式不能完全利用储备土地调节。




有人认为大量的投资资金进入房地产市场，催生了高房价，这是因果颠倒。




因为投资资金以成本形式进入，在这里
 
成本不决定产品价格，

 房产商不是按照利润率定价。




（为什为房产么不是按照利润率定价，因信息容易获取，一般采用类比的市场价修正）




因此，商品房价格形成机制是带预期的需求-供给定价。









4、为什么土地各级差价很重要





因为各级差价就是政府财政收入，一般需要弥补动拆迁费用（人员安置、地上附着物拆除）




还需要进行土地平整，水电煤气通信道路等等的开发，一般由政府投资平台完成。




前期的费用是巨大的，一般通过土地招拍挂，形成国有土地出让合同收回，
 
并产生溢价

 。





溢价成为的政府土地财政的收入，它支撑了大量公共服务（也滋生了许多腐败）。










5、房产开发的投融资情况





一级土地和二级土地开放的主体一般是不同的，另外还包括土储中心、投资平台等等。




一级土地开发一般是政府公司承担，因为修修路、通通渠是没有收益的。




二级土地开放带上功能了，包括商业、住宅、公用配套、绿化等等，能看得到收益。




我们常说的信托，利用政府信用担保，从银行拿钱给政府下属公司对土地进行开发。




并且希望卖出一个好价钱，能够回本并且产生溢价收入。这里的收入，就是二级开发的成本。









6、如何看待买不起房子的问题





前面已经说过了，房价的主要因素是需求端钱多的扑出来了，换而言之：





确确实实有人有钱买得起房子，而且是相当一批、相当有钱！





因此这是一个收入结构的问题，有人钱多的没地方保值，有人则买不起。




在存在价格预期上涨的情况下，一种剥夺感悠然而生，其实谁都知道房价只是信号，没有价值。








------------------------------------------------------华丽的分割线-----------------------------------------------------




有些人在评论里面跟我撕逼大骂，还说我是财政司的人，楼主表示还能混这么高，很是欣慰。




在那货删除了自己所有评论之后，一个个举报我的评论，要不要这么low，这么怕被我举报？









7、对于房地产市场“市场化”的驳斥





房地产市场不可能市场化，原因在于
 
土地供给是政府几乎完全垄断的

 。





一级土地市场不存在竞争者

 ，只有一个供给商，直接市场化的结果就是愈发高的出纳金。




为什么政府垄断，这超出了这个题目解释的范围，大抵就是“政治基础问题”。




土地分为国有土地和集体土地（集体土地是非公有的），后者属于农民，是政治问题。




集体土地的流转目前仍在探索中，但即便流转，其权利也受到制约（小产权问题）。









8、对于房产税路径设计方面的讨论






@苏宁

 提出房产税功能中，首要应当是募集收入，其次包括是收入分配问题。




在考虑到收税成本问题后，比例税相较于累进税（基于规模或性质），更为合适。





我赞同先募集收入、后调解收入，且应考虑税收成本的观点，但推出的结论却不同。





原因包括几点：




1、基于人大立法权的背景分析，人大立法已成为社会的共识，在考察社会的偏好之后。




对于富人征收更多的税收，应当说相当部分人的会赞成，这涉及文化偏好、意识形态。




2、基于挤出泡沫的考量，累进税有利于引导空房进入二级市场交易或者出租。（供给提升）




3、征收的前置成本是较低的，依据房产合同、工程信息（如BMI），征税对象较为清晰。




不存在遗产税、增值税、营业税那样税基不准的问题。




4、征收的后置成本也是较低，对于不纳税人，进行制约是相对较为容易的。




为保持房产的有效使用，需配套水电煤气弱点等功能，缺一不可。




5、交易环节可要求提交纳税证明或补缴税款，否则对房产流转不予认同。
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如何来分析活跃用户和留存用户？











 李荟
 ,
 
友盟统计分析产品经理










活跃用户





用户每天既会不断新增，也会不断流失，如果单独只看每日活跃用户数，是很难发现问题的本质的，所以通常会结合活跃率和整个APP的生命周期来看。








活跃率是指活跃用户/总用户，通过这个比值可以了解你的用户的整体活跃度，但随着时间周期的加长，用户活跃率总是在逐渐下降的，所以经过一个长生命周期（3个月或半年）的沉淀，用户的活跃率还能稳定保持到5%-10%，则是一个非常好的用户活跃的表现，当然也不能完全套用，得视产品特点来看。









留存用户





留存用户和留存率通常反映了不同时期获得的用户流失的情况，分析这个结果往往是为了找到用户流失的具体原因。








那如何来看呢？有几个指标。





次日留存：

 因为都是新用户，所以结合产品的新手引导设计和新用户转化路径来分析用户的流失原因，通过不断的修改和调整来降低用户流失，提升次日留存率，通常这个数字如果达到了40%就表示产品非常优秀了。









周留存：

 在这个时间段里，用户通常会经历一个完整的使用和体验周期，如果在这个阶段用户能够留下来，就有可能成为忠诚度较高的用户。









月留存：

 通常移动APP的迭代周期为2-4周一个版本，所以月留存是能够反映出一个版本的用户留存情况，一个版本的更新，总是会或多或少的影响用户的体验，所以通过比较月留存率能够判断出每个版本更新是否对用户有影响。









渠道留存：

 因为渠道来源不一，用户质量也会有差别，所以有必要针对渠道用户进行留存率分析。而且排除用户差别的因素以后，再去比较次日，周留存，可以更准确的判断产品上的问题。
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若想学 HTML，应从哪里入手？











 李路
 ,
 
knewone.com









陈贤安先生推荐的书籍，我认为非常不适合入门，他们更像是全面的参考指南，充斥着各类细节，且行文晦涩，对初学者有难度，容易挫败其热情。








我负责任地说：








O'reilly 的 Head first html， xhtml & CSS 是这个地球上最好的html和css入门书，没有之一。








1， 最正式的规范和思路




2， 最简单易懂，乐趣盎然的学习过程








读完这本后，请直接去学习同作者的刚刚出版的新书：








Head first Html5








这本不但是最好的html5入门书，也是极好的javascript入门书。这两本的结合，应是目前最快的html学习路径。
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是否有高级定制化妆品？











 慕容七
 ,
 
不许叫我姐！大骗局——手工皂









很期待知友分享”上流社会“的一面。所以关注了好久，几乎每天都来看一下（喂喂喂你要不要这么八卦……）




不了解”上流社会“。尝试从加工方面答一下。跟朋友有个实验室，曾经有段时间给熟人朋友做过实验室级别的护肤品，对其中的
 
不

 可操作性深有体会。




如果是商业行为，主要受制于成本，详细解答如下。









一。成本






1.设备成本





首先起码要有个实验室吧。租个地方，租金一年十多万。把水电网费提前说一下，按一年五万来计算。




下面是专业设备：试验台、杀菌消毒烘干相关、水浴锅、均质机、低压乳化机、灌装相关，再配有简单水分测试仪、高低温稳定测试相关，再有的就是各式大小的容器。粗粗装备整套下来五十万左右吧。





2.原料成本





护肤品本质上就是个配方工艺。讲究原料购入后，合适比例配比，合适工艺加工。所有的功效都是来自于原料性质。配方可以调节原料刺激性、吸收度等方面。




护肤品原料，从加工厂出来都是有一定包装的。用量大的叫“大料”，比如清洁产品中的表面活性剂，基础护肤中的白油甘油之类，通常大部分情况是200kg一桶。某些用量不那么大的配方结构型的原料，可能50kg、25kg包装。有些用量特别小，到了千分之几万分之几的原料，根据形态可能有10kg、1kg的包装。




如果平时实验室测试用，是可以向原料商申请小份的样品来测试，但提供量仅够做几百g的小样。如果要做到定制，还是必须购买原料。




而每一个配方，都会用到若干种原料，多则几十种，少的也有十几种。而且配方之间，还不是所有原料都通用。所以如果为了做几个不同种类的配方，就要备有几十种原料，这会拖到很大一部分资金。这部分原料库存占用的资金，可以到6位数。





3.包装成本





盛装产品的容器，如果自己设计款式、材料的话，需要到容器加工厂制作。开模费几千块、起订量一般最少是一万只。如果每只3-5元，又是5万左右资金压进去。而且这只是一款产品的瓶子，如果一套产品需要4-5种单品，又是6位数的资金。




还要算上外观的设计费用。我曾联系过稍微像样的设计公司，单套方案直接开价就30万……这部分的资金成本可见一斑。




如果是工艺品的容器，受制于：
 
1）单只价格

 ：可能十几元到几十元不等；





2）订货量

 ：每款容器也要至少几千的订货量，这两条就同样有压资金的困扰。





3）规格

 ：如果不是大规模标准化生产，每只的封闭程度是不一样的，会影响盛装产品的保存。





4）交货周期

 ：一般默认的交货周期都是2-3个月。但是如果赶上瓶器加工厂的生产旺季，或者遇到意外因素，容器推迟交货期是常态。








包材这部分不仅会有资金成本，还要承担交货周期的风险。









4.时间成本





做一款产品，不管是一个反应釜1吨，还是一个烧杯100ml，加工时间是一样的，都是几个小时。




那么涉及到的问题是，如果我加工一次，使用的是工厂的反应釜，一次加工1t，那还叫“定制”了么？




如果真的做到定制的话，我们默认为为顾客每个人单独来制作，那每瓶护肤品通常容量就是几百毫升。如果我一次只加工几百克，那一天能生产出的产品瓶数必定是个位数。




考虑一点仅仅人工来算，能做出放心产品的单个技术人员，年薪水也要有6-8万的成本。








那一天就个位数的产品，一年就不到一千件，每瓶要定价多少才能抵消掉成本？





二。加工条件





这部分我们都以条件成熟安全为前提，不卫生啊之类的情况我们假设已经解决。还需要面对的问题如下。





1.配方确定





前文提到，每款护肤品，是需要几十种原料混合加工。各种原料性状不同，加工在一个产品里，会出现很多可能性，所以需要调整配方确定方案。对产品加工体会不深的人，对这一条不敏感，所以才会有“量肤定制”的误会。




这么复杂的混合物，其中任何一种原料，添加比例有一点点超过范围，都可能导致产品出现问题。所以确定一个配方，需要大量做出样板，进行高低温稳定测试。比较短的周期也要有几个月。大公司一个配方测试几年也是常有情况。




所以，工厂所谓的“配方储备”，都是框架型的，并不是看到某人什么皮肤了，就可以直接找到有针对性的配方来直接生产制作。如果真要做到针对个体的体贴式配方，其实是蛮难实现的。那所谓的“量肤定制”，其实就是欺骗消费者。只不过是拿出一个配方框架来，忽悠你说“这个配方是专门为你设计的”，其实是在你没出现之前好久就设计好的了。





2.加工误差





我们中学实验基础里，会有称量误差的教育。每个仪器都会有一定范围的称量误差。同样范围的称量误差，在不同加工量里表现是不同的。同样一台天平，称出来的称量误差如果是mg级，那把这个称量好的原料倒入吨级的反应釜，可能会把这个误差化解掉。但倒入几百克的反应釜里，这个误差就蛮明显了。




而且加工护肤品时候，可能会遇到千分之几、万分之几的添加物。通常的办法是，多次稀释：意思就是，先稀释成百分之一，再从这百分之一的溶液里取一点再稀释成需要的浓度。这个过程，很容易造成更大的误差。




所以小规模加工，产品的批次与批次之间差别是蛮明显的。我为之加工的朋友，我都会说明情况，每次制作的同一款产品，是有可能不一样的。





三。销售





这是重点。




我们前期排除万难，投入了那么多的资金和精力。亲爱的富婆们，我去哪找你啊……




赞同：141
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从进化角度来说，女性月经有何意义？











 吴亮
 ,
 
退学从商，非典型INTP










注意：

 以下涉及“策略”、“方法”的用语，都是对演化稳定策略的简单表述，而非生物主观意识产生这一策略。








首先回答几个小问题，为什么是一开始就储存一大批卵子，而不是有需要的时候再制造出来。我没有找到paper确切地叙述这个问题，不过很可能的原因是：精子等不及了。一个精子在女方体内至多可以存活5天，与此同时，卵细胞减数分裂产生卵子远远没这么快。（减数分裂产生成熟的精子
 
Sperm

 至少需要六七十天，就算是卵母细胞一刻不停分裂，也赶不上这个速度。）所以，一个更加好的方法就是先存着，定期释放。








至于为什么卵子成熟以后若碰不见合适的精子就会被排除体外，恰好quora上有一个类似的问题
 
Menstruation and Menstrual Hygiene Management (MHM): What is the evolutionary benefit or purpose of having periods?

 ，人人网的杨岩同学提供了很好的翻译
 
为什么女人进化出月经

 ，粘贴如下：











很高兴有人问到这个问题。真的，这个问题是人类生物进化史上最具有富于启发性，同时也是最让人困扰的问题。而且，几乎没什么人知道这是怎么一回事儿。所以，来来来，朋友们，围着圈圈做好，一起来听听这个牛逼的故事：







女人为什么会有大姨妈 ？







和大家的常识相反，大多数哺乳动物是没有大姨妈的。实际上，大姨妈是区分高级灵长类动物和其他哺乳动物的一个元素，像一些蝙蝠和象鼩目动物。（狗的阴道会流血，但那不是月经）。然而，新一代女性的月经量比其他动物都多。（女性的月经量大约每次20-100ml）。
 
以这样的方式丢失宝贵的血液真是血淋淋的蠢啊（原文为 bloody stupid……）。不仅白白的丢失了营养还让你什么都做不了，最致命的还是向周围的猎食者暴露了行迹。









那么为什么女人要来大姨妈？








为了更好的理解为什么女人要来大姨妈这个问题，我们必须首先从贯穿人整个生命的最初的原始的关系 ---- 母亲 - 胎儿的联结说起。



女性怀孕的时候是不是很美？去看看与之相关的任何一本书，其中都会这么描述——一个准妈妈，把一只手温柔的放在自己的隆起的肚子上。她朦胧的眼神中满满都是爱意与期许。你可以感受到，这个女人可以为了抚育和保护她的孩子而做任何事情。当你把书翻开，你能阅读到更多的关于这个伟大的共生的故事。女性妊娠期的生理改变可以说完完全全是一个“利他主义”的改变，这些改变完美的建造了一个十分适合孩子生长的环境，却把母亲毁得“一塌糊涂”。但是如果你怀过孩子，你可能会知道真实的故事其实并没有那么简单。这些完全的利他主义的改变确实存在，但是它们只是让你在几周或者几个月内感到恶心，乏力，全身酸痛，失禁，高血压和焦虑，其中 15%的女性可能还会经历致命的并发症。







然而站在大多数哺乳动物的角度来说，这简直太疯狂了。因为大多数的哺乳动物是非常愉快的渡过孕育时光的。即使马上就要生一窝 12 个小崽子，怀孕这段时间它们该躲天敌就躲天敌，该捕猎就捕猎，。到底是什么让我们如此特别呢？答案就在那个奇异的胎盘里。对于大多数哺乳动物来说，胎盘是婴儿的一部分，是和母亲血管相连接向胎儿输送营养的东西。而那些有袋类的动物甚至都不让胎儿接触到它们的血液，他们只是分泌一种类似的奶的东西穿过子宫壁而达到输送营养的目的。
 
只有很少的一些哺乳动物，包括灵长类动物和老鼠进化出了我们所说的“绒毛膜受血”的胎盘，而我们人类的也许是其中最“肮脏”的一种。




在子宫里有一层厚厚的子宫内膜，里面包含着一些小血管。子宫内膜是新生胚胎的唯一供血区。不断生长的胎盘逐渐长了进去并穿过动脉壁与母体血管连接起来，直接把血液输送到到饥肠辘辘的胎儿那里。胎盘还会侵入附近的组织，并将这些组织全部干掉，长出丰富的动脉血管并分泌大量的激素，这样它们就可以占领这块新的领地。这些激素让母体的动脉血管麻痹，以至于母体自己都不能再收缩那些动脉了。







这些过程的意义就是，
 
婴儿可以直接不受限制的接受来自母体的血液供应。胎盘还能制造激素，然后利用激素操纵母体。

 举个例子，比如胎盘分泌的雌激素可以提升母体的血糖，扩张母体的动脉血管，或者直接剧烈的升高血压只为了自己能得到更多的养分。它也确实这么做了。一些婴儿的细胞直接通过胎盘进入母体循环。在接下来一辈子里，它们会在母体的血液和器官，甚至大脑里面生长，让妈妈成为一个遗传嵌合体（genetic chimera）







这事儿看起来有点大不敬。事实上，这是一场兄弟姐妹之间的竞争，他们都在尽力使自己达到这场进化比赛中的最优。你看，妈妈和胎儿之间在遗传上的利益其实是不太一样的。
 
妈妈希望把资源平均分配给每一个存活的孩子，包括那些将来可能怀上而不是那些有可能会死去的孩子。胎儿呢，希望自己能生存下来，所以他们尽自己最大的能力去索取，能拿多少就要多少

 。（不是他们有意的，而是进化出来的一种类似潜意识的行为）








然而这里还有第三个玩家 --- 父亲。他的遗传利益与母亲的相比来说是也不一样，因为妈妈生出的其他孩子有可能不是他的。在胎儿身上，一些从父亲那儿遗传到的基因会在胎盘中激活。这些激活的基因将会无情的以牺牲妈妈的代价给自己挣福利。 这个过程称之为遗传印记（genetic imprinting）。







我们是如何进化到这种凶残的“绒毛膜受血”胎盘形式的？为何给胎儿和他们的父亲如此非同寻常的权力呢？我们可以看到，在整个灵长类动物中都呈现出胎盘的侵入性愈演愈烈的趋势，但完整的答案可能已经消失在迷雾里了。







然而结果，是清晰的。正常的哺乳动物怀孕时一个非常有序的过程，
 
因为妈妈是一个独裁者。她的后代生或者死，都在她的一念之间。她控制着营养供给，任何时候都可以选择排出或者重吸收这些营养，只要她愿意。

 而相对应的，人类的怀孕，是通过委员会表决的 --- 这可不是一般的委员会，这个委员会里面的成员都心怀鬼胎，每个人的利益交错，而且之间也只分享一点点信息。就像拔河一样，不仅有时候会扭打在一起，偶尔还会发动一场战争。许多潜在的致命疾病，比如异位妊娠，妊娠糖尿病，先兆子痫等等，这些都可以追溯到这个游戏起始走错的几步上。







不过，这和怀孕有毛线关系啊？Huh～我们快说到那儿了







从女性的角度来看，怀孕永远都是一个巨大的投资。因为她的种族进化出了“绒毛膜受血”的胎盘，让这个投资更大了。一旦胎盘成功植入，她不仅丧失了对自己激素的全面控制，还面临着胎盘娩出时大出血的风险。
 
所以也不难理解为什么女性会非常非常仔细的筛检胚胎。为了一个虚弱不能存活甚至像低人一等的胎儿冒这个巨大的风险显然不值得。








现在轮到子宫内膜出场的啦。你可能已经知道子宫内膜是如何温柔体贴的营造环境，只为了可以把精致的胚胎揽入自己的怀抱。事实上，并非大家想像的那样。多亏了一些研究者的好奇心，他们曾经在老鼠身上的每一个地方都尝试过植入胚胎。你猜怎么着，对胚胎最难生长的地方就是 ---- 子宫内膜！







跟“温柔的怀抱”这一说法相反的是，
 
子宫内膜是一个致命的试验场，只有最坚强的胚胎才可以存活

 。女性延迟胎盘接触她的血液系统越久，她就越有时间来决定孕育这个胚胎是否会付出巨大的代价。而胚胎，则相反，它想尽快植入到妈妈体内，尽快的得到丰富的血液供应，增加被妈妈接受并让自己生存下来的几率。所以，子宫内膜变得越来越厚，越来越强 --- 而胎盘变得相应的越来越具有侵入性。



但是这种进化的博弈又引发了一个更长远的问题：
 
如果胚胎在子宫里死掉或者半死不活怎么办？

 子宫内膜的血液供应必须有限制，不然胚胎就会轻易的和它连上。但是如果限制了血液供应，又会让组织对来自母体的激素信号反应迟钝 --- 并且还有可能导致母体对附近胚胎的激素信号有反应（胚胎们一般会希望子宫内膜能更好对付一些~） 此外，这个过程还会让母体更容易发生感染，更别提的是说不定子宫内膜里面已经有了一些死的组织。








为了解决问题，对高等灵长类来说，就是只要排卵后机体没有成功怀一个健康的孕，就剥脱掉整整一层表面的子宫内膜 和死的胚胎啥的。这方法不聪明，但好使。

 而且最重要的是，它只需要通过改变几个正常怀孕时候婴儿使用的化学通路就可以达到目的。换句话说，这就是一种著名的自然选择方式：用古怪的，煞费苦心的方案来解决同样古怪的难题。其实没有看起来那么坏啦，因为在自然界，女人大姨妈也来不了几次。－－可能也就7-10次，在她停经哺乳和怀孕的期间。







我们不知道这些超级激进的胎盘是如何联系到那些使人类看起来独一无二的特性上的。但这些特性不知怎地就一起出现，也许意味着古人是对的（说的圣经？）。当我们用隐喻“吃了知识的果实”（估计是想隐喻亚当夏娃偷吃禁果），也就是每当我们开始用科学和科技来将我们和天真的动物分开的时候。我们对两性的道德开始有了独特的感受。
 
也许就是那时候，月经，怀孕，生子这些苦难，降临到了女人身上。 所有的这些都要感谢那个“绒毛受血”的进化方式。

















补充一下相关的知识，可能需要一点知识背景





1 Genomic imprinting: Conflict exists between genes expressed in the mother and fetus as described above, but it also occurs between maternally and paternally expressed genes in fetal tissues [21]. Genomic imprinting of genes expressed in fetal tissues is evidence of conflict at this level. Under this hypothesis, paternally expressed alleles will enhance fetal/placental growth, and maternally expressed alleles in the fetus will restrict fetal/placental growth. Interestingly, most known imprinted genes are involved in fetal/placental growth and expressed in the placenta [62]. The insulin and insulin-like-growth factor system provides good support for this hypothesis: IGF2, IGF2R, and INS, genes involved in placental and fetal growth and metabolism are imprinted and fit the pattern described above. For example, IGF2 is a gene expressed in the placenta that promotes trophoblast invasiveness, and is only expressed from the paternal allele [62].





http://www.ncbi.nlm.nih.gov/pmc/articles/PMC3528014/





2 胎儿的细胞能穿过胎盘屏障进入母体吗？





可以，这种现象叫做 Microchimerism

 (abbreviated
 
Mc

 ) is the presence of a small number of cells that originate from another individual and are therefore genetically distinct from the cells of the host individual. This phenomenon may be related to certain types of
 
autoimmune diseases

 ; however, the mechanisms responsible for this relationship are unclear.




http://en.wikipedia.org/wiki/Microchimerism








有同学反应看不懂，那我就简要解释一下吧。从演化博弈角度来说，受精卵发育到新生命的诞生对于父方和母方而言都是代价巨大的博弈过程，双方必须仔细考量付出和收获，以让自己的基因能够延续下去（并不是主观意识，而是演化形成的策略）。在这种情况下，受精卵会为自己争取到一切可以争取的资源以顺利生长发育，而与此同时母体却不能允许每一个受精卵这样做，万一这个受精卵“质量”不好，怀胎九月就是一个巨大的浪费。于是高等灵长类演化出了一个简单粗暴的方法：排卵以后，只要没有成功怀上一个高质量的受精卵，就把整个子宫内膜脱落掉排出体外。由于在原始环境下女性遇到这种情况的几率很小，所以这个方法也不算太坏。
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国内三家通信运营商的 4G LTE 制式有何区别？哪一家更有优势？











 FrankD
 ,
 
光通信行业从业者，互联网行业爱好者，PYTHON初学者









真正的4G是LTE-Advanced,TD-LTE-Advanced和WiMAX-Advanced，目前的所谓的4G（LTE-FDD和LTE-TDD）其实是3.9G，这是运营商玩的文字游戏。真正的4G要求静态传输速率达到1Gbps，高速移动状态下可以达到100Mbps。




第四代移动电话行动通信标准

 （
 
英语

 ：fourth generation of mobile phone mobile communications standards，缩写为4G），指的是第四代
 
移动通信

 技术，也是
 
3G

 之后的延伸。



这套无线通信标准，从技术标准的角度看，按照
 
ITU

 的定义，静态传输速率达到1Gbps，用户在高速移动状态下可以达到100Mbps，就可以作为4G的技术之一。



从
 
营运商

 的角度看，除了与现有网络的可兼容性外，4G要有更高的数据吞吐量、更低时延、更低的建设和运行维护成本、更高的鉴权能力和安全能力、支持多种
 
QoS

 等级。








4G标准






	


LTE Advanced


 （
 
长期演进技术升级版

 ）：是
 
LTE

 的增强，完全向后兼容LTE，通常通过在LTE上通过软件升级即可，升级过程类似于从WCDMA升级到HSPA。峰值速率：下行1Gbps，上行500Mbps。是第一批被
 
国际电信联盟

 承认的4G标准，也是事实上的唯一主流4G标准。


	


TD-LTE-Advanced


 （
 
时分长期演进技术升级版

 ）：即是属于LTE
 
TDD

 的一个分支增强，由
 
上海贝尔

 、
 
诺基亚西门子通信

 、大唐电信、
 
华为技术

 、
 
中兴通信

 、
 
中国移动

 、
 
高通

 、
 
ST-Ericsson

 等业者共同开发。峰值速率：下行1Gbps，上行500Mbps。也是
 
国际电信联盟

 承认IMT-Advanced的4G标准。


	


WiMAX-Advanced


 （
 
全球互通微波存取升级版

 ）：即
 
IEEE 802.16m

 是
 
WiMAX

 的增强，由WiMAX Forum所主导，接收下行与上行最高速率可达到300Mbps，在静止定点接收可高达1Gbps。也是
 
国际电信联盟

 承认的4G标准，不过随着Intel于2010年退出，WiMAX技术也逐渐被运营商放弃，并开始将设备升级为
 
LTE

 ，WiMAX Forum也于2012年将
 
TD-LTE

 纳入WiMAX 2.1规范。









按照lz的题意，应该是指的LTE-FDD和LTE-TDD，联通由于3G时代使用的WCDMA制式，4G制式几乎肯定是LTE-FDD；而移动目前正在几个大城市打造LTE-TDD的4G实验网；在这种情况下，电信的制式选择就比较微妙，之前传出租用移动网络的消息，目前两个制式的网络都有招标，出于维护成本考虑最终应该只会使用一种制式，电信自己肯定倾向于选择LTE-FDD(产业链更完善，终端选择更多)，不过最终选择权在工信部、发改委等有关部门，肯定会有利益相关者的博弈，不是我等X丝可以窥探的。




所谓的优势，除了制式本身的优劣外，还有运营等因素，3G时代联通手握WCDMA的如此优势也没能将移动拉下马，可见移动在2G上老本是多么雄厚，所以TD这个废柴也只能由移动来做。电信基础扎实，3G网络里电信的信号覆盖和使用感知应该是最好的。运营能力上看，移动和电信差不多，都要强过联通。




综上所述，移动制式肯定是LTE-TDD，联通是LTE-FDD，如果电信选择LTE-FDD，本人看好电信。如果电信选择LTE-TDD，甚至和移动合建4G网络，那么三家运营商基本上是机会均等的。




利益相关：本人是某通信设备提供商职工，只不过本公司没有无线业务，只有光网络和接入产品，相信同行们可以猜到是哪一家：）。




赞同：128





评论：61









「蓖麻」这个大家都不熟且文字也不太好认的植物出现在90年代的小学语文和自然课本上，有着怎样的社会背景？











 蔓玫
 ,
 
《草木集：植物的印象笔记》即将上线。谢谢厚爱：）









谢谢题主邀请。又是个长答案。




虽说历史和政治从来就是植物文化里至关重要的一部分，但我一直不太敢主动提。没办法，早晚还是被找上来啦，哈哈。




本人三观不正，以下仅讨论植物文化发展局势，更多的恕不能奉陪。见谅：）








1. 蓖麻




蓖麻在中国的种植历史不长，以前一直是做药用。也好理解，古时候没什么机械需要那么多油。





真正对它进行大规模开发利用，是在近代新工业兴起之后。





而且，据我所知，大规模种植蓖麻的，大部分都是被夹在工业化和农业化之间的发展中国家（评论中同学提到的“新兴经济体”），比如印度，比如巴西，比如中国。一方面是气候原因，另一方面嘛，呵呵。。。








蓖麻油用处很多倒是真的。








其实带“麻”字的几种植物都不太讨喜的，无论从名字还是性格。不信你看看，
 
蓖麻

 ，
 
苎麻

 ，
 
荨麻

 ，这几位的名字都算生僻字吧？再去搜下它们的图片，甚至相关历史文化寓意，形象都不是太可观的。。。








2. 为什么不是其他植物？




要向孩子们介绍具有中国特色的植物，其实比它够资格的多得是：从十大名花，到五谷杂粮，怎么算都轮不上蓖麻。那些植物的受众之广，历史之久，文化之深，足够中学老师讲一个单元的内容。蓖麻算什么？田间地头小草罢了。








但是你别说，除了蓖麻，还真没有第二种积极活跃在各科目里的植物。








题主自己其实已经解答了一部分答案——伴随着蓖麻出现在课本里的，是生产队，是人民公社。




教材里面的内容，不知道别人怎么想，我觉得至少埋藏着两个少年人不一定会理解的大东西：政治指向，主流审美。所以
 
不要小看蓖麻。正是因为很多大方面的取舍，才会使它成为课本里的赢家。










观赏植物，譬如牡丹梅花之类，只能作为点缀，不能成为主旋律。





我在别的帖子里有提到过关于西方中世纪严禁种植花卉的事情。在中国，某些时期也是一样的。在那样的大环境下，花卉意味着享乐，纵欲，华而不实，醉生梦死，必须通通铲除……与之类似的，直至后来很多年，在面临各方选择的时候，主流文化仍然在一再地抛弃审美。而且理由非常伟光正——你能质疑朴素吗？随时有人会跳出来说：难道朴素不就是一种美吗？




所以花儿们输了。。。爱美的群体毫无招架能力。





作为“世界园林之母”的中国，对观赏植物的摒弃，其实是一种审美文化的阙如。





后来好些了。你们不知道我后来在语文书里读到宗璞《紫藤萝瀑布》有多清新激动。









至于经济作物呢？五谷杂粮不是也很好么？但是防民之口甚于防川啊。





种的人多，种的时间长，大家自然了解得多。何必课本来教？随时有人可能对你的说法提出质疑，甚至上升到彼此质疑动机的地步。有些事情农民伯伯心知肚明就好，何必放到台面上说。更何况，我们是要努力现代化的啊，困于五谷杂粮不觉得太小农经济了么亲。。。








3. 蓖麻的胜出




综上，一句话够了。





它够草根，够朴素，够新生代，够十全大补。





从以上四方面理解，会不会觉得没有什么悬念呢。会不会让你想起一些其他的人和事呢。








最后？




最后我还是有点怕有人说我过度解读和阴谋论。事实是，每个选择背后都是有理由的——哪怕只是一株小小的植物。更何况某些国家的国花都是派系斗争的产物，我这来自一株蓖麻的管窥蠡测，真的不算什么。








P.S. 本答案被锁闭审核了n次，大力感谢在此期间担任搬运工的
 
@Soso

 同学以及为之点赞的同学~~~（以及呼吁知乎改进审核规则。。）
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如何评价 Kindle Paperwhite 和 Kindle Fire HD？











 warfalcon
 ,
 
微信号：read01 , 2011年完成每天一本书习惯









Kindle Paperwhite 解决eink的在暗处阅读的问题，我对K3 唯一不满意地方就在这里，考虑把手中的K3 换成这个。Nook 虽然也有支持背光的阅读器，但那个东西是安卓系统，能安装各种其它的程序，太容易分心了，就想要一个单纯的阅读工具，方便小巧，便于携带，可以在任何环境下阅读，一、二周充回电，在我买过的所有数码产品中，kindle 系列是最让我满意的，物超所值.












一直在用Nook Tablet，快一年了，期间试过不少其它的安卓平板，包括 Kindle Fire 和Nexus 7，目前所有的安卓平板都存在一个问题，真正适合7寸或10寸的安卓精品程序太少，用着没有ipad 舒服、方便。Kindle Fire HD 只不过对硬件做了些升级，亚马逊自已的服务在国内完全用不上，4G对我来说还太远，所以从使用角度来说它跟的其它安卓平板区别不大，如果ipad Mini出来，准备把手中的平板换成苹果的..








Kindle Fire HD最大的特色是亚马逊的服务，估计在美国能跟苹果正面对抗，但在中国因为语言和其它关系享受不到这个特点，一旦缺少这个特点Kindle Fire HD 跟其它安卓平板区别并不大，剩下的特色就是便宜，在同等价格上质量最好，但这点真的没办法跟ipad mini 对抗。












苹果是已经建立起一整套的生态环境，不管在中国还是美国都一样，而Kindle Fire HD的主场在美国，在中国它只是一个普通的平板，唯一的优势就是优势价格便宜质量好。
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护肤可以不用化妆水、乳液只涂霜吗？还是要分季节和年龄？@慕容七











 慕容七
 ,
 
不许叫我姐！大骗局——手工皂












咦，还有这么个性的玩法在题目里@。我都没玩过哎。




个人角度看，我向来不是特别建议用水。其实非常多的化妆水都是细分市场的产物，目的只是多收一次钱，而且这部分的钱特别好赚：1.成分配方简单，制备灌装方便，成本极低；2.定价高；3.消耗量大，消耗速度快。




当然不能排除个别水状产品有特殊用途另算。



宣称中化妆水的作用是什么呢？我一条条来反驳：




1.二次清洁。




说洗面奶洗不干净，自来水冲不干净。那你化妆水是怎么清洁的？




洗面奶配方中可能会有油脂类和多元醇类，洗后会驻留有皮肤上，那是配方设计中设计好的，改善泡沫带走皮肤油污后改善肤感的。你把人家做的好好的产品当成你推销时的借口倒打一耙，这样不好。




清水都冲不干净，那你加了防腐剂保湿剂的不纯的化妆水反而干净？这什么道理，纯净的不干净混合物干净？




2.平衡皮肤pH。




每个人脸上每次洗完脸的pH并不相同，为啥买了你的批量生产的化妆水就能都平衡了？想说缓冲溶液的原理么，乳液面霜也可以做到啊～




3.补水保湿。




刚擦干的脸你确定你好意思说要补水？




保湿？就化妆水里那点水性保湿剂作用不大好么。反而因为水剂易腐败要多加防腐剂，多了化妆水这步骤就多了一份防腐剂的负担在脸上。



但姑娘们仍然会偏爱水剂产品，因为角质含水高的时候，皮肤会显得莹白剔透，斑点会淡细纹会浅，上了化妆水，照照镜子爱死自己皮肤了。但这种状态保持不久，水分很快会挥发～而且还要考虑到负作用，三石医生常说，过度角质水合，会使毛孔开口闭合，厌氧菌在毛囊里会加速繁殖，易爆发急性的痘痘。



乳液和霜只是产品的形态区分，主要是利用油性成分保湿。二者可以在洗完脸后，精华之后直接上脸。




另提一点，很简单粗暴的分类是油性成分更易吸收，所以一些功能性的产品比如美白抗氧化什么的，霜和油性精华效果会更好一点。
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3dfx 为什么失败？











 cOMMANDO
 ,
 
呃……烹饪爱好者









喔，从头说吧。








先简单做个背景介绍，以免有新朋友不太了解3dfx，3dfx是做3D 视频子卡起家的，所谓3D子卡，就是说这块显卡只能显示3D图像，不能显示2D图像，故称子卡。看这种专业又麻烦的劲儿，就能想到这卡从来都不便宜。我96年买voodoo1的时候花了1700元，不过现在想起来，那大概是我买的最值的电脑硬件之一，因为有它和没它，游戏表现真是天壤之别。














没用OpenGl硬件加速渲染的《Quake2》






使用3dfx卡渲染后的《Quake2》








看，这完全就是俩东西，静态图的马赛克和光影差距不小，动起来差距则更大，第一次装上3dfx卡后看到漆黑的隧道四壁被手枪射出的火球由近至远照亮的时候我都流泪了。《Need For Speed 2 SE》也支持3dfx，有一个场景中出了隧道后会有大量野蜂直接撞到你的前风挡上——也只有voodoo版才有这种画面表现力。直到现在，我再也没有遇到过像当年 “装上3dfx卡” 后看到画面产生的巨大震撼，PS2没有，xbox360也没有。








而且3dfx卡有个好处——运算能力对当年的游戏而言绝对富裕，他们推出了自己的API，名曰GLIDE，支持GLIDE的游戏厂商数量在当时也是最多的。所以3dfx卡就成了 “绝对流畅” 的代名词。只要你看到游戏封面上有 “3dfx” 的logo而你有3dfx卡，就可以安心地看到最高分辨率效果全开而绝对不会卡，这种安心的感觉实在令人沉迷。








那会儿整个电脑市场还没转向多媒体，光驱刚刚出现，声卡还没普及，电脑游戏也正处于2D到3D的转折期，3D游戏大部分都和没用硬件渲染的《Quake2》一个调调，Windows 刚推出的 Direct 3D 则像屎一样被如大神般的明星游戏程序员（比如卡马克）所唾弃。3dfx相当于独立开拓了一个高端又科幻的市场。








最早的3dfx采用芯片授权方式，自己没有显卡厂，授权其他厂商进行生产，公认最棒的3dfx显卡是美国的帝盟（Diamond），又贵又上等，其次是德国的elsa，再次是新加坡的Creative，然后才轮到台湾货。我当时还是初中生，用尽积蓄也只能买一块下等的已经忘记品牌的3dfx（好像显存是4兆），现在这些厂商统统被nVIDIA轰成一地残渣，真是让人唏嘘。








3dfx取得了巨大成功，当时凡是像样点儿的游戏基本上都会支持他们的GLIDE或者干脆就出一个voodoo版，想要玩到最好的3d游戏，voodoo是唯一的选择，甚至不用说什么“没有之一”。但你看，3dfx就像所有高科技的极客一样，沉迷于技术，又固步自封，在市场方面就不是那么出色。voodoo大成功之后，3dfx接下来推出的voodoo rush是一个彻头彻尾的失败货色，兼容性极差，2D性能又烂得一塌糊涂。再之后他们推出了voodoo2——voodoo2是3D显卡中的王者，一切都好，就是3K的价格让人瞠目。更要命的是，随便是谁都能看出来3D绝对是未来的趋势——邪恶的竞争者们就出现了。








那会儿也算是3D界群雄逐鹿的年代，nVIDIA自不必说，著名的S3出了野人系列，隐约记得东洋大人的POWER VR都要来掺一腿——但nVIDIA成了最后的赢家。他们似乎是从RIVA系列开始出起，最早还是3D界的一条败狗，后来到了TNT，就开始在国内大做广告，直接把voodoo拿出来比较——当然还是不成，但他们还继续出下去。








那时候我已经换了voodoo Banshee（3dfx 在voodoo2之后推出的2d/3d整合显卡，3d功能远逊于voodoo2），操作系统也换成了Windows 98——但你知道这Banshee在Windows 98下的驱动就从来没正经能用过。3dfx这种老派浪漫主义程序员风格的厂商当然从来都看不上D3D，但是架不住随着windows的发展，D3D已经逐渐成为主要的渲染方式。而且对于一般用户来说，单独是子卡的voodoo2实在是太高端了，那会儿买个voodoo2大概和现在买个65寸大彩电一个量级，而banshee呢，又看起来不如nVIDIA系列，至少后者够便宜，广告打得也多。








也许是之前的成功太华美，以至于当多媒体和3D化开始在普通用户群体中风靡的时候，3dfx（和它的老用户们）似乎很鄙夷地看着刚开始追求3D效果的初级用户，一块voodoo2 基本上要2500起，而一块Banshee则是1500，想要便宜货？没有。广告也基本没有（至少在国内），反正凭借老用户的流泪膜拜和赞美大概就够了。于是懵懂的用户们开始去买便宜的TNT，虽然速度慢一点儿，虽然画面质量差那么一点儿，但谁在乎，更多的人是要解决有没有的问题而不是好不好的问题。在大张旗鼓的广告宣传下，nVIDIA拿下了大量普通用户的市场。








与此同时，3dfx收购了STB（一家显卡制造公司），然后宣称要自己制作显卡，并同时收回对其他厂商的芯片授权。这大概是一着屎棋，首先3dfx花了大量的经历用在两家公司合并上，等理顺摊子，半年多已经过去了。其次由于生产授权被收回，Diamond、创新、华硕这些厂商只能转而投奔nVIDIA，开始猛猛地出各种TNT。








1999年2月，3dfx推出voodoo3，但这时市场上的大头已经被各种廉价3D显卡占据（换句话说，voodoo只满足了一小部分高端用户，却拱手让出广大的普通用户市场），任何人都能看出他已经完全没有能力拉开竞争对手了，三个版本的voodoo3看上去很贫弱，连我这种死忠都感觉 “为什么看上去也就是那么回事儿？” 然后nVIDIA马上推出TNT2，而且一次推出四个版本，丰俭由人。对于一般用户来说，低端的TNT2足够了。高端用户则有TNT2 Ultra。死忠用户当然还是选择voodoo3，但死忠用户才有多少……








99年下半年，3dfx推出了孱弱的3500多媒体显卡，一块可笑的带电视卡的贫瘠显卡，nVIDIA则推出了Geforce 256——对，就是现在的Geforce始祖，首款支持T&L的显卡，一举奠定胜局。3dfx变成了笑话。








2000年，微软和nVIDIA签约，在XBOX中使用nVIDIA芯片，断绝了3dfx的最后一丝希望。








2000年，voodoo4和voodoo5上市，但谁会在乎它们呢。








2001年，3dfx倒闭，同年被nVIDIA收购。








现在看起来，其实一切无非“大势”二字吧，成功的人大概都一样，不成功的则各有各的傻逼，3dfx赶上了好时候，但是却押错了宝，没能紧跟WINTEL联盟，本身的产品开发速度缓慢，驱动贫弱，价格又高昂，后期收购STB则更是把队友推向敌人。看起来完全就是侥幸成功后不思进取自毁家业。不过不管怎么说，我再也没有在其他硬件上获得过像voodoo那样大的满足和惊喜，我还是怀念最早有3dfx voodoo卡的那一段时光，而且直到现在我都不用nVIDIA的显卡。
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市面上伟哥有几种？ 效果怎么样











 李伟








我来回答一下吧，市面上经常见到形形色色的金枪不倒，一夜N次药，不管它叫什么名字，无非就是我下面说的几种成分组成








现在很多人对伟哥类药有误解，以为吃了伟哥就雄风乍起，夜御十女了，其实不然。




伟哥类药只是管ED的，真正负责金枪不倒（早泄）的内服药，目前就我知道只有下面提到的第四种药。








换句话说，吃了ED类的药，你可以一夜七次（即可以迅速再次硬起来），但如果是早泄的话是没用的，所以说对于
 
秒速五厘米

 的人士来说，ED类的药即不管秒速，也不管五厘米，OK？




五秒一次，一夜7次最多让你增加到7*5=35秒。OK？
















1.西地那非片




生效时间：30－60分钟




作用时间：5－10小时




作用：ED，硬度高




副作用：头痛，脸红，蓝视




服用注意：建议空腹，否则影响吸收和




用量：25mg起始用量




正版产品名：Viagra 万艾可




有效成分：Sildenafil Citrate（枸橼酸西地那非）




生产：美国辉瑞








2.他达拉非片




生效时间：20－30分钟




作用时间：36小时




作用：ED，硬度正常




副作用：消化不良，头痛，背痛，胃痛（这副作用能想到，生效时间太长了嘛……）




服用注意：不用空腹




用量：起始10mg起




正版产品名：Cialis 西力士（ 希爱力）




有效成分：Tadalafil（他达拉非）




生产：美国礼来








3.伐地那非




生效时间：10－25分钟




作用时间：12小时




作用：ED，硬度高




副作用：头痛，脸红




服用注意：不用空腹




用量：起始10mg起




正版产品名：Levitra 艾力达




有效成分：Vardenafil(伐地那非)




生产：德国拜尔








4.达泊西汀片




生效时间：90分钟




作用时间：10小时




作用：早泄（市面可见唯一真正有效的）




副作用：头痛，恶心，腹泻




服用注意：空腹服用




用量：起始20mg起




正版产品名：priligy




有效成分：dapoxetine(盐酸达泊西汀)




生产：美国强生








除去这几种常见内服西药，还有各种中医吹的各种大力丸，我想说的是：不要信！蚁力神事件大家都知道，的确管用，但是Y就是加了西地那非！那能没效果吗！








还有就是外用药，看客会说：啊！我听说过，印度神油是吧？而且我听说金枪不倒啊，有效！




我要说的是：对，问题是成分是什么？答案就是麻药……




比如杜蕾斯的持久装，成分添加了什么？苯佐卡因……麻药。




我认为，用了麻药进行XXOO的都是耍流氓，因为男人不爽啊……








有人问了：那么，上述药品哪里能够买到呢？




问的好！各大药店均有（非法）销售。价格在1－200百软妹币之间，都不便宜




那么有没有什么便宜的渠道呢？比如我只想花10来块钱就用上NB的药让妹子更爽！




当然有！！！！




















你是不是已经准备打开淘宝去搜索了？告诉你，搜不到！！！因为都是处方药！




哪怎么办？？不能解决了吗？




当然有！！












































要是这么快我就说了，我还是人吗！？




























































答案就是：
 
印度：世界药房的麻烦





那么是不是可以扩大思维，去想一想，有一些国内贵到天价的其它类别进口药，
 
我什么都没说！






















最后：你们不认为如果不是因为身体有问题吃药去骗妹子的男人都很无耻吗！






最后的最后：你们不要以为不行了，吃药就一定能解决！不要随便吃药！这些药是处方药是有它的道理的！去看医生吧！






遵医嘱！！不要一不小心遵了遗嘱了！！
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「胸大无脑」有没有科学性？











 葉一
 ,
 
Ph.D Candidate in Biology









看到很多回答都在讨论：胸大无脑是偏见 大胸女人更聪明
 
http://eladies.sina.com.cn/zc/2009/1218/2324950249.shtml

 这个统计，我直觉觉得这是一个假新闻，原因如下：








1. 没有作者，只是著名来自花花网，看了一下花花网是一个生活类的网站




2. 结论有违常理，根据日常观察，一般认为智力跟胸部大小没有关系，但是这里指出“胸部丰满的妇女在测验中确实是技高一筹，她们的测验平均得分比“小号”和“特小号”女性高出了10分。甚至那些“中号”女性的平均得分也比“偏平胸”的女性们平均得分高出3至4分”，不但差异显著，还有dose dependent effect!








从行文结构看，很明显这篇文章是直接翻译过来的，于是我尝试找原文，果真如此，可以比较一下：







Surprisingly, chest full of women is indeed a better skill in the tests, their test scores on average than the "small" and "super small" Women above 10 points. Even those "medium" women's average scores than the "partial flat chest," the women who scored higher on average 3 to 4 minutes.









http://www.21605.com/2007/06/thoracic-women-smarter/

















　令人惊奇的是，胸部丰满的妇女在测验中确实是技高一筹，她们的测验平均得分比“小号”和“特小号”女性高出了10分。甚至那些“中号”女性的平均得分也比“偏平胸”的女性们平均得分高出3至4分。



为了找到源头，用其中的“Ms. Ai Wen Rosedale American scholar in the 1200 U.S. women's chest”作为关键词搜索（人名和实验数据即使在文章转述或润色后是不会改变的），并限定了日期，找到最早的文章源头：


















可以看到期中最早的是2007年6月13日的一篇，Thoracic women smarter?
 
http://www.21605.com/2007/06/thoracic-women-smarter/

 ，依然没有引用，这个网站
 
http://www.21605.com/

 也是更新非常慢，Alexa也因为流量太低没有给出统计数据，不靠谱的一个网站。








然后我又在Google scholar和NCBI上找关于这个作者Ai Wen Rosedale的文章，发现并没有这个人（这个名字确实奇怪），然后又收缩了chest/breast + IQ/intellegence 作为关键词在这两个数据库中找，也没有出现相关研究，到时有很多关于母乳喂养和婴儿智力的研究。








因此，我认为这个报道是一个假消息。但根据百度搜索，我发现非常多的网站都引用了这一则新闻，虽然我不能保证我的判断100%准确，但至少我认为那些网站未经仔细查证就转载文章（而且很多还放在“健康”这一栏）是一种很不负责任的行为。
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新闻「法院不再受理违建非诉强拆，行政机关可强制拆除」是什么意思？











 匿名用户








引述的文章写得挺明白的，可大家还有很多疑问，所以我写个通俗的版本吧。








政府做的绝大多数事情都叫做「行政行为」。剩下的一小撮是什么呢？就是买个笔买个桌刷个房子什么的，做这些事情的时候没有行使
 
公权力

 ，就跟你我去商店购物一样，所以我们不是很担心这个权力会被滥用。








但是「行政行为」就不一样啦，是在行使公权力。公权力不就是我们个体放弃掉一部分自由，让度给一个机关来行使么？那如果公权力行使不当就会侵犯我们的私权和自由啦。








所以我们在让度我们的自由的时候就制定了法律来告诉政府什么能做、什么不能做。这个在行政法里面是一条原则叫做：“
 
法无明文不可为

 ”（依法行政）。这个是现代社会的公民一定要知道的一条常识，就是我们做什么只要不违法都可以，但是政府做什么必须有法律（广义）的授权。








铺陈完了，说事儿。








拆除违章建筑不能老百姓过去就推平吧，要政府来做，所以这也是个「行政行为」。那如果你已经了解了上文所述的重要的常识，那不免要问：授权在哪里？








在行政强制法里面。行政强制法里面说了，违章建筑，所有者自己不拆也不去法院起诉的，行政机关就可以直接给推平咯。这样政府就有权了。








法院是干嘛的？是审案子的。那为啥有执行庭？那是一个相对于审判来说不那么重要的功能，如果大家都服判乖乖自己去执行了就不用法院执行了。而且现在负责执行的基层法院很辛苦啊，案子多到审不过来，哪有人手去拆房子啊。所以我们的行政强制法特别考虑了这个情形，说：
 
如果政府你自己有权拆就自己拆吧，别去烦法院。如果你没权再来找我。













一直以来对政府有没有拆违建的这个权有点认识不清（这是官方说辞，
 
其实我觉得没什么认识不清的，是政府想搞个公检法安消防救护八国联军，这样人多力量大

 ），但是基层法院怨声载道啊：你妹的，案子好多啊，矛盾好集中啊，还要去拆房子...于是总公司（最高法）就发了司法解释说：
 
不用怕，大哥罩着你们，以后政府那帮龟儿子叫你们去拆房子你们不搭理就是了。
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女生的美腿是怎样炼成的？成长期要注意啥么？











 柳如婳
 ,
 
知乎专栏：婳媒









80%是基因，20%是運動塑身。一般來說腿夠長的女生（身高168+）很少有腿彎的； 鑒于亞洲女性160的平均身高，多數腿不粗的女生的苦惱就落在了腿不直上。




我初三時基本保持兩天一個三千米（周末除外）。運動注意事項和好處：









	
青春期的運動要注意補鈣，可以把軟骨變成骨頭。記得多多接受陽光沐浴。初中和大學是助力身體發育的兩大黃金時刻。






	
運動量不要過大，不然小腿容易肌肉結節。同樣是鍛煉，茱麗的小腿和運動員的小腿在肌肉線條上有天壤之別。在底子都很好的情況下，適當鍛鍊者的腿部肌肉緊繃有光澤，可能出現日本作家筆下「迷人的小腿線條」。


	
去除膝蓋贅肉也是美腿重要組成部分。不得不說，T台上的模特兒膝蓋比常見的圓肥白膝蓋更加性感。這部分肉肉除了減肥，還有就是輔助性的瑜伽和有氧運動了，比如電動單車。


	
CLARINS 纖體霜之類的產品可以經常用用，拿來做身體按摩、保濕霜，一舉兩得。再多的運動抵不過歲月，隨年齡增長可適當升级。詹妮弗·洛佩兹是用la Mer當身體霜用的~~~~~~


	
不過如果你秉持的是歐美古典油畫中对美女的審美觀，以上請無視。





總的來說，現代審美觀對美腿的定義是纖長的、運動的、健康的，上海和首爾街頭那等螳螂腿女生請無視。這與过去两个世纪古典油畫中身體豐腴的美女們截然不同，這種審美演變挺有意思，誰來開個題？純為經驗心得，科學依據不充分，請專業人士補充。








贴图比较：
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商业计划书应该包含哪些点？看 BP 的人最想从中得到的是什么？











 Alex 蒋亚萌
 ,
 
创业，投资









我是个为寻找风险投资而写的商业计划书的读者，从这个角度来说说。








会看商业计划书里1）写了什么和2）怎么写的。写什么是指计划书里的事实、数据、判断和洞察。怎么写的是看背后的人是什么样的人：实事求是还是夸夸其谈，自信还是自负？严谨还是保守？激情还是鲁莽？你可以想象成一个人1）对你讲话的内容和2）词语的选择、语音语调、表情和肢体语言。










1）写什么










一个好的计划书应该有这么几个主要方面，大家可以补充。








A. 市场机会。有几点我的看法：a. 潜在市场机会要大，而“不要太大”。怎么样的市场才叫够大？一种思路：如果一个公司从建立到最后上市或退出需要50M，假设公司到那时可以成功的获得50%的市场份额，那么这个市场本身需要有500M（50*5/50%）的可能容量才能对VC有足够的吸引力。这里假设VC要求一个投资具有至少5倍的回报可能性。“不要太大”的意思是说这个市场最好是有经验和洞察的创始人在大多数人还没看到之前，就发现了。巨大的，但是众所周知的市场可能会带来过度的投资、恶性的竞争和产业整体不良发展。这也是个市场时机的问题。b.公司的增长最好来自市场本身的增长，而非抢夺竞争对手的份额。c. 公司有机会成为市场中具有支配地位的第一或第二。第三和第四一般不具备市场控制力、定价能力，因而利润等方面会大幅下降。有人说，特别是在中国做的，我的公司只要在一个巨大的市场里获得2%或3%的份额就有非常不错的收入和利润了。这话可能不错，也是好公司。但是不一定合适风险投资。没有支配地位的公司一般难于保持风险投资所要求的高利润率、资金效率和高回报率。








B. 竞争优势。这个是回答如何获得并保持支配地位。a. 一个最简单的思考竞争优势框架：一、用户愿意为你的产品或服务付的价格；二、成本。一个公司要么在能够让用户为类似的服务付更多的钱，要么能以更低的成本满足需求。能做到一点就很好，能做到两点的公司少之又少。竞争优势可以写一本书，不展开讲了。创业的朋友可以仔细的从这两个角度深入思考一下你熟悉的成功企业，他们的竞争优势都可以归为这两点或两点的结合。如果想多了解，可以看看Michael Porter那些经典的有关竞争优势的文章。b. 竞争优势是能否持续的。这样公司可以在一段相当的时间内，获得超额的利润和回报。








C. 商业模型。商业模型简单来说是公司为了获得利润而做出的一系列的核心决策。好的商业模型应该包括：a. 有几个收入来源、各个来源的发生时间点、收入规模和增长率、影响收入的关键要素；b. 主要成本，那些可变那些固定、成本发生的时间点和决定成本的要素；c. 需要多少资金投入才能获得正的现金流，何时能发生，Working capital的需求如何，合适能开始盈利；d. 找到商业模型中最关键的那几个点，它们如何影响收入和盈利。那些点最难于执行等等。








D. 团队。有很多大家可以补充，我说一点，我喜欢团队在要做的方向上是有相关的和相当的积累的。








E. 融资相关。a. 包括公司有一个仔细思考过的业务和产品发展计划步骤。达到每个目标需要什么样的资源和多长时间。这样团队可以以最少的稀释获得发展所需的资源。同时，也表明了团队对执行细节的把握和理解；b. 合理的估值；c. 对投资人退出机制的考虑等等。










2）怎么写










文如其人。这个我就没法说了，创业朋友是什么样的就尽量表现自我吧。这一点在计划书中的份量也是非常重要的。在面谈中，怎么说的比说什么对我来讲是更重要的。








补充几点建议：








A. 最好的计划书要自己写。别让枪手、朋友或财务顾问代劳。他们最好能做到80分，能做到满分的只有你自己。原因是上面说的第二点。如果你认为自己做的是最棒的，那么仅有你自己才能写出最棒的。




B. 最好别超过20页。




C. 商业计划书只是获得投资过程中的一个部分。创业的朋友应该了解，包括计划书是如何寄给投资人，寄给谁，通过谁介绍，面谈等等。交往中的任何细节都会有意或无意的被加入到投资人判断的依据中。








多说了一些，希望创业的朋友不但可以了解好的计划书如何写，更重要的是用这个思路评估自己的创业的项目是否适合风险投资。希望大家能节省时间，写得更好，我们做读者的也更好过。
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美国总统和州长竞选办公室成员组成和运作有什么区别？











 程毅南
 ,
 
美国心理学和经济学本科毕业。基本面分析师。









在总统竞选办公室待了两个礼拜做志愿者，尝试答一下。








总统候选人一般会雇佣一个职业的竞选经理，负责运营整个竞选过程。竞选经理根据候选人的特点和意愿制定竞选策略（包括目标选民，目标赞助来源，广告策略，其他宣传策略，候选人间的竞争策略等等），管理竞选资金，组织志愿者工作，维护和发展公共关系（设计、组织造势活动，应对声誉危机，组织水军）等等。根据名气和财力，竞选经理可能由候选人自己担当，也可能雇佣一个职业的竞选经理，负责组织一个竞选团队。团队可大可小，主要根据钱多钱少小团队一般3－5个人加几个志愿者，后期的大团队可以达到百人，分别负责各方面的活动。








比如，今年共和党前期竞选的Rick Santorum在一开始并没什么钱，所以只有一个竞选经理带着几个有意从政的大学毕业生或者研究生，还有一些比较私人的朋友、家人在做这个竞选团队，后来有钱后团队就扩大了些，名气大了些之后各地支持他的志愿者也多了起来。








而现在的共和党候选人Mitt Romney从一开始就有一个较大的团队，租了一个很好的办公室，办公室里有三星和Acer捐的手机和电脑系统；人员，我见到的就有20人左右，竞选经理之下还有公关经理、物资经理（竞选所用的车辆，宣传资料等等）、办公室经理（人员管理、志愿者管理），当然还会有其他专业的顾问团队，这个我就接触不到了。








由于美国真正的总统大选前会有将近半年的党派初选，而初选是各州按一定顺序先后投票的，所以候选人和竞选团队也会在各州间运动，人员构成和团队分工也会时常变化，竞选策略和中心也会因各州情况不同而改变，这些都是由竞选经理和候选人共同把握的，所以一个好的竞选经理特别关键。








竞选办公室里的工作人员，有的是候选人的私人朋友（有相关经验或者人脉的），有的是有从政意愿的大学生，有的是直接雇佣的职业竞选活动经理。比如本次共和党早期竞选的Michele Backmann的竞选经理就是上次奥巴马（民主党）的竞选经理，所以其实竞选经理是比较职业化的，不一定要有特别的政治倾向和意图。竞选经理在竞选结束后会受雇于其他人，从事其他与公共关系有关的工作。期望从政的大学生一般都是主动寻找相关办公室并参与的，不过大多数大学生也就是积累一点政治事务的经验，一般来说只有候选人最终当选才有可能“鸡犬升天”，让这些年轻人进入白宫或者政府部门工作。除了候选人的私人朋友外，大多数招聘都是通过竞选经理来完成的，在候选人不牛X的时候，基本上是来了就要，而比较火的候选人，常常要经过严格筛选，确保不是敌对候选人派来的内奸。这些人不少是打零工或者确实也有政治意图的人，竞选结束后根据表现会进入白宫或者相关政府机构，就算不是看在总统的面子上，在竞选过程中还是很能体现一个人的能力的。








竞选州长的话会相对简单很多，我认识前爱荷华州（一个小州）副州长，她丈夫是州议员，她之前是护士，为了推动该州的医疗和养老事务而参加的竞选，也没有做太多宣传或者怎么样，就是靠丈夫的人脉、还有就是到各家走街串户地拜访，最后在投票中获胜。当然，比较大的州比如加州的竞选就要比这个激烈的多了，过程类似总统竞选，只不过运作范围小一些，仅限于州内。








美国的竞选文化很发达，不仅有上述提到的各种职业竞选经理和顾问，还有比较成熟的媒体系统和渠道，以及与竞选相关的一套完善的法律法规。在美国，企业和个人都对竞选比较敏感，希望通过竞选表达一些自己的诉求，除了投票外，个人往往是加入竞选团队，企业则通过捐款和资助有前途的候选人，当然个人也有资助。另外，对于候选人自己来说，在这样一个信息十分公开的社会中，雇佣专业的团队为自己打造良好的形象和策略也是非常必要的，因为无论什么样的选举，候选人的每一个细小的失误都可能遭到毁灭性的攻击。我想，这也是为什么美国政府和名人，在管理公共关系这方面，都比中国政府和名人要成熟的多。








另外除了受候选人直接控制的团队外，还有很多其他组织也在竞选过程中直接或者间接地支持候选人，为候选人充当马前卒，做各种脏活累活。比如竞选过程中会有两类广告，一类是候选人的团队直接发的，用来说这个候选人如何如何好；另一类广告是这些第三方组织发的，用来黑其他候选人（总统候选人的团队不能在媒体上黑别人）。总统候选人不能直接控制第三方组织，但显然也是可以与其相互配合，眉来眼去等等。可以说，每次大选，都会带动相关的媒体、公关、服装、印刷品等等一系列所谓“竞选产业链”。
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个体户如何与采购部门谈判才能进入大型超市且不被采购部门宰割？











 图灵Don
 ,
 
›› 做真极客










家乐福选择供货商的条件和协议









作为全球第二大零售商的家乐福，在全球的30多个国家拥有9483家门店。家乐福已在中国３７个城市开设了１０１家大型综合超市，拥有员工近５万人。成为家乐福的供应商确实不易，让我们看看他们选择供应商的条件。




　　A．供应商分类：家乐福将供应商分为四大类：工作、代理、批发、贸易




　　B．贸易条件：




　　1．供应商在保证他所提供的商品品质的同时，提供市场上最优惠的价格。




　　2．供应商送货时应按家乐福要求提供相应版权证明。　　




3．在合同中必须记录下供应商的交货天数、库存天数和生 产或进口天数。供应商应遵守合同规定的运货期。




　　4．家乐福将按合同规定同供应商结款。如果不能按期结 款，“家乐福”愿意支付每天货款总额的0．5％的罚金。




　　5．协商的进货价将是固定的，对于新价格，应在家乐福同意后一个月生效。




　　6．每次到货都必须附有论述，否则拒绝收货。必须详细注明进价(不含税)、增值税以及进价(含税)。




　　7．英文翻译将作为双方对于合同有所争议时的参考。　　




8．每月货款总额的3％扣作佣金。








　　C．商品细则：




　 1．供应商在报价及商品陈述势必需列明所供应的货物可否退换，最小订货量、运费是否包括在内，并列明报价是否含税。




　　2．供应商在商品介绍时必须说明附带的服务，如是否带衣 架(服装)、打标签、维修/安装、特别包装等。








　　D．付款条件：




　　1．到货ＸＸ天




　　2．月结60天








　　E．进场费用：




　　1．进场费：新品上架费2000元/品牌，新进供货商费(另定)。




　　2．促销费：




　　a．促销活动费：“家乐福”与供应商共同举办的促销活动：次数／每年(另议次数)，每年20天，由供应商提供一定的折扣、提供免费商品、提供一定价值的赠品。




　　b．促销费：700元/促销排面，400元/排面赞助金，海报赞助金另议。




　　3．赞助费：




　　a．家乐福在特别年节(元旦、春节、劳动节、国庆)收供应商各1000元赞助费。




　　b．开业赞助费：1万元现金或实物。




　　c．店庆费：每年店庆赞助金3000元。









新厂商进场所需证件一览表




























以家乐福的商业模式和采购部门的谈判水准，基本上，不想被宰割是不可能的。
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空气质量指数达到多少时，外出需要佩戴防毒面具代替 N95 防护口罩？











 匿名用户








纠正一个认知错误，不是空气中只有 PM2.5 一类物质有害身体健康，PM2.5 还是一项空气指标，旨在告诉你空气质量程度。一般来说在 PM2.5 很高时，其他有害成分也会随之增加。








从某种意义上来说，如果一个环境需要佩戴 N95 系列口罩，说明已经极端恶劣了。N95口罩对体弱、呼吸困难的人群来说一点都不友好，正确佩戴后会有些呼吸不畅。北京局部地区如果到达了 800，这种情况下体弱的人就应当在家休息，不要外出，且不说你能不能带 N95，就是能带，阻挡的也仅仅是可悬浮颗粒物一项，还有其他的成份等着你。所以说，不是带不带的问题，而是应不应当出门的问题。








对于防毒面具来说，不建议普通人佩戴，滤毒盒选购、保养等等都有要求，一些管理严格的生产企业甚至会要求肺活量达到一定的人才有佩戴防毒面具的权利。所以，如果需要佩戴防毒面具了，那么提前搬家吧。








另外，关于N95，估计很多人买了，佩戴时请注意佩戴严密（比如是否完全贴脸，鼻部是否处理妥当）。注意防潮，不要水洗。这东西有使用寿命的，一般来说大概一周就要换一个新的。
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为什么英国历史上那么多女王？











 王建雄
 ,
 
落定之前，唯有等待，不做预言。









不多吧，到现在为止英国四十一王里面，女王只有七位，这还要算上只在位9天的简格雷。








我们可以看到， 英国自都铎王朝后期才开始有女王，前面都没有的，而“血腥玛丽”是第一个英国女王（简格雷夫人在玛丽女王之前，但是一般不把她当女王而只称夫人），这是有原因的。








1，都铎王朝特别是亨利八世时期，是英国历史非常重要的变革时期，亨利八世在早期对抗天主教的时候，把“爱国主义”作为自己非常重要的一个政治纲领，从而使得英国爱国主义思想萌发，国外的继承人很难被接受。








2，亨利八世本身血脉单薄，唯一活到他死的那天的男性后裔（亨利八世一辈子都在渴望男性后裔）只有年幼的爱德华，爱德华即位后不久就去世，又无其他有继承权的男性后裔，根据亨利的遗嘱，玛丽和伊丽莎白才有机会成为女王。








当然这中间还涉及《继承法案》的争端，亨利八世各个妻子之间的争端等等。




（这点不要把“血腥玛丽”与“苏格兰玛丽女王”搞混了，她们几乎是同一时期的人，这里说的是“血腥玛丽”女王）








我们值得注意的是，英国各个女王，基本上都出现在各个王朝的末期。根据传统的继承制度，在有男性继承者的情况下，女性继承者的继承权一般都会在男性继承者之后。但是女王在都铎王朝之后的各个王朝频繁出现，也说明了自都铎之后英国王室的血脉一直很薄弱，而英王血脉也很早就与欧洲大陆王室血脉断了联系（王族血脉被打上国家烙印也是欧洲民族国家思想的作用之一），使得可选择的继承人非常少。
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如何挑西服？











 堂主
 ,
 
我爱手制。










关于西装的第一件事情就是，宁缺勿滥。






它必须是完全合身的。因此若非订做，往往还不如不穿

 ——除非应急。成衣的尺寸适合你的可能性几乎为零。每个人的胸、肩、臂、背、腰，尺寸都是独特的，不可能有成衣按你的尺寸做。就算你的身材是完美的，但成衣肯定不是按完美身材做的，否则他能卖给几个人？





订做不一定就非得很贵

 ，很多雅戈尔杉杉之类的成衣，常常比定做更贵，质量则更差得多。





请无视版型

 。对一个人来说，只有一种版型适合他，就是他自己的版型。









第二件事情就是关于「衬」的工艺和材料。





成衣都是粘合衬。有些号称订制的5K、8K的西装，也是粘合衬。包括进口大牌。粘合衬除了变形起泡的问题不算，还显得非常呆板。




正经的西装应该是复合衬，有弹性、弧度和立体感。实际上这也是西装制作的关键：这个衬是用来修正体型缺陷的。





西装也是全世界唯一不论什么身材都可以穿得好看的服装

 ，前提是师傅手艺好。




衬（以及里料）的材料有什么奥秘？




举个例子，你可能发现某外国死胖子大夏天穿着西装衬衫在街上走，居然比你一个精瘦的人出的汗还少。




透气性，耐磨、光滑度等，都是考量。









第三件事是，你的衬衫也应该是订制的。





衬衫成衣的设计目标就是适合所有人，结果变成不适合任何人，要领围、肥瘦、袖长三要素都适合你，可能性几乎也都为零。




为什么有人穿西装很精神，有人无论怎么穿都不对劲呢？




一半是因为西装的衬不对，人穿上西装看起来是瘪的，不圆；




另一半就是因为衬衫不合身。









我个人觉得订制实际上更便宜。





在上海，很多裁缝店订制衬衫不过100多元，西装差不多3K上下起步，从面料到做工，无论如何我都觉得比雅戈尔杉杉蓝暴之流合算。








其他当然也有很多因素很重要。整件衣服的缝制的水平；驳头不能烫死，要有「活」度；袖子里料和大身里料应该采用不同的面料，因为磨损程度不一样。还有面料本身的肌理和手感——最好的毛料手感像丝绸。都很重要。但最重要的前面三件事如果对了，剩下的事情一般不会太差。









入门选择？





一粒钮，单排，枪驳领，黑色/深灰色。怎么开叉无所谓。
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多厚的木板以及钢板可以不被手枪子弹在 20 米内射穿？











 刘宏伟
 ,
 
职业：逛北京









好吧，就当练习自学能力和资料查找能力了。









（参量太多，有些地方不能全部照顾到。）

 
手枪（口径、子弹类型、）、20米（25米为佳，一般手枪测试距离）、木板（

 我还不知道什么木板？不同木材硬度就相差4倍）、
 
钢板（

 这里就郁闷了，还有不同标准
 
）。










先在这先说：木板基本不予考虑（除非有明确数据）。手枪的穿透力和手枪种类影响不大，而是弹药类型决定的。有专用的钢芯、钨芯破甲弹。下文所指弹药皆为普通子弹。






还要多说两句，穿透力只是威力的一个表现，但不是唯一追求的性能。军用手枪和警用手枪他们追求的不同：警用注重子弹停止作用，（既在体伤害，瘫痪为目的）。军用就注重穿透力（杀伤）。














枪1

 SwissMiniGun
 
，先看图










拆解和子弹。











好吧不迷惑你了，他只有......








他还可以这样












口径：2.34mm，长度：5.5cm














威力：弹头0.128克

 
，出口动能为0.97J。你想干嘛？穿木板还是钢板？好吧，麻雀都不能打穿？不过超近距离可以射入皮肤1cm。（这个比不上一些地区国家可以买卖的气枪。）














枪2，FNP系列（这把是FNP9）（算是威力、使用各方面比较平衡的。）
















基本参数上面有了










也就是这把（北约警方多用）
















威力：SS190弹（北约标准弹），初速有650M/S，动能422.5J。，30m距离上可以穿透北约标准的厚低碳钢板（这个NATO标准换过来就是3.5mm厚的退火状态下的20#钢材？）150m距离上可以穿透48层凯夫拉防弹衣，175m距离可以穿透美军标准头盔的两个侧面。


















枪3，沙鹰系列（怎么能少了这把呢？电影、FPS。）下图为.44








出镜率最高的。古墓丽影、黑客帝国当然还有尼古拉斯凯奇的这把黄金版，








威力：直接看图表，
















枪4，说了国外说说我国吧。54式（用了五十年，罗列一下数据吧。）和92式，下图为92.
















54的数据威力：使用51式7.62mm钢芯弹头最大飞行距离1630米，初速高达420米/秒。在25米距离上能射穿3毫米厚的钢板、10厘米厚的木板、6厘米厚的砖墙、35厘米厚的土层。










而92：






9×19mm型 5.8×21mm型






全枪长 190 mm 188 mm






全枪宽 35 mm 35 mm






全枪高 135 mm 131 mm






全枪重（含空弹匣） 0.76 kg 0.76 kg






枪管长 111 mm 115 mm






有效射程 50 m 50 m






初速 360±10 m/s 480±10 m/s






弹匣容量 15 发 20 发






使用的是DAP92式5.8毫米手枪弹弹头初速(V。)为470～490m/s，最大膛压平均值220MPa。在25m处的射击密集度R50不大于2.2cm，R100不大于5.5cm。在50m处穿透1.3mm厚的232头盔钢板后，仍能穿透50mm厚松木板。


















还有很多类别和种类的枪，比如左轮什么（枪体结构导致威力不大（相对）），因为资料不全就不说了。










但除了这些手枪还有一些追求威力的奇葩。










这把，史密斯•韦森公司的M500，








长457mm，枪管长266mm，全枪高165mm；全枪不带子弹的重量是2.32公斤，口径12.7毫米（什么概念？狙击枪的口径啊。），发射 .50马格努姆大威力弹，由于子弹太大只能装下五发！这里要特别指出的是，它所发射的子弹的枪口动能，超过.50口径“沙漠之鹰”的1倍！3517焦耳，达到了大威力步枪杀伤威力称其为“手炮”一点也不过分！（不过，这个大威力的手枪并非用于军事用途，而是和沙鹰的初衷一样用于狩猎大型猎物，一枪撂倒一头老虎狮子之类的猛兽，不在话下）






还有这个，Pfeifer Zeliska转轮系列手枪

 （不用数据，直接看图）







子弹：（情何以堪）















60英寸弹是打大象的子弹。子弹的能量约为巴雷特步枪使用的.50
 
BMG

 (12.7毫米)的五分之四。




附BMG一图，







最后这个系列有正常一点的。就不赘述了。














好吧，只能说他们是手炮了。炮啊！


















跑远了，收回来，一般来说，普通手枪及普通子弹情况下一般能穿透在3mm（防盗门）左右厚度钢板，但真正上要5mm以上才是基本无法穿透，是安全的。（当然不能算上奇葩啦。）


















至于题主说的木头我再查了一下，上面92式里说的松木相对硬度为1200.属于一般，还有硬度高于其一倍的灌木。要是躲在树后只要有能挡住你身体的树就可以挡住一般手枪子弹。






78J的动能为致死动能。（中国标准为98J）。78J的动能能够穿透25.4mm（1英寸）松木板。


















答毕，


























　









赞同：44





评论：25









真的有人天生就不怎么需要睡觉吗？他们的身体机能有什么不同？











 负二
 ,
 
所有回答都是个人判断，要是再回复评论就让我出门被车撞死









有啊，有些人天生具有“短眠基因”——hDEC2基因突变。




这类人能长时间保持注意力高度集中，每天所需睡眠少于4小时。




命好啊！








引用来源：





http://www.ucsf.edu/news/2009/08/4281/first-human-gene-implicated-regulating-length-human-sleep
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坐长途飞机时以什么姿势配合什么配件可以让人最舒适？











 王凱麗
 ,
 
苹果脑残粉儿









对于10+小时的航线，个人感觉变换姿势作用不大，所以只说配件吧。









1. 衣服





飞机上空调四季都挺冷的，尤其睡着的时候更觉得。




长裤，夏天带一件长袖外套，
 
带／穿一双袜子

 。




发的毛毯盖腿和脚，上身穿长袖外套，这样比较好活动。









2. 拖鞋＋U形枕＋眼罩





推荐
 
@GINGER JIANG

 提到的微粒U形枕









3. 护肤品





一切为了对抗机舱的干燥空气






润唇膏！！！！！！（男女老少皆宜）






化妆登机的话带好卸妆洁面产品，然后抹上最保湿滋润的护肤程序，降落之前再画上吧如果非画不可。




戴隐形眼镜的话记得带装了新药水的盒子。




建议带
 
1-2片补水面膜

 中途敷，灯光调暗大部分人在睡觉的时候敷一下不会多诡异，而且真的很舒服。









4. 瓶装水





登机之前买瓶矿泉水，或者带个水杯。




非就餐时间虽然隔一段会有空姐拿矿泉水巡视，但是一次性杯子的大小根本不够喝啊。有瓶子让她每回灌满比较好。









5. 娱乐设备





我每次都会带一本纸书，结果每回都完全没看。




一是坐的难受没心情看，二是感觉开灯挺影响周围人休息的。




个人杀时间方法是连续剧＋mp3，当然头戴式耳机必不可少。








ps. 记得带支笔，降落前要填入境表
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LTE 的 TDD FDD 混合组网是什么概念，对运营商和用户意味着什么？











 许明
 ,
 
中国电信天翼手机产品经理









谢邀，请勿转载。








作为普通的用户，不必关注技术的细节，只需要在意服务的质量和成本就够了。




TDD和FDD在技术上差异并不大，但并不代表着TDD和FDD在网络投资（基站）和手机成本方面的差异不大，而成本无论对于运营商还是用户都是做决策中非常重要的部分。








从网络部分来看，TDD已分配2.6GHz频段，FDD预留1.8GHz和2.1GHz频段，频率越高，覆盖半径越小，全覆盖某个区域需要的投资就越大。即使TDD和FDD可以复用部分的铁塔，但TDD仍需新建铁塔和站点，无论是布网时间、布网资金、网络优化工作，TDD都是不划算的。








从终端市场部分来看，FDD仍然是市场的主流，终端产业链的成本跟规模成反比。中国电信的3G已经是CDMA这种小众的技术了，终端芯片在高通占统治地位的背景下成本远高于WCDMA和TD同配置的芯片，从而导致终端成本高于移动和联通。为了保持终端的竞争性，要么超出的成本由用户承担，要么由运营商承担，但实际中为了保证CDMA终端的性价比，只能是中国电信承担。在国际上，FDD无论在终端芯片、射频器件、产业规模的成熟度远高于TDD，如果中国电信使用CDMA+TDD的组合，只能采用高通的方案，高通的开发成本平摊在小的用户规模上，无疑芯片成本更高，因此CDMA+TDD的终端成本将远高于移动和联通，会处于基督不利的竞争态势。








从终端技术部分来看，目前CDMA+FDD的语音解决方案（SV-LTE）已经成熟（verizon采用），而CDMA+TDD的SV-LTE解决方案还没有，也是是说中国电信即使想采用TDD的网络，也没有可用的终端产品。








对于TDD和FDD的混合组网，FDD可以发挥产业链的优势，TDD可以作为热点区域的有力补充，从投资的角度讲也不会超出运营商的承载能力。
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有没有与“什么值得买”同类型的网站？











 匿名用户








主要分为综合类、海淘类、国内类








综合类：




美淘网
 
http://www.91meitao.com/





值值值
 
http://zhizhizhi.com/









海淘类：




海淘站
 
http://haitao.me/





美国便宜货
 
http://www.mgpyh.com/





每天优惠多
 
http://www.mtyhd.com/





淘者
 
http://www.tz100.com/









国内类：




便宜多
 
http://pianyiduo.net/





超值分享汇
 
http://www.czfxh.com/





真的值得买
 
http://www.zdzdm.com/
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淘宝上有爱马仕的东西卖，价格比专卖店便宜很多，真的假的？











 陈鼎
 ,
 
略懂。。









曾经和一位淘宝卖家深聊，以爱马仕买手的身份准备为这家淘宝店提供货源。这家店在淘宝和微博上都小有名气，主要销售爱马仕Birkin包。








聊了半个小时，他慢慢告诉我实际上不需要买手，市面上很多的爱马仕birkin，定价在15W左右，其实都是广东某地的超A货。进价是在2W左右。仿制的一摸一样。专柜都不会告诉你是不是正品，因为爱马仕专柜是不验货的。








发票，信用卡签购单等等都可以仿制，连爱马仕的销售名字都可以帮你印上。很令人发指。








所以能信的，只有专柜了。




赞同：22





评论：35









在组织像休·杰克曼来华宣传这样的户外红毯活动可能会遇到哪些难题？应该怎样解决？











 老羊
 ,
 
媒体人









（有点答非所问，但也可以解答一些国内抖森影迷的疑问）




其他网友对解决户外红毯的问题说得很详细了，我说说为何抖森来北京没有红地毯，休.杰克曼来就有吧。因为《雷神2：黑暗世界》目前还没有确定国内档期，发行方中影并没有允许迪士尼进行全片放映，我的猜测是进口片影片报关手续也没完成，无法在国内进行放映。既然影片无法放映，迪士尼就无法举行首映红地毯，抖森也不会参加一个只有红毯但没有电影放映的活动。








在这国外电影活动分类比较明晰，Photo Call （摄影记者专用）Press Conference（发布会）Roud Table（圆桌访谈）专门针对媒体，一般媒体提前一天和半天看片，然后参加这个活动对电影主创进行采访，这个活动粉丝和影迷是不允许进入的。《雷神2：黑暗世界》由于没有确定的档期，文字上午只看了30分钟剪辑片段，同时摄影记者在前门附近参加下午就参加Photo Call 。然后下午只有文字和摄像记者参加Press Conference。








为何摄影记者没有参加下午的Press Conference？因为上午已专门安排了拍照，一方面外国明星一般不愿意发布会时被闪光灯闪，讲话的瞬间被拍到通常照片不好看，另一方面如果现场有闪光灯和快门声音，摄像机拍到的画面会有大量噪音。








而首映式红毯Premiere和Red carpet则是针对对媒体和粉丝完全免费开放的，媒体有专门的拍摄和采访的位置，粉丝虽免费参加，但场地有限实行“先来先到”原则。红毯之后肯定是要安排电影全片放映的，电影放映毕竟才是首映式的主体。在国外明星在红毯上主要照顾的是粉丝而不是媒体，明星们基本是从头签名签到尾，合影、握手需求都会满足。10月15日晚休.杰克曼在蓝色港湾做的都是份内的事，但国内明星很少在首映红毯如此亲民，所以让不少休.杰克曼国内影迷“受宠若惊”，当然了，“狼叔”确实是我见过许多好莱坞明星中比较nice的。汤姆.克鲁斯也是，今年上半年在台北的《遗落战境》首映红毯，据说给影迷签名、合影花了两个小时。








红毯是粉丝接触明星，明星接触粉丝最好也是最合适的机会，毕竟粉丝和影迷才是电影业的“衣食父母”，明星对此很重视是天经地义的。
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经济案打赢官司后真的难以正常执行么？如果是为什么还要打官司呢？











 徐歆皓
 ,
 
大型建筑企业法律顾问，文字秘书专业。请勿邀个人咨询类问题。









执行难和不难是相对的，主要看被执行人有无财产或债权，实践中也其他影响执行的因素，比如社会背景、执行法院的执行力度。









	
关于收费






	

	
案件受理费应该不是不能承受，而且胜诉后是由对方承担的。20万、50万、100万元的案子分别为4300元、8000元和13800元，收费并不是线性的，而是分段按不同比例计取的。网上可以查询相关规定可以直接使用计算工具自行计算：
 
新诉讼费快速计算程序



	
案情简单的，可以不请律师，省掉律师代理费。


	
申请执行现在不需要预交费。






	
关于执行






	

	
如果被执行人是正常经营的正规企业，尤其是经常被网友骂的国有企业，由于通常开户、财务帐都比较规范，很容易查到其存款和财产情况。


	
如果被执行人是有钱但赖帐的企业或个人，可以自己查找财产线索提供给法院，或者由执行法院查询（查找力度根据法官的责任心和繁忙程度等而不定），但总体来说，只要申请人经常去找，法院总是要办的。


	
可以申请法院限制被执行人的高消费。高消费包括乘坐飞机、火车软卧、星级以上宾馆等等。详见：
 
最高人民法院关于限制被执行人高消费的若干规定

 。


	
可以查找被执行人有无债权，并申请法院裁定执行第三人协助执行。例如债务人B没有财产，但A应该向B支付一笔款项，法院可以要求A将款项支付至法院，或强制执行A。






	
关于代理






	

	
如果自己没有时间精力，或者对执行没有信心，或者难以到外地债务人处进行诉讼、执行，可以在当地聘请律师代理。代理范围可以包括一审、二审及执行，代理费计取方式可以选择风险代理，即根据实际执行回款的一定比例计算代理费，但通常仍需当事人自己缴纳案件受理费，并向律师预付基本的代理费用，具体取费比例可与律师协商约定。






	
关于不起诉的风险






	

	
迟迟不起诉又没有留下主张债权的证据，可能导致超过诉讼时效（无特殊情况即两年），使该债权不再受法院保护。


	
债务人有财产或债权时无法及时得知，错过可能的执行机会。






	
关于起诉的主要风险


	

	
投入了诉讼成本（时间、费用），但最终未能执行回款。但我个人认为对几十万元的案子来讲，这个风险值得去冒。


	
如果是重要客户（或重要客户的利害相关人），很大概率会影响今后可能的合作。所以建筑施工企业通常很少去选择起诉业主。


	
本来债务人还在定期或不定期还款，但诉讼后反而既未能强制执行回款，债务人又不再主动还款。但一般来讲这种可能性并不大。
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