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一般购买自用汽车首付比例为20%以上，“零首付”是违反现行规定的。

所谓“零首付”购车实际上有很多灰色地带，甚至可能会买车不成，还欠一身债。

分期付款虽说能在一定程度上减缓年轻人的财务压力，但控制不好的话，能让人的欲望膨胀，产生不良效果。





自汽车新零售开始成为行业热点，“零首付”购车的广告铺天盖地而来，更是让不少消费者心动不已，但是零首付购车真的像字面解释的这么简单吗？最近有不少地方法院都发布了关于“零首付购车”的合同纠纷案例，所谓“零首付”购车实际上有很多灰色地带，甚至有可能让人陷入信用危机。














“零首付”违反现行规定，为什么还有人“拼死吃河豚”？







“卖车全免费，买车0首付”、“0到1成首付买新车”、“1成首付弹个车”……近期，在大街小巷不难看到以上这些以“超低首付”作为营销亮点的购车贷款广告。汽车贷款真的可以有那么低的首付吗？





2018年1月1日新修订施行的《汽车贷款管理办法》规定：自用传统动力汽车贷款最高发放比例为80%，商用传统动力汽车贷款最高发放比例为70%；自用新能源汽车贷款最高发放比例为85%，商用新能源汽车贷款最高发放比例为75%；二手车贷款最高发放比例为70%。





随后央行和银监会又出台《关于加大对新消费领域金融支持的指导意见》规定，经银监会批准经营个人汽车贷款业务的金融机构办理新能源汽车和二手车贷款的首付款比例，可分别在15%和30%最低要求的基础上，根据自愿、审慎和风险可控原则自主决定。












从上述规定可知，一般购买自用汽车首付比例为20%以上，所以汽车经销商擅自采用零首付购车方式的，可能会导致银行解除贷款合同，不予发放贷款，并可能面临购车者通过诉讼追究其赔偿责任的问题。





既然违反法律，为什么还会有人想要“零首付购车”？一般来讲，考虑“零首付购车”的人有以下两种：





第一种，钱不多甚至是没钱，但还是想买好车，对自己未来的收入有预期，只不过想提前几年消费一下；





第二种，想通过各种方法低息贷款出来投资的人。





不过，说是“零首付购车”也并不是一分钱都不用出。“零首付”顾名思义是不用交车款的首付，但是其它费用还是有的，比如说购置税、保险、上牌费用等，这些都是要车主在买车的时候出。





近年来，由于轻信某些“黑中介”，想要实现零首付购车，结果买车不成，还欠一身款的案例时有发生。










套路一：零首付买车“钱车两失”







最近，近日济南市历城检察院审理了一起“零首付购车”骗局。





据《齐鲁晚报》报道，2016年，家住莱芜的徐某、周某、汪某三人想一起创业，苦于没钱时，温某出现了。温某是三人的朋友，正从事贷款中介业务，她极力向三人推荐了一个可以快速来钱的好办法——“零首付购车”贷款。





具体的流程是：首先，由温某所在的贷款中介给三人分别垫付汽车首付款，贷款中介给他们还车贷；第二步，贷款中介把新车开走，将车辆二次抵押办理商业贷款；最后，三人拿到抵押款。





结果，车辆到手后，贷款中介以二次抵押的名义将新车开走，然后就再也联系不上了。徐某等三人没有等到抵押款，反而等到了车贷公司的催款电话。












这其实就是很多“零首付购车”骗局的经典套路：犯罪分子以“零首付购车”引诱急需融资或购车的客户，骗他们用车辆抵押贷款，再将抵押车辆交给同伙处理。等车主发现被骗，不但车难以找回，还因骗局背上贷款。还有甚者，会将车辆三次抵押给一些小额贷款公司，以及利用车主信息办理信用卡套现。在很多“零首付购车”的骗局里，车主最后非但车没到手，反而背负了数十万甚至上百万的债务。










套路二：增加购车风险与成本







并非所有的零首付购车都会导致“人车两失”的可怕后果，许多经销商或中介机构通过垫资的方式来帮助消费者购车，通常游走在法律法规的灰色地带，同时也会通过增加手续费、服务费等各种手段来增加购车的实际成本。





许多表面看似能够实现“零首付”的手段，实际上不仅不合法，而且也会大大增加消费者的支出。如，通过抬高车价的方式售卖原本应该打折的库存车，或是将低端车型的售价改成高端车型的。如假设一辆裸车价为13万元，30%首付款为3.9万元，而经销商若将价格提升到18.6万元，则扣除30%首付后，贷款金额正好为13万元，相当于车辆的真实价格，则可以变相实现“零首付”。












问题在于，这种办法看似有利于购车者，实则会令购车成本大增。根据现行法规，最低首付比例的计算基数为车辆的成交价格，且不包含各类附加税、费及保费等。因此，抬高了汽车的原价，相当于也将同时提高消费者需要支付的车辆购置税、保费等各类附加费用。如在上述例子中，原裸车价为13万元的车辆，10%的购置税约为1万元（扣除增值税再乘以10%，即：13÷1.17×10%），而裸车价为18.6万元的车辆的购置税约为1.6万元，白白增加了6000元。










套路三：名为购车实为租赁







还有一类“零首付购车”在实际操作流程上是合法的，但只是在营销话术上偷换了概念，将“先租后买”偷换成了“零首付买车”。





在一些互联网购车平台上，能够找到不少明确写有“首付0”的车辆。如全款售价为9万多元的一款福克斯车型，除首付为0，还写有月供为2689元，期数为12期。不过，仔细一看，这并非表示买车的首付为0%，12期月供每期为2689元，而是指“先开一年”的每月租金为2689元，否则总共才支付3万多元，就能买下9万多元的车，显然并不合理。在第一年用车期间，车辆及车牌所有权均归平台所有，第二年后消费者可选择是否付清“尾款”，并将车辆过户到自己名下。












此外，消费者如果选择这一购车方案，还需缴纳2900元的提车服务费，以及12680元的保证金，其中，保证金会在“尾款”付清后返还。





这类本质上为车辆租赁的服务，却在营销话术上使用“零首付购车”、“月供”、“尾款”等汽车贷款的相关概念，很容易让消费者产生概念上的混淆，而融资租赁又与汽车贷款在产品属性、成本计算上有较大不同。










除了可能坑骗消费者，“零首付”还会引发什么风险？







其实，如果“零首付购车”太多，也可能对金融系统造成风险。这一点，美国人就有前车之鉴。





2016年，彭博社通过查阅法庭文件、监管资料，对业内人士专访发现，汽车次贷近年来的繁荣已经出现了过热迹象。彭博社称，这个市场只有1.2万亿美元，比点燃全球金融危机的房地产次级抵押贷款市场要小得多，因此重蹈2007年危机的可能性不大，但风险已经在潜伏。而据英国《金融时报》报道，美国银行在那时已经嗅到了风险并收紧了汽车贷款。





而在中国，业内有分析认为，出现“零首付”的最根本原因是征信体系尚不十分完善，而互联网金融平台整体风控较弱。





根据中国人民银行征信中心数据，截至2015年9月末，央行征信系统已收录8.7亿自然人，其中有信贷记录的3.7亿人。央行征信系统并不能全方位覆盖，企业降低风险须寻求多维度征信体系，但有些大数据的应用还处完善阶段，骗贷就是利用了此漏洞。





所以，有专家认为：“目前我国征信市场仍需要进一步完善，行业多头借贷问题还没有完全得到解决，相信未来实现国家级层面的征信数据共享之后，整个行业将更加健康有序地发展。”












而对于消费者来说，降低风险最主要的就是“有多少钱办多大事”。分期付款虽说能在一定程度上减缓年轻人的财务压力，但控制不好的话，能让人的欲望膨胀，产生不良效果。并且近年来消费主义盛行，在很多社交平台上，提前消费被描绘成为正义的、必要的、有追求的。





很多人上学的时候都学过莫泊桑写的一篇小说《项链》。因为弄丢了一条为满足虚荣心而借来的钻石项链，女主付出了十年的艰辛劳作。高利贷滚成的数目令她不得不一面回收借据，一面另外立几张新的借据展缓日期。日复一日，没有片刻的喘息，亦耻于将这一切告知亲友。





对于现在的年轻人又何尝不是如此，用最贵的口红、买最新的手机甚至还需要一辆豪车，生活却走向欠债-还款-欠债的泥潭，每日忙于拆东墙补西墙。真有这个必要吗？承认自己买不起没那么难。
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赞赏






长按二维码向我转账





受苹果公司新规定影响，微信 iOS 版的赞赏功能被关闭，可通过二维码转账支持公众号。
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