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通过亚马逊土耳其机器人网(Amazon Mechanical Turk)赚钱

亚马逊的土耳其机器人网是新手在线赚钱的利器。仅在美国地区就有超过50万人在该网站上工作，可知已开始在线赚外快的人数之多。

这个网站的基本内容是完成一系列只需几分钟就可完成的微任务。然后你会得到酬金作为工作回报。

你可以享受自由选择办公时间的便利，也可以在家办公同时兼顾其他事务。有许多在土耳其机器人上薪水颇丰的人，他们往往一天只用几小时完成任务，将其作为贴补收入的好渠道。

土耳其机器人本质上是个众包网站。雇主从人们那儿得到他需要的帮助，人们则自愿完成任务以获取酬劳。以下列举了几种现有的任务：

- 为不同商品选择恰当的归类

- 判断两件商品是否相同

- 评估一些关键词的搜索结果

- 完成短问卷

- 查询并输入不同公司的营业地址

- 为服务和商品录入描述

刚开始时，很多人会因为每个人工智能任务（HIT，Human Intelligence Task）所提供的低报酬率而失去兴趣。比如，登录网站后，你可能会发现一堆每个只有0.01或0.02美分报酬的任务。

但是高薪的任务也是有的。你需要做的就是慎重甄别你要完成和要忽略的任务。

如果你明智地依据短时间实际完成量来挑选任务，你能挣到的钱便会真正开始迅速增多。

入门

前往网站(https://www.mturk.com/mturk/)并注册。将有个48小时“等待批准”的阶段，通过批准前你无法开始任何操作。

你的账户通过批准后，找到写着“通过完成HIT赚钱（Make Money by working on HITs）”的版块，那个标题下会有个黄色按钮写着“开始查找HIT（Find HITs Now）”。
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点击这个按钮后你会看到一列可选任务。刚开始时，可选任务的报酬看起来将会显得很低。请不要气馁，因为你可以按照酬金的多少、可选HIT的数量或者完成任务的费时长短来对查询结果进行排序。
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浏览完任务描述后，你必须点击“接受该HIT”才能开始工作。如果不预先接受任务，你所做的任何工作会被即刻清除，从而你也拿不到酬金。

使亚马逊土耳其机器人上的收益最大化

快速积累100个的任务量：许多人刚开始几天就放弃了土耳其机器人工作，因为他们觉得似乎没有什么好HIT可挑。然而任务做得越多，接到好任务的机会就越多。当你成功完成超过100个任务时，你就有资格接到酬金高的工作了。

仔细阅读任务说明：最糟糕的情况就是你接受了以为几分钟就可以完成的HIT，结果却发现要花上一个小时。在接受HIT之前一定要仔细阅读任务说明和要求。这样可以大大节省时间，避免烦恼。

随时刷新任务信息：新的HIT会日夜不断地被放上网站。如果一时间你未能找到可接的任务，可以再刷新一遍页面，重新排序查询结果。应该会有不同的任务出现。

参加资格测试：土耳其机器人上许多高薪的任务会要求你完成资格测试。完成所要求的资格测试后，你会迎来一大批更高报酬的新机会。

短问卷：网站上经常有需要填写的短问卷。相比其他许多任务，它们费时费力稍微少一些，所以每小时也许会比平常赚得多一些。

获得酬金

建立账户时，你会被要求注册亚马逊支付（Amazon Payments）账户，你可以在该账户中输入银行账户的具体信息。

当你在土耳其机器人上的赚到酬金时，这笔钱会记入你的亚马逊支付账户。然后你可以直接转入你的银行账户提现。转账到户确实需要几天，所以请耐心等候。

或者，你可以用你在土耳其机器人上赚的钱直接在亚马逊商店里消费。

适合非美国居民的其他网站

当前土耳其机器人只对在美国的工作者开放。但是也有许多适合非美国居民的其他选择。

为非美国网站工作的一个最大好处就是可以赚外汇。按汇率将英镑和欧元换算得到的美元通常比你想象的多得多！

可临客（ClickWorker, www.clickworker.com):作为另一个众包网站，可临客提供的微型任务和小型工作与土耳其机器人十分类似。这个站点设在德国，所以你需要点击右上角的“EN”键，即选择英文版页面。收付款通过贝宝（PayPal）操作，最低支付金额为1欧元。

众华网（CrowdFlower，www.crowdflower.com)提供了和土耳其机器人上大同小异的小微型工作，偶尔也有写作和编辑任务。最低支付金额是2美元。只要你在众华网账户上拥有至少2美元，就可以转入贝宝账户。

众包网（CrowedSource, www.crowdsource.com/workforce/）:众包网公司的工作端被称为云集算（CloudCrowd）。在这上面你既可以接微任务，也可以接高报酬的写作和编辑工作。在大项目上，众包网与无限办公（ODesk）也有着密切合作。

无限办公的收付款方式和云集算有点不一样。如果你有亚马逊土耳其机器人账号，酬金会通过亚马逊支付账户打给你。如果你通过无限办公工作，酬金会打到无限办公的在线账户上。接着你就可以直接把钱转到贝宝或你的个人银行账户上了。


通过埃斯蒂网（Esty）赚钱

埃斯蒂网是一个可以将爱好变成赚钱买卖的地方。如果你对艺术、工艺品、手工品或旧物感兴趣，埃斯蒂也许就是你创造财富的理想之处。

埃斯蒂是一家聚焦于手工品和旧物、致力于线上工艺品交易的平台网站。毫不夸张地说，埃斯蒂上有着成千上万的网上商店，2013年所有商家的总销售额便达8亿5千美金。

开设店铺

在埃斯蒂上开店非常简单。只需注册账户，起个店名。店名要能体现店铺风格和商品类型。同时，上传代表店铺虚拟门面的横幅和店铺头像也是必要的。

你还有机会设置自己的资料页，告知客户你的身份、你的爱好、你的商品和你的宗旨。建议填写好店铺规则，包括退货、运货和换货等。

发布商品

当你准备好发布商品进行销售时，只需一步步遵循埃斯蒂的发布指南即可。不要忘了添加详尽的商品描述，并提供数量充足且画质清晰的商品图片。

特别要注意你所使用的商品名称和标签。好的名字和标签更容易让客人搜索到你的商品。

记住，埃斯蒂对每一个上架持续4个月或售出的商品收取0.2美分的费用。此外，网站还对最终购买价格收取3.5%的费用，所以定价的时候务必要将此考虑进去。

增加埃斯蒂店铺的销售量

市场调查

先别急着将手工品发上埃斯蒂，先花点时间做些市场调查。查看其他与你商品类似的商品列表。点击对方的店铺信息后，在左侧的导航栏上便会显示出个人的总销售量。

点击“销售（Sales）”链接，而后在搜索栏旁的视图选项中选择“列表视图（List View）”而非图库视图（Gallery View）。
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列表视图可以告诉你每一笔交易的时间，你就能更清楚知道那款商品的售出频率并大致推知你的商品将人气如何。

另一个绝佳的资源就是查看工艺排行榜（CraftCount, http://craftcount.com/category.php）。选择你商品所属的分类，工艺排行榜便会告诉你该类别中排行最高的埃斯蒂店铺。要在你所选的利基市场中查找成功的店铺，这是个不错的方式。你还有机会调查这些成功商铺是通过什么创造高销量的。

精美的图片

埃斯蒂上最成功的店铺，他们的商品都展现出了它们最佳的一面。每个产品页面还应该展现出同一商品的不同角度，让买家可以最好地了解你所提供的是什么。

给商品拍照时，应该尽可能让照片显得专业。设置灯光来展现你的商品。用模特来展示服装。借鉴别的商家是如何展示商品的，并尽可能保证你自己的商品也能美观地呈现。

详尽的描述

客人只能根据你的商品描述和图片来决定是否购买你的商品。所以你的商品描述应当清晰明了，包括商品类型、用料、大小、尺寸，以及任何其他有用信息。

仔细参阅埃斯蒂上一些更成功店铺的商品描述。你会发现它们都特别详细而且包含了大量的关键词（因为搜索引擎也会读取商品列表！）。

充实店铺商品

你的店铺发布的商品越多，销售量就会越高。从本质上而言，这是个数字游戏，因为发布信息越多，就越有机会吸引潜在客户的眼球。

另外，比起只有几件商品的商店，琳琅满目的店铺浏览起来更有趣味性。例如，如果销售有四种颜色的手工围巾，你可以为每种颜色单独创建条目来增加店铺的商品数量。

接受定制订单

创建一个全新的产品页面来专接定制单。有的客户可能看上了你的商品，但是想要另一个颜色、尺寸或主题，所以你应当提供定制产品的机会来满足他们的偏好。这些额外的订单一定会对你的总销量大有帮助。

设置不同价格点

卖低价商品也许是短时间内积攒小额销售的不错选择，但真正丰厚的利润还是要从高价商品获取。

你可以考虑加进一个大受欢迎的主打商品来吸引大量的注意。客人会进你的店铺浏览那些更昂贵的商品。虽然他们可能买不起（或者不愿买）这些贵重的物品，但最后他们可能会在你这儿买几件稍微便宜些的商品。

建立自己的品牌

不论沿袭他人商品或风格有多大的诱惑力，但请你千万不要这样做。你可以做相似的商品，但必须加上你自己的创造力使它有所不同。最终你可以缔造属于自己的利基市场，来吸引属于自己的特定追随者和消费群体。

学习埃斯蒂其他成功店铺的经验固然可取，但还是要将你所学应用于建立自己独特的品牌，使其不同凡响。

营销计划

许多埃斯蒂的卖家完全依靠从站内获得的访问量。然而如果你真想让店铺销售有质的飞越，则需要对商品进行推广。

你的营销计划应当让客户更容易发现你的商品。如果你有网站或者博客，在新帖子中应注明上各商品的链接并附上大量商品图片。

注册脸书（Facebook）主页，、开通品趣志（Pinterest）账号或照片墙（Instagram）账号。你不需要时时刻刻去管理这些社交媒体，但每当有新的埃斯蒂商品发布时，你可以在账户中分享链接给你的粉丝们看。

优质的顾客服务

顾客服务在埃斯蒂上举足轻重。他们永远会耐心地回答客户的提问，并保持专业的工作作风。


通过克雷格列表网（Craigslist）赚钱

克雷格列表网是个特别适合快速赚些余钱的地方。人们想在网上购物时，会倾向于先去查看那些最大的网站，如易趣（eBay）或亚马逊（Amazon）。

虽然如此，许多人仍会去查看克雷格列表，试图发现更实惠的商品或离他们更近的卖家。

克雷格列表尤其擅长于家具、电子产品、家用电器、科技与材料这些领域。它不太适合装饰品、工艺品、服装与图书。因此，如果需要买卖那些物品，你应当另寻渠道。

许多人会把不用的个人物品发布在克雷格列表上，像衣物、小孩的玩具或家具，这样不仅可以赚点额外的小钱，还可顺便处理掉一些家中杂物。

然而，一旦那些物品都卖完了，你怎么继续赚钱呢？答案就是，转手倒卖他人的物品。

克雷格列表是买入低价物品再转手倒卖以赚取差价的绝佳之地，你会发现很多人在折价发布自己的物品，只为处理掉它们。当然，也有许多人试图以比沃尔玛（Walmart）还高出200美元的标价出售电视，忽略那些就行了。

当你发布要出售的物品时，使用克雷格列表最大的好处也许就是完全不收费。你的利润全归你。相较之下，易趣则要收取刊登费用，并且要从你的最终售价中分成。因此，在那儿赚取稳定的利润更为不易。

入手你的存货

找到你想要在克雷格列表上出售的商品并不难，但你若想找到低价物品高价卖出时，则要多费些心思了。

克雷格列表有一个免费版块，人们在那儿无偿送掉他们不再需要的物品。多数情况下，那些物品不值一文。不过，你偶尔也能抢到一些很划算的买卖，除了需要花时间去取物品之外，你不需要花一分钱。

季节性削价总是极好的。举个例子，人们可能会在冬天廉价抛售空调，或在夏天廉价抛售加热器。这时你很可能以优惠的价格买到它们。当然，如果你能在车库里屯着那些物品，待到夏日或冬日将至，需求开始增长，你或许会卖出两倍甚至三倍的好价钱。

如果已经入手了你认为有利可图的物品，你应当将它清理整洁，拍些好看的照片。在克雷格列表上创建你的产品页面，以一个更高的价格将待售之物广而告之。

使克雷格列表上的利润最大化

创建一个电子表格，将你现有的可在克雷格列表上发布销售的物品都列出来。一旦有任何新进存货，就在物品描述旁的一栏中记录下进货价格。

每卖出一件物品时，用单独一栏记录下售价。这样一来，你就能轻松计算盈亏了。

活用电子表格是清楚记录众多物品进货价的最简便方法，并且它能向你明确呈现哪些物品有经常性的销路，而哪些没有。

另一个增加利润的好方法是收取一点运费。毕竟，并非所有人都能上门来取他们购买的物品。如果你有一辆汽车或卡车，你应当告诉买家，只要他们支付一定运费，你就能为他们递送大样物品。


有声书朗读员

有声读物正大受欢迎。并不是每个人都有时间坐下来阅读一本书的，但人们会乐意在开车上班的路上或在乘坐地铁时戴着耳机聆听一本有声书。

每本有声书都是由真人朗读的，朗读员也能因此获得工作报酬。

有声书朗读员本质上是一名拥有高超技巧的演员，朗读员能使原本在书页上的文字变得栩栩如生。

入门

ACX（www.acx.com）是亚马逊的有声读物平台。ACX允许朗读员们为他们想要朗读的书籍试音。

首先，你需要注册ACX，创建账户档案。理想情况下，你可以罗列出之前参与任何表演或有声读物的经验。如果你只是个新手，不曾有任何经验，对你最有帮助的做法是制作一些音频小样，朗读不同种类的书籍。

这么看来，你需要制作一些音频小样了。你的录音应当清晰、音质高，并且真正突出你个人的风格。如果你还没有一个好的麦克风，那你应当考虑花点钱买一个。

你还需要一处安静的录音场所，使你在完成录音时不被打扰。如果在家无法录音，你也许得考虑找找其他地方了。

ACX完整的音频提交要求请见此链接：

http://www.acx.com/help/acx-audio-submission-requirements/201456300

在建立档案时，你可以设定自己的时薪，并选择是在销售挣得的版税中分成，还是一个固定的工作报酬。

找工作

完成以上准备后，是时候搜索你愿意试音的那些书了。寻找那些你认为会感兴趣朗读的书籍，录下几分钟你大声朗读书稿的声音。要为多少本书试音则完全由你做主。

若书稿的权利持有人垂青你的试音，你将收到一份工作邀请，其中会概述此任务的付费方式与截止日期。等你完成书籍朗读录音之时，便可以上传文件，使它们在网上处于可用及可售状态。


通过爱彼迎（Airbnb）赚钱

爱彼迎网使你能够将多余的房源出租以赚取外快。爱彼迎背后的出发点是帮助全世界的旅行者们寻找到短期住宿。

如果你家中有方便的多余房间、阁楼或地下室，家具陈设舒适而能满足短期房客的需要，或许你就能以此赚些钱。

打造你的住宿空间

旅行者们愿意向安逸诱人的房子预订住宿。如果你想出租一个房间，一定要确保其中的陈设舒适整洁。有些旅行者需要简单的衣物储藏，比如抽屉或衣柜空间。

把房间中的杂物清理出去，并认真思考你可以为房客们提供什么额外便利来作为住宿服务的一部分。

比如说，你发布在爱彼迎上的房间可能带有单独浴室，那么你应当提供基本的便利，如香皂、浴巾和卫生纸。

或许你家里有安装有线电视和无线网络，你要决定是否允许房客们使用这些便利，作为整套住宿服务的一部分。

家居安全

打造一个安全可靠的环境能提升你在爱彼迎的预订率。因此，考虑一下为你的空间配备何种基本安全措施，是非常值得的。

记住，房客们可以为你的住宿服务评分，并分享给其他旅行者。缺乏基本安全措施的房源常常评分较低。

处理那些可能导致跌落或伤害的安全隐患。在家中安装烟雾和一氧化碳探测器。在厨房内部或附近放上家庭灭火器和灭火毯。修补任何外露的电线，确保所有电器和设备均已正确安装。

保险

爱彼迎提供了一种房东保障，可以为房客对你所造成的财产损失承担最多100万美元的赔偿。然而，这不能取代你的房屋保险、承租人财产保险或出租人财产保险的作用，它当然也无法使你免于盗窃及个人责任造成的损害。

如果你确实要在爱彼迎的保险责任范围内向其提出保险索赔，你首先应当报警。索赔申请须在事故发生后14日内或在下一房客登记入住你的空间之前提出，以二者中较早的时间为准。

许可与税收

在成为一位爱彼迎的房东之前，根据房产所在地的政策，你可能需要预先获得许可。

如果你的房子是租来的，那么你需要房东的许可才能对外提供住宿服务。强烈建议你在你的租赁合同中补充这样一个条款或附加条款，说明你是在爱彼迎上提供住宿服务的。

如果你的房产是由房产所有者协会或合作社管理的，你需要查阅它们的规定，确定你是否可以成为一名房东。

有些郡或社区或许会要求你申请商业许可，因为它们可能判定你是在利用部分房产运营一份生意。在这种情况下，你可能有义务对提供住宿服务的一切所得上缴地方税。

爱彼迎网站上还有更多关于暂住税、酒店税及联邦税收的信息。

发布你的住宿空间

为你所提供的住宿空间拍摄些照片。确保你的照片突出展现了看起来舒适诱人的区域。如果你已经做了一段时间的房东并被认可为活跃度高的房东，爱彼迎会派出专业摄影师来保证你所发布的房源永远呈现出最好的状态。

尤其要斟酌你的房源描述内容。你应当确保详细说明了作为全套住宿服务一部分而提供的任何便利，以及家中任何的安全设备。

你还应当列举出所有能让你的房子脱颖而出的其他优势。例如，在步行距离内，是否有餐馆、夜店、海滩、商场或公共交通设施？

收费

所有房客的住宿费用都向爱彼迎支付。爱彼迎会对其收到的付款提取3%的费用。你则可通过贝宝（PayPal）或派安盈（Payonner）预付借记卡收取剩余的金额。你还可以选择通过银行转账将住宿费直接打入你的银行账户。或者选择让爱彼迎在15日内将支票寄给你。


通过播客赚钱

简单来说，播客是一个数码音频文件。播客也是一种音频广播形式，当有新节目发布出来时，人们可以去下载。

大部分真正成功的播客都有点像广播式的谈话或音乐节目，人们可以通过RSS订阅下载到他们的iPod或MP3播放器中。

有些播客可以被自动下载到你的电脑或设备中并同步到一个MP3播放器上，而无需你的任何操作。新节目一经发布就能即时获取的简便性使这些播客备受听众的欢迎。

听众要听什么节目以及什么时候听都由听众自己掌控。

越来越多人下载播客来替代传统的广播电台。人们在开车、乘地铁或在客厅中坐着的时候都会收听播客，因为实在有太多的新鲜内容针对几乎每种不同的口味与偏好。

制作你自己的播客是件相对容易的事情。关键问题则是如何通过你的音频内容赚钱。

会员费与订阅

面对现实吧：最成功的播客是持续更新的，就像广播连续剧或广播节目。虽然如此，绝大多数播客仍可免费收听。

提供一个持续更新的播客，突出无法从别处获取的优质内容，是一种产生会员费的好办法。

你的听众也许喜爱你的免费节目。但为了听下一期节目或者再听到独家优质内容，订阅者也会乐意为获取播客而每月付费的。

联盟营销

播客是理想的联盟营销手段，尤其当你推销的是精挑细选后与你的听众高度相关的合适产品。

你只需注册参与联盟计划并将独属于你的联盟跟踪代码嵌入你的网站或登录页中。在你的播客节目中，你可以将听众引导至登录页。无论何时有人点击链接并消费，你都能收取一份联盟佣金。

市面上的联盟计划丰富多样，所以找到一系列不同价位的商品来满足你听众的需求，应该不是件难事。

在线课程

通过你的播客来推销自己的在线课程，也许是利润颇丰的做法。毕竟，你已拥有一群听众热衷于倾听你所说的话。你可以推出一个在线课程，来为听众讲授更多关于你所选话题的内容。

不论是让在线课程以PDF格式上传至你的网站供人下载，或是让它在亚马逊电子书店里作为电子书，还是让它在Udemy（www.udemy.com）上作为一系列的视频教程，这完全取决于你的选择。

只要你的听众被引导至正确的登录页查看你所提供的课程，你就很可能达成销售。

赞助商

找到赞助商来令播客盈利也许是一种最轻松的赚钱方法——前提是你要找到对的赞助商。赞助商的好处是他们不太关心你的听众数目。然而，若你能证明你的播客有可观的粉丝量，仍是有帮助的。

相反，他们关心的是你的听众对你的内容多感兴趣，以及他们对赞助商的广告能否积极响应。有些赞助商会按固定费率结算报酬；另一些则会根据你收获了多少的千次浏览（CPM）或听众的响应次数（CPA）来结算报酬。

确保赞助商的广告与你的听众相关是十分重要的；否则你获得的响应率会很低。

捐赠

如果你在听众中培养起了一群忠实的粉丝，他们喜爱你的节目并冀望它长久，你可能会开始从那些愿意出力的人们手中收到资金捐赠。

在每期节目的末尾，让你的听众了解，正是由于忠实支持者的慷慨捐赠才有了你节目的存在。这能起到提示的作用，激励他们捐出几块钱，只为助你将播客一直办下去。


通过优步（Uber）赚钱

你的车或许就是赚外快的关键！优步让你开自己的车就能赚到钱。工作会通过优步司机端app发送到你的手机上。当你附近有人需要乘车时，通过这个app，你会被联系告知附近有工作可做。

你可以自由安排适合你的工作时间与工作内容，若你只想在白天或夜里或周末工作，它就最理想不过了。

当然，为优步工作意味着你有机会做自己的老板，工作时间完全取决于你。只要你愿意，你可以只在想开车的时候开车。

优步按周结算司机们的薪水。不过，你得承担自己的燃油、车辆保养与维修、登记以及保险的成本。

在你兴奋地上网注册，以开始驾车之前，有些条件应当考虑：

个人条件

作为优步司机，你必须年满21周岁。你还须持有个人驾驶执照及登记证件，并要通过一番背景调查。

车辆条件

要成为优步司机，你的车必须至少是2000型或更新的型号。在一些城市，最低要求是你的车应至少在2005年后或更晚生产。联系优步来确认你的车是否满足驾车工作的条件。

保险条件

通过用你的车将他人送往目的地来赚钱，可能会提高你的保费。理想情况下，你应当买一份车辆共乘保险，倘若发生事故，它能保障你与乘客的损失获得补偿。


通过阿里巴巴（Alibaba）/阿里巴巴全球速卖通（AliExpress）赚钱

很多人都知道以低价购入优质产品并高价售出的盈利空间。这一概念在商业领域中被称为“套利”。

对大多数人而言，如何在一开始找到这些低价产品便是首要难题。

阿里巴巴 (www.alibaba.com) 是一个贸易平台，展示着众多可以直接从中国制造商发货的批发商品。

我们的目标是找到低价的批发商品，并将它们从中国进口到你的所在地，以便在你的国家销售并从中获利。

如何找到优质商品

阿里巴巴网站包含的信息量非常大。商品数量多到你不知从何下手。然而你还是可以挑选一个你感兴趣的利基市场，接着开始对属于该市场分类的商品进行搜索。

尽可能选择小型轻质商品是个良策，因为像家用设备或是电视机这种大型货物的运输费用就可能是一场噩梦！

预先做一些研究

一旦找到了一种你自认为有销路的商品，就应在易趣（eBay）或者亚马逊（Amazon）上查找你的竞争者对类似商品的开价。如果你发现一些竞争者以相当高的溢价出售相似的商品，你就该意识到这是一个可盈利的利基市场。

一定要订购样品

请记住，你在网站上所见到的商品往往会和你收到的货品不尽相同——尤其是在阿里巴巴网站上。所以在你开始大量订购商品之前，先向商家订购一些样品并检查商品的质量是十分必要的。许多供应商会列出他们的最低起购数量(Minimum Order Quantity , MOQ)，往往数额巨大。举个例子，他们可能会提出最低起购数量达到1000件才会接受订单。

如果一家供应商以不接受寄出单独的样品为由迫使你开出大笔订单，你无论如何还是该向供应商提出索要样品的请求。因为你真的需要提前过目你将出售的东西。

确认运费

你所购买的商品或许看似便宜，但从中国发货所需的运输费用可能非常高昂！大多数的供应商会替你安排送货事宜，所以在你完成下单之前要确认你的运费信息准确无误。

准备付款

中国供应商目前都可以使用贝宝（PayPal），但是他们更倾向于使用西部联盟（Western Union）或者是电汇方式（T/T）进行汇款。

如果你只定购样品，先和你的供应商确认他们是否可以接受使用贝宝支付系统进行首次支付。毕竟如果你一直收不到样品，贝宝还为你保留了请求退款的余地。而西部联盟或电汇则无法帮你追回汇款。如果你在网站上多逛逛，你会发现有的供应商也支持代管支付。

发布待售的货品

易趣和亚马逊都是出售中国进口商品的绝佳选择。克雷格列表（Craigslist）对销售某些类型的商品也非常有用，但是大部分情况下，克雷格列表上的人们都在寻求便宜货，所以你在那里的加价会比在其他销售渠道更少一些。

使用现有的销售渠道会因其巨大的访问量而给你带来优势。在易趣或是亚马逊上开设一家店铺相对简单些。本书的下一章会涉及更多关于亚马逊物流（FBA）项目的信息。

发布你将要出售的货品，确保你对商品的描述尽可能详细，这样才能让人们更容易找到你的商品。搜索引擎也会索引单独的产品页面，这样你的产品页面就会开始获得点击量。

在几天内你会开始接到订单。要确保你的商品尽快发货。


通过亚马逊物流项目（FBA）赚钱

亚马逊的物流项目是一种通过转售商品来赚钱的好方法。

如果你有花一些时间浏览过亚马逊的网站，你就会知道在该平台上出售的许多商品是由第三方商家负责销售的。这些商家将他们的订单执行和物流环节交托给亚马逊平台处理。

作为亚马逊物流项目的一位卖家，你需要将你的货物先送至亚马逊。亚马逊公司会负责这些商品的售前存贮。当一些顾客购买了你的商品，亚马逊会负责付款相关的事宜。他们还会负责包装商品并直接送货到客户手中。

亚马逊会从销售收入总额中提成一部分，并另外收取一些处理订单的费用。最后剩余的那一部分利润归你。

亚马逊物流项目最好的一点在于它是完全可扩展的。你可以在预算尚且不足的时候开始做生意，等利润增长后再扩大。

然而要开始做这方面的生意，一定量的现金和存货终究是必不可少的。

你可以从相对少量的存货开始准备。当你开始盈利后，将盈利所得再投资，购入更多存货以推进你的事业。

创建你的卖家账号

在亚马逊网站正式发布商品前，你需要先创建一个卖家账号：http://services.amazon.com/content/sell-on-amazon.htm。如果你已经拥有了一个亚马逊账号，就可以使用已有的账号注册。

在注册时你有两种选择：创建一个免费的个人账号，或是创建一个专业卖家账号。专业卖家账号需要每月支付一笔账户维护费用。

如果你的目标只是依靠零售套利来运营，那么一个免费的账号或许就能满足你的需求。免费的个人账号只允许你每月最多销售40件商品。你的账号只允许你在20项不同的商品类别中进行选择，这严格地限制了你可以出售的产品种类。你还需要额外为售出的每件商品支付0.99美分。这是亚马逊网站的标准收费之外的费用。

如果你的目标是以自有品牌商品打造独立品牌，那么你就需要一个专业卖家账号。开始营业的第一个月是免费的，但在此之后你每月需要支付40美元。专业销售账号不会对你销售的产品数量进行限制。你可以从35个商品种类中进行选择，对于你可以销售的商品种类而言，这样会拓宽你的销售范围并让你获得更多的选择余地。

零售套利

亚马逊物流项目上的许多转售商会利用零售套利来获取库存商品。他们会到处搜索打折促销或是优惠券，为的是找到可用极其低廉的价格买入的商品，并在亚马逊物流上将它们转售而获利。

比如，你或许会在“黑色星期五”大促销期间购买一大堆便宜货，而在圣诞节前夕再以正常零售价将它们售出。

零售套利的优点在于你可以借助已有的著名品牌的知名度。但是这种战略的缺点在于，要长期获取足够的存货以保持你运营所需的稳定的现金流实属不易。

自有品牌商品

许多参与亚马逊物流项目的经销商通过从中国进口商品并将其重新冠名成为自有商品，创立出了盈利颇丰的业务。我们已经在前一章介绍了该如何借助阿里巴巴从中国进口商品的基本内容。

本质上，你正在创立属于你自己的品牌。你出售的商品或许是在中国制造的，然而你的经营业务、你的品牌和你的商标都是属于你自己的。

使用自有品牌商品建立你自己的品牌最好的部分在于，只要你的收益允许，你就拥有了扩充相关商品以拓展自身品牌的能力。

为你的商品定价

在为你的商品确定售价之前，计算出准确的进价十分重要。

你的供货厂商、上游批发商或零售商或许已经向你收取了单位商品价格，但是将其他开支考虑在内也非常重要。

举个例子来说，假定你的供应商对每件商品收取2.20美元，而你预定了500件。那么目前你的费用总计为1100美元。

但如果你要从中国将你的货品运输到本地，你还需要额外考虑运费。空运更为快捷，却也是最昂贵的选择，会产生1500美元的费用。

相比之下，你可以请你的供应商选择海运送货，这样往往会更便宜，但货物的抵达需要多等待几周的时间。假设你选择了海运，需要花费800美元的运费。那么到目前为止你的总成本为1900美元。

请记住，你只订购了500件商品，所以到目前你的每件商品的成本价已经达到3.80美元。

如果你的每件商品售价预计为17.95美元，那么每件售出商品的净利润便为14.15美元。当然，亚马逊公司还会在这部分利润中另外收取他们的费用。

计算你支付亚马逊的费用

亚马逊提供了一款便捷计算器来向你说明他们会收取的费用，以及销售每件商品的手续费。你可以在以下网址找到这个计算器：https://sellercentral.amazon.com/hz/fba/profitabilitycalculator/index?lang=en_US 。

在亚马逊平台上选择一件与你商品的体积和重量类似的商品，在搜索框内输入该商品的亚马逊标准识别码（ASIN）。亚马逊会根据这个商品确定体积和重量，以计算运输费用。

当你完成了这些，为你的商品输入期望的价格。亚马逊的计算器会自动计算出将产生的费用。

在这个例子中，亚马逊要对每件商品收取2.69美元的费用，加上手续费1.59美元，再加0.08美元的贮存费，以及1美元的订单执行费。每出售一件商品共计需要花费4.71美元。

所以，如果每件商品的售价是17.95美元，而亚马逊收取了4.71美元，那么你可以拿到13.24美元。

但是不要忘记最初购买每件商品你还花费了3.80美元的成本，这就使得每件售出商品的总利润为9.44美元。如果你将500件商品全部售出，那么你的总收益就是4720美元。

增加你的收益

如果想要在亚马逊物流项目中增加你的收益，你有以下几种选择：

a) 提高你的售价

b) 通过大批量进货来降低你的进货价格

c) 扩大商品范围，以覆盖更多与你的其他商品相关的营利性产品。


通过移动住房赚钱

对不动产进行投资需要很大数目的启动资金。相比之下，对移动住房进行投资可以帮助你以更少的启动资金更快地获得收益。

以下几种方法可以帮助你在移动住房上获得收益：

炒卖房产

就如一些房地产投资者那样，通过买入待修缮的房屋进行翻修和炒卖来赚钱，你同样也可以这样处理移动住房。有很多破旧的移动住房只待被修复一新。

此外，你还可以找到很多被过低估价的二手移动住房，你可以用折后的原售价买下它们。

移动住房修缮非常容易，它们只有最基本的建筑结构，所以移动住房所需的改建成本远低于翻修一所固定住宅。你可以花费很少的时间来完成修缮，而后卖出以获取可观的利润。

购买并持有

如果你一直以来的梦想是成为一位房东，但你目前无法负担购买固定住宅的开销，那你总还是可以买下一套移动住房再出租给租客。当然，与租客打交道也有其令人头痛的地方，但只要你适当筛选租客，并对他们的背景进行全面的调查，你还是可以规避风险的。

此外，当你出租你的移动住房时，收到的租金是可以直接收入囊中的。你只要确保自己能经常去收取房租。每周收取一次是最合适的，每月两次亦可。时常到访能让租客明白你会定期地查看房产，而且对他们来说，积攒一周的房租比起一次性拿出整月的房租会容易很多。

下次当你开车经过移动住房社区的时候，去那周围仔细看看，看看你能发现什么。

度假出租

在海边的移动住房可以为短期的假期出租提供极佳的住宿。虽然在美国，这么做并不是非常普遍，但还是有很多专门的移动住房度假公园，称作房车假日公园，遍及英国、欧洲、澳大利亚和新西兰，而且一整年的生意都非常兴隆。

有些家庭完全无法负担酒店或是度假村过高的价格，但如果能找到符合他们预算的住处，他们还是非常乐意住在海边的。

你可以在爱彼迎（Airbnb）为你的移动住房贴出广告，全年间招揽短期假期出租（我们已经在本书先前的部分介绍过可以如何通过爱彼迎赚钱了）。

卖方融资

很多人都想买下属于他们自己的住宅，但是缺乏资金外加固定住宅的高价使得一切都看似是不可能的梦想。然而，如果你以融资的方式为其中一些人提供购买自己移动住房的机会，很多人会抓住这个机会。

假设你以3000美元的价格买下了一所二手移动住房。你刊登广告以6000美元的价格出售它，并在广告上注明你会为合适的申请人提供卖方融资。

那么到目前为止你已经将你的资金翻了一倍！

先让你的买家支付5%的不退还押金，在此例中也就是300美元。随后你可以开具一张期票，按月设定买家的分期还款计划，以结清欠款并收取利息。

没错，事实上你就如同银行一样，在向买家收取利息。

针对这个例子，假设你会对移动住房的欠款收取12.5%的利息。而买家在共计6000美元的购置款中已经支付了300美元的押金，那么他们还欠你5700美元。

向买家表明他们可以有5年的贷款期限。在五年中如果以12.5%的利息借贷5700美元，那么每月还款金额为128美元。你应该会发现，以每月128美元这样的价格买下自己的移动住房会使大多数的买家欣喜若狂。因为这样的开支比租房更便宜！

然而，当你从一位投资者的角度来看，你会发现，你花费了3000美元购买了一栋二手移动住房，却以6000美元出售了它。

在未来的五年里，你的买家还将偿还7680美元。

(128美元 x 60 次月付款= 7,680美元)。

你已经从押金中赚得300美元，所以你这项3000美元的投资获取了一笔共计4980美元的丰厚利润。

以初期投资计算，这项投资的回报率高达166%。


结论

目前有太多不同的赚钱方法，多不胜选，简直让你无从下手。

有如此多选择的最大好处是，你可以混合搭配你所选择的赚钱方法，创造出一种独有的经营模式，它能配合你的生活方式和家庭生活，并以你自己决定的时间进行。

参考一下本书中的诸多选择，找出哪一些最适合你的实际情况。你可以只选择一种，也可以选择两种及以上的组合来开创自己的生意。你甚至可以先用其中一些选择来帮助你补充现金流，来建立整体经营计划中的另一部分。

无论你如何决定，你成功的关键都是创建适合自己的经营模式。而且你的选择只能由你做主。
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